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Okna wydają się tak  oczywistą częścią każdego domu, że często nie zwra­
camy na nie uwagi. Tymczasem dobry ich wybór nie tylko oszczędzi nam 
np. hałasu w  mieszkaniu, ale będzie także rzutował na komfort życia i wy­
gląd budynku przez wiele lat.

&

O ferta p roducentów  okien  je s t bardzo 
bogata. M ożem y dziś wybierać nie tylko 
m iędzy  drew nem  a PCW . N a  rynku do­
stępne są  okna dachow e -  w  w ielu kon­
figuracjach, o podw yższonej dźw iękosz- 
czelności czy  odporności na  w łam ania. 
W łaściciele finn  prześcigają się w  propo­
zycjach najniższych cen  i najw yższej ja ­
kości. W ybór je s t bardzo trudny.

Drewniane czy PCW?
K ażde z  rozw iązań konstrukcyjnych pro­
ponow anych obecnie przez producen­
tów  okien m a sw oje p lusy  i m inusy. 
O kna z  tw orzyw a sztucznego są  niew ąt­
pliw ie w ygodniejsze w  eksploatacji -  nie 
trzeba ich m alow ać ani przeprow adzać 
gruntow nych konserw acji, rzadziej w y­
m agają  regulacji. Tym czasem , naw et 
stosując najnow sze środki, okna drew ­
niane odnaw iać trzeba średnio co 6  -  10 
lat. W  zam ian za  to otrzym ujem y niepo­
w tarzalne sty low e ramy, które nadają  
charakter w nętrzu i elewacji dom u.

Co jes t ważne?
M ateriał, z  którego w ykonane są  ramy, to 
tylko jeden , w cale  n ie  najw ażniejszy, 
z  w ielu czynników  istotnych przy w ybo­
rze okna. U dając się do sklepu lub produ­
centa m usim y bezw zględnie zw rócić 
uw agę na dokum entację okna -  zgod­
ność z  n o n n ą  szyb zespolonych (znak 
C E), w spółczynnik  przenikania ciepła 
(U ) całego okna, a  nie ty lko  (jak często 
podają  producenci) szyby.

W ażny je s t także rodzaj okuć i ich 
producent, rodzaj i kształt uszczelek, 
w  przypadku profili z  PCW : k lasa (A  -  
bardzo dobry, B  -  średni, C  -  najsłab­
szy), ilość kom ór, kolor, kształt; w  przy­
padku ram  z  d rew na -  rodzaj w ybrane­
go materiału, jeg o  ciężar właściwy, kolor, 
lakier, listw a przyszybow a.

K upując okno w arto  rów nież zw ró­
cić uw agę na  posiadane przez producen­
ta zaśw iadczenia i certyfikaty. Solidni 
w ytw órcy starają  się produkow ać okna 
zgodnie z  non n am i, na co  m ają  najczę­
ściej stosow ne pośw iadczenia. W ażne są  
także w arunki o raz zakres gw arancji 
i serwis, rów nież ten pogwarancyjny.

Kupując okno zw róćm y uwagę na zaśw iadczenia i certyfikaty sprzedaw cy

w ybierać m ożna rów nież m iędzy  plasti-
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♦ doskonała  jakość 

♦ nowoczesne technołogie
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W ybierając okno m usim y dobrze za­
stanow ić się, czego od  n iego oczekuje­
my. C zy  liczy się  dla nas cena, kom fort, 
czy  elegancja? D ziś m ożna kupić okna 
o  podw yższonej dźw iękoszczelności, 
dużej energooszczędności oraz zabezpie­
czone antyw łam aniow o. W szystko m a 
jednak  sw oją cenę. Szukając kom prom i­
su należy  dobrze zastanow ić się, w  ja ­
k ich  w arunkach okno będzie  używ ane, 
czy  g ro żą  m u jak ieś szczególne niebez­
pieczeństw a oraz czego oczekujem y po 

jeg o  założeniu.

Dach?
N asze poddasze rów nież nie m usi być 
ciem ne i ponure. C zas niew ielkich okie­
nek odchodzi pow oli do  lam usa. O ferta 
okien dachow ych  je s t n iezw ykle szero­
ka. D o  dyspozycji m am y w ersje  uchyl­
ne, otw ierane, łączone. Ponadto na  okno 
założyć m ożna roletę w ew nętrzną, ze­
w nętrzną, siatki, zam ki. W śród  profili

k iem  a  drew nem .
N ow oczesne  dachow e okno  to nie 

ty lko  w ygoda. D zięki dużej pow ierzch­
ni szklanej zysku jem y doskonałe nasło­
necznienie pom ieszczenia, a  specjalna 
konstrukcja pozw ala zaoszczędzić sporo 
m iejsca.

Wygoda i kom fort
K upując okn a  podejm ujem y decyzję, 
której skutki odczuw ać będziem y przez 
bardzo długi czas. K osztow na i skom pli­
kow ana inw estycja w ym aga przem yśle­
nia i dokładnego przeanalizow ania wielu 
ofert. N ie dajm y się zw ieść kusząco ni­
sk im  cenom  nieznanych producentów . 
Spraw dzona m arka, znaki jakości i pew ­
n a  gw arancja  to nie tylko elem enty  gry 
m arketingow ej -  to przede w szystk im  

nasze spokojne sum ienie i kom fortow e 
życie w  dom u.

M ikołaj Niedbała
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SKONDENSOWANE

CIEPŁO
P ro d u cen c i k o tłó w  C O  i d w u fu n kcy jn ych  s ta w ia ją  

potenc ja lnych  n ab yw có w  przed trudnym  w yborem  -  

podw yższona e fe k ty w n o ś ć  czy niższa c e n a . N ow o­

czesn e  k o tły  ko n d en sacy jn e  c h a ra k te ry zu ją  s ię  w y­

s o k ą  s p ra w n o ś c ią , je d n a k  ich  a m o rty za c ja  trw a ć  

m oże n a w e t k ilk a n a ś c ie  la t . Z a k u p  należy  w ię c  do­

k ład n ie  p rzem yśleć .

Is to tą  d z ia łan ia  k o tła  k o n d en sacy jn e­
go  je s t  o dzysk iw an ie  c iep ła  ze  spalin , 
ja k ie  p o w sta ją  podczas p racy  u rządze­
n ia. K o tły  tak ie  p o sia d a ją  d w a  w y ­
m ienn ik i c iep ła  -  p ierw szy , kon d en sa­
cyjny , w  k tó ry m  w o d a  p o w raca jąca  
z  u k ład u  sch ładza  spaliny, o dzysku jąc  
z  n ich  ciep ło . D rugi, tak i ja k  w  trad y ­
cy jn y ch  ko tłach , o g rzew a w o d ę  p rzy  
p o m o cy  energii ze  sp a lan ia  p a liw a  -  
np. gazu.

W  p ie rw szy m  k o n d en sa to rze  spa­
liny  u le g a ją  sk rop len iu , w  w y n ik u  
czego  pow sta je  k w aśn y  i tru jący  k o n ­
densat. B ezpośredn i k o n tak t z  tym  
p łynem  m o że  b y ć  n iebezp ieczny , je d ­
nak gdy  zostan ie  on  odprow adzony  do  
k analizacji, u leg a  rozc ień czen iu  
i zneu tra lizow aniu .
D odatkow o  w y lo t spalin  i w lo t pow ie­
trza  sk o n s tru o w an e  s ą  najczęśc ie j na  
zasad z ie  ru ra  w  rurze . P o w ie trze  do  
ko m o ry  spa lan ia  d o s ta je  s ię  szerok im  
p rzew o d em , w  k tó ry m  u m iesz czo n y  
je s t  w ęższy  przew ó d  w y lo to w y  spalin. 
Ich  tem p era tu ra  o g rzew a pow ie trze  
w ch o d zą ce  z  zew n ą trz  d o  k o m o ry  
spalania.

C h o ć  ko tły  konden sacy jn e  ch arak ­
te ry zu ją  się sp raw n o śc ią  du żo  w y ższą  
n iż  trad y cy jn e , to  w y n ik i p o d aw an e  
p rzez  p ro d u cen ta  m o g ą  różn ić  s ię  od  
fak tycznej w y d a jn o śc i u rząd zen ia . 
W ynika  to  z  k ilku  ró żnorak ich  czynn i­
ków . P o  p ierw sze  ok. 10 proc, sezonu  
g rzew czeg o  w  P o lsce  s ta n o w ią  dni 
z  b a rd zo  n isk ą  tem p era tu rą , k iedy  
k o n d en sac ja  je s t  m nie j w yd a jn a . D o­
p ły w  b ard zo  z im nego  pow ie trza  sku t­
k u je  o b n iżen iem  sp raw n o śc i ko tła  
o  ok . 3 -  4  proc.

P onad to  k o n densacja  m ożliw a  je s t  
d o p ie ro  w ó w czas, g d y  tem p era tu ra  
spa lin  sp a d a  p on iże j 57  st. C . W ynik  
taki o siąga  się , k iedy  tem pera tu ra  w o ­
d y  pow racającej do  ko tła  z  uk ładu  w y ­
n o si ok. 50  st. C . A b y  p ie c  u zy sk a ł 
p e łn ą  sp raw ność , tem p era tu ra  w o d y  
na  p o w ro c ie  m u sia łab y  w y n o sić  ok.

3 0  st. C  -  je s t  to  m o żliw e  ty lk o  
w  p rzy p ad k u  o g rzew an ia  p o d ło g o w e­
go , k tó re  w y m ag a  n iższej tem p era tu ­
ry  w o d y  w  uk ładzie . W  trad y cy jn y m  
sy stem ie  -  z  g rze jn ikam i, gdz ie  tem ­
p era tu ra  w o d y  p o w racającej do  ko tła  
je s t  w y ższa , je g o  sp raw n o ść  n ieco  
spadnie.

P om im o  ty ch  stra t ró żn ica  w y d a j­
ności p o m ięd zy  ko tłem  tradycy jnym  
i k o n d en sacy jn y m  je s t  nadal znaczna 
-  w y n o sząca  średn io  p o n ad  10 proc. 
O zn acza  to  w prost, że  o ty le m n ie jsze  
b ę d ą  n asze  rachunk i za  o g rzew an ie . 
P ien ięd zy  zy sk am y  w ięc  ty m  w ięcej, 
im  w ięk szą  p ow ierzchn ię  zam ierzam y 
ogrzać . R ó ż n ic a  w  cen ie  pom ięd zy  
d w o m a  rodzajam i ko tłów  je s t n ieste ty  
n a  raz ie  spora  -  s ięgająca  k ilku  ty się ­
cy  z ło tych . S p raw ia  to , że  czas am o r­
tyzacji u rząd zen ia  w ah a  się  w  p rze ­
d zia le  od  k ilk u  do  p raw ie  d z iesięc iu  
la t -  w  za leżn o śc i o d  w y d a tk ó w  n a  
o g rzew an ie  w  sezonie.

P o ró w n u ją c  k o n stru k c ję  trad y cy j­
nego  ko tła  z  now o czesn y m  kon d en sa­
cy jn y m , dosko n a le  u św iad o m im y  so ­
b ie , ja k  du żo  energii trac im y  w  p ie rw ­
szym  p rzypadku . Z  gorącym i spa lin a­
m i u c ieka  ok. 10 proc, c iep ła , ko le jne  
ubytki spow o d o w an e  są  b rak iem  k o n ­
d ensacji. D o d a tk o w o  p rzez  o b u d o w ę  
i o tw artą  kom orę  spalan ia  ucieka k ilka 
p ro cen t ciepła.

O b ecn ie  p ro d u k o w an e  k o tły  k o n ­
d en sacy jn e  s ą  n iew ą tp liw ie  o g ro m ­
n y m  k ro k iem  n a  p rzó d  w  techn ice  
g rzew czej. E nergooszczęd n e  i p rzy ja ­
zn e  środow isku , zd a ją  s ię  n ie  m ieć  so ­
b ie  rów nych .

N iestety , w y so k ie  k o sz ty  zakupu  
nadal zm u sza ją  w ie lu  P o laków  do  do ­
g łębnego  p rzem yślen ia  takiej inw esty­
cji. D ziś czas je j zw ro tu  w y d a je  się  
d o ść  d ług i, je d n a k ż e  w  persp ek ty w ie  
k o le jn y ch  p o d w y żek  cen  pa liw  za in ­
w esto w an e  p ien iąd ze  m o g ą  zacząć  się 
zw racać  b ard zo  szybko.

M ik o ła j Niedbała
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POTĘGA SŁOŃCA
Ciepło Słońca je s t jednym  z najpopularniejszych ekologicznych źródeł energii. Ła­
tw ość je j pozyskania oraz wysoka efektyw ność sprawiają, że wszelkiego rodzaju in­
sta lac je  solam e stają się coraz popularniejsze, również w  naszym kraju.

Polska jest daleko poza św iatow ą czołów­
k ą  krajów wykorzystujących odnawialne 
źródła energii, jednak co raz częściej zoba­
czyć m ożna panele słoneczne instalowane 
na budynkach. Rosnące ceny paliw  i ener­
gii skłaniają do szukania alternatywnych 
sposobów pozyskiwania ciepła oraz prądu.

Tanie ciepło
N a jp o p u la rn ie j­
szym  sposobem  
w y k o r z y s t a n i a  
eneigii słonecznej 
jes t podnoszenie 
temperatury w ody 
używaniej w  na­
szych domach.
Podstawow y ze­
staw do je j pod­
grzewania składa 
się z  kolektora, 
pompy, wymienni­
ka  ciepła oraz 
zbiornika. Kolek­
to r jes t płaską 
skrzynką, w e­
wnątrz której znaj­
duje się miedziany 
absorber- powierzchnia pochłaniająca cie­
pło, w  którą wplecione są  rurki wypełnio­
ne cieczą roboczą  Ciecz jes t specjalnym 
płynem  -  dobranym  tak, by ja k  najlepiej 
przyjm ować i oddawać ciepło. Podgrzana 
w  kolektorze płynie do wym iennika ciepła 
-  spiralnej, ożebrowanej rury zanurzonej 
w  zbiorniku z  wodą. Ciecz oddaje ciepło 
podgrzewając wodę. Zainstalowana 
pom pka w  razie potrzeby wspom aga obieg 
płynu roboczego.

K olektorów  słonecznych używać 
m ożna przez cały rok. Potrafią one pokryć 
od  7  - 1 4  proc, zapotrzebowania na  energię 
konieczną do podgrzania w ody w  miesią­

cach zim ow ych do prawie 100 proc, 
w  miesiącach letnich Oszczędności notu­
jem y ju ż  wówczas, gdy Słońce podgrzewa

Kolektory słoneczne  służą przez cały rok

B U D O W L A N A

w odę o  3 stopnie C! Kolektory m ożna sto­
sow ać zarówno do  podgrzewania bieżącej 
wody, jak  i wspomagania układów central­
nego ogrzewania.

Rozwijająca się technika pozwoliła 
znacznie udoskonalić konstrukcję kolekto­
rów. Obecnie na rynek w prow adza się ko­
lektory rurowe. Kilkanaście do kilkudzie­
sięciu ru r absorbujących ciepło łączy się

z  w ym iennikiem  ciepła. Okrągła po­
wierzchnia absorpcji sp raw ią że Słońce 
równom iernie ogrzew a kolektor podczas 
dnia. Zastosowanie w  rurach próżniowej 
izolacji znacznie zmniejsza straty ciepła 
n o c ą  D odatkow o konstrukcja złożona 
z  rurek, m iędzy którymi pozostaje w olna 
przestrzeń, uniemożliwia zasypanie kolek­
tora przez śnieg z im ą  Nowoczesny kolek­
tor rurowy jest wydajniejszy od sw ych po­
przedników  na rynku o około 30 do 60 
proc. -  w  zależności od pory roku.

Światło ze światła
Energię naszej gw iazdy wykorzystuje się 
także do innych celów. W  obejściu m oże­
m y z powodzeniem  zainstalować moduły 
fotowoltaiczne, które przetwarzają energię

na  prąd. Panele takie w ykonyw ane są  
z  krzem u -  drugiego najpopularniejszego 
pierwiastka na  świecie.

A by skorzystać z  prądu produkowane­
go dzięki Słońcu należy zbudować system 
fotowoltaiczny -  zespół urządzeń, które 
pozw olą wykorzystać w yprodukow aną 
w  panelach energię. Najpopularniejsze 
w  Polsce systemy m agazynują energię 

w  akumulatorach. 
Taki układ składa 
się z  m odułów  fo- 
to w o l ta ic z n y c h  
p r o d u k u ją c y c h  
prąd, regulatora ła­
dow ania -  niedo- 
puszczającego do 
p r z e ł a d o w a n i a  
i rozładowania 
akumulatora -  
oraz opcjonalnego 
p r z e t w o r n i k a  
z m i e n i a j ą c e g o  
prąd stały produ­
kow any w  pane­
lach na  zmienny.

Paneli słonecz­
nych używ a się do 

zasilania dom ków  letniskow ych przyczep 
kem pingow ych instalacji ogrodniczych 
oraz w ielu innych urządzeń, których pod­
łączenie do regularnej sieci energetycznej 
jest utrudnione i kosztowne.

Nie moda, a oszczędność
W szechstronność system ów solamych 
oraz ekonom iczna zasadność ich instalacji 
jasno dowodzi, że to, co dla większości P o ­
laków nadal pozostaje w  sferze science-fi- 
ction, pow inno niebaw em  zagościć pod 
każdą strzechą W ykorzystanie energii na­
szej gw iazdy to nie tylko kwestia mody, 
snobizm u czy ekologii. Przy rosnących 
kosztach ogrzewania i energii proste i trwa­
łe systemy solame pozwalaj ą  zaoszczędzić 
spore pieniądze. Mikołaj Niedbała

D O M Ico m p act F24B  
-  N O W O Ś Ć
KO NDENSACYJNY DW UFUNKCYJNY KO CIO Ł W ISZĄCY

4 299 zt

ZESTAW DO PRODUKCJI C IEPŁEJ W O DY UŻYTKOW EJ

N A S Z E  H U R T O W N I E :
K R O T O S Z Y N ,  u l. K le m c z a k a  7 ,  te l7 fa x  0 6 2  7 2 5  2 4  7 1 , 7 2 2  6 0  0 7  
O S T R Ó W  W L K P . ,  u l.  R a d ło w s k a  4 ,  te l.  0 6 2  5 9 2  5 8  1 0 , 5 9 2  5 8  11 

K A L IS Z ,  a l.  W o js k a  P o ls k ie g o  1 3 , T e l. 0 6 2  7 6 5  3 0  3 8
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IV R e k la m a

p ły ty
w a rs tw o w e
DACHOWE, ŚCIENNE
I CHŁODNICZE
Z RDZEN IEM

■ banaszak
CENTRUM MATERIAŁÓW BUDOWLANYCH

Krotoszyn 
ul. Kobylińska 10a

ZATRUDNI

-  p ianka poliuretanowa
-  styropian
-  w ełna m ineralna

MURARZY
*  *  *

ZBROJARZY 
*  *  *  

CIEŚLI
SZALUNKOWYCH

S pó łdzie lcza  G ru p a  B a n k o w a
B a n k  S p ó łd z ie lc z y  w  K r o to s z y n ie  

6 3 -7 0 0  K r o to s z y n ,  u l .  P ia s to w s k a  14  
te l.  0 6 2  7 2 5  3 2  7 8 , fa x  0 6 2  7 2 5  2 5  5 0

e - m a i l :  p o c z ta @ b s k r o to s z y n .p l 
w w w .b s k r o to s z y n .p l

O d d z ia ły :  K o b y l in ,  S u lm ie r z y c e ,  Z d u n y  
Rok założenia 1872

tel. 0 503 19 19 94

do sam ochodów
A U T

M u l t i f o n ^

A p a r a t y  s łu c h o w e  -J

ZPŁATNE
SBADANIE SŁUCHU
Krotoszyn, ul. Bolewskiego 8 (I piętro) 
tel. 062 766 62 13, kom. 0606 730 405 

poniedziałki 10.00 -14.00 
wtorki 8.00-11.00

Dla posiadaczy tego kuponu 4  A O /  =1. 
przy zakupie aparatu słuchowego |  v  / O r i

lEEBESSIS
63-700 Krotoszyn  
ul. Ostrowska 2273  tel. 062 722 97 84 

— ! tel. kom. 0601 479 105
Zapraszam y: 

p o n .-p t .  9“ -1 7 "
soboty 9°° - 13°°

SPRZEDAŻ - MONTAŻ 
NAPRAWA

FIR M A  „1ZEK-EKO”
63-400 Ostrów Wlkp., ui. Chłopickiego 16A 
tel./fax 062 735 32 42
62- 800 Kalisz, ul. Skarszewska 25-27 
te./fax 062 764 21 23
63- 600 Kępno, ul. Rzeźnicka 14 
tel./fax 062 782 36 94

ZAPRASZAMY 
w godz. 8“ -18“ , sob. 9“ 14“

■ tei
■ o d n a w ia ln o ś ć ^ l^ k a ta  oi

autog^ fafcźnięjap o k r e s i i ___
■ k a p ita liz a c ja  odsetek po u p ły w ie  okresu
■ m in im a lń iftć w o fa  lo k a ty  -  500  z ł
■ o p ro cen to w an ie  ra c h u n k u  w g zm ien n ej

stopy p ro ce n to w e j, w  stosunku ro c zn y m  -  6,16%*

P r o m o c ja  lo k a ty  t r w a  o d  d n ia  12  m a ja  2 0 0 8  r. 
d o  d n ia  3 1  s ie r p n ia  2 0 0 8  r.

* sto p a  z m ie n n a

P a s z a  p r o s t o  d o  z a a r o d

Zmiany na rynku paszowym w Polsce wy- 
muszają na producentach środków żywienia 
zwierząt poszukiwanie nowych metod dotarcia 
do hodowców. Coraz większego znaczenia 
nabiera pewność i dostępność produktów. 
W odpowiedzi na te oczekiwania powstał projekt 
Sklepów Paszowych De Heus Koudijs Hima.

To nowoczesny system sprzedaży bezpośred-
,  '  nio do klientów detalicznych. Najważniejszym

4 jego celem jest dotarcie do jak największej liczby

*

de heus Producent: De Heus Sp. z o.o ., ul. Lotnicza 21B, 99-100 Łęczyca, tel. 0-24 / 721 04 00, fax 0-24 / 721 04 04, www.deheus.pl 

Sprzedaż: ROL-HURT SP. J, 63-720 KOŹMIN WLKP. ul. BORECKA 58, tel.062-721 68 12

hodowców, nawet tych najdrob­
niejszych, dokonujących zakupów 
chociażby jednego worka. System 
cieszy się bardzo dużą popularno­
ścią wśród wielu firm oferujących 
pasze w całym kraju. Stale przyby­
wa nowych użytkowników Sklepów 
Paszowych. Jednym z nich jest 
firma Narolco z Rypina.

Pani Dorota Durszlewicz jest 
kierownikiem działu paszowego 

Do tej pory większość na­
szych obrotów stanowiły surowce 
paszowe takie jak: śruta sojowa

i rzepakowa, czy wysłodki. Postanowiliśmy spróbo­
wać swoich sił w sektorze pasz i produktów paszo­
wych. Umowę z  De Heus Koudijs Hima podpisaliśmy 
w czerwcu 2007 roku. W tym samym miesiącu złoży­
liśmy pierwsze zamówienie.

Od kiedy posiadacie Państwo Sklepy Pa­
szow e De Heus?
Zdecydowaliśmy o nabyciu aut praktycznie na po­
czątku współpracy i to od razu od dwóch Auta ode­

braliśmy w grudniu, a w teren ruszyły 
w styczniu.

Jakie korzyści przyniosły 
Sklepy Paszowe Państwa firmie?

Przede wszystkim reklamują na­
szą firmę w terenie oraz produkty. 
De Heus. Dzięki temu był możliwy 
znaczący wzrost obrotów i to nie 
tytko w paszach, ale i w pozostałych 
gałęziach naszej działalności, takich 
jak nawozy, środki ochrony roślin

czy surowce. Zanim Sklepy Paszowe mszyły w te­
ren nasza sprzedaż pasz wynosiła około 1 2 -1 5  ton 
na miesiąc. Natomiast już w pierwszym miesiącu ich 
działalności sprzedaż wzrosła do ok. 100 ton.
Dzięki Sklepom Paszowym udało nam się osiągnąć 
pewną przewagę nad konkurencją na lokalnym ryn­
ku, gdyż jesteśmy w stanie sprostać wymaganiom 
naszych klientów.

Jakie korzyści mają Państwa klienci z  funkcjo­
nowania Sklepów Paszowych De Heus?

Nigdy nie dowoziliśmy mniejszych partii towa­
ru. Dzięki Sklepom Paszowym nasi klienci mają 
stały dostęp do wszystkiego, co znajduje się 
w ofercie firmy bez ograniczeń ilościowych. 
Postawiliśmy na firmę De Heus, ponieważ oferuje nie 
tylko produkty o najwyższej jakości, ale także serwis 
żywieniowy, z  którego nasi klienci mogą skorzystać 
za pośrednictwem sprzedawcy lub bezpośrednio 
zgłaszając się do przedstawiciela firmy. Ponadto 
dzięki Sklepom większa liczba klientów może skorzy­
stać z akcji organizowanych przez naszą firmę takich 
jak np. karty rabatowe stałego klienta czy promocji 
firmy De Heus, w których każdy kupujący otrzymuje 
praktyczne gadżety gratis.
Krótko mówiąc dzięki Sklepom Paszowym nasi 
klienci zyskują czas, jaki musieli do tej pory po­
święcać na zakup paszy oraz pieniądze, ponie­
waż mogą korzystać ze specjalnych rabatów, 
a przecież sam dojazd też nie jest za darmo.

A jak widzicie Państwo rozwój firmy w bran­
ży  paszowej?

Mimo trudnej sytuacji na rynku udało nam 
się osiągnąć znaczący wzrost sprzedaży 
i z miesiąca na miesiąc ta sprzedaż rośnie, przede

wszystkim dzięki Sklepom Paszowym.Dlatego 
idziemy dalej Chcemy wypełnić luki w terenie oraz 
powiększyć obszar naszego działania - od maja ru­
szamy z kolejnymi dwoma autami De Heus Koudijs 
Hima, Myślę, iż idąc tą drogą uda nam się osiągnąć 
wszystkie zamierzone cele.

SklepówPaszowych De Heus nie należy kojarzyć 
wyłącznie z drobnym hodowcą. Jak pokazuje prak­
tyka są doskonałym źródłem zaopatrzenia w pro­
dukty, którenawetwdużychhodowlachsą używane 
w niewielkich ilościach. Najlepszy przykład dla 
hodowców bydła to preparaty witaminowo-mine- 
ralne oraz preparaty mlekozastępcze dla cieląt, 
a dla hodowców trzody - premixy farmerskie oraz 
prestartery. W Sklepach Paszowych możliwe jest 
również składanie zamówień hurtowych (nawet 
luzem), co na pewno korzystnie odbija się na 
portfelu hodowców. Spójny wizerunek Sklepów 
Paszowych De Heus Koudijs Hima daje ich klien­
tom coś, co dla większości hodowców jest naj­
ważniejsze -  poczucie bezpieczeństwa. Zielono- 
Niebieskie Sklepy Paszowe De Heus to solidność 
obsługi i gwarancja jakości.
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