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WSTEP

Przynalezno$¢ Polski do Unii Europejskiej data szansg¢ znacznego rozwoju gospodarki
rynkowej i wzmocnienia stabilnosci demokratycznego porzadku. Z chwila przystapienia Polski
do UE zmienita si¢ w  zasadniczy sposob  perspektywa  rozwoju. Wraz
z nig zmienit si¢ docelowy horyzont niezbednych zmian oraz osiggania celow. Dzigki integracji
pojawily si¢ nowe, mozliwe do zastosowania instrumenty.

Wplyw korzystania z funduszy Unii Europejskiej mozna obserwowaé zaré6wno na szczeblu
krajowym, jak i regionalnym. W wojewodztwie wielkopolskim dobrze zainwestowane $rodki
unijne korzystnie wplywaja na dynamike wzrostu produktu Kkrajowego brutto, zwickszaja
konkurencyjno$¢ regionu, a takze pomagaja tworzy¢ nowe miejsca pracy. Ich dostepnosc
umozliwita zrealizowanie Szeregu inwestycji w zakresie infrastruktury komunalnej czy
transportowej. Wykorzystanie funduszy ma tez wpltyw na zlagodzenie w regionie skutkdéw
swiatowego kryzysu finansowego i1 gospodarczego. Mikro, male i1 $rednie przedsigbiorstwa
(MSP) decyduja o sile gospodarek S$wiata, Wytwarzajac wigkszos¢  produktu
krajowego. Podmioty te stanowig w spoleczenstwie fundament stabilnego rozwoju klasy
sredniej. Rozwdj i konkurencyjnos¢ przedsiebiorstw z sektora MSP decyduje o rozwoju
1 konkurencyjnosci gospodarczej poszczegdlnych krajow, jak rowniez ma wplyw na ich
pozycje na rynkach migdzynarodowych.*

W kazdym wojewddztwie Polski w rgkach prywatnych przedsiebiorcow jest od 85% do 95%
ogohu zarejestrowanych podmiotéw gospodarczych, wiec majg one znaczny wplyw na region.
Liczebno$¢ 1 wklad sektora mikro, matych i $§rednich przedsigbiorstw w tworzenie PKB
potwierdza, ze stanowig one trzon polskiej gospodarki. Przedsiebiorstwa nalezace do sektora
MSP zatrudniajg ponad 6 mln pracownikow. 2

Zarowno czynniki rozwoju mikro, matych i S$rednich przedsigbiorstw jak i bariery
ograniczajace taki rozwdj sa przedmiotem licznych badan. Do glownych cech gospodarki
rynkowej zalicza si¢ przewage sektora prywatnego, jak rowniez znaczacy udziat firm MSP
w tworzeniu produkcji i ustug. To glownie mikro, male 1 §rednie przedsigbiorstwa stanowia
o sile oraz konkurencyjnos$ci tych gospodarek. Nalezy pamigtac, iz podmioty te funkcjonuja w
zlozonym 1 dynamicznym otoczeniu regionalnym, w ktéorym wystgpuje wiele réznorodnych

form 1 instrumentdw pomocowych. Z jednej strony zwraca si¢ uwag¢ na bogactwo

! Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczeristwa, 2013, Poznan, str. 187.
% Hryniewiecka M., 2015, Wplyw funduszy unijnych na rozwdj sektora MSP w Polsce w latach 2007-2013,
Warszawa, str. 12-13.
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1 r6znorodnos$¢ form i instrumentdw pomocowych mozliwych do wykorzystania na poziomie
regionalnym, ale =z drugiej na istotne dysproporcje poszczegdlnych regionow
w zakresie ich stosowania. Co wigcej, dziatania realizowane w celu wspierania sektora MSP
wydaja si¢ wcigz jeszcze niewystarczajace. Dowodem na to jest chociazby krytyka ze strony
naukowcow, dotyczaca zbyt wyraznej roli koncepcyjnej i realizacyjnej panstwa w systemie
wspierania przedsiebiorstw  wobec marginalnego znaczenia instytucji samorzgdnosci
gospodarczej.® Kilkunastoletni okres transformacji polskiej gospodarki pokazuje, iz sektor MSP
nie rozwija si¢ tak dynamicznie jak w innych krajach Unii Europejskiej. Wystepujace bariery
w tym gldwnie finansowe utrudniaja ich funkcjonowanie i1 rozwdj. Podjeta w Polsce
decentralizacja polityki wspierania MSP oraz znaczny wzrost funduszy przeznaczonych na ten
cel, stworzyt mozliwo$¢ opracowania takiego systemu na poziomie regionalnym. W ramach 16
Regionalnych Programow Operacyjnych realizowana byla polityka wspierania przedsigbiorstw.
Brakuje jednak systemowego podej$cia do problematyki wptywu funduszy UE na gospodarke
wojewodztwa wielkopolskiego.

Celem niniejszej pracy bylo wigc opracowanie systemu wspierania mikro, matych
1 Srednich przedsigbiorstw w wojewddztwie wielkopolskim wraz z okresleniem

przewidywanych skutkow tak zaproponowanego systemu.

Uzasadnienie wyboru tematu rozprawy

Podjecie tematu dotyczacego wptywu funduszy Unii Europejskiej poprzez przedsigbiorstwa
na gospodarke wojewodztwa wielkopolskiego jest uzasadnione z kilku powodow. W pierwszej
kolejnosci nalezy wskazad na potencjat segmentu mikro, matych
i Srednich przedsigbiorstw, ktory wynika glownie z pozycji i roli tego sektora
w gospodarce. W Polsce w 2011 roku funkcjonowato aktywnie 1 784,6 przedsigbiorstw,
z czego 95,9% stanowity mikro, mate i srednie przedsigbiorstwa — sa one zatem najliczniejsza
grupa podmiotow w gospodarce.* Z danych GUS z 2011 roku wynika, iz udziat w tworzeniu
PKB przedsigbiorstw w 47,6 % mialy MSP — w tym 29,6% mikroprzedsi¢biorstwa, natomiast
duze przedsigbiorstwa 24%. Pod wzgledem liczby przedsiebiorstw Polska jest szoOsta
gospodarka Unii Europejskie;.

® Safin K., 2008, Zarzgqdzanie malym i Srednim przedsiebiorstwem, \Wydawnictwo Akademii Ekonomicznej we
Wroctawiu, Wroctaw, str. 219.

4 PARP, 2013, Male i Srednie przedsigbiorstwa w Polsce na podstawie analiz PARP, Departament Rozwoju
Przedsigbiorczosci i Innowacyjnosci PARP, Warszawa, str. 52.



Druga kwestig uzasadniajaca podjecie tematu jest duze znaczenie instrumentéw w otoczeniu
finansowym MSP — w tym funduszy unijnych, ktére wpltywaja na stan finansow
przedsigbiorstw, a przez to na ich konkurencyjno$¢. Nalezy réwniez podkreslic,
iz wojewodztwo wielkopolskie bylo liderem we wdrazaniu inicjatywy JEREMIE w Polsce
w okresie programowania 2007-2013. Kolejnym powodem wyboru tematu jest brak analizy
prezentujacej wpltyw funduszy Unii Europejskiej - w tym Wielkopolskiego Regionalnego
Programu Operacyjnego (WRPO) i Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka (POIG)
poprzez przedsigbiorstwa na gospodarke w latach 2007-2013.

Dodatkowym motywem podjecia tematu jest kilkuletnie doswiadczenie w obstudze

merytoryczno-technicznej projektéw unijnych w wojewddztwie wielkopolskim.

Cel pracy i hipotezy badawcze

Za cel gldwny pracy przyjeto okreslenie w ujeciu teoretycznym 1 w Swietle badan
empirycznych — wplywu funduszy Unii Europejskiej na gospodarke wojewodztwa
wielkopolskiego w latach 2007-2013. Zadania badawcze dotycza:
1. Okreslenia  wptywu funduszy Unii Europejskiej na gospodarke wojewodztwa
wielkopolskiego w 11 perspektywie finansowej.
2. Dokonania oceny stopnia wykorzystania funduszy unijnych przez przedsigbiorstwa.
3. Dokonania analizy cech wybranych instrumentow z otoczenia finansowego sektora MSP
w szczegblnosci funduszy Unii Europejskiej.
4. Zbadania relacji pomi¢dzy przedsigbiorstwami a funduszami unijnymi z punktu widzenia ich
wplywu na gospodarke.
5. Analizy i oceny postaw MSP wobec funduszy Unii Europejskie;.

W pracy sformutowano nastepujace hipotezy badawcze:
1. Fundusze Unii Europejskiej oddzialujac na mikro, mate i S$rednie przedsigbiorstwa
ustabilizowaly cykl koniunkturalny a tym samym gospodarke wojewddztwa wielkopolskiego
w 1 okresie programowania 2007-2013.
2. Obszary przeznaczania $rodkow w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu
Operacyjnego oraz Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka miaty nieréwnomierny

wplyw na poszczeg6lne rynki lokalne w wojewodztwie wielkopolskim w latach 2007-2013.



Zrédla informacji i metody badawcze

=
Gospodarka wojewédztwa wielkopolskiego 2007-2013
=)
p - — -
fundusze Unii Europejskiej
I JL
(" coynmiki ILOSCIOWE 7 coymmiki JAKOSCIOWE
- zatrudnienie - nowe produkty / ushugi
- obroty firmy - nowi kontrahenci
- koszt jednostkowy - eksport
e zmiana cen , - konkurencyjnos¢, innowacyjnos¢

Rysunek nr 1. Ujecie graficzne badanego problemu

Zrédto: Opracowanie wiasne

Podejmowany problem naukowy oraz zdefiniowane cele i hipotezy rozprawy zadecydowaty
0 wyborze metod badawczych. Przeprowadzone zostaty:
a). szerokie badania literaturowe obejmujace polskojezyczne oraz anglojezyczne opracowania
poswiecone tematyce:
- mikro, matych i Srednich przedsiebiorstw w Polsce i za granicag,
- instrumentoOw wspierania mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw w Unii Europejskiej oraz
Polsce (w tym w wojewddztwie wielkopolskim) w ramach dokumentow:
- Innowacyjna Wielkopolska. Regionalna Strategia Innowacji z roku 2010,
- Regionalna Strategia Innowacji dla Wielkopolski na lata 2010-2020,
- Podstawy prawne realizacji polityki regionalnej w Polsce w okresie 2007-2013,
- Raporty Instytutu Badan nad Gospodarka Rynkowa,
- Diagnoza sytuacji spoteczno-gospodarczej wojewodztwa wielkopolskiego z roku 2011,
- Dane z Eurostatu, GUSu, rocznikdéw statystycznych,
- Bazy danych: WROT (Wielkopolskie Regionalne Obserwatorium Statystyczne),
- Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny (WRPO) oraz Program Operacyjny
Innowacyjna Gospodarka (POIG) na lata 2007-2013 (dokumenty wspolnotowe, krajowe,
regionalne),

- Badania Komitetu Regionéw: www.cor.europa.eu.
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b). przeanalizowane dostgpne dane statystyczne oraz dane wynikajagce z przeprowadzonych
badan MSP w zakresie relacji przedsigbiorstw z funduszami unijnymi,
C). badania wlasne w formie konsultacji, wlasny kwestionariusz ankietowy.

Uwzgledniona zostala najnowsza literatura przedmiotu obejmujaca glownie lata
2007-2013. Duza role w opracowaniu pehity raporty publikowane przez Komisj¢ Europejska,
Polska  Agencje Rozwoju  Przedsigbiorczosci, Wielkopolska ~ Agencje  Rozwoju
Przedsiebiorczosci Sp. z 0.0., jak réwniez materialy zrédlowe w postaci aktow prawnych.
Wykorzystana w pracy zostata takze lista beneficjentow programow WRPO i POIG
z Systemu Informatycznego Monitoringu i Kontroli (SIMIK) oraz strony internetowej
www.poig.gov.pl.

Proces prowadzonych badan zostat podzielony na trzy etapy:

Etap | - FAZA STRUKTURYZUJACA: Rozpoznanie logiki dziatan poszczegdlnych
programéw z Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego (dziatania 1.1 Rozwdj
mikroprzedsiebiorstw, dziatania 1.2 Wsparcie rozwoju MSP) oraz Programu Operacyjnego
Innowacyjna Gospodarka (dziatania 8.1 Wspieranie dziatalnos$ci gospodarczej w dziedzinie
gospodarki elektronicznej, dzialania 8.2 Wspieranie wdrazania elektronicznego biznesu typu
B2B) w wojewddztwie wielkopolskim.

Etap Il — FAZA BADAWCZA: Badanie przeprowadzone zostalo metodg kwestionariusza
ankietowego w okresie kwiecien - maj 2015 roku. Do badania wybrane zostaty mikro, mate
1 $rednie przedsiebiorstwa z wojewodztwa wielkopolskiego, ktore miaty juz doswiadczenie
w  korzystaniu z dostepnych instrumentow  wspierania w  latach  2007-2013.
Otrzymano 105 poprawnie wypetionych kwestionariuszy ankietowych od przedsiebiorstw,
ktorym udzielono finansowego wsparcia w ramach:

- dziatania 1.1 Rozwdj mikroprzedsigbiorstw, Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny
/badane mikroprzedsiebiorstwa/;

- dziatania 1.2 Wsparcie rozwoju MSP, Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny
/badane mikro, mate i Srednie przedsigbiorstwa/;

- dziatania 8.1 Wspieranie dzialalno$ci gospodarczej w dziedzinie gospodarki elektroniczne;j ,
Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka /badane mikro i mate przedsigbiorstwa/;

- dziatania 8.2. Wspieranie wdrazania elektronicznego biznesu typu B2B, Program Operacyjny
Innowacyjna Gospodarka /badane mikro, mate i §rednie przedsigbiorstwa/.

W badaniu wykorzystane zostaly miedzy innymi nastepujace metody analizy statystycznej:

1. Test t-Studenta,

2. Test analizy wariancji (ANOVA),



3. Wspotczynnik C-Pearsona,

4. Test niezaleznosci y* (chi-kwadrat).

Etap Il — FAZA ANALITYCZNA: Opisanie wszystkich zebranych dotychczas informacji
I danych, ich interpretacja, weryfikacja postawionych hipotez badawczych, odpowiedZz na
postawione pytania badawcze i w efekcie realizacja zatozonych celow badania. Dodatkowym
elementem bylo wypracowanie modelu metodologii oraz wskaznikéw, ktore beda mogty byc
W przyszitosci wykorzystywane do okresowych analiz dotyczacych wptywu funduszy Unii
Europejskiej poprzez przedsi¢biorstwa na gospodarke danego regionu/ kraju.

Struktura i tresci pracy

Uklad pracy podporzadkowany zostal przedstawionym wczes$niej celom i hipotezom
badawczym pracy. Rozprawa sktada si¢ lacznie z czterech rozdziatow.

W rozdziale pierwszym zaprezentowano mikro, male i S$rednie przedsigbiorstwa
w gospodarkach wybranych krajow Unii Europejskiej. Okre§lono ich rolg, potencjat oraz bariery
funkcjonowania. Por6wnano czynniki, ktore sprzyjaja oraz nie sprzyjaja wzrostowi firm, a takze
wskazano jaki jest potencjat i potrzeby innowacji przedsiebiorstw. W rozdziale tym, dokonano
takze analizy sektora MSP biorgc pod uwage migdzy innymi liczbe zatrudnionych w nim osob
czy udziat w tworzeniu produktu krajowego brutto.

Rozdziat konczy przeprowadzona analiza porownawcza przedsigbiorstw w Polsce 1 innych
krajach Unii Europejskie;j.

Rozdzial drugi stanowi ocen¢ instrumentéw finansowych i niefinansowych wspierania
mikro, matych 1 $rednich przedsiebiorstw w wybranych krajach Unii Europejskie;.
Przeprowadzona zostala charakterystyka instrumentéw wspierania w oparciu o fundusze unijne.
W dalszej czgsci sklasyfikowano poszczegdlne Zrdédita finansowania dla  MSP
w oparciu o ich dostepnos¢. Dokonano poréwnania wykorzystania funduszy Unii Europejskiej
w dwoch perspektywach finansowych tj. w latach 2004-2006 oraz 2007-2013. Ostatnim
zagadnieniem poruszanym w tym rozdziale jest dokonana ocena krytyczna instrumentow
finansowych wspierania mikro, matych i srednich przedsigbiorstw
w wojewddztwie wielkopolskim.

Metode badania  przedsigbiorstw ~ wojewodztwa  wielkopolskiego  przedstawiono
w rozdziale trzecim. Poza charakterystyka ankietowanych MSP, dokonano analizy wptywu
funduszy unijnych poprzez przedsigbiorstwa na gospodarke wojewdodztwa wielkopolskiego w 11

perspektywie finansowej. Zaprezentowano podziat $rodkéw finansowych dla Polski



na lata 2014-2020. W rozdziale tym odniesione zostaly cele poznawcze do sytuacji
w Wielkopolsce oraz zawarte wnioski z przeprowadzonych wcze$niej analiz.

W rozdziale czwartym zaprezentowano zalozenia ogdélne wspierania przedsigbiorstw
z funduszy unijnych wraz z ich wptywem na gospodarke. Zaproponowano metodyke wspierania
przedsiebiorstw z europejskich funduszy oraz przeprowadzono analiz¢ SWOT (mocne i stabe
strony, szanse oraz zagrozenia) sektora MSP w wojewodztwie wielkopolskim. Korzystajac
z wynikdbw tej analizy zaprezentowano  System  wspierania  mikro, matych
i $rednich przedsigbiorstw z funduszy Unii Europejskiej wraz z okresleniem przewidywanych

skutkow ekonomicznych zaproponowanego systemu.
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Rozdzial 1.
MIKRO, MALE 1 SREDNIE PRZEDSIEBIORSTWA W GOSPODARCE KRAJOW
UNII EUROPEJSKIEJ

W literaturze krajow Unii Europejskiej istnieje duze zréznicowanie w definiowaniu mikro,
matych 1 $rednich przedsiebiorstw. Podejmowane s3 proby ujednolicenia definicji,
by méc prowadzi¢ badania porownawcze. Wsrod zasadniczych problemoéw wyr6dzni¢ nalezy
wybor kryteriow oraz pulapy umozliwiajace ich klasyfikacje. Dokonany zostal wybor
optymalnej definicji przedsigbiorstwa dla potrzeb opracowania systemu wspierania mikro,
malych i $rednich firm na podstawie analizy literatury przedmiotu. Podjeto takze probe
ujednolicenia stanowiska w kwestii znaczenia i roli, jakie pelnig te przedsigbiorstwa
w krajach gospodarki rynkowej. Kluczowe stato si¢ rowniez por6wnanie sektora mikro, matych

i $rednich firm w Polsce i wybranych krajach Unii Europejskiej.

1.1. Znaczenie oraz rola mikro, malych i $rednich przedsi¢biorstw w gospodarce krajow

Unii Europejskiej

Rozwd6j mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw w petni wykorzystujacych swoéj potencjat
stanowi o sukcesie gospodarczym Europy. W definiowaniu MSP  najprostszg
w zastosowaniu grupe wyznacznikow stanowig kryteria iloSciowe. Najpowszechniejsza
z nich jest liczba osob zatrudnionych, okreslajagca w duzej mierze potencjat firmy. Obecnie to
kryterium jednak maleje, gdyz w coraz mniejszym stopniu cecha ta $wiadczy o sile
ekonomicznej jednostki. Brane sa pod uwage kryteria §wiadczace o osiaganych wynikach
ekonomicznych, w tym wartosci obrotu w skali roku. Nalezy przy tym pamigtac, iz definicje
MSP oparte na wyzej wymienionych kryteriach ilo§ciowych moga opisywa¢ zaréwno firmy od
strony naktadow, jak chociazby wielko$¢ zatrudnienia czy kapitat oraz osiggnietych efektow
dziatania, w tym wysoko$¢ obrotow czy zysk. Sa to kryteria obiektywne i wymierne, cho¢ ze
wzgledu na nieporéwnywalno§¢ warto$ci danego kryterium w odniesieniu do podmiotow

dziatajagcych w roéznych branzach, ich zastosowanie jest ograniczone.

Kryteria jako$ciowe maja charakter opisowy i1 polegaja na wyszczegdlnieniu z ogdtu
przedsi¢biorstw firm mikro, matych i $rednich na podstawie cech charakterystycznych dla

danego sektora. Sg one z reguly trudne do zdefiniowania i nieobiektywne. Zalicza si¢ do nich:
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elastycznos¢, zdolnos¢ adaptacji, kreatywnos¢ czy szybko$¢ procesu decyzyjnego.
W zwigzku z wystepowaniem rdéznorodnosci MSP, nie bierze si¢ pod uwage jednego,
wybranego kryterium klasyfikacji, a charakterystyki zarowno iloSciowe jak i jakoSciowe sa
zazwyczaj ze soba taczone. Niektére definicje oparte sg tylko na kryteriach jakosciowych.
Takim przykladem jest zaproponowane w 1953 roku przez Small Business Act ujecie
obowiazujace do dzis§ w USA. Mata firma definiowana jest jako ta, ktora stanowi niezalezng
wlasno$é, czyli dziala niezaleznie oraz nie dominuje na rynku, na ktorym dziata.® Definicje
oparte jednak jedynie na kryteriach jakosciowych nie sa przydatne przy realizacji polityki
wsparcia sektora MSP. Dlatego tez istotnym staje si¢ wykorzystanie kryteriow ilosciowych
w definicji mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw.

Ustawa z dnia 19 listopada 1999 roku - Prawo dziatalnos$ci gospodarczej, zastapita termin
podmiot gospodarczy, ktorym postugiwala si¢ Ustawa o dziatalnoSci gospodarczej
z 1988 roku - pojeciem przedsiebiorcy. Ustawa o swobodzie dzialalnoSci gospodarczej
z roku 2004 zmienita wymogi w zakresie tych przedsiebiorstw. Zgodnie z tg ustawa,
zakwalifikowanie przedsiebiorstwa do MSP wymaga uwzglednienia trzech czynnikow, tj. stanu
zatrudnienia, wielko$ci obrotow oraz wielkosci bilansowej sumy posiadanych aktywc')w.6 Obrot
oraz suma bilansowa mogg by¢ stosowane zamiennie, poniewaz sg kryteriami alternatywnymi.
Przedsiebiorstwo mikro zatrudnia mniej niz 10 pracownikow. Roczny obrot nie jest wyzszy niz
2 min euro i/lub jego suma bilansowa nie przekracza 2 min euro. Male przedsiebiorstwo
natomiast zatrudnia ponizej 50 pracownikow. Roczny obrét nie moze przekroczy¢ 10 min euro
i/lub suma bilansowa nie jest Wicksza niz 10 min euro.
W przypadku $redniego przedsi¢biorstwa zatrudnienie wynosi do 250 pracownikéw. Roczny
obrot nie przekracza 50 min euro i/lub suma bilansowa rocznego zestawienia bilansowego nie jest

wyzsza niz 43 min euro.” Tabela nr 1 przedstawia te dane.

Tabela nr 1. Podstawowe czynniki decydujace o tym, czy dana firma moze zosta¢ uznana za MSP

Kategoria Liczba Roczny albo Calkowity bilans
przedsi¢biorstwa pracownikow obrot roczny
Srednie <250 <50 mln euro <43 mln euro
Mate <50 <10 mln euro |< 10 mln euro
Mikro <10 <2mlneuro |<2 mln euro

Zrédto: http://ec.europa.eu/enterprise/policies/sme/facts-figures-analysis/sme definition/index_en.htm

® Hodgetts R., Kuratko D., 1992, Effective Small Business Management, The Dryden Press, Orlando, str.5
® Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczerstwa, 2013, Poznan, str. 187.
" Ustawa o swobodzie dziatalno$ci gospodarczej z dnia 2 lipca 2004 r., str. 25-26.
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Wyréznia si¢ podzial przedsigbiorstw na trzy kategorie, tj. przedsi¢biorstwa niezalezne,
partnerskie oraz powigzane. Chodzi bowiem 0 zalezno$ci migdzy firmami bioragc pod uwage
procentowy udziat w kapitale, prawo glosu lub prawa do sprawowania pozycji
dominujacej. Wiekszo§¢ mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw stanowig przedsigbiorstwa
niezalezne. Dziatajg one bowiem catkowicie samodzielnie lub posiadajg mniejszo$ciowe udziaty
(mniej niz 25% w innych firmach). Jezeli wysokos¢ tych udzialdow wzrosnie do 50%
przedsigbiorstwa te zalicza si¢ do partnerskich. Z Kkolei, przedsigbiorstwa uwaza si¢ za
powiazane powyzej tego pulapu.® Nalezy podkreslié przy tym, iz podstawowymi cechami
gospodarki rynkowej jest dominujaca przewaga prywatnej i publicznej wlasnosci nad
panstwowg oraz znaczaca rola sektora MSP.

Podsumowujac nalezy stwierdzi¢, iz w definicji obowigzujacej w Unii Europejskiej
zastosowano najczesciej spotykane kryteria czyli wielko$¢ zatrudnienia oraz warto$¢ przychodu
lub sumg bilansowg. Niekiedy stosowana jest takze definicja bedaca przetozeniem Companies
Act, w ktorej stosowane kryteria sg identyczne jak wyszczeg6lnione przez Komisje Europejska
z 2003 roku, cho¢ wartosci im odpowiadajgce nieco si¢ roznig. Wielkos$ci zatrudnienia, obroty
netto i sumy bilansowe decydujace o przyporzadkowaniu firmy zostaty przedstawione w tabeli
nr 2. Nalezy wzig¢ pod uwage, ze przedsigbiorstwo kwalifikuje si¢ do wybranej kategorii, jesli

spetnia w danym roku dwa z trzech ponizszych kryteriow.

Tabela nr 2. Kryteria Kklasyfikacji przedsi¢biorstw w Wielkiej Brytanii wedlug Companies Act

Kryterium Male przedsi¢biorstwo Srednie przedsi¢biorstwo
Obrot maks. 2,8 min £ maks. 11,2 mln £
Suma bilansowa maks. 1,4 mln £ maks. 5,6 min £
Zatrudnienie maks. 50 0s6b maks. 250 osob

Zrodto: Bank of England, 2014, Finance for Small Firm — An Eleventh Report, str. 20-24.

W statystykach OECD oraz Unii Europejskiej stosowane sa definicje oparte wylacznie na

kryterium wielkos$ci zatrudnienia, co obrazuje ponizsza tabela.

® http://ec.europa.eu/enterprise/policies/sme/files/sme_definition/sme_user_guide_pl.pdf
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Tabela nr 3. Definicje MSP oparte na kryterium wielkosci zatrudnienia

Wielko$¢ zatrudnienia

Podmiot i
mikro male Srednie
OECD 1-19 20-99 100-499
Unia Europejska 0-9 10-49 50-249

Zrodto: Nehring A., 2004, Rynek pracy a rozw6j matych i srednich przedsiebiorstw w wojewodztwie matopolskim,
Wydawnictwo AE w Krakowie, Krakéw, str. 9-10.

Z powyzszych rozwazan wynika, iz rozw6j mikro, matego czy $redniego przedsigbiorstwa
w duzej mierze jest determinowany ich cechami jakosciowymi. Wplywaja one bowiem na
poziom przewagi konkurencyjnej, odpowiednig realizacj¢ procesOw biznesowych czy
efektywnos$¢ procesOw zarzadzania. Nalezy jednak pamigtaé, iz rozwoj takze zwigzany jest
z cechami osobowos$ciowymi przedsiebiorcy, jego doswiadczeniem czy motywacjg w sferze
prowadzenia biznesu.

Powszechnie w literaturze przedmiotu przyjmuje si¢, ze istnieje katalog cech wlasciwych
tylko dla sektora MSP. Roznica pomigdzy réznymi klasami wielkosci przedsiebiorstw tkwi
przede wszystkim w sposobie kierowania firmg czy stosunkach wewnetrznych. Osobista
odpowiedzialno$¢ 1 gotowos$¢ do ryzyka, jak 1 osobiste zaangazowanie wiasciciela mikro,
matego lub S$redniego przedsiebiorstwa stanowig podstawowe cechy charakteryzujace te
podmioty.® Najwazniejsza cecha wedlug samych MSP jest samodzielno$¢ decyzyjna, bedaca
gldwnym motywem zaktadania przedsigbiorstw. Charakterystyczng cechg mikro, matych
1 $rednich przedsiebiorstw jest takze sposob finansowania biezgcej dzialalnos$ci i rozwoju ze
szczegdlnym uwzglednieniem podstawowego zrdédia finansowania tych podmiotéw jakim sg
kapitaly wlasne. Przedsigbiorstwa te przyjmuja najprostsze formy organizacyjne
z punktu widzenia zalozenia 1 pdzniejszego dziatania, ktére nie wymagaja tworzenia
wewnetrznych struktur, zachowujac przy tym petlie wiladzy ale 1 odpowiedzialnos$ci po
stronie wiasciciela.

Mikro, mate i $rednie firmy petlnig bardzo wazne funkcje w gospodarce kazdego kraju,
regionu. Przedsigbiorstwa te uwazane sg za stymulatora rozwoju gospodarki. Istotne wydaje sig,
iz ich funkcjonowanie stanowi przejaw zdrowej konkurencji, a takze odzwierciedla

przedsiebiorczo$é spoteczenstwa.'® Sa takze zrodlem innowacyjnoéci oznaczajacej zdolnosé¢ do

° Bielawska A., 1993, Podatek dochodowy w sterowaniu dzialalnosciq inwestycyjng malych i Srednich
przedsiebiorstw, Szczecin, str.29. )

10" skowronek-Mielczarek A., 2003, Mate i srednie przedsigbiorstwa. Zrédla finansowania, C.H. Beck, Warszawa ,
str. 28-31.
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poszukiwania, implementacji innowacji. Cho¢ sektor MSP ma zazwyczaj niewielki zasigg, jak
réwniez wplyw na swoje otoczenie, to zebrane w calo$¢ stanowig olbrzymig sit¢ gospodarcza,
ktora napedza rozwdj catej gospodarki. W pracach Karola Marksa mozna odnalez¢ juz pierwsze
opinie na temat znaczenia matych firm. Wedlug Marksa rozwdj kapitalizmu spowoduje
wywlaszczenie jednych kapitalistow przez drugich, co z kolei doprowadzi¢ moze do
transformacji matych kapitalow w duze. Z kolei Alfred Marshall twierdzil, iz w warunkach
niedoskonatej konkurencji wzrost ilosci firm, ktére dzialaja na duza skalg nie eliminuje
mniejszych przedsigbiorstw, lecz wprost przeciwnie pozwala na ich dziatanie.' Rola sektora
MSP zmieniala si¢ wraz ze zmianami spoleczno-gospodarczymi na §wiecie. Rozwdj handlu,
technologii oraz transportu w XIX wieku zaowocowat powstaniem duzych firm.

Przemiany ustrojowe w Polsce po 1989 roku spowodowaly wzrost znaczenia MSP
w gospodarce. Sektor mikro, matych i srednich przedsigbiorstw w Polsce podobnie jak
w krajach Unii Europejskiej, odgrywa wazng rolg spoteczng 1 gospodarcza. Wsrod funkeji
gospodarczych sektora MSP na wyrdznienie zashuguje:

- wplywanie na ograniczanie poziomu bezrobocia poprzez tworzenie nowych miejsc pracy
w regionach, gdzie dotychczas dziatalno§¢ gospodarcza byla slabo rozwinieta,
- aktywny udziat w procesie zmian struktury przemyslowej kraju wynikajacej
z demonopolizacji i restrukturyzacji gospodarki,*?

- poprawa konkurencyjnosci produkcji i $wiadczonych ushug.

W roku 2000 podczas spotkania Rady Europejskiej w Portugalii przyjeto dokument
European Charter for Small Enterprises (Europejska Karta Matych Przedsi¢biorstw), ktory
okresla glowne zasady polityki Unii wobec tego sektora. Jest to pewien pakiet dziatan, jakie
panstwa czlonkowskie powinny podjaé w celu szerszego wsparcia sektora MSP. Wsrod
podstawowych kierunkoéw dzialan wspierajacych rozwdj matych i $rednich przedsigbiorstw
wskazano m.in. na: rozwdj edukacji 1 szkolen z zakresu przedsigbiorczosci, tanszy i szybszy
proces rejestracji firm, uproszczenie regulacji prawnych, rozwo6j ksztalcenia zawodowego czy
poprawe dostepnosci ustug elektronicznych. Zgodnie z zalozeniami programowymi dokumentu,
mate i $rednie firmy nalezy traktowac jako glowna sile napedowa gospodarki, zapewniajace
podnoszenie innowacyjnosci i szybsza integracje w ramach catej wspélnoty. ** Z kolei, na

spotkaniu grupy  roboczej OECD (Organizacja ~ Wspolpracy  Gospodarczej

! piasecki B., 2002, Przedsiebiorczos¢ i rozwdj malych i Srednich przedsiebiorstw w XXI wieku, \Wydawnictwo
Uniwersyteckie, £.6dz, str.100.

12 piecuch T., 2010, Funkcjonowanie malych i $rednich przedsiebiorstw w gospodarce, C.H.Beck, Warszawa, 2010
r., str. 76-78.

13 Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczeristwa, 2013, Poznan, str. 189.

15



i Rozwoju) w roku 2009, mikro, male i $rednie przedsigbiorstwa uznano za najwazniejsze
ogniwo, ktore w przysztosci doprowadzi do wzrostu gospodarek.

Efektami ekonomicznymi zwigzanymi z funkcjonowaniem mikro, malych i $rednich
przedsiebiorstw oraz ich rolg3 w kazdej gospodarce sa przede wszystkim:
- efekt zatrudnienia, gdyz MSP petnig wazng role w tworzeniu nowych miejsc pracy. Nalezy
wzig¢ tutaj pod uwage, iz wytworzenie produktéw czy ustug w tych przedsigbiorstwach jest
bardziej pracochtonne niz kapitatochtonne,

- efekt produkcyjny — mikro oraz male przedsi¢biorstwa sg w stanie najszybciej reagowac na
powstajace potrzeby oraz preferencje potencjalnych klientow,

- efekt postepu technicznego — sektor ten peini wazng role w procesie upowszechniania
nowosci, podmioty sg skuteczne w stosowaniu innowacji produktowych czy organizacyjnych.
- efekt regionalnej decentralizacji — przedsigbiorstwa te dzialaja bardziej elastycznie
w kwestii wyboru lokalizacji, wspierajac rozwo6j matych miasteczek czy terenow mniej
rozwinietych. Aktywizujag w ten sposob lokalng ludno$¢, tagodzac przy tym dysproporcje
W poziomie zasobnosci poszczegdInych warstw spoteczenstwa.

Znaczenie mikro, matych 1 $rednich przedsigbiorstw w Polsce mozna okresli¢, badajac
nastepujace wskazniki:

- liczbe aktywnie dziatajacych MSP,

- udziat firm w tworzeniu PKB,

- udziat przedsi¢biorstw w wielkosci zatrudnienia,

- udziat podmiotéw w eksporcie,

- zakres inwestycji prowadzonych przez MSP,

- poziom innowacyjnosci przedsiebiorstw.

Dane dotyczace udziatu sektora MSP w gospodarce Polski i Unii Europejskiej dowodza,
iz obecnie przecietne polskie przedsiebiorstwo generuje mniejsza warto$¢ dodang brutto, anizeli
taka sama unijna firma. Chodzi bowiem o relatywnie mniejszg ilo$¢ firm z branzy mikro,
malych 1 §rednich w poréwnaniu z pozostatymi cztonkami UE. Nalezy takze zwroci¢ uwage na
stojagce na drodze do poprawy sytuacji niekorzystne prawo gospodarcze. Z drugiej jednak strony
na do$¢ znaczne zapOznienie polskiej gospodarki wzgledem krajow Unii Europejskiej.
W poréwnaniu do duzych firm, MSP potrafig dziala¢ szybciej, jak rowniez sa gotowe
podejmowaé wigksze ryzyko w rozwijaniu innowacyjnych produktow i procesow dla nowych

rynkow. W statystykach réznych panstw znaczenie mikro, matych i §rednich przedsi¢biorstw
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moze ksztaltowac si¢ roznie. Jednak mimo wszystko sektor ten jest podstawowym w krajach

0 gospodarce rynkowe;j.

1.2.Perspektywy oraz bariery funkcjonowania i rozwoju mikro, malych i Srednich

przedsi¢biorstw

Transformacja polskiej gospodarki oraz wejscie Polski do Unii Europejskiej spowodowaty
szans¢ dla rozwoju sektora MSP. Przyczynily si¢ rowniez do konieczno$ci sprostania rosngcej
konkurencji  przedsi¢biorstw oraz instytucji. Nalezy podkresli¢, ze mikro, male
i $rednie firmy sg najwigkszym pracodawcg w gospodarce Unii Europejskiej. Podmioty te
borykajg si¢ jednak dos$¢ czesto z trudnosciami w dostgpie do kapitatu, zewnetrznych zrodet
finansowania. Dostgp do nowoczesnych technologii i innowacji, zwlaszcza we wczesnej fazie
rozwoju jest takze utrudniony. Wystepuja dwa rodzaje czynnikdéw, ktore determinujg rozwoj
sektora MSP. Jednym z nich sg czynniki wewnetrzne, ktoére mozna potraktowac jako pierwotne.
Decyduja one bowiem o podjgciu dzialalnosci przez okreslong firme¢ oraz sg zwigzane z osobg
wlasciciela (zalicza si¢ tutaj wiek, ple¢, wyksztalcenie oraz doswiadczenie). Uwarunkowania
zewnetrzne sg natomiast zwigzane z otoczeniem, w ktorym dana firma dziala. Umiejetne
wykorzystanie okazji rynkowych przez sektor MSP wymaga cigglego monitorowania zjawisk
rynkowych. *

Rozpoznaniu barier jak rowniez przyczyn ich wystgpowania oraz mozliwosci ich usuwania
poswiecono wiele analiz i badan. Tylko dokladne rozpoznanie pozwoli na ich eliminacje.
Zazwyczaj mikro, male i $rednie przedsigbiorstwa napotykaja na bariery rynkowe, zwigzane
z problemami zarzadzania, ekonomiczne, spoteczno - gospodarcze czy polityczne oraz prawne.

Ponizej przedstawiono przyktady wyzej wymienionych barier.

e bariery rynkowe i otoczenia, wigzace si¢ z problemami wynikajagcymi zaréwno
z ogolnej sytuacji gospodarczej - wahania Kkoniunktury jak i zmian natezenia
konkurencji,

e problemy zarzadzania, wynikajace 2z niewystarczajacej wiedzy 1 umiej¢tnosci

przedsiebiorcow oraz kadry zarzadzajacej. W wigkszosci przypadkéw problemy te sa

14 Banasiak A., 2009, Rola lokalnego samorzqdu terytorialnego w pokonywaniu barier funkcjonowania sektora
matych i Srednich przedsiebiorstw, £.0dz, str. 65-68.
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umniejszane przez przedsigbiorcow, ale faktycznie istnieja i stanowig istotng przeszkode
W rozwoju,

e Dbariery ekonomiczne, do ktoérych zaliczy¢ mozemy nadmierng polityke fiskalng rzadu
oraz obcigzenia podatkowe,

e Dariery spoteczno-gospodarcze i polityczne, wsrdd nich m.in. niedostateczng kulture
przedsiebiorczosci czy korupcje, a takze wysoki stopien wykorzystania mocy
wytworczych i niski poziom inwestycji,

e Dariery prawne rozumiane jako skomplikowane procedury uruchamiania dziatalnoSci.
Zaliczy¢ tutaj mozna takze niejasne i nieprecyzyjne przepisy prawa.

Niewatpliwie jednak najpowazniejszg barierg rozwoju MSP jest bariera finansowa.

Inwestycje stanowig natomiast gldowng determinante rozwoju firm. Definiuje si¢ je jako wydatki
srodkéw finansowych na tworzenie majatku o okreslonej wielkosci 1 strukturze. Inaczej mozna
powiedzie¢, iz sg to S$rodki pieniezne zamieniane na dobra rzeczowe i ustugi, aby
w pozniejszych okresach uzyska¢é wplywy pienigzne.'® Praktycznie od poczatku narodzin
sektora mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw w Polsce, jednym z kluczowych problemow
hamujacych zarowno proces ich powstawania, jak i wzrostu byt ograniczony dostep do zrodet
finansowania. Z problemem tym borykaty si¢ praktycznie wszystkie kraje zarowno te o dobrze
rozwinietych rynkach kapitalowych, jak i te zdominowane przez ustr6j bankowy. Waga tego
problemu znaczaco wzrosta, zwlaszcza w dobie obecnego kryzysu gospodarczego, ktérego
nastepstwem sg réwniez problemy w sektorze bankowym. Pozyskanie $srodkéw finansowych,
ktore przeznaczone zostang na ekspansje 1 nowe technologie warunkuje utrzymanie si¢
przedsigbiorstwa na rynku, zwlaszcza w obecnych realiach gospodarki globalne;.
Znaczacg barierag utrudniajgcg rozwdj sektora MSP jest z drugiej strony niejasne prawo
podatkowe. Obecnie znajduje si¢ w nim wiele luk, ktére umozliwiaja dowolng interpretacje
konkretnych przepisow dotyczacych podatkéw czy prowadzenia dziatalnosci gospodarczej.’
Glownym problemem, z jakim musi zmaga¢ si¢ polskie MSP, jest ciagglta zmienno$¢ prawa
podatkowego, ktora dotyczy stawki podatku VAT.

Potencjalnymi zrédlami ryzyka w odniesieniu do mikro, matych i $rednich firm moga by¢:

- do$¢ staba pozycja jak rowniez sita negocjacyjna sektora MSP w pordéwnaniu
z duzymi firmami, ktore dysponujg znaczaco wigksza sita w odniesieniu do negocjowania

warunkoéw funkcjonowania na rynku;

' Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczeristwa, 2013, Poznan, str. 190.
16 Harmgardt W., 1992, Inwestycje i finansowanie, Bad Harzburg, str. 44-46.
17 Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczerstwa, 2013, Poznan, str. 190-191.
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- kolejnym zrodtem ryzyka jest przekonanie mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw,
ze zarowno Czas jak i koszty, ktore poswieca si¢ na zarzadzanie ryzykiem nie maja sensu. Firmy
te bowiem uwazaja, ze zagadnienie to dotyczy tylko duzych uczestnikow rynku;

- duzym problemem jest takze brak narzedzi skutecznej kontroli. Zbyt mata liczba
specjalistow do zarzadzania ryzykiem oznacza takze zbyt matg liczb¢ odpowiednich kontroli teg
oryzyka.!® Zwraca sic jednak uwage na fakt powstawania coraz wickszej ilosci firm
konsultingowych  ukierunkowanych ma obstuge sektora MSP. Wsrod wielu  Dbarier
zewngtrznych, ktore wplywaja na  rozwdj mikro, matych 1 srednich
przedsigbiorstw w Polsce, badani przedsigbiorcy wskazujg na:

- procedury administracyjne podnoszace koszty dziatania przedsigbiorstw,

- procedury administracyjne ograniczajace mozliwosci rozwoju firm,

- brak mozliwo$ci stosowania elastycznych form zatrudnienia,

- brak wykwalifikowanych pracownikéw,

- nieelastyczne prawo pracy,

- skomplikowane procedury uruchamiania i  prowadzenia  dzialalno$ci  gospodarcze;.

-zbyt wysokie stawki podatku dochodowego od dzialalno$ci gospodarczej.19

Ponizsza tabela przedstawia zestawienie niektérych barier, jakie mozna napotkad

w literaturze przedmiotu.

Tabela nr 4. Bariery utrudniajace funkcjonowanie jak i rozwéj mikro, malych

i Srednich przedsi¢biorstw

Autor Bariery Charakterystyka barier

K. Krajewski Prawne Skomplikowane procedury uruchamiania

1 prowadzenia dziatalno$ci gospodarcze;.

Ekonomiczne Polityka fiskalna rzgdu, dostepnos¢ do ushug
finansowych, odtworzenie majatku, relatywnie
wysoki udziat kosztéw pracy

z uwagi na poziom stawek ubezpieczenia

spotecznego, cena kredytow bankowych.

8 Kaczmarek T. 2011, Zarzgdzanie ryzykiem w przedsiebiorstwie eksportujgcym, Oférodek doradztwa

i doskonalenia kadr, Gdansk, str. 87.
19 Polska Konfederacja Pracodawcow Prywatnych Lewiatan, 2012, Czarna lista barier dla rozwoju
przedsigbiorczosci 2012, Warszawa, 2012 r., str. 12-20.
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Autor

Bariery

Charakterystyka barier

Zarzadzania

Zalicza si¢ m.in. nieznajomo$¢ nowoczesnych
technik zarzadzania, brak umiej¢tnosci
wykorzystania informacji

z otoczenia oraz sktonnos$ci do uczenia sig.

Kadrowe

Wysoka fluktuacja pracownikow, niskie

kwalifikacje kadry.

Edukacyjne

Brak systemu ksztalcenia w zakresie male;j
przedsiebiorczosci, niski stopien
wykorzystania internetu, niedostateczny dostegp

do informacji gospodarcze;.

Spoteczne

Brak akceptacji rozwarstwienia spotecznego,

niedostateczna kultura przedsi¢biorczos$ci.

P. Rytko

Zwigzane z brakiem
wykwalifikowanej

kadry zarzadzajacej

Brak wykwalifikowanych pracownikéw w

zakresie finansow, produkcji czy marketingu.

Zwiazane z

umiejetnosciami w

Brak profesjonalnych metod zarzadzania,

strategii rozwoju czy trudnosci z zarzadzaniem

zarzgdzaniu informacjami.
organizacja
Zwigzane z Brak dostgpu do nowych technologii czy niski

ograniczonymi
zasobami

materialnymi

poziom inwestycji w technologie.

O charakterze

Brak srodkow finansowych na rozwdj 1 biezaca

finansowym dziatalnos¢.

Rynkowe Zmienno$¢ popytu, wysokie stopy procentowe,
wahania kurséw walutowych, koniunktura
gospodarcza czy konkurencja ze strony duzych
firm.

Systemowe Zalicza si¢ m.in. regulacje prawne zwigzane z

zakfadaniem przedsigbiorstw czy polityke
podatkowa.
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Autor Bariery Charakterystyka barier

A. Wolak-Tuzimek | Wejscia Pojawiaja si¢ w momencie zaktadania
przedsigbiorstwa. Najczesciej sa to niejasnosé
przepisow, zta koniunktura, korupcja czy

wysokie koszty inwestycji.

Rozwoju Dotykaja przedsiebiorstw funkcjonujacych juz
na rynku. Ich wplyw jest uzalezniony od fazy
cyklu zycia. Wystepuje odmienne
zapotrzebowanie na zasoby ludzkie czy

kapitalowe.

Zrodto: Opracowanie wilasne na podstawie: Krajewski K., 1990, Determinanty rozwoju MSP, referat na
konferencje Male i Srednie przedsigbiorstwa na tle przeobrazen systemowych w polskiej gospodarce, \Warszawa,
str. 5; Rytko, P., 2009, Zarzqdzanie kredytem handlowym w mafych i srednich przedsiebiorstwach, Difin,
Warszawa, str. 66-67; Wolak-Tuzimek A., 2006, Bariery rozwoju malych i Srednich przedsigbiorstw
w gospodarce polskiej, UWND, AGH, Krakow, str. 99.

Bariery utrudniajgce funkcjonowanie i rozwdj] MSP w Polsce analizuje si¢ w badaniach
prowadzonych przez instytucje zaréwno rzadowe, jak chociazby Ministerstwo Gospodarki oraz
instytucje zrzeszajace przedsigbiorcow takich jak Krajowa Izba Gospodarcza czy Polska
Konfederacja Pracodawcow Prywatnych Lewiatan. Ministerstwo Gospodarki prowadzi te
badania systematycznie od roku 1998, wysylajac ankiety do wybranych przedsigbiorstw.
W 2012 roku najcz¢$ciej wymieniang przez az ponad 40% MSP barierg byly wysokie podatki
1 oplaty przewidziane prawem. Na matly obrot wskazalo okolo 22% badanych przedsigbiorstw,
a skomplikowanie przepiséw prawnych bylo barierg dla mniej niz 5% ankietowanychzo.
Niektorzy autorzy jak chociazby A. Morrison, J. Breen czy S. Ali, analizuja oprocz barier
rozwoju mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw takze czynniki sprzyjajace ich rozwojowi,
okreslajac je mianem stymulatorow. Wymieniaja trzy obszary stanowigce zrodla tych
czynnikow, a wsérdd nich planowanie, kompetencje oraz okazje na rynku, co przedstawia tabela

nr 5.

20 Departament Strategii i Analiz, 2013, Trendy rozwojowe sektora MSP w ocenie przedsigbiorcow w drugiej
polowie 2012 r., Numer 1/2013, Warszawa, str. 8.
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Tabela nr 5. Czynniki sprzyjajace i niesprzyjajace wzrostowi malych firm

Czynniki sprzyjajace
warostowi Czynniki niesprzyjajace wzrostowi

Planowanie Zmienne demograficzne, Brak ambicji i wizji,

cechy osobiste, podejscie ,,antybiznesowego” hobbisty,

wartosci 1 przekonania. protekcjonizm w stylu zycia,

etap dojrzatos$ci w cyklu zycia.

Kompetencje Poziom edukacji, w tym Do$¢ waski profil umiejetnoscei,

bardzo wazna wiedza z ograniczenia produkcji, brak czasu na

r6znych dziedzin biznesu, budowanie struktury organizacyjne;.

wzrost liczby produktow,
forma prawna firmy, ciagte

doskonalenie.

Okazje rynkowe | Warunki na rynku, Niekorzystne warunki finansowe, dos¢
regulacje sektora publicznego | niska pozycja wewnatrz sektora i na
rynek pracy, dostep do rynku, duza zalezno$¢ od otoczenia
finansowania. zewngtrznego, stosunek wiadz lokalnych
w duzej mierze nieprzychylny do kwestii
rozwoju przedsiebiorczosci,
ograniczajace dziatalno$¢ gospodarcza

regulacje rzagdowe.

Zrodto: Morrison A., Breen J., Ali, S., 2003, Small Business Growth: Intention, Ability and Opportunity: Journal of
Small Business Management, 2003, VOL.. 41, No.4, str. 419.

Analiza literatury przedmiotu pozwala dokona¢ stwierdzenia, iz wickszo$¢ badan
koncentruje si¢ na okres$laniu barier funkcjonowania i rozwoju mikro, matych i s$rednich
przedsiebiorstw. Dzigki temu mozliwa jest identyfikacja najbardziej ucigzliwych obszarow
funkcjonowania sektora MSP oraz podjecie Srodkoéw zaradczych by doprowadzi¢ do poprawy
warunkow dziatania, a takze konkurencyjnosci tego sektora. Pomimo jednak wymienionych
wyzej barier, w sektorze MSP wzrost w pierwszej dekadzie tego tysigclecia byt bardzo dobry.
Gdy rozpoczat si¢ kryzys finansowy, ten trend wyraznie si¢ zatrzymat. Uwaza si¢ jednak, ze
unijne mikro, mate i1 $rednie firmy przetrwaty kryzys finansowy catkiem niezle. Caly czas

jednak staja w obliczu szczegdInych trudnosci. Problemy te starajg si¢ rozwigza¢ zarowno Unia
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Europejska, jak i prawodawstwo narodowe poprzez przekazywanie tym podmiotom réznego
rodzaju pomocy.

Nalezy podkresli¢, iz wzrost mikro, matych i $rednich firm jest czgsto utrudniany przez
problemy lokalne oraz sam rynek. W zwigzku z powyzszym, przedsigbiorstwa te maja trudnosci
by w peli czerpa¢ korzysci ze swojego potencjatu. By dokona¢ zwigkszenia konkurencyjnosci
Europy, dziatania sektora MSP na rynku miedzynarodowym potrzebuja wsparcia.
W szczego6lnosci chodzi o pobudzanie bezposredniej, miedzynarodowej wspdtpracy oraz
zapewnienia lepszego dostepu do funduszy na projekty innowacyjne, jak rowniez kwestie
wykorzystania 1 komercjalizacji wynikdéw projektu.

W  Unii  Europejskiej wielokrotnie wskazywano na problem istnienia  barier
w dzialalnosci badanej grupy przedsiebiorstw. W opublikowanym raporcie z serii Observatory
of European SMESs, badane firmy zapytano o znaczenie dla ich dziatalnos$ci zamknigtej listy

dziewigciu barier. Wyniki badania przedstawia wykres nr 1.

I I
brak lub niedostateczna sita nabywcza klientow | 46%

bariery administracyjne | 36%

brak wykwaliflkkowanej sity roboczej 35%

7byt droga sila robocza |38%

problemy zwigzane z infrastrukturg | 28%

brak (ograniczony dostgp) do finansowania |21%

trudnosci z wdrozeniem nowej technologii | |17p6
trudnosci z wdrozeniem nowych form organizacji |16%

brak wykwalifikowanej kadry kierowniczej 11%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Wykres nr 1. Bariery rozwoju MSP w UE — 27 , procent MSP wskazujacych istnienie bariery

Zrédto:  European Commission, 2007, Flash Eurobarometr no 196 Observatory of European SMEs. Analytical

Report, The Gallup Organization , European Commission, Hungary, str. 17.

Komisja Europejska ustanowita wsparcie innowacyjnosci sektora MSP kamieniem milowym
strategii EU 2020 dla zréwnowazonego rozwoju. Chodzi bowiem o zagwarantowanie,

ze mikro, male i §rednie przedsigbiorstwa beda miaty dostep do zasobow, ktore niezbgdne sg do
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zaangazowania si¢ w rozwoj innowacyjnych produktow 1 ustug oraz ich wprowadzenia
i sprzedazy na rynkach w catej Europie.?

Podsumowujac nalezy stwierdzi¢, iz funkcjonowanie i rozw6j MSP jest nieodlacznie
zwigzane z mozliwosciami ich finansowania, ktére determinuja pozyskiwanie oraz stopien
rozwoju i zaangazowania pozostatych zasobow, takich jak potencjat ludzki, rzeczowy czy
pozyskiwanie wiedzy. Uwarunkowania finansowe w tym pozyskiwane przez MSP fundusze
Unii Europejskiej w znacznym stopniu wptywaja wiec na pozostale czynniki, mogac nasili¢ ich
pozytywny lub negatywny wptyw na funkcjonowanie i rozw6j mikro, matych i1 $rednich
przedsigbiorstw. Dokonany przeglad 1 ocena barier funkcjonowania przedsigbiorstw pozwolity
ponadto rozezna¢ potrzeby omawianej grupy firm oraz wykaza¢, Ze systematyczne
rozwigzywanie ich problemow wplywa na poprawe ogolnej kondycji ekonomicznej
poszczegbdlnych panstw. Stanowi to argument by przedsigbiorstwa mogly by¢ nazywane

stymulatorami rozwoju gospodarek.

1.3. Potencjal i potrzeby innowacji mikro, malych i Srednich przedsi¢biorstw

Po raz pierwszy pojecie innowacji pojawilo sie¢ w naukach ekonomicznych dzigki
J.A. Schumpeterowi, na poczatku ubieglego stulecia. Jego definicja innowacji obejmowata
szeroki zakres przedmiotowy. Innowacje rozumiat jako m.in. wprowadzenie do produkcji
wyrobow nowych lub tez udoskonalenie dotychczas istniejacych, wprowadzenie nowej lub
udoskonalonej metody produkcji czy tez otwarcie nowego rynku.? Innowacyjno$é definiuje sig
jako zdolnos¢ i motywacje do poszukiwania i komercyjnego wykorzystywania jakichkolwiek
wynikow badan naukowych, nowych koncepcji czy pomystow, ktéore prowadza do wzrostu
poziomu nowoczesno$ci.”® Innowacyjnos¢ zaczela funkcjonowaé na przelomie wieku XX I XXI
praktycznie w kazdym obszarze. W literaturze przedmiotu najczesciej analizowane sg trzy
podejscia, okreslajace istot¢ innowacji, wsrdd nich nalezy wymienic:

e koncepcje — w zakresie idei, pomystu, ktore cigzko zmierzy¢, gdyz przyjmuja postac

Niematerialna,
e rezultat — stanowiacy pewien koncowy efekt okre§lonych dziatan, dzigki ktorym

powstaty nowe wyroby czy ustugi,

2! http://ec.europa.eu/small-business/funding-partners-public/finance/innovation-researchtechnology/ind
ex_en.htm

22 Schumpeter, J.A., 1960, Teoria rozwoju gospodarczego, PWN, Warszawa, str. 56-61.

z Pomykalski, A., 2001, Zarzqdzanie innowacjami, Globalizacja, Konkurencja, Technologia informacyjna, PWN,

Warszawa-t.6dz, str. 35-39.
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e proces — odnoszacy si¢ do procesOw zardwno o charakterze tworczym, ale rowniez

technologicznym, ekonomicznym, spotecznym czy prawnym.

Innowacje pelnig dwojaka role w dzialalnosci mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw,
pomagaja w funkcjonowaniu poprzez chociazby polepszanie bezpieczenstwa i higieny pracy, ale
z drugiej strony utrudniajg dzialalno$§¢ powodujac czgsto niepewnos$¢ rynkowa zwigzang
z nowatorskim produktem czy ustugg. Mimo wszystko innowacje Stanowig bardzo wazny
czynnik warunkujacy rozw6j mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw. Firmy, ktére nie
podejmuja dziatalnos$ci innowacyjnej nie s3 w stanie wykorzysta¢ szans rynkowych i sprostac
silnej konkurencji. Nalezy jednak pamigtac, iz stopien innowacyjnosci jest w duzym stopniu
zalezny od $wiadomosci kadry zarzadzajacej w zakresie potrzeby wprowadzania rozwigzan
innowacyjnych. Sama $§wiadomo$¢ potrzeby wprowadzania innowacji jest jednym
z elementéw potencjatu innowacyjnego przedsi¢biorstwa. Niewatpliwie obecnymi liderami
w planowaniu innowacji sa $rednie firmy.?*

Zdolno$¢ innowacyjna mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw odnosi si¢ do mozliwosci
dokonania przez nie istotnych modyfikacji 1 ulepszen istniejacych technologii oraz tworzenia
nowych.25 W procesie pozyskiwania 1 wdrazania innowacji konieczna jest integracja wyobrazni,
wiedzy menadzerskiej, wiedzy 1 do§wiadczenia pracownikOw organizacji, wiedzy konsumentéw
i zaawansowanych technik. Innowacyjnos$¢ jest zatem kluczowym czynnikiem przetrwania,
wzrostu oraz rozwoju tych podmiotow.

Nalezy przy tym wskaza¢ na zrodla innowacji, w nich bowiem materializuja
1 komercjalizuja si¢ nowe rozwigzania technologiczne, organizacyjne czy marketingowe.
Pojecie zrodta innowacji jest wieloznaczne i1 zawiera w sobie zaroOwno impulsy, przyczyny,
miejsca oraz czynniki warunkujace proces tworzenia innowacji.?> P. F. Drucker dokonat
podziatu zrodel innowacji na wewnetrzne, znajdujace si¢ w samym przedsigbiorstwie lub
wewnatrz sektora, w ktorym firma dziala oraz na zewnetrzne, ktére wynikaja ze zmian
w otoczeniu.”” W ponizszej tabeli przedstawiono poszczegodlne zrédla innowacji wedtug P. F.

Druckera.

2 Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczerstwa, 2013, Poznan, str. 192.

% Furman J.M., Porter M.E., Stern S., 2002, The determinants of national innovative capacity, Research Policy, nr
31, str. 899-933.

%8 Janasz W., 2007, Determinanty dzialalnosci innowacyjnej przedsiebiorstw, PWE, Warszawa, str. 1.

" Drucker P.F., 2014, Natchnienie i fart czyli innowacje i przedsiebiorczos¢, Wydawnictwo Studio EMKA,
Warszawa, 2014, str. 39-44.
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Tabela nr 6. Zrédla innowacji wedlug P. F. Druckera

Zrédta innowacji

Wewnetrzne Zewngetrzne
a) nieoczekiwane powodzenie, a) zmiany w postrzeganiu, normach,
niepowodzenie, zdarzenie zewnetrzne, wartoS$ciach,
niespodziewane wydarzenie, b) demografia,
b) zmiany w strukturze branzy, c) nowa wiedza w dziedzinie nauk
C) innowacja wynikajagca z potrzeb scistych 1 innych.
procesu,
d) niezgodno$¢ migdzy rzeczywistoscig
a wyobrazeniem o niej.

Zrodto: Opracowanie wilasne na podstawie Drucker P.F., 2014, Natchnienie i fart czyli innowacje i

przedsiebiorczos¢, Wydawnictwo Studio EMKA, Warszawa, str. 39-44,

Wykres nr 2 przedstawia procentowy udziat firm, ktore w latach 2012-2013 planowaty
wprowadzi¢ innowacje. Liderami okazaly si¢ zosta¢ $rednie przedsiebiorstwa w ramach
wszystkich rodzajow innowacji, tj. produktowej, marketingowej, organizacyjnej oraz
procesowej. W skali ogotlu mikro, matych 1 S$rednich przedsigbiorstw najwigkszym

zainteresowaniem cieszyly si¢ innowacje produktowe, a najmniejszym procesowe.

Procesowe Produktowe Organizacyjne Marketingowe

= MSP_PL = Mikro m Mate ™ Srednie

Wykres nr 2. Odsetek firm planujacych wprowadzenie innowacji w latach 2012-2013
Zrodto:http://www.egospodarka.pl/88707, Sektor-MSP-szanse-i-zagrozenia-rozwoju,1,39,1.html

Analizujagc  zaangazowanie firm w dzialalno$¢ innowacyjng w poszczegolnych
wojewddztwach w roku 2008, nalezy stwierdzi¢, iz najwicksza liczba przedsigbiorstw
przemystowych, ktoére poniosly naktady na dziatalno§¢ innowacyjna byla skupiona

w wojewodztwach pomorskim, dolnos$laskim, mazowieckim oraz $laskim. Wojewddztwo
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wielkopolskie poniosto w 2012 roku naktady na dzialalno$¢ innowacyjng nieco ponizej srednie;j
krajowej zarbwno w przemysle jak i ustugach. Znaczaco ponizej $redniej krajowej wynoszacej
16,9% znalazty si¢ wojewoddztwa lubuskie, t6dzkie oraz warminsko-mazurskie. W sektorze
ushug naklady na dzialalno$¢ innowacyjng zostaly w najwigkszej mierze poniesione
w wojewodztwach mazowieckim, lubuskim i $laskim. Wojewddztwa todzkie, podlaskie oraz
zachodnio-pomorskie miaty najnizszy udzial w ponoszeniu nakladow na dziatalnos¢
innowacyjng. Przeprowadzona analiza innowacyjnosci w przekroju polskich wojewodztw
wykazala, Ze istnieje znaczne regionalne zréznicowanie W tym aspekcie. Ponizsza tabela

przedstawia szczegdtowo opisane powyzej informacje.

Tabela nr 7. Aktywnos$¢ innowacyjna przedsiebiorstw w wojewdédztwach w 2008 roku

Przedsiebiorstwa ponoszace naklady na dzialalno$¢
Wojewodztwa innowacyjna w % (ogohu przedsi¢biorstw)
Przemyst Ustugi
Polska 16,9 12,6
Dolnoslaskie 19,2 12,4
Kujawsko-pomorskie 16,8 9,5
Lubelskie 18,0 8,2
Lubuskie 9,6 13,8
L.odzkie 11,1 7,2
Matopolskie 17,7 12,8
Mazowieckie 19,2 17,9
Opolskie 16,7 10,5
Podkarpackie 18,7 10,2
Podlaskie 18,4 7,9
Pomorskie 19,4 13,4
Slaskie 18,9 13,8
Swietokrzyskie 16,0 9,7
Warminsko-mazurskie 14,4 10,0
Wielkopolskie 15,7 10,2
Zachodnio-pomorskie 14,9 8,1

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie GUS, 2010, Rocznik statystyczny wojewddztw 2009, \Narszawa, Str.
469-472.
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Zréznicowang efektywnos$¢ wykorzystania potencjalu innowacyjnego mozna zaobserwowac
w przypadku poszczegdlnych wojewddztw. Wskazniki ,,wejscia” 1,,wyjscia” postuzyly do
oceny efektywnosci wykorzystania posiadanych zasobow. W przypadku pierwszego w rankingu
wojewoddztwa mazowieckiego, a takze ostatniego wojewddztwa zachodniopomorskiego nie
odnotowano zmian. W wojewodztwach lubelskim, opolskim czy lubuskim mozna
zaobserwowaé efektywne mechanizmy wykorzystania istniejagcego potencjaly innowacyjnego.
Nalezy wzig¢ pod uwagg, iz zarbwno poziom innowacyjnosci jak i skutecznos¢ wykorzystania
istniejgcego potencjalu zalezg od wielu czynnikow. Mozna tu wymieni¢ chociazby poziom
kapitalu spotecznego w danym regionie czy charakter kultury organizacyjnej na poziomie
regionalnym. Wojewodztwa, ktore nicefektywnie wykorzystujg istniejagcy potencjat
innowacyjny to przede wszystkim wojewddztwa tddzkie, §wigtokrzyskie oraz §laskie. Rysunek
nr 2 przedstawia pozycje wojewodztw w roku 2013 bioragc pod uwage wskazniki

innowacyjnosci.

Wejscia Wyjscia i i WskaZnik ogdlny i

Ml’w
S 5 5 ER—
2 DoLNOGLASKE

3. DOLNOSLASKIE

5. MAFOPOLSKIE

7. WIELKOPOLSKIE

8. LUBELSKIE 8. LODZKIE
9. KUJAWSKO-POMORSKIE 9. WIELKOPOLSKIE 9. OPOLSKIE
10. SWIETOKRZYSKIE 10. KUJAWSKO-POMORSKIE 10. KUJAWSKO-POMORSKIE
11. LUBELSKIE 11. PODLASKIE 11. LUBELSKIE
12. PODLASKIE 12. LUBUSKIE 12. SWIETOKRZYSKIE
13. OPOLSKIE 13. tODZKIE 13. PODLASKIE
14. WARMINSKO-MAZURSKIE 14. SWIETOKRZYSKIE 14. LUBUSKIE
15. LUBUSKIE 15. WARMINSKO-MAZURSKIE 15. WARMINSKO-MAZURSKIE
16. ZACHODNIOPOMORSKIE ——® 15, ZACHODNIOPOMORSKIE 16 ZACHODMNIOPOMORSKIE

Rysunek nr 2. Pozycje wojewédztw z punktu widzenia wskaznikéw innowacyjnosci ,,na
wejsciu”, ,,na wyjsciu” oraz wskaznika ogolnego

Zrédto: Plawgo B., Klimczak T., Czyz P., Boguszewski R. Kowalczyk, A., 2013, Regionalne Systemy Innowacji w
Polsce. Raport z badan., PARP, str. 49,
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Od poczatku zmian transformacyjnych polityka innowacyjna panstwa wigzala si¢
z wykorzystaniem doswiadczen i1 $rodkow Unii Europejskiej. Mikro, male 1 $rednie
przedsigbiorstwa korzystaty przed przystapieniem Polski do UE ze wsparcia srodkow PHARE.
Gltoéwny akcent potozony byt gldéwnie na pomoc szkoleniowo-doradczg w zakresie prowadzenia
firm. Fundusze unijne staly si¢ zrédlem wspierania inwestycji po akcesji do Unii Europejskiej.
Utworzono instytucje i1 jednostki wspierajace MSP wraz z pomoca w zakresie transferu
technologii.

Podsumowujac nalezy stwierdzi¢, ze aby dobrze funkcjonowaé, firmy muszg pozostaé

konkurencyjne na wiele sposobéw. Muszg by¢ innowacyjne, oferowaé produkty wysokiej
jakosci oraz posiada¢ wiedze fachowa jak poruszac si¢ na rynkach migdzynarodowych. Znaczne
inwestycje sg konieczne, jezeli chodzi o rozwdj umiejetnosci, $rodkow dla lepszego
wykorzystania istniejgcych innowacji oraz zintensyfikowanie wiezi mi¢edzynarodowych.
Sektor MSP stanowi site napedowa gospodarki europejskiej, a z powodu silnego powigzania ze
srodowiskiem lokalnym jest postrzegany jako gtdéwne ogniwo harmonijnego rozwoju regionéow.
W przesztosci wiele innowacji zakonczonych sukcesem bylo opracowanych przez mate spotki
0 nowych modelach biznesowych, ktore przemienity know-how i innowacyjne pomysty we
wzrost gospodarczy. Wzrost gospodarki opartej] na wiedzy umocnit nastgpnie innowacyjne
MSP. Uproszczenie systemow podatkowych oraz wprowadzanie dalszych, przyjaznych dla
przedsigbiorcOw rozwigzan w prawie pracy i1 funkcjonowaniu administracji publicznej przyczyni
sic do rozwoju tego sektora, tak istotnie ksztaltujacego obraz calej polskiej gospodarki.?® Nalezy
przy tym pamietac, iz innowacyjnos¢ wymaga nie tylko sprzyjajacych warunkow, lecz takze
racjonalnej stymulacji. Tworzenie innowacji jest bowiem zjawiskiem zlozonym, wymagajacym
bliskich, bezposrednich kontaktow, a takze geograficznej bliskosci pomiedzy podmiotami
zaangazowanymi w ich kreacje. Konieczne jest istnienie struktur uruchamiajacych mechanizmy
synergii pomiedzy strefa B+R, systemem edukacji, finansow czy witadz publicznych. Podstawa
dzialania takiego systemu dla mikro, matych 1 $rednich przedsiebiorstw jest istnienie
infrastruktury transferu technologii oraz $rodowiska innowacji, zwigkszajacego zdolnosci
tworzenia innowacji i jej przenikania do gospodarki.

Reasumujac, poprzez wdrazanie innowacji firmy moga osigga¢ okreslone efekty
ekonomiczne, ktére moga przyczynic si¢ do:

- zwigkszenia produktywnosci przedsigbiorstwa,

- zmniejszenia czy optymalizacji kosztow dziatalnosci,

%8 Przeglad Naukowo-Metodyczny, Edukacja dla bezpieczerstwa, 2013, Poznan, str. 193,
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- zwigkszenia sprzedazy dzigki chociazby wigkszej funkcjonalno$ci produktu,

- zdobywania i wzmacniania pozycji firmy na rynku.

1.4. Analiza sektora mikro, malych i Srednich przedsiebiorstw w Polsce na tle sektora

mikro, malych i §rednich przedsi¢biorstw w innych krajach Unii Europejskiej

Niezwykle interesujacym zagadnieniem jest poznanie stanu 1 sytuacji mikro, matych
1 $rednich przedsigbiorstw w wojewodztwie wielkopolskim oraz porownanie pozycji tego
sektora w Polsce, jak rowniez w wybranych krajach Unii Europejskiej. Analiza obejmuje
okreslenie liczby MSP, liczby osob pracujacych w tym sektorze, jak rowniez udziatu tych
podmiotéw w wytwarzaniu produktu krajowego brutto w latach 2007-2013. Badanie stanowi
punkt wyjScia do okreSlenia roli mikro, malych 1 $rednich przedsigbiorstw

w gospodarce poszczegolnych krajow.

1.4.1. Liczba mikro, malych i Srednich przedsi¢biorstw w Polsce i w innych krajach Unii
Europejskiej
Badanie rozpoczng¢ od wojewodztwa wielkopolskiego, gdyz znaczne zrdéznicowanie
regionalne widoczne jest w zakresie liczby aktywnie dziatajacych przedsigbiorstw, a takze
w wielko$ci osigganych przychodéw, ktéore przypadaja na jeden podmiot. Dziatlalnosé
przedsigbiorstw aktywnych koncentruje si¢ glownie w wojewodztwach mazowieckim, $laskim
oraz wielkopolskim. W wojewodztwach opolskim, podlaskim i lubuskim zlokalizowanych jest
najmniej przedsigbiorstw aktywnych. Poziom przecietnych przychodéw przypadajacych na
jeden  podmiot nie jest juz tak znaczaco  zroznicowany, chociaz =~ wida¢
w tym zakresie dominacj¢ firm z wojewddztwa mazowieckiego. Te wysokie wartosci moga
wynika¢ z faktu, iz wiele przedsigbiorstw ma zarejestrowang firm¢ w Warszawie,
a dziatalno$¢ moze prowadzi¢ w innym wojewddztwie.
W tabeli nr 8 zawarto dane na temat liczby przedsigbiorstw aktywnych, udziatu
wojewodztwa w liczbie podmiotéow aktywnych, jak 1 przychodow na podmiot

w poszczegdlnych wojewodztwach Polski w roku 2013.
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Tabela nr 8. Przedsi¢biorstwa aktywne w 2013 r.

Liczba przedsiebiorstw Udzial regionu Przychody
Wojewodztwo aktywnych w liczbie podmiotéw na podmiot
(w tys. jednostek) aktywnych ogolem (%) (mlin z})
Dolnoslaskie 141,6 7,99 1,9
Kujawsko-pomorskie 85,2 4,81 1,7
Lubelskie 73,9 4,17 1,4
Lubuskie 44,3 2,50 1,3
Lodzkie 115,8 6,55 1,6
Matopolskie 163,9 9,25 1,7
Mazowieckie 304,0 17,17 3,8
Opolskie 37,6 2,12 1,5
Podkarpackie 70,6 3,98 1,7
Podlaskie 44,0 2,49 1,5
Pomorskie 1135 6,41 2,1
Slaskie 208,3 11,76 2,2
Swietokrzyskie 48,1 2,71 1,4
Warminsko-mazurskie 51,8 2,92 1,2
Wielkopolskie 180,0 10,16 2,4
Zachodniopomorskie 88,8 5,01 1,1
Ogoétem 1771,4 100,00% 2,1

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie GUS, 2014, Dziatalnosé przedsiebiorstw niefinansowych w 2013 r.,
Warszawa.

Sposrod ogdtu podmiotow gospodarczych wojewodztwa wielkopolskiego zarejestrowanych
w rejestrze REGON w 2013 roku, 97,5% nalezalo do sektora prywatnego, ktérego udziat
w przeciggu ostatniego roku nie ulegt zmianom. Sektor ten charakteryzuje si¢ wyzsza
skutecznos$cig jak i efektywnos$cia, dlatego tez istnieje dazenie do zwigkszania jego udziatu
w gospodarce. Do sektora publicznego nalezalo 2,4% podmiotow Wielkopolski.
W latach 2007-2013 udzial podmiotow prywatnych w ogolnej liczbie zarejestrowanych
podmiotow w wojewddztwie wielkopolskim byt wiekszy niz w kraju, co jest przejawem duzej
przedsiebiorczosci regionu. Nalezy takze zwroci¢ uwage na korzystne zjawisko polegajace na
szybszym wzroscie sektora prywatnego w poroéwnaniu z sektorem publicznym.

Wyszczegdlnienie udziatu sektora prywatnego i publicznego w zakresie podmiotéw gospodarki
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narodowej w rejestrze REGON przedstawia tabela nr 9, a udziat tych podmiotow wedlug

wybranych form prawnych wykres nr 3.

Tabela nr 9. Podmioty gospodarki narodowej zarejestrowane w rejestrze REGON wedlug

sektorow wlasnosci

Wyszczegolnienie 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013

Udzial sektora prywatnego w %

Wojewodztwo wielkopolskie 97,1 97,3 97,3 97,4 97,4 97,5 97,5

Polska 96,2 96,7 96,8 96,9 96,8 96,9 97,0

Udzial sektora publicznego w %

Wojewodztwo wielkopolskie 2,9 2,7 2,7 2,6 2,6 2,5 2,4

Polska 3,8 3,3 3,2 3,1 31 31 3,0

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie Urzad Statystyczny w Poznaniu, 2014, Zmiany strukturalne grup
podmiotow gospodarki narodowej w rejestrze REGON w wojewddztwie wielkopolskim w 2013 r., str.37; Glowny
Urzad Statystyczny, 2014, Zmiany strukturalne grup podmiotow gospodarki narodowej w rejestrze REGON 2013
r., Glowny Urzad Statystyczny, Warszawa, str. 37.

@ Wojewddztwo wielkopolskie 2007 B Wojewddztwo wielkopolskie 2013 O Polska 2007 O Polska 2013
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Wykres nr 3. Udzial podmiotéw gospodarki narodowej wedlug wybranych form prawnych
w ogolnej liczbie podmiotow
Zrodlo: Opracowanie wiasne na podstawie Urzad Statystyczny w Poznaniu, 2014, Zmiany strukturalne grup

podmiotow gospodarki narodowej w rejestrze REGON w wojewodztwie wielkopolskim w 2013 r.
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Zmiany struktury sektora wedlug form prawno-organizacyjnych podmiotéw sg elementem
rozwoju mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw. Swiadcza one o stopniu koncentracji kapitatu
czy zasi¢gu i sile oddziatywania MSP. W wojewddztwie wielkopolskim jak i w calej Polsce
dominujg osoby prowadzace dziatalno$§¢ gospodarczg stanowiagce w 2013 roku 75,4%
wszystkich podmiotow. Jednakze udziat firm prowadzonych przez osoby fizyczne jest wyzszy
o 2,6 pkt proc. od S$redniej krajowej. W wojewodztwie wielkopolskim w latach
2007-2013 zanotowano wzrost liczby spotek prawa handlowego oraz pozostatych form
prawnych w tym fundacji 1 stowarzyszen. Fakt wzrostu liczby spdtek prawa handlowego
z punktu widzenia rozwoju mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw jest korzystny. Ich stan
organizacyjno-prawny pozwala bowiem na bardziej stabilny i szerszy zasi¢g dziatania, czgsto
przekraczajacy granice wojewodztwa.

Po okresie wzrostu liczby przedsiebiorstw aktywnych w Polsce (w latach 2006—2008)
w 2009 roku nastgpit istotny, bo az 6% spadek ich liczby w poréwnaniu z 2008 rokiem.
Dotyczyt on przede wszystkim najmniejszych podmiotow — liczba matych firm zmniejszyla si¢

0 7,5%, a mikroprzedsigbiorstw o 6,4%. Ponizszy wykres przedstawia te dane.
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Wykres nr 4. Liczba przedsigbiorstw aktywnych w Polsce ogolem i w poszczegolnych

grupach wedlug wielkosci w latach 2003-2010 (w tys.)
Zrodlo: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora malych i srednich przedsiebiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczosci, Warszawa, str. 20.
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Wykres nr 5 przedstawia zmiany liczby mikro, matych 1 $rednich przedsigbiorstw na
przetomie lat 2003-2010. Najwyzszy wzrost firm nowo powstajacych miat miejsce w 2010 roku.

Spadt takze do$¢ znaczaco udzial firm likwidowanych.
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B Firmy nowo powstajace Firmy likwidowane Bl ZFmiana netto

Wykres nr 5. Zmiany liczebnosci firm MSP w latach 2003-2010 (%)
Zrodto: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora malych i srednich przedsigbiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczoéci, Warszawa, str. 23.

Pod wzgledem liczby przedsigbiorstw Polska jest szdsta gospodarka Unii Europejskie;.
W poréwnaniu ze $rednig unijng sektor mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw w Polsce jest
w wickszym stopniu zdominowany przez mikroprzedsigbiorstwa, w Polsce jest ich 96%,
a w Unii Europejskiej srednio 92,1%. Natomiast udzial matych firm w strukturze MSP
w Polsce wynosi 3,0% i jest o ponad potowg mniejszy niz w UE, w ktorej wynosi 6,8%.

Ponizsza analiza obejmuje 8 europejskich krajow, ktore reprezentuja nastg¢pujace modele:
Szwecja nalezaca do modelu skandynawskiego (obok Danii, Finlandii, Holandii oraz Norwegii),
Niemcy, Francja oraz Wlochy reprezentujace model kontynentalny (wraz z Belgia i Austrig),
Wielka Brytania jako europejski model anglosaski (obok Irlandii),
a takze Grecja 1 Hiszpania nalezace wraz z Portugaliag do modelu $rédziemnomorskiego. Polska
nie zostata zaliczona do Zadnego z tych modeli. Dobdr powyzszych krajéw wynika ze spetnienia
kilku warunkdéw jednoczes$nie, po pierwsze dostgpnosci pordwnywalnych danych oraz
zmieniajacej si¢ konfiguracji krajow pod wzgledem ich $ciezek rozwojowych.

Dokonujac wyboru wyzej wymienionych gospodarek uwzgledniono dwa typy kryteriow, ktore

prezentuje tabela nr 10. Naleza do nich kryterium demograficzne czyli liczba ludno$ci oraz
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kryteria ekonomiczne, do ktérych zaliczono wielko$¢ rynku pracy oraz poziom bogactwa.
W 2012 roku liczba Iudnosci dla wickszosci wybranych krajow wahata sig
w przedziale 40-80 min. Wyjatek stanowi Szwecja prawie 10 min oraz Grecja powyzej
11 mln os6b. Podobne relacje dolnego i gornego progu wystepuja w przypadku kryteriow
ekonomicznych. Na rynku pracy w wybranych krajach funkcjonowalo w badanym okresie
w przyblizeniu 15-40 mln osob, z wyjatkiem Grecji i Szwecji. Poziom bogactwa mierzony PKB
per capita miescil si¢ w przyblizeniu w przedziale 22-43 tys. dolaréw (w cenach z 2012 roku)
dla siedmiu wybranych krajoéw. Najnizszy wskaznik zanotowata Polska, osiggajac

w roku 2012 PKB per capita na poziomie ponad 12 tys. dolarow.

Tabela nr 10. Charakterystyka wybranych krajéw w latach 2004 i 2012

Liczba ludnosci Liczba pracujacych PKB per capita
Kraj ( w mln 0s6b) G eE) (w dol. z roku 2012)

2004 2012 2004 2012 2004 2012
Szwecja 9,0 9,5 4,3 4,6 39 184 43 009
Niemcy 82,5 81,9 39,0 41,6 36 592 41 231
Francja 62,5 65,4 26,2 27,0 35405 36 249
Wilochy 58,2 61,0 24,3 24,7 34 266 32122
Wielka Brytania 59,8 63,2 28,5 29,5 37170 37 389
Grecja 11,0 111 4,3 3,8 21677 22 494
Hiszpania 42,7 46,2 18,6 17,8 32 633 32 081
Polska 38,2 38,5 14,1 15,7 6 639 12 876

Zrodto: Opracowanie wilasne na podstawie danych International Labor Comparisons, The Conference Board, 2012,

International Comparisons of GDP per capita, per hour worked.

Przyjmujac wskazniki dotyczace liczby przedsigbiorstw, zatrudnienia oraz wartos$ci dodanej,
mozna wskaza¢ na podstawowe rdznice migdzy wymienionymi krajami 1 na ewentualne
podobienstwa wewnatrz nich. Badanie rozpoczn¢ od skali liczby przedsigbiorstw, szczegodlnie
silnie reprezentowanej w grupie przedsigbiorstw mikro w 6 badanych krajach poza Szwecja oraz

Grecja, co przedstawiono w tabeli nr 11.
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Tabela nr 11. Srednia liczba mikro, malych, $rednich i duzych przedsiebiorstw

w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Kraje Przedsiebiorstwa

mikro male $rednie duze
Szwecja 557 768 28 250 4838 1014
Niemcy 1 689 486 291 318 51433 9874
Francja 2 314 420 138 351 21 374 4 650
Wiochy 3553244 184 523 19 237 3117
Wielka Brytania 1481 004 151 612 25920 6 006
Grecja 645 793 19 799 2614 447
Hiszpania 2224 090 132 419 16 642 2 852
Polska 1415159 45 142 15 480 3270

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.

Tabela nr 12 przedstawia strukturg liczby przedsiebiorstw w badanych krajach. Wsrod ogotu

firm odsetek przedsiebiorstw mikro najwyzszy jest w Grecji oraz Polsce. Powyzej $redniej UE
znalazty si¢ takie kraje jak Wiochy, Szwecja, Hiszpania czy Francja. Natomiast najnizszy
odsetek przedsigbiorstw mikro wykazaty Niemcy oraz Wielka Brytania.
Biorgc pod uwage strukture liczby firm matych powyzej sredniej UE27 plasujg si¢ Niemcy
osiagajac ponad 14% ogotu przedsiebiorstw. Niski odsetek firm matych wykazata Grecja oraz
Polska. Najblizej $redniej unijnej byly Francja, Wilochy oraz Szwecja. Odsetek przedsigbiorstw
srednich w badanych krajach wahat si¢ w przedziale od prawie 0,4% do az 2,5% w Niemczech.
Najnizszy wynik wykazata Grecja, zaraz po niej Wiochy. Powyzej §redniej UE27 znalazla si¢
Wielka Brytania.

Wsrod ogotu firm odsetek przedsiebiorstw duzych najwyzszy jest w Wielkiej Brytanii.
Najnizszy za$ w Grecji, Hiszpanii 1 we Wloszech. Szwecja, Francja oraz Polska plasuja si¢ na
tej samej pozycji co $rednia UE27 osiagajac  wynik 0,2%. Na wykresie
nr 6 przedstawiono udzial liczby MSP w ogolnej liczbie przedsigbiorstw w wybranych

gospodarkach europejskich w 11 perspektywie finansowe;.
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Tabelanr 12. Struktura liczby mikro, malych, Srednich i duzych przedsi¢biorstw
w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

. Przedsiebiorstwa - procenty
Kraje _
mikro male Srednie duze suma
UE27 92,2% 6,5% 1,1% 0,2% 100%
Szwecja 94,2% 4,8% 0,8% 0,2% 100%
Niemcy 82,7% 14,3% 2,5% 0,5% 100%
Francja 93,4% 5,5% 0,9% 0,2% 100%
Wiochy 94,5% 4,9% 0,5% 0,1% 100%
Wielka
) 89,0% 9,1% 1,5% 0,4% 100%
Brytania
Grecja 96,6% 2,96% 0,39% 0,07% 100%
Hiszpania 93,6% 5,6% 0,7% 0,1% 100%
Polska 95,7% 3,1% 1,0% 0,2% 100%

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.
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99,40%
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UE Szwecja Niemcy Francja Wiochy Wielka  Grecja Hiszpania Polska
Brytania

Wykres nr 6. Udzial liczby mikro, malych, $rednich i duzych przedsi¢biorstw w ogolnej

liczbie przedsi¢biorstw w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.
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1.4.2. Liczba pracujacych w mikro, malych i $rednich przedsi¢biorstwach w Polsce
I w innych krajach Unii Europejskiej

W 1994 roku zaczeto badac ilo$¢ pracujacych w polskich mikro, matych i srednich firmach.
Wynosita ona wtedy niewiele powyzej 6 min pracujacych. Natomiast pig¢ lat pozniej wartos¢ ta
wzrosla, osiggajac maksimum ponad 7 mln os6b. W przeciagu kolejnych lat liczba pracujacych
zmieniala  si¢  nieznacznie, az do roku 2008, w ktérym zatrudnionych
w mikro, matych 1 $rednich przedsigbiorstwach bylo ponad 68% o0s6b pracujacych we
wszystkich podmiotach gospodarczych. Sektor MSP wojewodztwa wielkopolskiego odgrywa
kluczows role w generowaniu miejsc pracy w Wielkopolsce. Od 2007 roku firmy te zatrudniaty
okoto  70%  os6b  pracujacych ~w  przedsigbiorstwach.  Udziat  zatrudnionych
w MSP w sektorze przedsigbiorstw ogdétem w wojewodztwie wielkopolskim wynosit w 2008
roku 71,6% 1 przewyzszat o 1,9 pkt proc. $rednig krajowa. Tendencja ta utrzymywala si¢ do
roku 2012, natomiast w roku 2013 udziat zatrudnionych firm ogdétem wyniost w Wielkopolsce
68,9%, 1 byt nizszy o 0,6 pkt proc. od s$redniej krajowej. Pokazuje to jak ogromne znaczenie
maja mikro, mate i Srednie przedsigbiorstwa dla wielkopolskiego rynku pracy. Dane, o ktérych

mowa powyzej zostaly zawarte w tabelach nr 13 i 14.

Tabela nr 13. Liczba pracujacych w przedsi¢biorstwach wojewodztwa wielkopolskiego

wedlug klas wielkoS$ci przedsiebiorstw przekrojowo w latach 2008, 2010, 2012, 2013

2008 2010 2012 2013
Przedsigbiorstwa ogotem 940112 | 910188 | 950804 | 953188
MSP ogotem 672930 | 645863 | 671764 | 656386
Mikro (0-9) 373393 | 351879 | 370869 | 356011
Mate (10-49) 119604 | 115100 | 127332 | 126046
Srednie (50-249) 179933 | 178884 | 173563 | 174329
Duze (powyzej 249) 267182 | 264325 | 279040 | 296802
Pracujacy w MSP w ogotem (w %) 71,6% 71,0% 70,6% 68,9%
Polska- Pracujacy w MSP w ogdtem (w %) 69,7% 69,9% 70,1% 69,5%

Zrodto: Opracowanie wilasne na podstawie GUS, Warszawa 2010, 2012, 2014, Dziatalnosé przedsiebiorstw
niefinansowych w 2008, 2010, 2012, 2013, Warszawa.
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Tabela nr 14. Struktura pracujacych w wojewodztwie wielkopolskim wedlug Kklas
wielkos$ci przedsiebiorstw przekrojowo w latach 2008, 2010, 2012, 2013

2008 | 2010 | 2012 | 2013
Mikro (0-9) 39,7% | 38,7% | 39,0% | 37,3%
Male (10-49) 12,7% | 12,6% | 134% | 13.2%
Srednie (50-249) 19,1% | 19,6% | 182% | 18,3%
MSP ogolem 71,6% | 71,0% | 70,6% | 68,9%
Duze (powyzej 249) 28,4% | 29,0% | 29,4% | 31,1%

Zrédlo: Opracowanie wilasne na podstawie GUS, Warszawa 2010, 2012, 2014, Dzialalnos¢ przedsigbiorstw
niefinansowych w 2008, 2010, 2012, 2013, Warszawa.

Dokonujagc  porownania  struktury  zatrudnienia ~w  sektorze  przedsigbiorstw
w wojewodztwie wielkopolskim oraz w Polsce nalezy stwierdzi¢, iz jest ona podobna. Réznice
oscyluja. w granicach 0,6% w ramach przedsiebiorstw mikro oraz duzych,
0,5% matych oraz 0,4% s$rednich. Wykres nr 7 przedstawia strukture zatrudnienia w sektorze

MSP oraz firmach duzych wedhug ich klas wielkosci.

Wojewodztwo wielkopolskie

B Mikro (0+9) W Mate (10+49) i Srednie (50:249) W Duie (powyiej 249)
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Polska

B Mikro (0:9) W Mate (10:49) i Srednie (50:249)  H Duze (powyiej 249)

Wykres nr 7. Poréwnanie struktury zatrudnienia w sektorze przedsiebiorstw wedlug klas

wielkosci wojewodztwo wielkopolskie — Polska w 2013 .

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie GUS, 2014, Dzialalno$é przedsiebiorstw niefinansowych w 2013,
Warszawa.

Potencjal rozwojowy przedsigbiorstw wynika z wielko$ci ponoszonych przez nie naktadow
inwestycyjnych. Dzigki rosngcym naktadom inwestycyjnym dochodzi do wzrostu zatrudnienia,
dzigki czemu poprawia si¢ sytuacja spoteczno-gospodarcza regionu.
W 2010 roku inwestycje sektora MSP stanowily 61,2% catos$ci nakladéw inwestycyjnych
przedsiebiorstw, natomiast w Polsce 50,2%. Mikro, mate i $rednie przedsigbiorstwa odgrywaja
znacznie wigksza role w wielkosci ponoszonych nakladow inwestycyjnych niz
w Polsce. W pozostalym badanym okresie naktady inwestycyjne byly zblizone (rok 2008) lub
nieco wyzsze w skali kraju (lata 2012 i 2013). Wedtug danych GUS w 2012 roku wigkszo$¢
naktadow inwestycyjnych dotyczyta sektora prywatnego, wtym 8,5 mld zt (40,4%) firm
0 liczbie pracujacych do 9 osob. Az 60,3% nakladow inwestycyjnych W przedsigbiorstwach
poniesiono w przemysle i budownictwie, 36,2% w ustugach, za$ w rolnictwie 3,5%. Ponizsza
tabela przedstawia dane na temat nakladow inwestycyjnych MSP 1 duzych przedsigbiorstw

w wojewddztwie wielkopolskim w poszczegdlnych latach.
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Tabela nr 15. Naklady inwestycyjne przedsi¢biorstw wojewodztwa wielkopolskiego wedlug
klas wielkoS$ci przedsi¢biorstw przekrojowo w latach 2008, 2010, 2012, 2013

2008 2010 2012 2013
Przedsigbiorstwa ogotem 14448232 | 15110768 | 15241096 | 13937409
MSP ogoétem 6726669 9256161 7129768 6324493
Mikro (0-9) 1651203 4807732 2262069 1911916
Mate (10-49) 1872483 1678447 1696820 1458072
Srednie (50-249) 3202983 2769982 3170879 2954505
Duze (powyzej 249) 7721563 5854607 8111328 7612916
Pracujacy w MSP w ogotem (w %) 46,5% 61,2% 46,8% 45,4%
Polska- Pracujacy w MSP w 46.3% 50 2% 48.1% 48.6%
ogotem (w %)

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie GUS, 2010, 2012, 2014, Dzialalnos¢ przedsigbiorstw niefinansowych
w 2008, 2010, 2012, 2013, Warszawa.

Strukture nakladow inwestycyjnych w sektorze mikro, matych, $rednich 1 duzych

przedsi¢biorstw w wojewodztwie wielkopolskim oraz Polsce w roku 2013 przedstawia wykres

nr 8.

Wojewodztwo wielkopolskie

H Mikro (0+9)

LI Mate (10+49)

i Srednie (50+249)

41

M Duze (powyzej 249)



Polska

B Mikro (0:9) W Mate (10:49) i Srednie (50:249)  H Duze (powyiej 249)

Wykres nr 8. Porownanie struktury nakladow inwestycyjnych w sektorze przedsi¢biorstw

wedlug klas wielkosci wojewodztwo wielkopolskie — Polska w 2013 r.

Zrodlo: Opracowanie wiasne na podstawie GUS, 2014, Dzialalnos¢ przedsiebiorstw niefinansowych w 2013,
Warszawa.

W latach 2005-2008 w Polsce i Unii Europejskiej mozna bylo zaobserwowaé wzrost liczby
pracujacych w przedsi¢biorstwach. W tym okresie wzrost ten dla firm w Polsce wyniost 14,4%,
aw UE — 6,5%. W przypadku przedsigbiorstw sektora MSP w Polsce 1 UE wzrost liczby
pracujacych w omawianym okresie wyniost odpowiednio 12,8% w Polsce oraz 6,2% w UE-27.
Kolejny 2009 rok przynidst wyhamowanie pozytywnej tendencji
z poprzednich lat. Liczba pracujacych w przedsi¢biorstwach obnizyla si¢ w ciagu roku o 3,4
mln 0sob (UE-27), z czego o ok. 300 tys. 0sob w Polsce, tj. 0 3,4% w pordwnaniu z 2008 r., co
nalezy przypisa¢ spowolnieniu gospodarczemu u najwigkszych partnerow gospodarczych
Polski. Na wykresie nr 9 zaprezentowano liczbe 0sob pracujacych w 2009 roku w panstwach

cztonkowskich Unii Europejskie;.
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Wykres nr 9. Liczba pracujacych w 2009 r. (w tys.) oraz dynamika liczby pracujacych
w latach 2005-2009 w przedsiebiorstwach w Polsce i panstwach czlonkowskich UE

Zrodlo: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora malych i srednich przedsigbiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczo$ci, Warszawa, str.25.

Wedtug Komisji Europejskiej blisko trzy czwarte MSP w Polsce prowadzi dzialalno$é¢
gospodarcza w handlu (37,0%; 30,2% w UE) 1 ustugach (36,1%; 44,6% w UE), co siddme
w budownictwie (15,4%; 15,5% w UE) i co dziesiate w przemysle (11,6%; 9,6% w UE).
W porownaniu ze S$rednig unijng, Polske charakteryzuje zatem znacznie wigksza liczba
przedsigbiorstw handlowych i nizsza ushlugowych. Jednak stopniowo zmienia si¢ struktura
branzowa polskich firm, wzrasta bowiem liczba przedsigbiorstw ustugowych, co upodabnia
Polske¢ do struktury unijnej. Nieznacznie wigkszy niz w UE jest natomiast odsetek firm
w Polsce dzialajacych w przemysle (o 2 p.p.). Ponizej przedstawiona zostala struktura sektora

MSP w Polsce w roku 2010 wedtug podstawowego obszaru dziatalnosci.
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Wykres nr 10. Struktura MSP w Polsce wedlug podstawowego obszaru dzialalnosci
w 2010 .

Zrédto: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora malych i Srednich przedsiebiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczoéci, Warszawa, str. 21.

Dane przedstawione w tabelach nr 16 i 17 oraz na wykresie nr 11 dotycza $redniej liczby
zatrudnionych w o$miu europejskich gospodarkach w latach 2007-2013. Duze zréznicowanie
wystepuje  miedzy krajami  biorgc pod uwage gldwnie liczbe zatrudnionych
w przedsiebiorstwach mikro. W Grecji struktura zatrudnienia w tych firmach jest prawie
dwukrotnie wyzsza od S$redniej w krajach UE27. Liczba zatrudnionych we Wloszech wynosi
ponad 46%, a w Hiszpanii 1 Polsce siega prawie 40%. Najnizszy wskaznik wykazaty Niemcy
oraz Wielka Brytania.

Biorac pod uwage struktur¢ osob zatrudnionych w matych przedsigbiorstwach §rednia UE27
wyniosla 20,6%. Powyzej tego wskaznika znalazty si¢ takie kraje jak Niemcy, Hiszpania czy
Wiochy. Najnizsze zatrudnienie w badanych latach wykazala Polska osiagajac 12%.
Odsetek 0sob zatrudnionych w $rednich przedsigbiorstwach wahat si¢ w przedziale od 11,5%
w Grecji do 20,3% w Niemczech. W Wielkiej Brytanii ponad 46% zatrudnienia absorbowaty
duze przedsigbiorstwa. Powyzej $redniej unijnej wynoszacej 35,2% znalazly si¢ takie kraje jak
Niemcy, Francja czy Szwecja. Najnizszy wskaznik zatrudnienia w duzych przedsigbiorstwach

w badanym okresie wykazata Grecja nieco ponizej 15% oraz Wiochy 19,5%.
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Tabela nr 16. Srednia liczba oséb zatrudnionych w mikro, malych, §rednich i duzych

przedsi¢biorstwach w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

; Zatrudnienie
rraje mikro male Srednie duze

Szwecja 734 152 617 232 517 703 1032 275
Niemcy 4 640 116 5557 446 4 965 183 9291 034
Francja 3811012 2793111 2 200 142 5338619
Wiochy 7 050 874 3254 307 1 863 656 2938 339
Wielka Brytania 3617 232 3215940 2 752 006 8 318 885
Grecja 1233 988 375 297 249 292 321223

Hiszpania 4 648 907 2 555 118 1631877 2 851105
Polska 3158 859 1020 427 1617 232 2734 147

Zrédto: Opracowanie wilasne na podstawie danych The Small Business Act.

Tabela nr 17. Struktura zatrudnienia mikro, malych, srednich i duzych przedsi¢biorstw

w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Kraje Zatrudnienie - procenty

mikro male Srednie duze suma
UE27 29,7% 20,6% 17,2% 35,2% 100%
Szwecja 25,3% 21,3% 17,8% 35,6% 100%
Niemcy 19,0% 22,7% 20,3% 38,0% 100%
Francja 26,9% 19,7% 15,7% 37,7% 100%
Wilochy 46,7% 21,5% 12,3% 19,5% 100%
Wielka Brytania 20,2% 18,0% 15,4% 46,4% 100%
Grecja 56,6% 17,2% 11,5% 14,7% 100%
Hiszpania 39,8% 21,9% 14,0% 24,3% 100%
Polska 37,0% 12,0% 19,0% 32,0% 100%

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.
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Wykres nr 11. Udzial zatrudnienia MSP w ogélnej liczbie zatrudnionych w wybranych
gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.

Przecietne  zatrudnienie w  poszczegolnych  grupach  przedsigbiorstw  informuje
0 ich ekonomicznej sile. Dane te zostaly zawarte w tabeli nr 18. W badanym okresie $rednie
zatrudnienie w firmach mikro miescitlo si¢ w przedziale 1,3-2,7, nie przekraczalo wiec
zatrudnienia 3 osob. Najwyzszy wskaznik wykazaty Niemcy wraz z Wielka Brytania, najnizszy
Szwecja z Francja. W grupie matych przedsiebiorstw przecigtne zatrudnienie wahato si¢
w przedziale 17,6 we Wloszech do 22,6 w Polsce. Przedsigbiorstwa §rednie charakteryzowaty
si¢ w badanym okresie zatrudnieniem okoto 100 osob. Duze przedsigbiorstwa w Szwecji czy
Wielkiej Brytanii zatrudniajg relatywnie wigksza liczb¢ osob niz w innych krajach. Najnizsza
liczba os6b dotyczy Grecji oraz Polski, w ktérych w latach 2007-2013 przecigtne zatrudnienie

w duzych firmach bylo znacznie nizsze.

Tabela nr 18. Przecietna liczba osob zatrudnionych w mikro, malych, srednich i duzych

przedsiebiorstwach w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

. Srednie zatrudnienie - przedsiebiorstwa
Kraje i
mikro male Srednie duze
Szwecja 1,3 21,8 107,0 1018,1
Niemcy 2,7 19,1 96,5 940,9
Francja 1,6 20,2 102,9 1148
Wiochy 2,0 17,6 96,9 942,7
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) Srednie zatrudnienie - przedsiebiorstwa
Kraje i
mikro male $rednie duze
Wielka Brytania 2,4 21,2 106,2 1385,1
Grecja 1,9 18,9 95,4 718,6
Hiszpania 2,1 19,3 98,1 999,7
Polska 2,2 22,6 104,5 836,1

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.

W przedsigbiorstwach mikro w badanym okresie, $rednie zatrudnienie miescito si¢
w przedziale 1,3 w Szwecji oraz do 2,7 w Niemczech. W grupie przedsigbiorstw matych,
srednie zatrudnienie w badanym okresie nie przekroczylo przecigtnego zatrudnienia 23 osob.
W Szwecji, Wielkiej Brytanii, Polsce oraz Francji przedsi¢biorstwa $rednie charakteryzowaty
si¢ zatrudnieniem ponad 100 osob. Duze przedsigbiorstwa w Grecji oraz Polsce zatrudniajg
relatywnie mniejsza liczb¢ 0s6b niz w pozostatych badanych krajach. Najwyzsze zatrudnienie
w tych przedsigbiorstwach wykazaly Wielka Brytania zatrudniajac ponad 1380 oséb oraz

Szwecja z zatrudnieniem powyzej 1000 oséb.

Ponizsze dane przedstawione na wykresie nr 12 $wiadczg o duzej przedsiebiorczos$ci
Polakéw, a osiggnicte przez Polske wyniki generalnie przewyzszaja $rednig UE. Jednak
niezbedne s3 dzialania poprawiajagce system edukacji, poniewaz jego efektywnos¢
w przygotowaniu do roli przedsigbiorcy jest w naszym kraju gorzej oceniana niz przecigtnie
w Unii Europejskiej. Konieczne sg tez dzialania na rzecz zmiany postrzegania przez
spoteczenstwo samego statusu przedsi¢biorcy. Wskaznik przedsiebiorczosci w krajach Unii

Europejskiej w roku 2010 prezentuje ponizszy wykres.
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Wykres nr 12. Wskaznik przedsiebiorczosci (% samozatrudnionych w calkowitej liczbie

pracujacych) w krajach UE w 2010 roku

Zrodto: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora mafych i Srednich przedsigbiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczosci, Warszawa, str.26.

Wedlug danych GUS w 2013 r. wartos¢ polskiego eksportu ogétem wyniosta 152,78 mld EUR.
Wsréd glownych partneréw eksportowych Polski w Unii Europejskiej znalazly si¢ Niemcy
(wzrost 0 5,9%), Czechy (wzrost o 4%), Szwecja (wzrost o 8,9%), Stowacja (wzrost o 7,9%),

Wegry (wzrost o 11,6%), Hiszpania (wzrost o 19,2%) oraz Belgia (wzrost o 12,4%).

1.4.3. Udzial mikro, malych i Srednich przedsi¢gbiorstw w wytwarzaniu Produktu
Krajowego Brutto w Polsce i w innych krajach Unii Europejskiej

W gospodarce regionu sile a takze pozycje przedsigbiorstw w gospodarce regionu okresla
udziat firm w wytwarzaniu produktu krajowego brutto (PKB) oraz wartosci dodanej brutto
(WDB). Tabela nr 19 zawiera dane na temat udziatu przedsigbiorstw w wytwarzaniu PKB

w wojewodztwie wielkopolskim oraz w Polsce w latach 2007-2013.
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Tabela nr 19. Udzial przedsi¢biorstw w wytwarzaniu PKB

Wojewodztwo wielkopolskie
Wyszczegolnienie
2007 2008 2009 2010 2011 2012
Produkt Krajowy Brutto | 109028 | 118478 | 127361 | 135124 | 146386 | 154153
w tym Warto$¢ Dodana
95381 103712 | 113171 | 119006 | 128676 | 136597
Brutto
w tym sektor
46118 51340 58192 60087 64845 69341
przedsigbiorstw
Udziat przedsigbiorstw
) 42,3% 43,3% 45,7% 44,5% 44,3% 45,0%
w tworzeniu PKB
Udziat przedsigbiorstw
) 48,45% | 49,5% 51,4% 50,5% 50,4% 50,8%
w tworzeniu WDB
Polska
2007 2008 2009 2010 2011 2012
Produkt Krajowy Brutto | 1176737 | 1275432 | 1343366 | 1437357 | 1553582 | 1615894
w tym Warto$¢ Dodana
1029442 | 1116476 | 1193691 | 1265904 | 1365622 | 1431872
Brutto
w tym sektor
489923 | 535607 | 590609 | 629173 | 684318 | 721351
przedsigbiorstw
Udziat przedsiebiorstw
) 41,6% 42,0% 44,0% 43,8% 44,0% 44,6%
w tworzeniu PKB
Udziat przedsiebiorstw
) 47,6% 48,0% 49,5% 49,7% 50,1% 50,4%
w tworzeniu WDB

Zrodlo: Opracowanie wilasne na podstawie Urzad Statystyczny w Poznaniu, 2009, Rocznik statystyczny
wojewddztwa wielkopolskiego, str. 319-331; 2013 r., str. 362-378, 2014 r. str. 348-364.

W wojewddztwie wielkopolskim przedsigbiorstwa wytworzyly w 2012 roku 45,0% PKB
wojewoOdztwa, natomiast udziat sektora firm w krajowym PKB wynosit 44,6%. Nieco wyzszy
byt takze udziat przedsigbiorstw wojewdodztwa wielkopolskiego w tworzeniu wartosci dodanej
brutto, 2012 50,8% (kraj 50,4%).

Przedsiebiorstwa wojewodztwa wielkopolskiego wytworzyly w 2012 roku 9,6% krajowej

ktory wyniost w roku
WDB. Wojewodztwo wielkopolskie znalazto si¢ Iacznie z wojewddztwem dolnoslaskim na
trzecim miejscu pod wzgledem udziatu firm w tworzeniu krajowego WDB. Liderem z prawie

24% zostalo wojewodztwo mazowieckie, a na ostatnim szesnastym miejscu wojewodztwo
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podlaskie. Udziat sektora MSP w tworzeniu wartosci dodanej brutto w poszczegodlnych

wojewddztwach przedstawia wykres nr 13.
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Wykres nr 13. Udzial sektora przedsi¢biorstw w tworzeniu WDB wedlug wojewodztw
w2012 r.

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie Urzad Statystyczny w Katowicach, 2014, Produkt krajowy brutto
Rachunki regionalne w 2012 r., Katowice, str. 29-33.

Szczegotowe dane, ktére dotycza sytuacji finansowej przedsiebiorstw wojewddztwa
wielkopolskiego dostepne sg jedynie dla podmiotow, w ktorych liczba pracujacych przekracza
9 o0s6b. Dla ogétu podmiotow wskaznik poziomu kosztow z caloksztaltu dziatalnosci wynidst
w 2007 roku 94,7% (93,9% dla kraju), a w roku 2013 wskaznik ten wzrost do 95,4% (95,6%
dla kraju). Od 2007 do 2012 roku rentownos¢ brutto spadta z 5,3% do 4,0%, rentownos¢ netto
spadfa natomiast z 4,6% do 3,3%. W 2007 roku omawiana grupa przedsi¢biorstw wojewodztwa
wielkopolskiego posiadala nieznacznie nizszg rentowno$¢ obrotu brutto i netto od Sredniej
krajowej. W 2013 roku wskazniki rentownos$ci byly jednak wyzsze od $redniej krajowe;.
Wskazniki ptynnoéci finansowej I, II, III stopnia® byly nizsze $rednio o kilkanascie %.
Najwyzszy wskaznik ptynnosci finansowe;j I stopnia wynidst prawie 40% w roku 2010, a wobec
przyjete;j bezpiecznej normy dla tego wskaznika Wwynoszacej
10-20% mozna stwierdzi¢, ze wszystkie przedsigbiorstwa wykazywaly si¢ nadptynnoscia
finansowa. Wskaznik ptynnos$ci finansowej II byl w latach 2007-2013 nieznacznie nizszy od

sredniej krajowej. Nie zostaly jednak przekroczone normy dla tego wskaznika, dlatego nie

? Wskaznik ptynnosci finansowej I stopnia stanowi relacje inwestycji krotkoterminowych (gtownie $rodkow
pienigznych i krétkoterminowych papieréw wartosciowych) do zobowiazan kréotkoterminowych; Il stopnia —
relacje inwestycji krotkoterminowych oraz krotkoterminowych naleznosci i roszczen do zobowigzan
krotkoterminowych, III stopnia — to relacja aktywow obrotowych (zapasow, krotkoterminowych naleznosci
1 roszczen, inwestycji krotkoterminowych, krotkoterminowych rozliczen migdzyokresowych czynnych) do
zobowiazan krotkoterminowych.
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mozemy mowi¢ w tym przypadku o nadplynnosci finansowej i utrzymywaniu przez firmy
wysokiego poziomu plynnych aktywow, zwlaszcza gotowki zabezpieczajacej plynnosé.
W latach 2007-2009 oraz 2011-2013 wskaznik ptynnosci finansowej III w wojewoddztwie
wielkopolskim byt nizszy od $redniej krajowej, a w roku 2010 byl prawie taki sam dla

wojewodztwa wielkopolskiego i Polski. Dane opisane powyzej przedstawia tabela nr 20.

Tabela nr 20. Wybrane wskazniki finansowe przedsi¢biorstw wojewédztwa

wielkopolskiego na tle kraju w latach 2007-2013 w %

Tempo wzrostu PKB
region 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013

Wskaznik

Wskaznik ]
Wielkopolska | 94,7 95,8 94,7 95,5 96,0 95,4

poziomu kosztéw

z caloksztattu

Polska 93,9 | 959 | 951 | 948 | 952 | 957 | 95,6

dziatalnosci
Wskaznik Wielkopolska | 53 | 42 | 46 | 52 | 45 | 40 | 46
rentownosci
obrotu brutto Polska 6,1 4,1 49 5,2 4,8 4,3 4.4
Wskaznik Wielkopolska | 46 | 3,4 | 39 | 43 | 37 | 33 | 39
rentownos$ci
obrotu netto Polska 51 3,3 4,1 4.4 3,9 3,6 3,7
Wskaznik .
Wielkopolska | 32,2 | 348 | 36,8 | 398 | 34,2 | 31,7 | 30,1
ptynnosci
finansowej
) Polska 350 | 33,8 | 39,7 | 424 | 39,7 | 38,6 | 39,1
| stopnia
Wskaznik .
Wielkopolska | 96,2 | 945 | 956 | 103,3 | 96,1 | 90,2 | 83,3
ptynnosci
finansowej
) Polska 98,1 | 1045 | 103,6 | 97,3 | 100,4
Il stopnia
Wskaznik .
Wielkopolska | 148,2 | 143,0 | 144,1 | 147,7 | 142,1 | 136,9 | 126,7
ptynnosci
finansowej
) Polska 145,3 | 144,1 | 145,3 | 147,4 | 148,4 | 143,3 | 146,2
111 stopnia

Zrédlo: Opracowanie wilasne na podstawie Urzad Statystyczny w Poznaniu, 2009, Rocznik statystyczny
wojewodztwa wielkopolskiego, str. 319-331; 2013 r., str. 362-378, 2014 r. str. 348-364.
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By dokona¢ makroekonomicznej oceny sytuacji wybranych krajéw europejskich, wzigto pod
uwage cztery wskazniki, tj. realne tempo wzrostu PKB, tempo zmian produktywnos$ci pracy,
deflator PKB oraz zharmonizowang stop¢ zatrudnienia.

Wedlug danych Eurostatu udzial sektora przedsi¢biorstw w produkcie krajowym brutto
w Polsce (48% w 2009,r.) jest na poziomie zblizonym do przecigtnej w krajach Unii
Europejskiej (46,8%), co jest wynikiem niezadowalajacym z punktu widzenia stopnia rozwoju
polskiej gospodarki oraz jej potrzeb i mozliwosci rozwojowych.*® Ponizszy wykres prezentuje

dane PKB przedsigbiorstw w wybranych krajach unijnych.

Wykres nr 14. Udzial wartosci dodanej brutto wygenerowanej w sektorze przedsiebiorstw

w PKB w Polsce i wybranych krajach UE w 2009 r.
Zrédto: Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora malych i Srednich przedsiebiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczoéci, Warszawa, str. 19.

Tempo wzrostu PKB we wszystkich badanych krajach bylo dodatnie jedynie w roku 2007,
natomiast ujemne poza Polska w roku 2009. Polska jest przyktadem kraju, ktory przy nizszym
poziomie rozwoju gospodarczego wykazuje wyzsze tempo wzrostu. Najwyzszy wskaznik
wzrostu odnotowala Polska w roku 2007, najnizszy Grecja w roku 2011. Dane zaprezentowane

zostaly w tabeli nr 21.

% Tarnawa A, Zadura-Lichota P., 2012, Raport o stanie sektora matych i Srednich przedsiebiorstw

w Polsce w latach 2010-2011, Polska Agencja Rozwoju Przedsi¢biorczoéci, Warszawa, str. 19-20.
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Tabela nr 21. Tempo wzrostu PKB w wybranych gospodarkach europejskich w latach
2007-2013

Kraje Tempo wzrostu PKB

2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
Szwecja 3,5 -0,7 -5,1 5,7 2,7 0,0 15
Niemcy 3,4 0,8 -5,6 3,9 3,7 0,6 0,2
Francja 2,3 0,1 -2,9 1,9 2,1 0,4 0,4
Wiochy 15 -1,0 -5,5 1,7 0,6 -2,3 -1,9
Wielka Brytania 2,6 -0,3 -4,3 1,9 1,6 0,7 1,7
Grecja 3,4 -0,4 -4.4 -5,3 -8,9 -6,6 -4,0
Hiszpania 3,8 1,1 -3,6 0,0 -0,6 -2,1 -1,2
Polska 7,2 3,9 2,6 3,7 4,8 1,8 1,7

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie OECD, 2014, Economic Outlook Annex Tables, tab. 1.

Tempo wzrostu produktywnosci pracy jest zroznicowane we wszystkich badanych krajach,
co opisuje tabela nr 22. Charakterystyczny jest tu negatywny przyktad Grecji, Wioch czy
Szwecji. Hiszpania 1 Polska utrzymywaly przez caly okres wysokie tempo wzrostu
produktywnos$ci pracy. Najwyzszy wzrost produktywnosci odnotowano w 2010 roku
w Szwecji, najnizszy za§ w 2009 roku w Niemczech. Wzrost badz spadek produktywnosci
pozostaje W pewnym zwigzku ze wzrostem lub spadkiem PKB. Najlepszym tego przyktadem
jest Szwecja, w ktérej w latach 2008 1 2009 odnotowano spadek produktywnosci, tempo

wzrostu produktu krajowego brutto w tych latach bylo takze ujemne.

Tabela nr 22. Tempo wzrostu produktywnosci pracy w wybranych gospodarkach
europejskich w latach 2007-2013

: Tempo wzrostu produktywnosci pracy

R 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
Szwecja 1,2 -1,6 -2,8 4,7 0,6 -0,7 0,5
Niemcy 1,6 -0,5 -5,7 3,6 2,3 -0,5 -0,4
Francja 0,9 -0,4 -1,7 1,8 1,4 0,3 0,6
Wiochy 0,2 -1,3 -3,9 2,4 0,3 -2,1 0,0
Wielka Brytania 1,7 -1,2 -2,8 1,7 1,1 -0,4 0,6
Grecja 1,9 -1,6 -3,8 -2,8 -3,4 1,9 0,1
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: Tempo wzrostu produktywnosci pracy
R 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
Hiszpania 0,7 1,2 3,1 2,3 1,3 2,2 1,8
Polska 2,7 0,1 2,3 3,2 4,2 1,6 1,7

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie OECD, 2014, Economic Outlook Annex Tables, tab. 12.

Dane dotyczace produktywnos$ci wskazuja na postep technologiczny, okreslajac przy tym
relacje komplementarnosci w zakresie kapitatu 1 pracy. Statystyczng miarg zmian poziomu Cen
umozliwiajgcg porownanie produktu krajowego brutto w réznych okresach w warunkach inflacji

jest deflator PKB, ktorego wartosci dla poszczegolnych krajow przedstawia tabela 23.

Tabela nr 23. Deflator PKB w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Deflator PKB

Kraje 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
Szwecja 2,8 3,4 2,4 1,1 1,2 1,0 1,0
Niemcy 1,7 0,8 1,8 0,7 1,1 1,5 2,1
Francja 2,6 2,4 0,1 1,1 0,9 1,2 0,8
Wilochy 2,4 2,5 2,0 0,3 1,5 1,6 1,4
Wielka Brytania 2,9 2,9 2,0 3,2 2,1 1,7 1,7
Grecja 3,4 4,3 2,6 0,9 0,6 0,0 -2,3
Hiszpania 3,3 2,1 0,3 0,2 0,1 0,2 0,7
Polska 3,9 3,6 3,9 1,8 3,2 2,2 1,2

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie OECD, 2014, Economic Outlook Annex Tables, tab. 16.

Tabela nr 24 uwzglednia stopy bezrobocia w o$miu europejskich krajach na przetomie lat
2007-2013. Najnizsze bezrobocie w calym badanym okresie zaobserwowal¢ mozna
w Niemczech i Wielkiej Brytanii. Najwyzszy stopien bezrobocia na przetomie lat 2007-2013
wystgpit w Hiszpanii i Grecji. Stosunkowo wysokie stopy bezrobocia w Grecji i Hiszpanii
w kofcowym okresie analizy mozna powigza¢ z niskimi stopami wzrostu produktywnosci pracy

w tych krajach. Polska znalazta si¢ na szostym miejscu tuz za Francja.
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Tabela nr 24. Zharmonizowana stopa bezrobocia w wybranych gospodarkach
europejskich w latach 2007-2013

Kraje Zharmonizowana stopa bezrobocia

2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013
Szwecja 6,1 6,2 8,3 8,6 7,8 8,0 8,0
Niemcy 8,7 7,5 7,8 7,1 6,0 5,5 53
Francja 8,0 7,5 9,1 9,3 9,2 9,8 10,3
Wiochy 6,1 6,7 7,8 8,4 8,4 10,7 12,2
Wielka Brytania 53 5,6 7,6 7,8 8,1 7,9 7,6
Grecja 8,4 7,8 9,6 12,8 17,9 24,5 27,5
Hiszpania 8,2 11,3 17,9 19,9 21,4 24,8 26,1
Polska 9,6 7,0 8,1 9,7 9,7 10,1 10,3

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie OECD, 2014, Economic Outlook Annex Tables, tab. 14.

Otoczenie makroekonomiczne w badanych krajach w latach 2007-2013 bylo w znacznym
stopniu stabilne w zakresie inflacji i zatrudnienia. Inaczej sytuacja wyglada biorgc pod uwage
wskazniki tempa wzrostu PKB oraz zmian produktywnos$ci pracy. Warto$¢ dodana zaraz po
zatrudnieniu jest drugim kluczowym parametrem, dzigki ktéoremu mozna dokonaé oceny
ekonomicznego znaczenia sektora MSP w gospodarce. Srednia jej warto$¢ w podziale na mikro,

male, $rednie i duze przedsiebiorstwa zostala przedstawiona w ponizszej tabeli.

Tabela nr 25. Srednia warto§¢ dodana w mikro, malych, $rednich i duzych

przedsiebiorstwach w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Kraje Wartos¢ dodana brutto — przedsiebiorstwa w bin EUR
mikro male Srednie duze

Szwecja 39 34 33 78
Niemcy 206 241 269 613
Francja 211 152 127 358
Wiochy 193 143 100 193
Wielka Brytania 173 144 151 467

Grecja 22 13 10 19
Hiszpania 139 108 85 169
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ot Wartos$¢ dodana brutto — przedsi¢biorstwa w bin EUR
raje

! mikro male $rednie duze
Polska 31 22 37 83

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.

Udziat mikro przedsigbiorstw w tworzeniu wartos$ci dodanej brutto wynidst w krajach UE27
ponad 20%. Najnizszy wskaznik wykazaty w badanym okresie Niemcy osiggajac nieco ponizej
16% oraz Polska prawie 8%. Najblizej sredniej UE27 znalazly si¢ takie kraje jak Szwecja czy
Francja. Najwyzsze wskazniki osiggnely Grecja oraz Wiochy ponad 30%.

W grupie podmiotéw matych, wskaznik wartosci dodanej wahat si¢ w przedziale od 12,7%
w Polsce do 22,7% we Wiloszech. Warto$¢ dodana dla przedsigbiorstw s$rednich wyniosta
w UE27 ponad 18%. Podobng wartos¢ w badanym okresie osiggnety Szwecja oraz Hiszpania.
Najnizsze wskazniki wykazala Francja 15% oraz Grecja 15,6%. W wigkszosci krajow poza
Grecja, Wlochami oraz Hiszpanig udziat duzych firm w tworzeniu wartosci dodanej wyniost
ponad 40%. Najwyzszy wskaznik osiggneta Wielka Brytania prawie 50%, zaraz po niej Polska

oraz Niemcy. Opisane powyzej informacje zostaly zaprezentowane w tabeli nr 26.

Tabela nr 26. Struktura wartosci dodanej w mikro, malych, S$rednich i duzych

przedsiebiorstwach w wybranych gospodarkach europejskich w latach 2007-2013

Kraje Wartos¢ dodana - procenty

mikro male Srednie duze suma
UE27 21,5% 18,6% 18,3% 41,6% 100%
Szwecja 21,2% 18,5% 17,9% 42,4% 100%
Niemcy 15,5% 18,2% 20,2% 46,1% 100%
Francja 24,9% 17,9% 15,0% 42,2% 100%
Wiochy 30,7% 22,7% 15,9% 30,7% 100%
Wielka Brytania 18,5% 15,5% 16,1% 49,9% 100%
Grecja 34,4% 20,3% 15,6% 29,7% 100%
Hiszpania 27,7% 21,6% 17,0% 33,7% 100%
Polska 17,9% 12,7% 21,4% 48,0% 100%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie danych European Commission, 2008-2013, The Small Business Act.
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1.5. Wnioski z przeprowadzonej analizy poréwnawczej mikro, malych i Srednich

przedsiebiorstw w Polsce i w innych krajach Unii Europejskiej

Zdolnos¢ panstw Unii Europejskiej do konkurowania, dtugofalowego rozwoju, zalezy m.in.
od wiedzy i innowacyjnosci, jako$ci I sprawnosci administracji czy kapitatu ludzkiego. Zaktada
sic bowiem, ze konkurencyjnos¢ danego Kkraju jest narzgdziem do osiagniecia
ogblnospotecznego rozwoju, jakim jest wzrost regionalnego dochodu
i dobrobytu. Nalezy zwrdci¢ jednak uwage, iz wykorzystanie funduszy unijnych poprzez mikro,
mate i Srednie przedsigbiorstwa roézni si¢ znaczaco miedzy unijnymi panstwami. Poziom
absorpcji  $rodkow unijnych zalezy bowiem od aktywnosci poszczegdlnych panstw
w ich zdobywaniu. Wplyw maja takze mozliwos$ci zgromadzenia wktadu wlasnego ze srodkow
publicznych i prywatnych. Kategoria zasobéw determinujgcych rozwoj gospodarczy oraz
konkurencyjno$¢ Polski, a tym samym wojewodztwa wielkopolskiego obejmuje:

- kapitat ludzki 1 spoteczny, charakteryzowany przez m.in. strukture¢ wiekowa populacji;
wielkos$¢ 1 jako$¢ zasobow pracy; dostosowanie kwalifikacji pracownikow do zapotrzebowania
zglaszanego przez pracodawcOéw; powigzania sieciowe miedzy podmiotami lokalnymi
i regionalnymi,

- wiedz¢ 1 innowacyjnos¢ W budowie gospodarki opartej na wiedzy oraz spoleczenstwo
informacyjne,

- kapital trwaly i1 finansowy opisywany przez jego poziom i strukturg; dostepnos¢ zrodet
finansowania; bezposrednie inwestycje zagraniczne,

- zasoby materialne w postaci wlasciwego zagospodarowania i tadu przestrzennego
w infrastrukturze techniczno-ekonomicznej i komunalnej, jak réwniez w ochronie rodowiska.®!

O koniecznos$ci zwigkszenia konkurencyjnosci polskiej gospodarki swiadczy m.in. jej niska
pozycja w rankingach najbardziej konkurencyjnych gospodarek Swiata.
Jeden z najbardziej znanych rankingéw Global Competitivness Report mierzy $redniookresowe
perspektywy rozwoju gospodarczego. Uwzglgdnia on warunki makroekonomiczne kraju, jakos$¢
instytucji publicznych oraz zaawansowanie technologiczne. Opiera si¢ on na 12 filarach:
konkurencyjnosci, instytucje, infrastruktura, otoczenie makroekonomiczne, zdrowie
1 szkolnictwo podstawowe, szkolnictwo wyzsze i1 ksztalcenie, efektywno$¢ rynku towarow,
wydajnosci rynku pracy, rozwoj rynkow finansowych, technologiczne zaawansowanie, wielko$¢

rynku, zlozono$¢ biznesu i innowacji. Polska na 139 krajow zajeta 41. miejsce w Swiatowym

%! Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2009, Rozwdj regionalny w Polsce. Raport 2009, Warszawa, s. 23.
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rankingu konkurencyjnosci gospodarek w latach 2012-2013, czyli pozostata na tej samej pozycji
co w latach 2011-2012. Wykaz wybranych krajow z zajetymi pozycjami w rankingu opisuje
tabela nr 27.

Tabela nr 27. Ranking konkurencyjnosci gospodarek w latach 2012-2013

_ GCl 2012-2013 GCl 2011-2012
fere) Miejsce Wynik Miejsce Zmiana

Szwajcaria 1 5,72 1 0
Singapur 2 5,67 2 0
Finlandia 3 5,55 4 1
Szwecja 4 5,53 3 -1
Holandia 5 5,50 7 2
Niemcy 6 5,48 6 0
Stany Zjednoczone 7 5,47 5 -2
Wielka Brytania 8 5,45 10 2
Hong Kong 9 5,41 11 2
Japonia 10 5,40 9 -1
Francja 21 511 21 0
Irlandia 21 4,91 29 2
Chiny 29 4,83 26 -3
Estonia 34 4,64 33 -1
Hiszpania 36 4,60 36 0
Czechy 39 4,51 38 -1
Polska 41 4,46 41 0
Wilochy 42 4,46 43 1
Turcja 43 4,45 59 16
Barbados 44 4,42 42 -2
Litwa 45 4,41 44 -1
Grecja 96 3,86 94 -2

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie http://www.weforum.org/issues/global-competitiveness.
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Fundusze unijne oddzialuja w istotnym stopniu na wzrost gospodarczy, aktywnos¢

inwestycyjng i rynek pracy w Polsce. Dzigki nim nastgpuje przyspieszenie wzrostu PKB,
w efekcie czego dalej zmniejsza si¢ dystans dzielagcy Polske od wysoko rozwinigtych
gospodarek Unii Europejskiej. Fundusze te wywotuja rowniez zauwazalny wzrost zatrudnienia
I spadek bezrobocia. Wynika to nie tylko z wielkosci Srodkow do wykorzystania, lecz rowniez
z kumulacji efektow wdrazania kolejnych programow. Nalezy przy tym podkresli¢, ze
najwigkszy wpltyw polityki spojnosci na podstawowe wskazniki rozwoju spotleczno-
gospodarczego Polski jest oczekiwany w latach 2013-2015.%
Z drugiej jednak strony, zréznicowane tempo wzrostu regionOw przyczynia si¢ do dalszego
poglebienia migdzyregionalnych dysproporcji w poziomie rozwoju. Fundusze UE pozwalaja
czgsciowo powstrzymaé proces roznicowania regionéw. Bowiem do krajow ubozszych
kierowane sg najwigksze fundusze w ujeciu per capita. Istotne wydaje si¢ okreslenie zaleznosci
migdzy naptywem §rodkéw unijnych a wzrostem produktu krajowego  brutto,
a takze okreslenie charakteru procesu rozwoju regionalnego w kategoriach niwelowania réznic.
W celu wspierania ozywienia gospodarczego, Komisja Europejska wzywa panstwa
cztonkowskie do $cistej wspolpracy w dazeniu do:

- okreslenia i wykorzystania dalszych mozliwo$ci przeprogramowania funduszy strukturalnych
w celu pobudzenia wzrostu gospodarczego i zatrudnienia,

- zwigkszenia absorpcji $Srodkow z funduszy strukturalnych, aby ograniczy¢ ryzyko ich
umorzenia,

- oraz zwigkszenia synergii mi¢dzy unijnymi funduszami strukturalnymi i pozyczkami
Europejskiego Banku Inwestycyjnego (EBI), przede wszystkim w panstwach objetych
programem uzdrowienia gospodarczego oraz innych najstabszych pafistwach. *3

Podsumowujac powyzsze rozwazania nalezy stwierdzi¢, iz sektor mikro, malych
1 §rednich przedsigbiorstw odgrywa w panstwach Unii Europejskiej kluczowa role. Biorac pod
uwage Polske, w kazdym jej wojewddztwie w rgkach prywatnych przedsigbiorcoOw jest od 85%
do 95% og6tu zarejestrowanych podmiotoéw gospodarczych. Przedsigbiorstwa te stanowia trzon
polskiej gospodarki, gdyz sektor MSP generuje niemal co druga ztotdéwke. Nalezy mie¢ na
uwadze, iz finansowa kondycja mikro, maltych oraz $rednich przedsigbiorstw zalezy od wielu
czynnikow w tym otoczenia lokalnego, instytucjonalnego czy prawnego, lecz takze od

ksztattowania si¢  polityki w  konteks$cie  preferencyjnych  zréodel  finansowania

%2 Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2012, Wphyw funduszy Europejskich na rozwdj spoleczno-gospodarczy
Polski w latach 2004-1015, Warszawa, str. 1.
% http://ec.europa.eu/commission_2010-2014/president/news/speeches-statements/pdf/council-201206/struc_pl.pdf
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w postaci pozyczek czy bezzwrotnej pomocy unijnej. Charakterystyka instrumentow
finansowych jak i niefinansowych, ktore wspieraja mikro, mate i $rednie przedsiebiorstwa

w Polsce i w wybranych krajach Unii Europejskiej zostala w sposob szczegdlowy omowiona

i oceniona w rozdziale drugim pracy.
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Rozdzial 2.
OCENA INSTRUMENTOW WSPIERANIA MIKRO, MALYCH 1 SREDNICH
PRZEDSIEBIORSTW W OPARCIU O FUNDUSZE UNII EUROPEJSKIEJ

2.1. Charakterystyka instrumentow wspierania mikro, malych i Srednich przedsiebiorstw

stosowanych w wybranych krajach Unii Europejskiej na przykladzie funduszy unijnych

Poprawa konkurencyjnosci i zwigkszenie potencjatu wzrostu MSP zalezy w duzej mierze od
dostgpu do finansowania. Gléwny podzial pozyskiwania zasobow finansowych mikro, matych
1 Srednich przedsiebiorstw oparty jest na prawie wlasnosci kapitatu, czyli na kapitale wiasnym
i obcym. Kapital wlasny daje prawo do wlasno$ci przedsigbiorstwa, kazde jego zwigkszenie
uruchamia mozliwos$ci pozyskania zewngtrznego kapitatu obcego. Kapitat obcy jest oddany do
dyspozycji firmy na czas okreslony. Korzystanie z niego powoduje okreslone koszty w postaci

odsetek. Najbardziej typowe zrodta kapitatow wiasnych w MSP przedstawia tabela nr 28.

Tabela nr 28. Zrédla kapitaléw wlasnych w mikro, malych i srednich przedsiebiorstwach

Kapitaly wlasne wewnetrzne Kapitaly wlasne zewnetrzne
zysk netto finansowanie pierwotne
amortyzacja emisje akcji
doplaty wspolnikow
fundusze venture capital/private equity

Zrodto: Opracowanie whasne.

Glownym zrodlem finansowania MSP powinien by¢ kapital wlasny, ktory moze mieé
charakter wewnetrzny jak i zewnetrzny w stosunku do przedsiebiorstwa. Nadwyzka finansowa
sktadajaca si¢ z wyniku finansowego netto oraz amortyzacji powinna by¢ gidwnym zrddlem
wewnetrznym  firmy. Zdolno$¢ osiggania zysku przez MSP w dlugim okresie sprzyja
podnoszeniu jego warto$ci rynkowej. Amortyzacja stanowi drugie Zroédlo wewnetrzne, a jej
wielko$¢ zalezy przede wszystkim od wielkosci aktywow trwatych.

Kapitat obcy jest przewaznie dodatkowym Zrodlem finansowania dzialalno$ci rozwoju mikro,
malych i $rednich przedsigbiorstw. Ze wzgledu na okres wymagalnos$ci kapitalu obcego mozna
podzieli¢ go na dlugoterminowy, ktérego okres splaty wynosi najczgsciej powyzej roku oraz
kréotkoterminowy ze splata w okresie do jednego roku. Glownym zrédlem kapitatu obcego

wykorzystywanego w finansowaniu firm sg kredyty bankowe zarowno dlugoterminowe jak
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1 krotkoterminowe. W celu sfinansowania okreslonych przedsiewzie¢ inwestycyjnych w tym na
przyktad zakup $rodkéw trwatych czy nabycie akcji, zaciggane sa kredyty dlugoterminowe.
Kredyty krotkoterminowe zwane czesto kredytami obrotowymi przeznaczane s3 na
finansowanie biezacych potrzeb MSP zwigzanych z produkcja, zaopatrzeniem czy
swiadczeniem ustug. Poreczenia z kolei stanowia dogodng form¢ uwiarygodnienia kontrahenta,
ktéry nie posiada wilasnych zabezpieczen dla pozyskiwanego kredytu. Zmniejszajac bowiem
ryzyko finansowania przedsigbiorstw, pomagaja w tworzeniu jego historii kredytowe;.
W warunkach silnej konkurencji wystepujacej migdzy firmami, leasing umozliwia wdrazanie
nowych technik 1 technologii, rokujac tym samym wysoka efektywnos¢. Franchising z kolei
traktowany jest jako substytucje zrodlo finansowania rozwoju MSP. Wykorzystanie
w dziatalno$ci mikro, matych 1 $rednich przedsigbiorstw dotacji 1 subwencji oraz $rodkdéw
z funduszy europejskich zostanie szczegétowo omowione w dalszej cze$ci pracy. Kredyt
handlowy zalicza si¢ do zrodet krotkookresowego kapitatu. Umozliwia on przedsigbiorstwom
uzyskanie finansowania biezacej dziatalnoSci w zwigzku z realizowanymi transakcjami
handlowymi zaréwno przed jaki i po dostawie. Pozyczki z sektora pozabankowego stajg si¢
coraz bardziej powszechne z racji wigkszej dostepnosci i tatwiejszej sptaty. Nowoczesng formag
finansowania dzialalno$ci firm pozwalajacg poprawi¢ jego plynnos$¢ finansowg jest faktoring,
ktory moze by¢ uzupetnieniem badz alternatywg dla kredytu bankowego. W tabeli nr 29 zawarto
informacje na temat kapitaldow obcych krétko i dlugoterminowych w mikro, matych i srednich

przedsigbiorstwach.

Tabela 29. Zrodla kapitaléw obcych w mikro, malych i §rednich przedsiebiorstwach

Kapitaly obce krotkoterminowe Kapitaly obce dlugoterminowe
bankowe kredyty krotkoterminowe bankowe kredyty dlugoterminowe
kredyty handlowe por¢czenia kredytowe
pozyczki z sektora pozabankowego leasing
faktoring franchising
srodki z funduszy europejskich
dotacje i subwencje

Zrbdto: Opracowanie whasne.

W projektach badawczych w krajach Unii Europejskiej oraz w programach pomocowych
podziat instrumentow wspierania mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw jest réznorodny.

Najczesciej jednak spotykanym podziatem instrumentow wspierania MSP jest klasyfikacja na:
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a) instrumenty finansowe, do ktérych zaliczy¢ mozna:

- instrumenty pomocy bezposredniej w formie dotacji i subwencji czy ulgi podatkowe,

- instrumenty ufatwiajace przedsiebiorstwom dostgp do kredytéw, pozyczek i innych ushug
rynku finansowego,

- instrumenty kapitalowe do ktorych zaliczy¢ mozna: fundusze podwyzszonego ryzyka- venture
capital czy dostegp do rynku gietdowego.

b) instrumenty  prawno-administracyjne:  uproszczenia  procedur  administracyjnych
i prawnych,

c) instrumenty instytucjonalne.

Dla realizacji programéw pomocowych w ramach funduszy unijnych przyjeto podziat:

- pomoc finansowa,

- ustugi wspierania przedsigbiorstw,

- innowacje i nowoczesne technologie,

- inwestycje w kapital trwaty,

- szkolenia.

Bardzo wazne sg wiedza 1 umiej¢tnosci mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw w zakresie

pozyskiwania zewngtrznych zrédel wsparcia, ktore jest dostgpne zaréwno na poziomie

krajowym, ale takze regionalnym. Mozna wyr6zni¢ nastepujace zrodta:

- pomoc publiczna z budzetu panstwa,

- wsparcie ze strony samorzadu terytorialnego,

- wsparcie z funduszy unijnych, programow regionalnych,

- wsparcie z instytucji otoczenia biznesu.

W zasadzie najwazniejszym podzialem zrodet finansowania jest podziat na zrodla wewnetrzne

1 zewnetrzne oraz zrodla wilasne i1 obce. Klasyfikacja ta nazywana jest teorig hierarchii,

zakladajac hierarchiczny dobor zrodet finansowania®*:

- przedsigbiorstwa preferuja wewnetrzne zrodla finansowania, takie jak wygenerowane zyski,

odpisy amortyzacyjne,

- przedsiebiorstwa unikaja naglych zmian w wysokos$ciach wyptacanych dywidend,

- jesli zyski zatrzymane w przedsiebiorstwie sg wigksze od potrzeb inwestycyjnych, firma sptaca

swoje zobowigzania, a nadwyzki inwestuje w fatwo zbywalne papiery wartosciowe,

- jesli wewnetrzne Zrodla finansowania sa niewystarczajace dla sfinansowania planowanych

inwestycji, to przedsigbiorstwo w pierwszej kolejnosci zaciaga kredyty lub pozyczki,

3 Duliniec, A., 2007, Finansowanie przedsiebiorstwa, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa, str. 130.
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a dopiero po wyczerpaniu si¢ tych mozliwosci zwigksza kapitaly wlasne droga pozyskiwania
zewnetrznego doptywu. Hierarchia wyboru zrodel finansowania przez mikro, mate i $rednie
przedsiebiorstwa zostala przedstawiona na wykresie nr 15. Wynika z niej, iz finansowanie
kapitalem wewnetrznym wilasnym jest najchetniej wykorzystywane przez MSP, gdyz tej formie

finansowania nie towarzyszg zadne ograniczenia zewnetrzne dla dzialania firmy.

FINANSOWANIE WEWNETRZNE

l

FINANSOWANIE ZEWNETRZNE
KAPITALEM OBCYM

l

FINANSOWANIE ZEWNETRZNE
KAPITALEM WELASNYM

Wykres nr 15. Tradycyjna hierarchia wyboru Zrodel finansowania przez MSP

Zrodto: Kurczewska, A., 2008, Wybér poziomu i formy finansowania malych i srednich przedsiebiorstw- podstawy
teoretyczne i sposoby testowania, [w:] B. Kotosowska (red.), Wspdlczesne finanse. Stan
i perspektywy rozwoju finansow przedsigbiorstw i ubezpieczen, Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Mikotaja

Kopernika, Torun, str. 353.

Dostepnos¢ zrodet finansowania przedsigbiorstw ze wzgledu na wielkos¢ firmy wskazuje, ze
mniejszym podmiotom latwiej jest pozyska¢ kapital w formie kredytu kupieckiego czy jako
srodki publiczne krajowe w postaci funduszy poreczeniowych czy gwarancji, jak réwniez jako
srodki unijne. Trudniejsze jest jednak uzyskanie przez mikro, mate i $rednie przedsiebiorstwa
Wsparcia ze strony inwestord6w rynku wysokiego ryzyka. Ponizsza tabela przedstawia

dostepnos¢ zrédet finansowania dla mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw.
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Tabela nr 30. Dostepnos¢ zrodel finansowania dla mikro, malych i S$rednich
przedsi¢biorstw
Dostgpne Bardziej Jednakowo Bardziej Dostepne
przede dostepne dla dostepne dla dostepne dla przede
wszystkimdla | MSP niz dla wszystkich duzych wszystkim dla
MSP duzych przedsiebiorstw | przedsiebiorstw | duzych
przedsigbiorstw niz MSP przedsigbiorstw
porgczenia $rodki unijne srodki wlasne emisje na rynku | emisje obligacji
kredytowe pozagietdowym
pozyczKi z pozyczki od kredyty od Kredyty emisje na rynku
sektora rodziny i dostawcoOw bankowe gietldowym
pozabankowego | znajomych dhugoterminowe
kredyty dotacje leasing,
bankowe budzetowe faktoring
krotkoterminowe
pozyczki od kredyty od fundusze
funduszy odbiorcow venture capital,
poreczeniowych franchising

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie Wolanski R, 2009, Nowe Zrédia finansowania rozwoju przedsighiorstw,
[w:] A. Zomhierski (red.), Raport o stanie sektora malych i Srednich przedsiebiorstw w Polsce

w latach 2007-2008, Polska Agencja Rozwoju Przedsi¢biorczosci, Warszawa, str. 79.

Latwo dostepne przede wszystkim dla mikro, matych i1 $rednich przedsiebiorstw sg
poreczenia kredytowe, a takze pozyczki z sektora pozabankowego i funduszy porgczeniowych.
Trudniej dostepne s3 juz jednak kredyty bankowe krotkoterminowe. Srodki unijne czy dotacje
budzetowe sg  bardziej dostgpne dla  MSP  niz  duzych  przedsigbiorstw.
Z kolei $rednio dostepne sa kredyty od odbioréw. W skali jednakowo dostepnych zrodet
finansowania dla wszystkich firm zaliczy¢ mozna $rodki wlasne oraz kredyty od dostawcow.
Srednio dostepne stajg si¢ leasing i faktoring, a trudno dostepnymi fundusze venture capital
1 franchising. Emisje na rynku pozagieldowym oraz kredyty bankowe dlugoterminowe bardziej
dostepne sa dla duzych przedsigbiorstw niz MSP, a emisje obligacji czy na rynku gieldowym —
mozliwe sg przede wszystkim dla duzych firm.

Dokonujac przegladu wybranych MSP, mozna uzyska¢ informacje na temat rzeczywistego
sposobu finansowania dzialalnosci przez mikro, mate i $rednie przedsiebiorstwa, ktére zrodla
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i w jakim stopniu zostaly wykorzystane. W 2009 roku zostaly przeprowadzone przez Qualifact
Badania rynkowe i doradztwo, w ramach ktérych uzyskano informacje na temat stopnia
wykorzystania przez firmy zrodel finansowania na finansowanie inwestycji i ogolnej
dziatlalno$ci. Wyniki tego badania w zakresie zrddel finansowania inwestycji zostaty

przedstawione w tabeli nr 31.

Tabela nr 31. Zrédla finansowania inwestycji

Zrodla Odsetek przedsiebiorstw korzystajacych ze zrodla
finansowania Mikro- Mate Srednie

: » Ogoétem MSP - o o

inwestycji przedsiebiorstwa | przedsi¢biorstwa | przedsigbiorstwa
Srodki wiasne 87,4% 87,6% 82,1% 79,8%
Kredyty 20,0% 19,5% 27,8% 47,4%
Leasing 10,9% 10,6% 14,4% 29,5%
Inne 1,8% 1,8% 1,9% 2,3%

Zrodio: Qualifact. Badania rynkowe i doradztwo, 2009, Finanse MSP 2009. Rynek ustug bankowych. Raport

z badania marketingowego, Gdansk, str. 29.

Ponizsza tabela przedstawia natomiast stopien wykorzystania zrodet finansowania innych niz

srodki wlasne, kredyty i leasing.

Tabela nr 32. Zrédla finansowania ogolnej dzialalno$ci przedsiebiorstwa inne niz $rodki

wlasne, kredyty i leasing

Zrodia Odsetek przedsiebiorstw korzystajacych ze zrodla
finansowania Mikro- Mate Srednie
: , Ogotem MSP _ . L
inwestycji przedsiebiorstwa | przedsiebiorstwa | przedsigbiorstwa
Rodzina/znajomi 22,4% 22,9% 9,7% 5,1%
Kredyt
kupiecki/odrocz
) 5,4% 5,1% 11,7% 18,2%
ony termin
platnosci
Fundusze
4,1% 4,0% 6,0% 8,3%
pomocowe
Udziatowcy 3,7% 3,6% 4,5% 13,0%
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Zrodia Odsetek przedsiebiorstw korzystajacych ze zrodla

finansowania Mikro- Male Srednie
: » Ogoéltem MSP - o -
inwestycji przedsiebiorstwa | przedsigbiorstwa | przedsigbiorstwa
Faktoring 1,0% 1,0% 1,0% 5,1%
Venture capital 0,2% 0,2% 0,4% 2,4%
Brak

korzystania z
65,6% 65,6% 69,5% 54,9%
innych zrodet

finansowania

Zrodto: Qualifact. Badania rynkowe i doradztwo, 2009, Finanse MSP 2009. Rynek ustug bankowych. Raport

z badania marketingowego, Gdansk, str. 30.

Z przedstawionych powyzej danych wynika, iz mikroprzedsiebiorstwa najczesciej korzystaja
z pomocy rodziny czy znajomych. Kredyt kupiecki cieszy si¢ najwieksza popularnoscig wsrod
srednich firm. Na trzecim miejscu znalazty si¢ fundusze Unii Europejskiej z dos$¢ duza
przewagg takze przedsiebiorstw $rednich. Mniejsze znaczenie dla MSP majg faktoring czy
fundusze venture capital.

Mate i $rednie przedsigbiorstwa odczuwajgce potrzebe finansowania wskazaty na zrodta tego
finansowania. Na pierwszym miejscu pojawilo si¢ finansowanie w formie leasingu. Dane

zostaty zawarte w tabeli nr 33.

Tabela nr 33. Zrédla finansowania brane pod uwage w przypadku wystepowania potrzeb

finansowania zewnetrznego

, , Razem: male 1
Zrodlo finansowania Mate Srednie :
o o srednie
zewnetrznego przedsiebiorstwa przedsigbiorstwa -
przedsigbiorstwa
Leasing 81,9% 84,4% 82,5%
Faktoring 54,1% 49,7% 53,1%
Programy pomocowe 2,0% 5,2% 2, 7%
Inne 0,7% 0,6% 0,7%

Zrodho: B.P.S. Consultants Poland Ltd., 2003, Inwestor instytucjonalny. Rynek ustug bankowych. Badanie matych
i Srednich firm, B.P.S., Gdansk, str. 89.
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W pracy uwaga zostanie skupiona na funduszach Unii Europejskiej dostepnych dla mikro,
malych i $rednich przedsiebiorstw. Ponizej przedstawiona zostata charakterystyka instrumentow
finansowych w poszczegolnych perspektywach finansowych, rozpoczynajac od programow
przedakcesyjnych, a konczac na latach 2007-2013. Fundusze strukturalne, do ktorych dostep
uzyskiwany jest za posrednictwem organow krajowych i zagranicznych, sa jednymi
z najwazniejszych zrédet finansowania dla kazdego rodzaju przedsigbiorstw europejskich,
w szczeg6lnosci finansowania mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw. Intencja Komisji
Europejskiej jest, aby wszystkie firmy mogty uczestniczy¢ w realizowaniu celow tych funduszy,
a co najwazniejsze zmniejszeniu nierdwnos$Ci w rozwoju regionalnym i promowaniu spojnosci
gospodarczej i spolecznej w Unii Europejskiej. Fundusze unijne to instrumenty polityki
strukturalnej Unii Europejskiej, kierowane do tych sektorow czy regiondw poszczegdlnych
gospodarek, ktore bez pomocy nie bylyby w stanie doréwna¢ do $redniego poziomu innych
unijnych krajow. Dopetnia¢ zadania realizowane przez te fundusze ma niejako Fundusz

Spdjnosci.

Pierwsze doswiadczenia Polski z funduszami europejskimi siggajg roku 1990 i sg zwigzane
z realizacjg programu pomocowego PHARE, a nast¢pnie programéw przedakcesyjnych, ktére
pozwolity jednoczesnie na sukcesywne zdobywanie doswiadczen. Umozliwily takze
przygotowanie si¢ Polski do cztonkostwa w Unii Europejskiej, a tym samym korzystanie
z interwencji finansowej w ramach polityki regionalnej. Programy PHARE, SAPARD i ISPA
w sposoOb efektywny przygotowaty Polske do uczestnictwa w polityce strukturalnej UE, to jest
do korzystania z funduszy strukturalnych i Funduszu Spdjnosci Unii Europejskiej. Programy te
odegraty istotng role w procesach restrukturyzacji i modernizacji polskiej gospodarki oraz
wsparty strategiczne kierunki rozwoju kraju. Okres przedakcesyjny pozwolil na zbudowanie
bagazu doswiadczen umozliwiajacych podjecie wlasciwych przygotowan do udzialu w unijnej
polityce spdjnosci w wymiarze programowym, finansowym czy legislacyjnym. Tabela nr 34

przedstawia programy przedakcesyjne oraz fundusze polityki strukturalnej Unii Europejskiej.

Tabela nr 34. Instrumenty finansowe w ramach Partnerstwa dla Czlonkostwa oraz

fundusze polityki strukturalnej Unii Europejskiej

Program przedakcesyjny Fundusz strukturalny/ Fundusz Spojnosci

Europejski Fundusz Rozwoju Regionalnego, Europejski
PHARE )
Fundusz Socjalny
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Program przedakcesyjny Fundusz strukturalny/ Fundusz Spoéjnosci

ISPA Fundusz Spojnosci

SAPARD Europejski Fundusz Orientacji i Gwarancji Rolnej

Zrodto: www.fundusze-europejskie.pl.

Tabela nr 35 przedstawia kwoty, ktore zostaly rozdzielone pomiedzy wszystkie panstwa
starajace si¢ o wejscie do Unii Europejskiej. Wszystkie $rodki przedakcesyjne miaty by¢
wykorzystane wylacznie na pomoc dla krajow kandydujacych, a ewentualne obnizenie alokacji
dla jednego z krajow skutkowalo mozliwoscia uzyskania dodatkowych S$rodkow przez
pozostale.35 W tabeli nr 36 zawarto informacje na temat $rodkow dla Polski w ramach

programow przedakcesyjnych.

Tabela nr 35. Wielko$¢ poszczegolnych instrumentow finansowych w ramach pomocy

przedakcesyjnej UE (w min euro)

Program 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 | Ogoélem

SAPARD 520 520 520 520 520 520 520 3640

ISPA 1040 1040 1040 1040 1040 1040 1040 7280

Phare 1560 1560 1560 1560 1560 1560 1560 10920

Ogotem 3120 3120 3120 3120 3120 3120 3120 21840

Zrédto: P. Zuber, Programy przedakcesyjne, Droga do Funduszy Strukturalnych Unii Europejskiej, PARP,
Warszawa, 2000, str.49.

Tabela nr 36. Srodki dla Polski w ramach programéw przedakcesyjnych w 200 roku

(w miIn euro)
SAPARD 168,8
ISPA 320-370
Phare 398
Ogoétem od 887 do 937

Zrédto: Zuber P., 2000, Programy przedakcesyjne, [w:] Droga do Funduszy Strukturalnych Unii Europejskiej,

PARP, Warszawa, str.49.

% Stugocki W., 2005, Wybrane aspekty finansowego wsparcia Unii Europejskiej w Polsce, Zielona Géra, 2005, str.

45,
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Z przedstawionych danych wynika, iz Polska otrzymata okolo 30% ogdlnej kwoty
przeznaczonej na pomoc przedakcesyjng. Deklarowang intencja Komisji Europejskiej bylo
utrzymywanie w kolejnych latach stabilnego udzialu poszczegdlnych krajow w alokacji
w ramach kazdego z trzech instrumentow. Jednak ostateczny podzial srodkoéw byt uzalezniony
przede wszystkim od postgpu procesu akcesyjnego czy przebiegu negocjacji
i zwickszania zdolnos$ci absorpcyjnych.

Postepujacy proces integracji europejskiej krajow kandydujacych do UE spowodowat
konieczne zmiany w sposobie i zakresie prowadzenia polityk. Przedstawiony zostal zarys
budzetu na lata 2000-2006 w dokumencie o nazwie Agenda 2000. Przystepujac do Unii
Europejskiej Polska stala si¢ beneficjentem polityki spdjnosci w ramach perspektywy 2000-
2006. Zostat wowczas przygotowany Narodowy Plan Rozwoju 2004-2006, w ktorym okreslono
cele 1 priorytety rozwojowe Polski zmierzajagce do osiggnigcia spdjnosci spolecznej,
gospodarczej 1 przestrzennej z krajami czlonkowskimi Unii. Dokument shuzyt jako punkt
odniesienia dla dziatah o charakterze rozwojowym, podejmowanym wylgcznie
z zasobow $rodkéw krajowych, jak rowniez jako podstawa przygotowania Podstaw Wsparcia
Wspoblnoty dla Polski. Realizacj¢ Narodowego Planu Rozwoju przeznaczono na wsparcie trzech
podstawowych dziedzin zycia spotecznego-gospodarczego:

- przedsigbiorstw,

- rozwoju infrastruktury,

- oraz rozwoju zasobow ludzkich.*®

Za cel strategiczny Narodowego Planu Rozwoju przyjeto rozwijanie konkurencyjnej gospodarki
opartej na wiedzy 1 przedsigbiorczosci, zapewniajacej wzrost zatrudnienia oraz poprawe
spéjnosci spolecznej, ekonomicznej i przestrzennej z Unig Europejska na poziomie regionalnym
1 krajowym. W dokumencie okreslono rowniez cele czastkowe, jak chociazby wspomaganie
osiggania utrzymania w dhuzszym okresie wysokiego wzrostu PKB czy wlaczenie Polski
w europejskie sieci infrastruktury transportowej i informacyjne;j.

Realizacja polityki spdjnosci w Polsce w latach 2004-2006 odbywata si¢ za pomoca szesciu
programow jednofunduszowych, w zakresie:

- wzrostu konkurencyjnosci gospodarki,

- rozwoju zasobow ludzkich,

- restrukturyzacji oraz modernizacji rolnictwa sektora Zywnos$ciowego oraz rozwoju obszarow

wiejskich,

% Stugocki W., 2005, Samorzqd wojewédztwa w procesie wdrazania funduszy strukturalnych Unii Europejskiej —
wybrane aspekty, Zielona Gora, str. 297.
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- transportu,
- rybotdwstwa i przetworstwa ryb,
- pomocy technicznej, jak réwniez Strategii wykorzystania Funduszu Spdjnosci na lata 2004-
2006 oraz dwoch inicjatyw  wspdlnotowych INTERREG 1 EQUAL. Roéwnolegle
z programami sektorowymi realizowano wielofunduszowy Zintegrowany Program Operacyjny
Rozwoju  Regionalnego,  ktéry  zarzadzany byt na  poziomie  krajowym.
Maksymalny poziom wspétfinansowania ze §rodkow unijnych w I okresie programowania
wyniost 75%, w latach 2007-2013 85%. Bioragc pod uwage maksymalny poziom
wspotfinansowania ze S$rodkow Funduszu Spdjnosci 85% zarowno w I jak 1 II okresie
programowania. W latach 2004-2006 okres wydatkowania $rodkow z funduszy unijnych
cechowala zasada n+2, a w ramach Funduszu Spdjnosci n+3. W latach 2007-2013 natomiast
okres wydatkowania §rodkow ze wszystkich funduszy to zasada n+3 dla lat 2007-2010 oraz n+2
dla lat 2011-2013. Nalezy takze zwrdci¢ uwage, iz w [ okresie programowania moéwimy
o wielofunduszowosci, w kolejnym okresie o zasadzie jeden program — jeden fundusz oraz
zasadzie cross-financingu. Tabela nr 37 zawiera informacje na temat zmian w zrodlach

finansowania na poziomie wspolnotowym w obu okresach programowania.

Tabela nr 37. Zrédla finansowania na poziomie wspolnotowym w latach 2004-2006 oraz
2007-2013

Zrodla finansowania na poziomie wspdélnotowym

Nazwa programu

I okres programowania 2004-2006 Il okres programowania 2007-2013

Europejski Fundusz Rozwoju Regionalnego | Europejski Fundusz Rozwoju Regionalnego
(EFRR) (EFRR)

Europejski Fundusz Spoteczny (EFS) Europejski Fundusz Spoteczny (EFS)

Europejski Fundusz Orientacji i Gwarancji
Rolnej (EFOIGR)
Finansowy Instrument Wsparcia
Rybotowstwa (FIWR)

Fundusz Spojnosci

Fundusz Spojnosci

Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie danych Ministerstwa Rozwoju Regionalnego.
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Ponizsze tabele o nr 38 i 39 przedstawiajg najwazniejsze zmiany w programach operacyjnych
oraz w obszarze Europejskiej Wspolpracy Terytorialnej biorac pod uwage programy
transgraniczne, transnarodowe oraz mi¢dzyregionalne w I i II okresie programowania czyli

w latach 2004-2006 oraz 2007-2013.

Tabela nr 38. Zmiany w programach operacyjnych w latach 2004-2006 oraz 2007-2013

Zmiany w programach operacyjnych

Nazwa programu

I okres programowania 2004-2006

Il okres programowania 2007-2013

Zintegrowany Program Operacyjny
Rozwoju Regionalnego

16 regionalnych programoéw operacyjnych

Sektorowy Program Operacyjny Wzrost

Konkurencyjno$ci Przedsigbiorstw

Program Operacyjny Innowacyjna
Gospodarka

Sektorowy Program Operacyjny Rozwoj
Zasobow Ludzkich

Program Operacyjny Kapital Ludzki

Sektorowy Program Operacyjny Transport

Program Operacyjny Infrastruktura

1 Srodowisko

Program Operacyjny Pomoc Techniczna

Program Operacyjny Pomoc Techniczna

Sektorowy Program Operacyjny
Restrukturyzacja i Modernizacja Sektora

Zywnos$ciowego oraz rozwdj Obszarow

Wiejskich

Program Rozwoju Obszarow Wiejskich

Sektorowy Program Operacyjny

Rybotowstwo 1 Przetworstwo Ryb

Program Operacyjny Zréwnowazony
Rozw¢j Sektora Rybotowstwa i

Nadbrzeznych Obszaréw Rybackich

Program Operacyjny Rozwdj Polski
Wschodnigj

Zrbdto: Opracowanie wlasne na podstawie danych Ministerstwa Rozwoju Regionalnego.
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Tabela nr 39. Zmiany w obszarze Europejskiej Wspolpracy Terytorialnej w latach 2004-

2006 oraz 2007-2013

Zmiany w obszarze Europejskiej Wspoélpracy Terytorialnej

Programy transgraniczne

I okres programowania 2004-2006

Il okres programowania 2007-2013

Program Polska - Brandenburgia

Program Polska - Brandenburgia

Program Polska - Meklemburgia - Pomorze
Przednie

Program Polska - Meklemburgia - Pomorze
Przednie/ Brandenburgia

Program Polska - Saksonia

Program Polska - Saksonia

Program Polska - Stowacja

Program Polska - Stowacja

Program Polska - Czechy

Program Polska - Czechy

Program Polska - Biatorus - Ukraina

Program Polska - Litwa

Program Polska - Litwa - Federacja

Rosyjska (obwdd kaliningradzki)

Program Potudniowy Battyk

Zmiany w obszarze Europejskiej Wspoélpracy Terytorialnej

Programy transnarodowe

I okres programowania 2004-2006

Il okres programowania 2007-2013

INTERREG I11B BSR

Program Regionu Morza Battyckiego

INTERREG 111B CADSES

Program Europa Srodkowa

Zmiany w obszarze Europejskiej Wspotpracy Terytorialnej

Programy mie¢dzyregionalne

I okres programowania 2004-2006

Il okres programowania 2007-2013

INTERREG IIC Péhnoc INTERREG IVC
INTERREG I1IC Wschod ESPON
ESPON INTERACT 1I
INTERACT URBACT
EQUAL
URBAN 11
LEADER+

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie danych Ministerstwa Rozwoju Regionalnego.
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Pomoc Unii Europejskiej w ramach funduszy strukturalnych w Polsce w latach 2004-2006 to
8 275,8 min euro. Podzial pomocy Unii Europejskiej dla Polski w latach 2004-2006
w ramach tych funduszy obrazuje wykres nr 16.

M Europejski Fundusz Rozwoju Regionalnego

i Europejski Fundusz Spoteczny

i Europejski Fundusz Orientacji i Gwarancji Rolnej
M Finsnowy Instrument Wspierania Rybotowstwa
L Suma Alokacji

Wykres nr 16. Fundusze strukturalne Unii Europejskiej dla Polski w latach 2004-2006
w min euro

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie Decyzji Komisji z dnia 22 czerwca 2004 roku zatwierdzajacej Podstawy
Wsparcia Wspolnoty dla pomocy strukturalnej Wspolnoty dla regiondéw spetniajacych kryteria celu
1 w Polsce.

Srodki unijne przeznaczone dla wybranych krajow w tym Polski w latach 2004-2006

przedstawione zostaly na wykresie nr 17.

74



2,4% 1,6% 4,1% 0,4%

\

0,4%
13,1%

Litotwa ECypr HCzechy Lilitwa W Stowacja kdPolska HMalta LiWegry LiEstonia M Stowenia

Wykres nr 17. Fundusze strukturalne Unii Europejskiej dla wybranych krajow
w latach 2004-2006

Zrédto: http://www.funduszestrukturalne.gov.pl.

Wida¢ tu wyraznie, ze Polska otrzymata wigkszo$¢ tych srodkéw ponad 54%.

W 2007 roku rozpoczeto realizacj¢ programdéw finansowanych z funduszy unijnych
w perspektywie finansowej 2007-2013. Istotng zmiang w strukturze wdrazania funduszy
strukturalnych bylo zastgpienie jednego programu operacyjnego rozwoju regionalnego,
zarzadzanego na szczeblu centralnym w perspektywie finansowej 2004-2006, szesnastoma
odrebnymi regionalnymi programami operacyjnymi. Byly one zarzadzane przez samorzady
wojewodztw w perspektywie finansowej 2007-2013. Celem jest bardziej efektywne
wykorzystanie funduszy UE oraz uwzglednienie specyfiki regionow.

Stan wdrazania regionalnych programoéw operacyjnych na lata 2007-2013 r., stan na marzec
2010 roku przedstawia ponizsze zestawienie. Warto§¢ wnioskow o dotacje przekroczyta w tym
czasie juz taczng pule Srodkéw. Regiony podpisaly umowy na  prawie
40% z dostepnych 64 miliardow zlotych. Wielkopolska dos$¢ sprawnie rozdzielata, ale
1 wydawala unijne S$rodki. Stan wdrazania regionalnych programoéw operacyjnych w Il

perspektywie finansowej przedstawiono na rysunku nr 3.
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Rysunek nr 3. Stan wdrazania regionalnych programéw operacyjnych 2007-2013

Zrodto: Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, stan na 31 marca 2010 r., Stan wdrazania programéw operacyjnych
2007-2013.

W latach 2007-2011 polska gospodarka rozwijala si¢ w wysokim tempie, generujac
najwyzsze S$rednioroczne tempo wzrostu w calej Unii Europejskiej (4,3% wobec 0,5%
w UE-27) i utrzymujac si¢ na $ciezce wzrostu gospodarczego nawet w kryzysowym okresie dla
wielu panstw 2009 roku. Unikniecie recesji w tym czasie udato si¢ dzigki wykorzystaniu
srodkow unijnych. Dystans pomiedzy Polskg a $rednig UE-27 mierzony PKB na mieszkanca,
wyraznie zmalat w okresie 2007-2011 o ponad 13 punktéw procentowych.
Tym samym, pod wzgledem szybkosci procesu rownania do $redniej unijnej w zakresie
poziomu rozwoju gospodarczego, Polska znalazta sie na pierwszym miejscu.*’

Skala dostepnych $rodkow finansowych Unii Europejskiej na lata 2007-2013 jest
nieporéwnywalnie wicksza od tych w okresie 2004-2006. Pomoc finansowa, ktora zostata

udzielona Polsce to najwigksze wsparcie, jakie do tej pory jakikolwiek kraj czlonkowski

¥ http://nowaperspektywa.ngo.pl/wiadomosc/870548.html
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otrzymat z budzetu unijnego. Na wykresie nr 18 zawarto informacje o podziale srodkow Unii

Europejskiej dla Polski.

3,4%

M PO Infrastruktura i sSrodowisko LI PO Innowacyjna Gospodarka
i PO Kapitat Ludzki H PO Pomoc Techniczna

M 16 Regionalnych Programdw Operacyjnych H PO Rozwaj Polski Wschodniej

Wykres nr 18. Podzial srodkow unijnych dla Polski na lata 2007-2013

Zrodto: http://www.muw.pl/ue/nowa.asp.

Z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego
oraz Funduszu Spdjnosci do Polski w latach 2007-2013 trafito okoto 67,3 miliarda euro.
Aby te $rodki mogly by¢ wykorzystane przez polskich beneficjentoéw, powstala Narodowa
Strategia Spojnosci (NSS), ktora okreslata priorytety i zakres wykorzystania funduszy unijnych
oraz Funduszu Spojnosci w ramach budzetu Wspolnoty na lata 2007-2013.
Laczny budzet NSS 2007-2013 to okoto 85,56 mid EUR.

Wykres nr 19 pokazuje zestawienie dotacji z podzialem na grupy beneficjentow na lata 2004-
2006 oraz 2007-2013. Okazuje si¢, ze najwicksze postepy w pozyskiwaniu funduszy UE
poczynily uczelnie i jednostki badawczo-naukowe. W latach 2004-2006 udato im si¢ zdoby¢
niecate 2 miliardy zlotych wsparcia. Pozostate grupy beneficjentéw w latach 2007-2013
utrzymywaly swoja aktywno$¢ na podobnym poziomie jak w strategii na lata 2004-2006.

Warto$¢ dofinansowania z Unii Europejskiej w miliardach ztotych prezentuje ponizszy wykres.
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Przedsiebiorstwa Uczelnie Organizacje Jednostki Jednostki
i instytuty pozytku budzetowe samorzadow
publicznego

2004+2006 ®=2007+2013 ‘

Wykres nr 19. Wartos$¢ dofinansowania Polski w mld PLN

Zrédto: Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2010 .

Dane Komisji Europejskiej dotyczace wykorzystania funduszy unijnych na lata 2007-2013
pokazuja, ze Polska jest zdecydowanym liderem w ich wdrazaniu. Sposrod wszystkich panstw
Unii  Europejskiej Polska otrzymata najwicksza kwote funduszy. Warto$¢ Srodkow
przekazanych przez Komisje Europejska wynosi prawie 16,5 mld euro. Na kolejnych miejscach
plasuja si¢ Hiszpania i Niemcy, ktore uzyskaty z Komisji Europejskiej kwoty ponad dwukrotnie
mniejsze,  bo  odpowiednio 7,8 mld euro i 75 mld  euro.*®
Na lata 2014-2020 Polska otrzyma kolejng ogromng pule $rodkow, tj. 73 mld euro z polityki
spojnosci.  Podzial pomocy Unii Europejskiej dla Polski w latach 2007-2013

w ramach funduszy obrazuja wykresy nr 20 i 21.

#ttp://www.mrr.gov.pl/aktualnosci/fundusze_europejskie_2007_2013/Strony/Polska_na_tle_UE_wykorzystanie_f
unduszy_15022011.aspx.
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H Infrastruktura i Srodowisko 1416 programdw regionalnych
Ld Kapitat Ludzki M Innowacyjna Gospodarka

i Rozwoj Polski Wschodniej H Pomoc Techniczna

LI Europejska Wspotpraca Terytorialna

Wykres nr 20. Programy operacyjne w Polsce w latach 2007-2013 w mld euro
Zrédto: http://www.mrr.gov.pl/aktualnosci/fundusze_europejskie_2007_2013/Strony/Polska_na_tle_UE_wykorzyst
anie_funduszy 15022011.aspx

 Infrastrukturai Srodowisko 1416 programow regionalnych
i Kapitat Ludzki M Innowacyjna Gospodarka
M Rozowj Polski Wschodniej H Pomoc Techniczna

LI Europoejska Wspodtpraca Terytorialna

Wykres nr 21. Programy operacyjne w Polsce w latach 2007-2013 udzial procentowy

w calosci Srodkow
Zrédto: http://www.mrr.gov.pl/aktualnosci/fundusze_europejskie_2007_2013/Strony/Polska_na_tle_ UE_wykorzyst
anie_funduszy 15022011.aspx

79



Budzet funduszy strukturalnych od roku 2004 wraz z budzetem perspektywy na lata 2007—
2013, obrazuje ponizszy wykres.

2004 w2005 m2006 ®m2007 m2008 ™m2009 m2010 wm2011 2012 w2013

Wykres nr 22. Roczne kwoty $Srodkow z Funduszy Strukturalnych w min euro

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie Rozporzadzenia Rady (WE) Nr 1260/1999 z dnia 21 czerwca 1999 roku
ustanawiajacego przepisy ogélne w sprawie Funduszy Strukturalnych oraz Rozporzadzenia Rady (WE) Nr
1083/2006 z dnia 11 lipca 2006 roku ustanawiajacego przepisy ogolne dotyczace Europejskiego Funduszu Rozwoju

Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spojnosci.

Obecnym celem prowadzonej polityki regionalnej jest wyrownanie roéznic gospodarczych
miedzy regionami Unii Europejskiej i w efekcie ich mieszkancami. Srodki unijne s3 w taki
sposob rozdzielane, by wigkszo$¢ z nich trafita do regiondw znajdujacych sie w gorszej sytuacji
spolecznej 1 gospodarczej. Warto zwroci¢ uwage na fakt, iz kryterium podzialu unijnych
srodkow finansowych jest PKB regionu. A wigc poziom zamozno$ci obywateli jest tylko
jednym z elementow, ktore decyduja o tym, czy dany region otrzyma unijne wsparcie
finansowe. Celem jest bowiem przyspieszenie rozwoju regiondOw opdznionych, a co za tym idzie
wzrost konkurencyjno$¢ catej Unii Europejskie;.

Wraz z wspoéifinansowaniem zapewnianym przez panstwa cztonkowskie, fundusze unijne
stanowia bardzo istotng cze¢s¢ inwestycji publicznych w Europie. W szeregu panstw
cztonkowskich jest to ponad polowa wszystkich inwestycji publicznych.

Podstawowym dokumentem strategicznym okreslajagcym cele 1 priorytety rozwoju spoleczno-
gospodarczego Polski oraz warunki, ktore powinny ten rozwoj zapewnic jest Strategia Rozwoju

Kraju 2007-2015. Dokument ten jest podstawowg przestankg dla Narodowej Strategii Spdjnosci,
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Krajowego Planu Strategicznego dla Obszarow Wiejskich i Strategii Rozwoju Rybotowstwa
oraz wynikajacych z nich programéw operacyjnych. *

Nowoczesna polityka regionalna tworzy warunki do lepszego wykorzystania potencjatu
regionow i charakteryzuje si¢ m.in.:

- orientacjg na pomoc w uktadzie terytorialnym, a nie sektorowym,

- ukierunkowaniem na sektor mikro, matych i $rednich przedsi¢biorstw, bedacych
najdynamiczniej rozwijajacym si¢ sektorem gospodarki,

- wspieraniem innowacyjnych rozwigzan stuzacych podwyzszaniu konkurencyjnosci
przedsiebiorstw,

- kierowaniem si¢ przestankami ekonomicznymi i dlugofalowymi (wspieranie dziatalnosci

inwestycyijnej).*°
2.2. Ocena instrumentéw wspierania mikro, malych i Srednich przedsi¢biorstw
w wybranych krajach Unii Europejskiej

Nalezy podkresli¢, iz w  poszczegdlnych krajach Unii Europejskiej wystepuja znaczne
roznice w finansowaniu dzialalnosci mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw. Tabela nr 40

przedstawia ogdlng charakterystyke finansowania MSP w wybranych krajach Unii Europejskie;j.

Tabela nr 40. Ogélna charakterystyka finansowania MSP w wybranych krajach Unii

Europejskiej
Kraj Ogolna charakterystyka

Sawecia Preferowana jest polityka nieingerencji administracji w funkcjonowanie
rynku.
Tendencja do finansowania dziatalno§ci MSP kredytami komercyjnymi.

Niemcy Istotne znaczenie ma kapitat prywatny, w tym szybko rozwijajace si¢
fundusze typu venture capital.

Francja Stosowane liczne programy finansowego wsparcia MSP.

Wiochy Bardziej popularny kredyt kupiecki (handlowy) zaciagany u dostawcow

* http://www.mrr.gov.pl.

0 Grosse T.G., 2008, Cele i zasady polityki regionalnej parstwa. Ekspertyza dla Ministerstwa Rozwoju
Regionalnego na temat Krajowej Strategii Rozwoju Regionalnego, Instytut Spraw Publicznych, Warszawa, str. 22-
26.
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Kraj Ogolna charakterystyka

1 innych kooperantéw niz kredyt bankowy.

Wielka Brytania | Odliczenia od podatku dochodowego, zwolnienia z podatku VAT.

Tworzenie nowych miejsc pracy poprzez doptaty do nowo zaktadanych

Grecja )

firm.

Stosowane liczne programy finansowego wsparcia MSP. Duzy nacisk na
Hiszpania fundusze strukturalne, ktore majg wyrownywac dysproporcje

w rozwoju kraju.
Polska Kapitat obcy stanowi bardzo wazne zrodlo finansowania rozwoju

przedsigbiorstwa.

Zrodho: Opracowanie wlasne na podstawie dokumentu Ministerstwa Gospodarki, Pracy i Polityki Spotecznej oraz
Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci, 2010, 2012, Mate i $rednie przedsigbiorstwa w Unii Europejskiej,

materialy informacyjne.

2.2.1. Ocena instrumentéw finansowych wspierania mikro, malych i S$rednich

przedsi¢biorstw w wybranych krajach Unii Europejskiej

Mikro, mate i $rednie przedsi¢biorstwa sg aktywne we wszystkich segmentach gospodarki.
Nalezy jednak pamigtaé, iz kazde przedsigbiorstwo charakteryzuje inny sposob prowadzenia
dziatalno$ci 1 tym samym jej finansowania. Zapewnienie plynnosci i cigglosci finansowania
oraz zrodel, ktore w przyszlosci pozwola na osiggniecie dodatnich stop zwrotu
z realizowanych projektow czy inwestycji staje si¢ kluczowe. To bowiem inwestycje
w duzej mierze decyduja o dlugookresowej przewadze konkurencyjnej. O istotnosci roli
finansowania w sektorze MSP na poziomie wspdlnotowym moze §wiadczy¢ fakt wymieniania
go jako drugiego po pozyskaniu klientow najistotniejszego czynnika w ramach dzialalnosci

przedsiebiorstw.**

I \Wwww.ec.europa.eu.
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Tabela nr 41. Instrumenty ulatwiajace dostep MSP do finansowania

Instrumenty
finansowe niefinansowe
ulatwiajace dostep do ulatwiajace dostep do
kapitalu kapitalu kapitalu kapitalu kapitalu technologii
wlasnego ze | wlasnego ze obcego rzeczowego ludzkiego
zrodel wew- | Zrodel zew-
netrznych netrznych
instrumenty | seed capital i pozyczki inkubatory doradztwo sieci
podatkowe venture przedsigbiorc wspoOlpracy
capital zo$ci
dotacje business gwarancje parki szkolenia klastry
angels naukowo-
technologicz
ne

Zrodto: Opracowanie wilasne.

W tabeli nr 41 przedstawiono instrumenty finansowe ufatwiajace dostep do Kkapitatu
wilasnego ze zrddet zewngtrznych w formie instrumentéw podatkowych oraz dotacji, kapitatu
obcego w formie pozyczek, gwarancji oraz doptat. W ramach instrumentéw niefinansowych
zaprezentowane zostaly inkubatory przedsiebiorczo$ci wraz z parkami  naukowo-
technologicznymi utatwiajace dostep do kapitatu rzeczowego, doradztwo 1 szkolenia utatwiajace
dostep do kapitatu ludzkiego oraz ostatnia grupa instrumentOw w postaci sieci wspOlpracy

1 klastrow.

Instrumenty podatkowe sg cze$cia systemu fiskalnego obowigzujacego na terytorium danego
kraju. Dla sektora MSP wazne sg zwolnienia z obowigzku placenia podatku VAT.
Instrumentem, ktéry najcze$ciej mozna zastosowaé na poziomie regionu jest podatek od
nieruchomos$ci. Waznym dla firm jest uzyskanie mozliwosci zwolnienia z obowigzku placenia
tego podatku przez okreslony czas. Tabela nr 42 prezentuje instrumenty podatkowe, ktore

ulatwiaja dostep przedsiebiorstw z wybranych krajow Unii Europejskiej do kapitatu wiasnego.
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Tabela nr 42. Instrumenty podatkowe ulatwiajace dostep MSP do kapitalu wlasnego

w wybranych krajach Unii Europejskiej

stawki podatku

Kraj Instrument Charakterystyka
Szwecja Zwolnienia z Nizszy podatek od dochodu z pracy, dzigki ktoremu
podatku od przecigtnie zarabiajacy pracownik w Szwecji
dochodu z otrzymat w 2014 roku podwyzke w wysokosci okoto
pracy 30 euro miesi¢cznie.
Niemcy Obnizenie Redukcja stawek podatkowych dla mikro, matych 1
stawki podatku | srednich przedsigbiorstw.
dochodowego
Francja Zwolenia z Dwuletnie zwolnienie z podatku od nieruchomosci
podatku od przyznawane jest przedsi¢gbiorstwom decydujgcym
nieruchomosci | si¢ inwestowac na tzw. obszarach uposledzonych pod
wzgledem geograficznym, gospodarczym lub
Zachety spotecznym.
podatkowe Stosuje si¢ kilka rodzajow zachet podatkowych, m.in.
zwolnienie z opodatkowania czy tez obnizenie stawki
podatku CIT 1 lokalnego podatku od dziatalnosci
gospodarczej dla przedsiebiorstw prowadzacych
dziatalno$¢ w mniej rozwinietych regionach.
Wiochy Obnizenie Wioskie przedsiebiorstwa moga liczy¢ na to, ze ich

srednio 1 dlugoterminowe pozyczki opodatkowane

beda u zrédia nizszg stawka podatku.

Wielka Brytania

Zwolnienia z
podatku VAT
Obnizenie

stawki podatku

Przedsiebiorstwa o rocznym dochodzie ponizej 52
tys. funtow (rownowartos¢ niespelna 80 tys. euro) sg
zwolnione z rejestracji dla potrzeb podatku VAT, za$

firmy o dochodzie ponizej 10 tys. funtow (ok. 15 tys.

dochodowego euro) placg tylko 10% podatek dochodowy.
Grecja Zachety Greckie zachety podatkowe maja zastosowanie dla
podatkowe okreslonych inwestycji w formie kwot wolnych od

podatku, ktorych wysokos¢ r6zni si¢ w zaleznos$ci od
regionu, w ktérym przedsigbiorstwo posiada swoja

siedzib¢ 1 w ktorym prowadzi dziatalno$¢

84




Kraj Instrument Charakterystyka
gospodarczg.
Ulgi podatkowe | Funkcjonuje tez ulga podatkowa dla mtodych
dla mtodych przedsiebiorcow (ponizej 35 lat) oraz dla spotek
MSP utworzonych przez takie osoby, ktéra moze by¢
stosowana przez pierwsze trzy lata dziatalno$ci
gospodarcze;.

Hiszpania Obnizenie Zredukowana 30% stawka podatku dochodowego
stawki podatku | (stawka podstawowa od 0s6b prawnych wynosi
dochodowego 35%).

Ulga podatkowa | Obowigzuje ulga podatkowa w wysokosci 6 000
EUR w skali roku z tytutu kazdej nowo zatrudnione;
osoby niepelosprawne;.

Polska Projekt — Zwolnienie z podatku CIT firm inwestujacych tylko
zwolnienie z w innowacyjne przedsiewzi¢cia oraz wprowadzenie
podatku CIT nowej ulgi podatkowej dotyczacej dziatalnosci

badawczo-rozwojowej (B+R) jako nowa polska
propozycja.

Zrodto: Opracowanie wiasne na podstawie Przeglad zachet podatkowych w kontekscie CSR w wybranych krajach
europejskich, Accreo Taxand Sp. z 0.0., str. 20-24; Best practices of public suport for early-stage equity finance.
Final report of the expert group, European Commission, Brussels, 2005, str. 23-77; materiatly informacyjne

Ministerstwa Gospodarki, Pracy i Polityki Spotecznej oraz Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci.

Dotacje na utworzenie przedsigbiorstwa przyznawane sa MSP, ktore znajduja si¢ zardwno
w fazie pomyshu jak 1 rozpoczecia dzialalnosci. NajczeSciej sg to firmy przedstawiajace
najlepsze biznes plany. Dotacje przeznaczone dla przedswigbiortsw znajdujacych si¢ we
wczesnych fazach rozwoju maja dla sektora MSP ogromne znaczenie. Chodzi bowiem o ich
utrudniony dostgp do kapitalu finansowego. Dzigki dotacjom mikro, mate 1 $rednie
przedsiebiorstwa moga glownie dokona¢ zakupu wyposazenia, co jest bardzo popularne
w Niemczech czy Wielkiej Brytanii. Nalezy takze wskaza¢ na wspieranie innowacyjnych mikro,
malych 1 S$rednich przedsigbiorstw majacych wigksze trudnosci niz pozostale MSP
z dostepem do kapitatu finansowego. Znanymi gldwnie w Wielkie Brytanii sg takze dotacje na

doradztwo skierowane wytacznie do nowych lub dzialajacych od niedawna podmiotdw.
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Z kolei we Wloszech, popularne sa dotacje przeznaczane na kapitat ludzki, a doktadniej na

obnizenie kosztow zatrudnienia nowych pracownikoéw. Powyzsze informacje zostaly zawarte

w tabeli nr 43.

Tabela nr 43. Dotacje wspierajace MSP w wybranych krajach Unii Europejskiej

Kraj Instrument Charakterystyka
Szwecja Innowacje Dotacje na wdrozenie innowacyjnych technologii
Niemcy Inwestycje Dotacje na zakup wyposazenia, budynkoéw oraz
warto$ci niematerialnych do 35% kwoty
Doradztwo inwestycji.
Uslugi doradcze w zakresie zarzadzania 1
marketingu.

Francja Rozpoczecie Dotacje dla przedsiewzie¢ innowacyjnych.
dziatalnos$ci
gospodarczej
Innowacje Zwrot 50% poniesionych kosztow wdrozenia

innowacji. Dotacje dla transferu technologii oraz
prac naukowo-badawczych.

Wiochy Rozpoczecie Pracodawca zatrudniajacy bezrobotnego moze
dziatalnos$ci otrzymac ze specjalnego funduszu dotacje
gospodarczej si¢gajacg polowe jego miesiecznego

wynagrodzenia.

Wielka Brytania | Rozpoczecie Wsparcie skierowane do miodych
dziatalnos$ci przedsiebiorcoOw, ktdérzy gromadza oszczednosci w
gospodarczej celu  uruchomienia  wlasnej  dzialalnosci

gospodarcze;.
Innowacje

Dotowanie patentow, licencji oraz nowych
stanowisk badawczych. Dotowanie inwestycji w

biotechnologie.

Grecja Nowe miejsca Stosowana polityka doptat do nowo zakladanych
pracy firm, ktore tworzg miejsca pracy.
Hiszpania Rozpoczecie W momencie podejmowania dziatalnos$ci
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Kraj Instrument Charakterystyka

dziatalnosci gospodarczej bezrobotni otrzymuja $rodki
gospodarczej finansowe.
Polska Innowacje Dotacje na badania i rozw6j, wdrozenie

innowacyjnych technologii.

Inwestycje Dotacje na inwestycje dla firm zlokalizowanych
na terenach wiejskich.

Zrodto: Opracowanie wilasne na podstawie Maziarski J., Maszek M., 2002, Mafe i srednie przedsiebiorstwa
w Unii Europejskiej, Warszawa, 2002, str. 8-16; Peszko M., 2005, Wspdéiczesne czynniki rozwoju przedsigbiorstwa,
AGH, Warszawa, str. 113-120; European Commission, 2005, Best practices of public suport for early-stage equity
finance. Final report of the expert group, Brussels, str. 23-77; Materialy informacyjne Ministerstwa Gospodarki,

Pracy i Polityki Spotecznej oraz Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci.

W tabeli nr 44 poréwnane zostaly instrumenty finansowe ulatwiajace dost¢p do kapitatu
obcego w postaci kredytow, pozyczek, gwarancji oraz doptat w wybranych krajach Unii
Europejskiej. Na szczegolng uwage zashuguje francuski system udzielania mikropozyczek dla
0sOb bezrobotnych pobierajacych zasitki oraz niemieckie doptaty do oprocentowania kredytow

bankowych.

Tabela nr 44. Kredyty, pozyczki, gwarancje i doplaty ulatwiajace dostep do kapitalu
obcego w wybranych krajach Unii Europejskiej

Kraj Instrument Charakterystyka

Szwecja Kredyty na rozwoj | Kredyty na preferencyjnych warunkach.
przedsigbiorstwa

Niemcy Doptaty do Dofinansowanie sptaty odsetek dla kredytow
oprocentowania udzielonych przez banki komercyjne.
kredytow
bankowych

Francja Pozyczki na Pozyczka na otwarcie przedsigbiorstwa
utworzenie przeznaczona na zakup inwestycji rzeczowych.
przedsigbiorstwa
Mikropozyczki Udzielane dla 0s6b bezrobotnych i pobierajacych
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Kraj Instrument Charakterystyka

zasitki.

Wiochy Gwarancje Konsorcja porgczen wzajemnych.

Wielka Brytania | Pozyczki na rozwdj | Pozyczki dla sektora zaawansowanych

przedsiebiorstwa technologii.

Grecja Kredyty na rozw6j | Kredyty na preferencyjnych warunkach.
przedsigbiorstwa

Hiszpania Pozyczki na rozwdj | Czgéciowo zwolnione z ptacenia odsetek od
przedsigbiorstwa pozyczek sa przedsiewzigcia zarzadzane zgodnie

z wymogami jakosci 1 bezpieczenstwa.

Polska Kredyt Mozliwos¢ realizacji inwestycji technologicznych
technologiczny poprzez wdrozenie m.in. wlasnej nowej
technologii.

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie European Commission, 2005, Best practices of public suport for early-
stage equity finance. Final report of the expert group, Brussels, str. 23-77; materiaty informacyjne Ministerstwa

Gospodarki, Pracy i Polityki Spotecznej oraz Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczoscei.

2.2.2. Ocena instrumentow niefinansowych wspierania mikro, malych i Srednich

przedsi¢biorstw w wybranych krajach Unii Europejskiej

Celem dzialalnos$ci inkubatorow przedsiebiorczosci stanowi asysta w tworzeniu oraz pomocy
w pierwszym okresie dzialania firmy.*” Specyficznym podmiotem gospodarczym prowadzacym
dzialalno§¢ na rzecz dzialajacych w nim  przysztych  przedsigbiorcow  jest
pre-inkubator.*® Polityka w zakresic wspomagania miodych innowacyjnych firm, ktore
nastawione s3 na rozwdj produktow w technologicznie zaangazowanych branzach,
komercjalizacji rezultatoéw badan z instytucji naukowych do praktyki gospodarczej, mozliwa jest
dzicki  zorganizowanym kompleksom gospodarczym zwanym parkami  naukowo-
technologicznymi.** Rodzaje zasoboéw oferowanych przez inkubatory przedsiebiorczosci

zaprezentowane zostaty w tabeli nr 45.

2 Mian, S., 1997, Assessing and managing the university technology business incubator: an integrative framework,
,Journal of Business Venturing, vol. 12, no.4, Elsevier Science, New York, , str. 106.

Gulda K., 2009, Model pre-inkubatora przedsiebiorczosci, w: Gazeta Innowacje, nr 16,
www.gazetainnowacje.pl, str. 26-28.

* Matusiak, K., 2008, Wybrane aspekty funkcjonowania parkéw technologicznych w Polsce i na $wiecie, PARP,
Warszawa, str. 5.
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Tabela nr 45. Rodzaje zasobow oferowanych przez inkubatory przedsiebiorczosci wraz

Z Charakterystyka

Zasoby Charakterystyka

Ludzkie Utalentowani naukowcy, inzynierowie, technicy, przedsigbiorcy,
pracownicy niewykwalifikowani (portierzy, recepcjonisci).

Finansowe Srodki pieniezne i kapitatowe niezbedne do uruchomienia dziatalnosci,
np. kapitat zalagzkowy, pomoc w ramach funduszy strukturalnych;
wazny jest staty monitoring i kontrola ich przeptywu.

Fizyczne Laboratoria wyposazone w specjalistyczny sprzet, pomieszczenia

biurowe (faksy, telefony, komputery).

Technologiczne Kwestia ochrony praw wlasnosci intelektualnej, patentowania

wynalazkow.

Organizacyjne Struktury organizacyjne, zachowania rutynowe, procedury dotyczace
zarzadzania, kultura panujgca w organizacji, nadzor ksiegowy nad

dziatalnoscig finansowa.

Spoteczne Tworzenie relacji i sieci albo na poziomie przedsigbiorcy (np. sieci

partneréw przemystowych) albo na szczeblu wspolnoty naukowe;j

(nauczyciele akademiccy, badacze, przedstawiciele swiata przemystu).

Zrodto: Lockett A., A. Vohora, Wright M., 2007, Universities as Incubators without Walls, Entrepreneurship and

Innovation, str. 247.

Inkubatory przedsigbiorczosci oraz parki naukowo-technologiczne utatwiajg mikro, matym
1 Srednim przedsigbiorcom dostep do kapitatu rzeczowego. Krotka charakterystyke sytuacji tych

instrumentow W wybranych krajach Unii Europejskiej przedstawiono w tabeli nr 46.

Tabela nr 46. Inkubatory przedsi¢biorczosci i parki naukowo-technologiczne ulatwiajace

dostep MSP do kapitalu rzeczowego w wybranych krajach Unii Europejskiej

Kraj Instrument Charakterystyka

Szwecja Inkubatory GU Holding dysponuje funduszem seed,
przeprowadza inkubacj¢ pomystow facznie z
procesem inwestycyjnym. Cato$¢ dziatan

nakierowana jest na wykorzystanie wynikéw badan

naukowych, a pomysly czerpane sa z Uniwersytetu
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Kraj

Instrument

Charakterystyka

w Goteborgu. Inkubator stawia studentow w roli
0s6b prowadzacych firme, opartg na pomysle
pochodzacym z zewnatrz na przyktad obcego
naukowca czy firmy juz funkcjonujacej. Stajac
przed realnymi problemami, pojawiajacymi si¢ we
wstepnych fazach budowy firmy, studenci
wzmacniajg swoje kompetencje w obszarze
przedsigbiorczosci, budujac strategie marketingowe

czy plany finansowania.

Niemcy

Parki z dodatkowa

infrastrukturg

Na terenie berlinskiego parku dziataja dwa

inkubatory.

Francja

Parki
technologiczne i
inkubatory

Sophia Antipolis to struktura geograficzna
polaczona ze sferg badawczg, ktorej wyniki stosuje
sie w gospodarce. Jest sferg specjalistycznych
ustugodawcow i zaawansowanych technologii oraz
przyktadem umigdzynarodowionego miejsca we
Francji, w ktérym znajdujg si¢ firmy z catego
$wiata wraz z inkubatorem przedsigbiorczosci,
ktory gromadzi nowe przedsigbiorstwa na

preferencyjnych warunkach.

Wiochy

Centra pomocy

technicznej

Udostepnianie pomieszczen wraz z nowoczesnymi
urzadzeniami. Pomoc w zakresie poszukiwania

partnerow do wspolpracy, szkolen biznesowych.

Wielka
Brytania

Pre-inkubatory
oraz centra
innowacji i

przedsigbiorczos$ci

Pomoc skierowana jest do osob, ktére zamierzaja
uruchomi¢ przedsiebiorstwo oparte na wiedzy.
Wsparciem polega na udostgpnieniu pomieszczen
biurowych, dostgpu do laboratoriow czy ustugi
szkoleniowe przez peten rok. Centra oferuja
natomiast m.in. dostep do oprogramowania czy

technologii internetowych.

Grecja

Centra pomocy

technicznej

Udostepniane sa pokoje konferencyjne czy

laboratoria. Udzielana jest pomoc w zakresie
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Kraj Instrument Charakterystyka

tworzenia biznes planu oraz szkolenia z zakresu

bankowosci czy finansow.

Hiszpania Parki z dodatkowa | Na terenie parku przy Uniwersytecie w Oviedo
infrastrukturg funkcjonuje inkubator technologiczny, w ktorym
cze$¢ pracownikow jest pracownikami naukowymi
uniwersytetu, mowimy tutaj o efektywnym

transferze wiedzy do firm.

Polska Pre-inkubatory Stworzenie zaplecza biurowego wraz z
odpowiednim wyposazeniem dla firm

rozpoczynajacych dziatalnos¢ gospodarczg.

Zrodto: Opracowanie wiasne na podstawie European Commission, 2005, Best practices of public suport for early-
stage equity finance. Final report of the expert group, European Commission, Brussels, str. 23-77; materiaty
informacyjne Ministerstwa Gospodarki, Pracy i Polityki Spotecznej oraz Polskiej Agencji Rozwoju

Przedsigbiorczosci.

W Unii Europejskiej programy doradztwa 1 szkolen dla mikro, matych 1 $rednich
przedsigbiorstw sg bardzo zrdznicowane. Wsrdd oferty szkolen we Wloszech pojawiajg sie
zarOwno programy skierowane do wszystkich MSP jak i dostosowane do okreslonych potrzeb
przedsigbiorstwa. Jeden =z hiszpanskich programéw oferuje kompleksowg pomoc
w postaci dostepu do sieci wspolpracy czy doradztwa. Niemieckie projekty doradcze pomagaja
w zalozeniu lub rozwoju istniejacej juz firmy z dostgpem do aktualnej oferty instytucji
finansowych. Niewatpliwie programy szkoleniowo-doradcze skierowane do MSP wspieraja
rozwoj ich kapitatu ludzkiego.

Ostatnig grupg instrumentéw finansowych sg instrumenty ulatwiajace dostep do technologii
w postaci sieci wspolpracy czy klastrow. M. E. Porter definiuje klastry jako geograficzne
skupiska wzajemnie powigzanych firm, wyspecjalizowanych dostawcow, jednostek
Swiadczacych ustugi, firm dzialajacych w  pokrewnych sektorach 1 zwigzanych
z nimi instytucji.®® Klastry wykorzystuja wiedze i transfer informacji do tworzenia silnej
przewagi konkurencyjnej w regionie, sa postrzegane jako stymulatory naptywu bezposrednich
inwestycji zagranicznych poprzez tworzenie sprzyjajacych warunkow do inwestowania. Sieci

przedsiebiorstw to struktury multipodmiotowe przejawiajace si¢ w takich formach jak alianse

** Porter M.E., 2001, Porter o konkurencji, PWE, Warszawa, str. 245.
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strategiczne, joint venture, zintegrowane lancuchy dostaw czy holdingi. *° Glownymi
korzys$ciami funkcjonowania w sieci przedsiebiorstw sg wzrost zyskow i sprzedazy, w klastrze
natomiast dostep do dostawcoéw czy rynku pracy. Przyklady sieci wspolpracy oraz klastréw,

ktore zostaty utworzone dzigki otrzymaniu wsparcia zaprezentowano w ponizszej tabeli.

Tabela nr 47. Klastry i sieci wspolpracy ulatwiajace dostep MSP do technologii
w wybranych krajach Unii Europejskiej

Kraj Instrument Charakterystyka

Szwecja Sieci wspolpracy | Prowadzenie audytu przez studentow z zakresu
eksportu oraz rozwoju specjalistycznych produktow
z mozliwoscig zatrudnienia w MSP po zakonczeniu
badan.

Klastry Jeden z najbardziej wyspecjalizowanych klastrow na

swiecie Telecom City w Szwecji.

Niemcy Klastry Wyspecjalizowane klastry ukierunkowane m.in. na
biotechnologie, ktorych celem jest wspotpraca

migdzy naukg a biznesem.

Francja Klastry Jeden z najbardziej wyspecjalizowanych klastrow na
swiecie zlokalizowany we Francji - przetworstwo

tworzyw sztucznych.

Wiochy Sieci wspolpracy | Sie¢ w regionie Piemonte wspiera i zarzadza
projektami transferu technologii oraz szkoleniami.
Udziela kompleksowego wsparcia nowo tworzonym

przedsigbiorstwom.

Wielka Brytania | Klastry Jeden z najbardziej wyspecjalizowanych klastrow na
Swiecie  Cambridge w  Wielkiej  Brytanii-

informatyka i biotechnologia.

Grecja Klastry Powszechne klastry z dziedziny opracowywania

mobilnych ustug komunikacyjnych.

Hiszpania Klastry Wyspecjalizowany klaster ceramiczny, ktory

grupuje ponad 200 producentéw wyrobow

“® Skawinska E., Zalewski R.I., 2009, Klastry biznesowe w rozwoju konkurencyjnosci i innowacyjnosci regionéw,
PWE, Warszawa, str. 170.
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ceramicznych.

Polska Sieci wspolpracy | Sieci wspotpracy w zakresie upowszechniania

dostepu do internetu czy w zakresie prowadzenia

badan nad innowacjami w energetyce.

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie European Commission, 2005, Best practices of public suport for early-
stage equity finance. Final report of the expert group, Brussels, str. 23-77; materiaty informacyjne Ministerstwa

Gospodarki, Pracy i Polityki Spotecznej oraz Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci.

2.3. Ocena wykorzystania instrumentow finansowych na przykladzie funduszy Unii

Europejskiej w Polsce w latach 2004-2006 oraz w latach 2007-2013

Akcesja Polski do Unii Europejskiej nastgpita z mysla o przyspieszeniu rozwoju spoteczno-
gospodarczego 1 wzroscie pozycji na arenie mi¢dzynarodowej. Proces ten zachodzi w rezultacie
udzialu w jednolitym rynku europejskim, dynamicznej wymiany handlowej z krajami UE,
zwickszenia wspoOlpracy inwestycyjnej oraz realizacji europejskiej polityki spojnosci. Aby
zredukowa¢ réznice rozwojowe pomiedzy krajami cztonkowskimi oraz regionami w danym
kraju powstat projekt polityki spojnosci, ktorego celem jest dazenie do zrownowazonego,
harmonijnego rozwoju wszystkich regionow panstw czlonkowskich oraz osiggnigcie
konwergencji gospodarczej i spolecznej, zgodnej z duchem Strategii Lizbonskiej.*” Czy zatem
polityka spojnosci i jej fundusze przyczynily si¢ do zwickszenia tempa konwergencji Polski
z krajami UE-27?

Na ile absorpcja unijnych $rodkdw przyczynita si¢ do nadrobienia przez polskie regiony
zapoznieh cywilizacyjnych? Czy bycie najwigkszym odbiorcg unijnego wsparcia oznacza, ze
Polska ma wigksze szanse na wyjs$cie z obecnego kryzysu obronng rgka? Dostgpne w latach
2004-2006 fundusze strukturalne pozwolity wielu przedsigbiorcom na eliminacj¢ takich barier
jak brak specjalistycznej wiedzy i1 umiejetnosci konkurowania na jednolitym rynku. Dzigki
srodkom z dotacji unijnych wiele firm zainwestowalo w niezb¢dng infrastrukture, opracowalo
strategie dzialania na wybranych rynkach europejskich i przeszkolito swoich pracownikow

w konkretnej dziedzinie.*®

*" Glgbicka K., Grewifiski M., 2006, Polityka spdjnosci spoleczno-gospodarczej Unii Europejskiej, Wydawnictwo
Elipsa, str. 79.

“® Instytucja Zarzadzajaca Podstawami Wsparcia Wspolnoty, 2008, Sprawozdanie z realizacji w 2007 r.
Narodowego Planu Rozwoju na lata 2004-2006, Warszawa, str. 40-45.
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Poniewaz polscy przedsigbiorcy mogli po raz pierwszy korzysta¢ z unijnej pomocy w wielu
przypadkach byli oni nie przygotowani do procesu aplikowania. Wskazywano na trzy elementy,
ktére potencjalnie mogly zawazy¢ na wykorzystaniu w polskich realiach funduszy unijnych.
Mowa tutaj o:

e przygotowaniu odpowiedniej liczby projektow,

e Whniesieniu wspotinansowania krajowego do programow operacyjnych i projektow,

« wiedzy i umiejetnosci z zakresu zarzadzania funduszami unijnymi.*®
Wiele utrudnien wynikato takze z braku doswiadczenia administracji rzagdowej w tej materii.
W ramach Programu naprawczego zwickszajacego absorpcje funduszy strukturalnych
w ramach Narodowego Planu Rozwoju 2004-2006°° przyspieszono wiele procedur
administracyjnych, dotyczacych m.in. stosowania ustawy prawo zamowien publicznych,
weryfikacji wnioskow o platnos¢, czy uproszczenia procesu monitoringu i kontroli.

Nasuwa si¢ wniosek, iz skuteczne i1 efektywne wdrazanie funduszy wymaga gruntownej
wiedzy, wysitku ze strony beneficjentow wlozonego w prawidlowe rozliczanie projektow oraz
Scistej wspoOtpracy z obu stron, zarowno ze strony przedsigbiorcow jak 1 administracji centralne;j
i regionalnej. W okresie programowania 2007-2013 Polska otrzymata znacznie wigkszg pule
pieni¢dzy, w tym wsparcie na rozwoj poszczegdlnych regiondow i catego kraju, rozwoj zasobow
ludzkich oraz na zblizenie poziomu zycia ludnosci w Polsce do standardow europejskich.
Alokacje w ramach  funduszy unijnych i  Funduszu  Spéjnosci  okreslone
w ramach budzetu na lata 2007-2013°" oznaczaja dla nowych krajow czlonkowskich
w Srodkowej 1 wschodniej Europie dostep do bardzo znaczacych transferéw finansowych.

W relacji do PKB s3 to $rodki inwestycyjne, ktoére nie majg precedensu w Europie
1 przewyzszajg transfery w szczytowych latach wdrazania Planu Marshalla.

To ogromna szansa wprowadzenia gospodarek nowych krajow czlonkowskich na $ciezke
dlugookresowego, wysokiego wzrostu gospodarczego i1 skrdcenia czasu niezbednego dla
procesu realnej konwergencji w Unii Europejskiej. Zasady polityki regionalnej moga sprawic,

ze jej pozytywne skutki odczuja wszystkie regiony i grupy spoleczne. Oczekuje si¢, ze fundusze

*% http://ec.europa.eu/polska/news/opinie/121010_fundusze_unijne_dla_polski_pl.htm
% Narodowy Plan Rozwoju 2004-2006, Dokument przyjety przez Rade Ministrow w dniu 14 stycznia 2003 r.

*! Rozporzadzenie Rady (WE) nr 1083/2006 z dnia 11 lipca 2006 r. ustanawiajace przepisy ogélne dotyczace
Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spdjnoscei i
uchylajace rozporzadzenie (WE) nr 1260/1999.

94



strukturalne beda mialy pozytywny wplyw na wszystkie trzy skladniki decydujace o potencjale
wzrostu gospodarczego: site robocza, kapitat i produktywnogé.

Czy Polska uniknela recesji i w poroOwnaniu z innymi krajami okazata si¢ stosunkowo
odporna na skutki $wiatowego kryzysu finansowego? Tak, jednakze spadek aktywnosci
gospodarczej na glownych rynkach eksportowych Polski spowodowal znaczace obnizenie
popytu zewnetrznego, co znalazlo odzwierciedlenie w silnym spadku obrotéw handlu
zagranicznego, a w S$lad za tym produkcji przemystowej. Nalezy jednak podkreslic,
ze negatywny wplyw globalnych zjawisk kryzysowych na sytuacje makroekonomiczng
w Polsce okazat si¢ stabszy niz w wickszosci krajow UE przezywajacych recesje w 2009 roku.>
Wptyw funduszy unijnych na podstawowe kategorie makroekonomiczne odnosi si¢ m.in. do
stanu zatrudnienia i kapitatu ludzkiego, konkurencyjnosci przedsigbiorstw i sfery badawczo-
rozwojowej, infrastruktury transportowej i ochrony S$rodowiska, infrastruktury spotecznej,
a takze rozwoju obszaréw wiejskich 1 miast.

W latach 2004-2011 zarysowatl si¢ pozytywny wplyw polityki spdjnosci na polski rynek
pracy. Najwickszych jednak efektow nalezy si¢ spodziewac dopiero w latach 2013-2016.
Fundusze strukturalne tworzg bowiem nowe mozliwosci zatrudnienia, pomagajac bezrobotnym
powrdci¢ na rynek pracy. Fundusze unijne wywotuja zauwazalny wzrost zatrudnienia 1 spadek
bezrobocia. Przemiany, jakie zaszty w strukturze zatrudnienia dotycza przede wszystkim spadku
zatrudnienia ~w  rolnictwie 1 wzrostu w  uslugach, a  wigc  spehiajg
w tym wzgledzie zalozenia dokumentéw strategicznych.>® Polityka spdjnosci pozytywnie
oddziatuje na osigganie konwergencji na regionalnych rynkach pracy. W horyzoncie do 2013 r.
realizacja instrumentow Narodowego Planu Rozwoju 2004-2006 oraz Narodowej Strategii
Spojnosci 2007-2013% przyczynily sie do osiagniecia wskaznika zatrudnienia w populacji 15-
64 na poziomie okoto 64%, co oznacza warto§¢ wyzsza o ok. 1,5 — 3,5 pp. niz
w scenariuszu bez funduszy.®

Finansowanie inwestycji z funduszy europejskich jest rowniez czynnikiem zmian sektorowej

struktury gospodarki, wyrazajacych si¢ wzrostem wudziatu sektora II (przemyst

*2 http://www.gumulka.pl/cnt.spx?content=417

%% Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2010, Wplyw funduszy europejskich na gospodarke polskich regionéw i
konwergencje z krajami UE, str. 20-30.

* PAG Uniconsult na zlecenie Departamentu Koordynacji Polityki Strukturalnej MRR, 2010, Wphw polityki
spojnosci na poziom i jako$é¢ zatrudnienia w Polsce, PAG Uniconsult na zlecenie Departamentu Koordynacji
Polityki Strukturalnej MRR, Warszawa, str. 27-32.

% W ramach Narodowego Planu Rozwoju $rodki z funduszy unijnych przeznaczone dla Polski wynosity 12,8 mld
euro, za$ w ramach Narodowych Strategicznych Ram Odniesienia — 67,3 mld euro (nie liczac srodkow ze Wspolnej
Polityki Rolnej).

% Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2007, Wplyw interwencji z funduszy strukturalnych UE na zatrudnienie,
Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, Warszawa, str. 37-41.
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I budownictwo) w wartosci dodanej brutto, przy spadku udziatéw sektorow | (rolnictwo) i 111
(ushugi). Zaktada si¢, ze gltdéwnie w latach 2010-2015 wptyw funduszy unijnych na strukture

gospodarki Polski bedzie narastal, w tym wplyw na wzmocnienie sektora przemystowego.>’

W obliczu latwiejszego dostepu do kapitalu zwigzanego z integracja finansowa, polski
nadzér finansowy wykazal si¢ odpowiednia ostrozno$cig skutecznie ograniczajagc podaz
kredytow w obcych walutach. Utrzymanie waluty narodowej oraz ptynnego kursu walutowego
umozliwilo szybkie dostosowanie gospodarki w obliczu szokow zewnetrznych poprzez
ostabienie ztotego, co bylo wsparciem dla sektora eksportowego.

Dynamika polskiego eksportu w porOwnaniu z panstwami regionu w ostatnich latach

wskazuje zatem na bardziej zrownowazony wzrost i moze $wiadczyé o wyzszym stopniu
niezaleznosci polskiej gospodarki od zmian koniunkturalnych w gospodarce §wiatowej. Analiza
danych dotyczaca handlu zagranicznego w dluzszym okresie wskazuje na poprawe salda
wymiany handlowej dobr 1 ushug.
Widoczna jest takze tendencja do nadrabiania dystansu rozwojowego regionow stabiej
rozwinietych wobec regionéw bogatszych. W okresie 2004 — 2009 polskie regiony zblizyly si¢
jako cato$¢ do poziomu PKB per capita Unii Europejskiej. Proces ten zachodzit
nierdwnomiernie w wymiarze terytorialnym. Najbardziej dynamiczne byty te wojewddztwa,
w obrebie ktorych znajduja si¢ duze metropolie i silne centra rozwoju.

Warto zwrdci¢ takze uwage na instrumenty wspolnej polityki rolnej, ktore pozytywnie
wplynely na dochodowos¢ produkcji rolniczej 1 poprawity sytuacje finansowg rolnikow.
Poprawa dochodow w sektorze nie oznacza jednak, ze kazde gospodarstwo rolne doswiadczyto
pozytywnych efektow akcesji w rownym stopniu. Chociaz wzglednie najwyzszy przyrost
dochodow odnotowaly gospodarstwa bardzo mate, to ich poziom nadal zdecydowanie odbiega
od przecietnego dochodu osigganego w miastach 1 nie zapewnia $rodkdw na inwestycje
w rozwoj gospodarstwa. Wprowadzenie polityki rozwoju obszardw wiejskich przyspieszyto
proces modernizacji sektora rolnego i dywersyfikacji zrédet dochodu na wsi.

Czy ocena oddziatywania polityki spdjnosci na stan rownowagi zewngtrznej gospodarki
Polski mierzonej saldem obrotéw biezacych w relacji do PKB przyjmuje ocen¢ pozytywna czy

negatywna? Pewnym jest, ze wykorzystanie funduszy prowadzi do wzrostu PKB, a wigc ceteris

* Instytut Badan Strukturalnych, 2012, Wplyw realizacji polityki spéjnosci na ksztaltowanie sie gléwnych
wskaznikow dokumentow strategicznych — Narodowego Planu Rozwoju 2004 — 2006 i Narodowej Strategii
Spojnosci 2007 — 2013 oraz innych wybranych wskaznikow makroekonomicznych na poziomie krajowym i
regionalnym za pomocq modeli Hermin (krajowego i regionalnych), Instytut Badan Strukturalnych, Warszawa, Str.
63-72.
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paribus do poprawy relacji ujemnego salda obrotow biezacych do PKB. Co wigcej, naptyw
funduszy powoduje bezposredni wzrost importu, ros$nie takze wzglgdna oplacalno$¢ sprzedazy
na rynku krajowym w poréwnaniu z eksportem, co prowadzi do jego zmniejszenia.”®
W dhuizszym horyzoncie czasowym oczekuje si¢ pozytywnego oddzialywania na eksport, przy
jednoczesnym ograniczeniu wptywu na import. Niewatpliwie w dlugim okresie fundusze Unii
Europejskiej wywolajg zmiany po stronie podazowej poprzez m.in. wptyw na edukacje, dostep
do kapitatu, czy konkurencyjnosé. W krotkiej perspektywie fundusze zwigksza w sposéb bardzo
znaczacy popyt w takich sektorach jak budownictwo czy prace inzynieryjne, wchilaniajac
dostegpng sile roboczg 1 tworzac presje dzialajacg w kierunku wzrostu cen 1 zarobkow. >

Na pytanie, czy konsekwencje makroekonomiczne transferow strukturalnych sa zawsze
bezwarunkowo korzystne w krotkim 1 dlugim okresie, odpowiedz brzmi nie. Ich wpltyw na
gospodarke zalezy od charakteru polityki makroekonomicznej i sposobu ich wykorzystania.
W dtugim okresie fundusze unijne prowadza do trwalej i istotnej poprawy stabilnosci finansow
publicznych, lecz w krotkim okresie mogg stanowi¢ przyczyng pogorszenia deficytu budzetu
panstwa. Efekt ten jednak zostanie w dluzszej perspektywie zbilansowany przez pozytywny
wplyw funduszy UE na produkt krajowy brutto, ktory przyczyni sie¢ do zwigkszenia dochodow
publicznych.
Prowadzone badania wskazuja na to, iz zwigzek migdzy skalg wsparcia z funduszy UE
a efektami gospodarczymi jest dyskusyjny. Nie ma natomiast watpliwosci, iz fundusze unijne sg
narzedziem, dzigki ktoremu udaje si¢ zwigkszy¢ inwestycje, aczkolwiek te instrumenty
finansowe nie stanowig jednoczesnie samoistnego czynnika przyspieszenia rozwoju.60

Podsumowujac, warto zwrdci¢ uwage na fakt, ze Polska jest najwigkszym beneficjentem
unijnej polityki spdjnosci, w ramach ktorej otrzymata 1/5 pieniedzy przewidzianych dla
wszystkich krajow cztonkowskich.®® Co wiecej Polska dobrze sobie radzi w realizacji polityki
spojnosci i w wykorzystywaniu pienigdzy unijnych. Dobrze wydatkowane byty srodKi

z  Programéw  Operacyjnych  Innowacyjna  Gospodarka  oraz Infrastruktura

8 IBnGR, Prevision , 2012, Wplyw realizacji polityki spéjnosci na ksztaltowanie sie gléwnych wskaznikéw
dokumentéw strategicznych NPR 2004-2006 i NSS 2007-2013, Raport roczny 2011, Gdansk, Warszawa, str. 55-70.
% http://www.gumulka.pl/cnt.spx?content=417

% Grosse T. G., 2004, Polityka regionalna Unii Europejskiej. Przyklad Grecji, Wioch, Irlandii i Polski, Warszawa,
str. 77.

81 W ramach Narodowych Strategicznych Ram Odniesienia alokacja dla Polski wynosi: 67,3 mld euro. Do tego
nalezy doda¢ $rodki w ramach funduszy rolnych tj. Europejskiego Funduszu Rolnego na rzecz Rozwoju Obszarow
Wiejskich, Europejskiego Funduszu Rybackiego, co daje kwote 13,9 mld euro. Por.: Narodowe Strategiczne Ramy
Odniesienia, Warszawa 2007.
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i Srodowisko, a takze w ramach programéw regionalnych, gorzej byto jednak z transportem
kolejowym i infrastrukturg internetu szerokopasmowego.

Istotny jest wplyw funduszy unijnych na podstawowe wskazniki makroekonomiczne, takie jak
poziom PKB, tempo wzrostu PKB oraz sytuacj¢ na rynku pracy. Z przeprowadzonych analiz
wynika, ze naptyw unijnych §rodkéw w najblizszych latach begdzie mial pozytywny wplyw
zarbwno na tempo wzrostu produktu krajowego brutto, jak tez na sytuacje na rynku pracy.
Oddzialywanie funduszy na tempo wzrostu gospodarczego najsilniejsze bylo w roku 2013
12014,

Dzigki funduszom unijnym nastepuje przyspieszenie wzrostu PKB, w efekcie czego dalej bedzie
zmniejszal si¢ dystans dzielagcy Polske od wysoko rozwinigtych gospodarek Unii Europejskie;.
Zaczng ujawnia¢ si¢ efekty podazowe wywotane glownie przez akumulacje kapitatu
publicznego. Fundusze UE wywolaja roéwniez zauwazalny wzrost zatrudnienia
1 spadek bezrobocia. Wynika to nie tylko z wielkosci srodkow do wykorzystania, lecz
z kumulacji efektéw wdrazania kolejnych pro graméw.62

Ogromnym wyzwaniem bylo wynegocjowanie dla Polski i dla Unii Europejskiej jak
najlepszego budzetu i nowej polityki spdjnosci na lata 2014-2020. Polityka spojnosci powinna
otrzyma¢ kluczowe miejsce w budzecie unijnym. Polska powinna pozosta¢ najwigkszym
beneficjentem unijnej polityki spojnosci. Kolejny okres programowania, tak dla Polski jak
1 catej UE, powinien stanowi¢ przyczynek do skupienia si¢ przede wszystkim na efektach
wydatkowania §rodkéw budzetowych. Nie bedzie to mozliwe bez udziatu struktur krajowych
jak 1 regionalnych, zwilaszcza kiedy mowa o nowym podejsciu terytorialnym.63 Jednym stowem,
wplyw funduszy europejskich na rozwdj Polski jest pozytywny. Oddzialuja one w istotnym
stopniu.  na  wzrost  gospodarczy, aktywno$¢ inwestycyjng 1 rynek  pracy
w Polsce, a takze na wewngtrzng i zewnetrzng rownowage gospodarki. Jeszcze silniejsze ma by¢
oddzialywanie polityki spojnosci na rozw6j Polski w latach 2013-2015 r. Tym samym faczny
poziom PKB bedzie znacznie wyzszy niz w sytuacji, gdyby Polska nie byta beneficjentem
funduszy europejskich.

Nalezy podkresli¢, iz kazdy z okresOw programowania charakteryzowat si¢ innymi
elementami. Wprowadzanie zmian w kolejnych okresach programowania jest uzasadnione,
wyciggane s3 bowiem wnioski, aby w przysztosci unika¢ popetnianych btedow. Koniecznym
statlo si¢ unormowanie poprzez zapisanie odpowiednich zmian w aktach normatywnych.

W | okresie programowania 2004-2006 podstawa do wprowadzenia dokumentow byto

%2 http://lubuskie. pl/uploads/Wplyw%20funduszy%20na%20gospodarke 2012.doc
%8 http://ec.europa.eu/polska/news/opinie/121010_fundusze_unijne_dla_polski_pl.htm
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porozumienie polityczne, ktore mialo miejsce podczas berlinskiego posiedzenia Rady.
Strategiczne Wytyczne Wspolnoty na lata 2007-2013. Jest to dokument, ktory otworzyt droge
do prowadzenia rozmoé6w na temat Narodowych Strategicznych Ram Odniesienia oraz
programéw operacyjnych.

Mozna wskaza¢ na kilka zasadniczych réznic w obu okresach programowania, ktore miaty

znaczacy wplyw na efektywny sposob wykorzystania funduszy Unii Europejskiej
w Polsce w tym réwniez w wojewodztwie wielkopolskim. Po pierwsze nalezy wskaza¢ na
pojawiajace si¢ w mediach informacje na temat wydatkowania $rodkow, ktore w I okresie
programowania pojawity si¢ zarowno w mediach jak i prasie z opoznieniem. Liczba informacji
wzrosta kilkakrotnie w II okresie programowania, ktore miaty charakter wyprzedzajacy
w formie debat czy konferencji. Dzigki temu $wiadomos$¢ Polakoéw na temat wykorzystania
funduszy Unii Europejskiej byta znacznie wigksza.
W latach 2004-2006 problemem byla takze do$¢ spora rotacja kadr, ktoéra zajmowata si¢
funduszami, jak réwniez braki kadrowe. Brakowalo doswiadczenia, wiedzy 1 umiejetnosci.
Pojawialy si¢ problemy proceduralne wynikajacego z nadmiernego formalizmu, niejasnych czy
rozbieznych interpretacji. Duza liczba zarowno podmiotow jak i instytucji odpowiedzialnych za
poprawne funkcjonowanie systemu nie sprzyjata poprawne;j
1 efektywnej wspdipracy. Kolejng rzeczg byt fakt, iz system realizacji polityki spojnosci byt
tworzony w polowie unijnego okresu programowania, ktory przypadatl na lata 2000-2006.
Co wigcej od potowy 2006 roku system ten musiat obstugiwaé realizacje dwoch perspektyw
finansowych 2004-2006 oraz 2007-2013.

Do rozwoju sektora mikro, matlych i $rednich przedsigbiorstw przyczynia si¢ polityka
spojnosci  poprzez udzielanie wsparcia czy zwigkszanie mozliwosci produkcyjnych
wojewoOdztwa wielkopolskiego. Unia Europejska wobec sektora MSP oferuje roznorodne formy
pomocy, co widoczne jest chociazby w upraszczaniu systemow podatkowych, liberalizacji
handlu czy harmonizacji prawa. W tabeli nr 48 przedstawiono procentowy podziat srodkow w 11

okresie programowania w wybranych krajach Unii Europejskiej.

Tabela nr 48. Procentowy podzial srodkow w latach 2007-2013 w wybranych krajach Unii

Europejskiej
Kraje Podzial sSrodkow w latach 2007-2013 (w %)
Szwecja 0,55%
Niemcy 7,66%
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Kraje Podzial sSrodkow w latach 2007-2013 (w %)
Francja 4,16%
Wiochy 8,38%
Wielka Brytania 3,09%
Grecja 5,94%
Hiszpania 10,24%
Polska 19,57%

Zrédo: Opracowanie wiasne na podstawie Urzad Publikacji Unii Europejskiej, 2009, System kontroli polityki
jakos$ci. Sposob dziatania w okresie budzetowym 2007-2013, Belgia, str. 4-5.

Nalezy kolejny raz podkresli¢, iz okres programowania 2007-2013 przyniost Polsce
najwyzsza sposrod innych krajéw unijnych pomoc finansowa, przekazang na realizacje
poszczegbdlnych programdéw operacyjnych. Polska stata si¢ najwigkszym beneficjentem srodkoéw
finansowych polityki spdjnosci otrzymujgc prawie 20% srodkoéw, zaraz po niej Hiszpania ponad
10%. Najmniej srodkow w wybranych krajach UE otrzymata Szwecja nieco ponad 0,5% oraz
Wielka Brytania ponad 3%.

Podsumowujac nalezy stwierdzi¢, iz w ramach programéw operacyjnych na lata 2004-2006
oraz 2007-2013 UE przyznala Polsce odpowiednio 12,8 mld EUR (8,6 mld EUR
z funduszy strukturalnych i 4,2 mld EUR z Funduszu Spéjnosci) oraz 67,3 mld EUR. Warto$¢
dostepnej alokacji na lata 2004-2006 stanowi 6% wszystkich srodkow w ramach Polityki
Spojnosci UE na lata 2000-2006 oraz blisko potowe przyznanych panstwom, ktore przystgpity
do UE w 2004 r. W perspektywie finansowej 2007-2013 Polska z kwota 67,3 mld EUR stala si¢
najwickszym beneficjentem funduszy unijnych sposrdd wszystkich panstw czlonkowskich.®
Dla poréwnania, Hiszpania na lata 2007-2013 otrzymata 35,2 mld EUR, Wiochy 28,8 mld EUR,
Czechy 26,7 mld EUR, Niemcy 26,3 mld EUR, Cypr 640 min EUR, Dania 613 min EUR oraz
Luksemburg 65 min EUR.®°

% Drugie Forum Funduszy europejskich, 2009, Budujemy Polske. Bilans wykorzystania funduszy UE, Warszawa,
str. 6-8.
% Narodowy Plan Rozwoju 2004-2006. Efekty, 2009, Warszawa, str.9.
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2.4. Ocena Kkrytyczna instrumentéw finansowych wspierania mikro, malych i $rednich

przedsiebiorstw w wojewddztwie wielkopolskim

Wsparcie dla mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw uwazane jest za wazne narzedzie
realizacji polityku rozwoju regionalnego. Samorzad wojewddztwa realizuje polityke rozwoju
regionu, na ktorg sktadajg si¢ ponizej wymienione priorytety, istotne sektora MSP:

- wspieranie rozwoju nauki i wspotpracy miedzy sferg nauki i gospodarki,

- tworzenie warunkdéw rozwoju gospodarczego, w tym kreowanie rynku pracy,

- oraz pozyskiwanie i taczenie srodkow finansowych publicznych i prywatnych w celu realizacji
zadan z zakresu uzytecznosci publiczne;.

Narzedziem realizacji Strategii Rozwoju Wojewodztwa Wielkopolskiego byl m.in.
Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny na lata 2007-2013, instrument majacy na celu
realizacje dzialan zmierzajacych do zmniejszenia dysproporcji gospodarczych, spolecznych
i terytorialnych na terenie Unii Europejskiej. Obszar interwencji Programu wynika rowniez ze
Strategii Rozwoju wojewodztwa wielkopolskiego do 2020 roku. Program Operacyjny
Innowacyjna Gospodarka w najwigkszym stopniu ze wszystkich programéw operacyjnych
skierowany byt w latach 2007-2013 do przedsigbiorcow. Nalezy jednak podkresli¢, iz nie
stanowit on prostej kontynuacji Sektorowego Programu Operacyjnego  Wzrost
Konkurencyjnosci Przedsigbiorstw na lata 2004-2006. Ponizsza tabela zawiera wykaz
priorytetow wraz z podziatem srodkow w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu

Operacyjnego.

Tabela nr 49. Indykatywny podzial srodkéw wedlug priorytetow i kategorii interwencji
w ramach WRPO na lata 2007-2013

Priorytety Wielkopolskiego Regionalnego Srodki EFRR Wydatki

Programu Operacyjnego na lata 2007- »lizbonskie”
2013 min € 7 (mln €/%)

1 | Konkurencyjno$¢ przedsiebiorstw 328,887 25,84 315,447 / 95,9%

2 | Infrastruktura komunikacyjna 493,362 38,76 | 159,896/ 32,41%

3 | Srodowisko przyrodnicze 173,821 13,66 40,91/ 23,5%

4 | Rewitalizacja obszaréw problemowych 54,060 4,25 0/0

5 | Infrastruktura dla kapitatu ludzkiego 121,284 9,53 0/0

6 | Turystyka i srodowisko kulturowe 61,470 4,83 0/0
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Priorytety Wielkopolskiego Regionalnego Srodki EFRR Wydatki
Programu Operacyjnego na lata 2007- »lizbonskie”
min € %
2013 (mln €/%)
7 | Pomoc techniczna 39,909 3,13 0/0
OGOLEM 1272,793 100,00 | 516,253 /40,56%

Zrodto: Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny na lata 2007-2013, 2009, Szczegdtowy opis priorytetow

programu operacyjnego, Poznan, str. 14.

W pracy szczegotowo opisane zostaly dziatania z dwoch programow na lata 2007-2013
tj. Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego oraz Programu Operacyjnego
Innowacyjna Gospodarka, z ktorych mikro, mali 1 $redni przedsigbiorcy mogli skorzystac.

Krotkie charakterystyki poszczegdlnych programow zostaty przedstawione ponize;j.

Regionalny  Program Wojewodztwa  Wielkopolskiego, Priorytet: 1 0 nazwie
Konkurencyjno$¢ przedsigbiorstw, ktoérego celem jest zwigkszenie konkurencyjnosci
regionalnych przedsigbiorstw na rzecz wzrostu i zatrudnienia poprzez zwigkszenie potencjatu
ekonomicznego przedsiebiorstw, wzmocnienie regionalnego systemu innowacyjnego czy
wzmocnienie powigzan nauki z gospodarka. Wyrdznia si¢ dwa dziatania 1.1 Rozwoj
mikroprzedsiebiorstw oraz dziatanie 1.2 Wsparcie rozwoju MSP. Celem pierwszego dziatania
byt rozw6j gospodarczy i1 spoleczny regionu poprzez bezposrednie wsparcie skierowane do
mikroprzedsiebiorstw w poczatkowym okresie funkcjonowania (do 2 lat dziatalnosci)
polegajace na zwiekszeniu ich zdolno$ci inwestycyjnej oraz tworzeniu nowych miejsc pracy.
Wsparcie mogly otrzymac¢ mate firmy - mikroprzedsiebiorstwa, ktore zatrudniaty $redniorocznie
mniej niz 10 osob, dziataty nie dluzej niz dwa lata, a ich obroty roczne lub roczna suma
bilansowa nie przekracza 2 min EUR. Pomoc mogta obejmowaé inwestycje, dzieki ktorym
firma wprowadzi na rynek nowe produkty czy zmiany w procesie produkcyjnym. Srodki mozna
bylo przeznaczy¢ takze na przyklad na zakup maszyn i urzadzen lub specjalistycznego
oprogramowania. Drugim rodzajem projektow, na ktére mozna bylo uzyska¢ w ramach tego
dziatania dofinansowanie byty projekty doradcze, ktorych celem byt przede wszystkim rozwoj
przedsiebiorstw poprzez stworzenie strategii wejscia na rynki zagraniczne Czy certyfikaty.®®

Celem Dziatania 1.2. Wsparcie rozwoju MSP byt rozw6j gospodarczy i spoteczny regionu

poprzez bezposrednie wsparcie przedsigbiorstw majace na celu podniesienie poziomu

% http://www.funduszeeuropejskie.gov.pl/poradnikbeneficjenta/rpowielkopolska/strony/1.1-rozwoj-
mikroprzedsiebiorstw.aspx.
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innowacyjnos$ci firm, rozszerzenie ich dziatalnos$ci, bardziej elastyczne reagowanie na potrzeby
regionalnej gospodarki i tworzenie nowych miejsc pracy zgodnie ze Strategia Europa 2020 -
Strategia na rzecz inteligentnego 1 zrOwnowazonego rozwoju sprzyjajacego wiaczeniu
spotecznemu oraz Regionalng Strategig Innowacji dla Wielkopolski na lata 2010-2020.W latach
2007-2013 beneficjenci unijnej pomocy moga korzysta¢ z dwoch form wsparcia: finansowania
Druga bezzwrotnego i zwrotnego. Pierwsza forma oparta jest na mechanizmie dotacyjnym.
Pomoc ukierunkowana byla glownie na dziatania inwestycyjne wspierajace rozwdj gospodarczy
oraz zmierzajace do zniwelowania dysproporcji spoleczno-ekonomicznych w stosunku do
innych krajow Unii. Forma wsparcia zaliczana jest do mechanizméw zwrotnych 1 odnosi si¢ do
produktéw okre§lanych jako instrumenty inzynierii finansowej, ktore s3a oferowane przez
posrednikéw finansowych (banki, fundusze pozyczkowe 1 porgczeniowe). Glownym celem
stosowania tych instrumentow jest poszerzenie dostepu do kapitatu. Instrumenty zwrotne
stanowig jednak jedynie uzupetnienie systemu dystrybucji srodkéw unijnych, zdominowanego
przez mechanizmy dotacyjne. Dotychczas udziat instrumentéw zwrotnych stanowil jedynie 2%
pomocy unijnej. Do instrumentéw, ktére jako pierwsze zostaty zaproponowane krajom
cztonkowskim do wdrozenia na zasadzie pilotazu, nalezy miedzy innymi inicjatywa JEREMIE
(z ang. Joint European Resources for Micro to Medium Enterprises), czyli zwrotna pomoc
w formie kredytow, pozyczek i porgczen. Celem jej jest wspieranie mikro, matych i $rednich
przedsigbiorstw oraz podmiotow rozpoczynajacych dopiero dziatalno$¢ gospodarcza, czyli tzw.
start-upéw, w formie kredytow, pozyczek i1 poreczen. Zwrocone przez beneficjentow Srodki
umozliwig wsparcie kolejnych przedsigbiorcow. W ten sposob pienigdze beda pracowaly na
rzecz regionu wielokrotnie, a fundusze unijne dla firm beda dostepne dluzej. Nalezy zwrocié
uwage, 1z srodki w ramach inicjatywy JEREMIE nie stanowia dodatkowej puli srodkow dla
Polski z Unii Europejskiej. S3 bowiem wyodrgbniane w ramach regionalnych programow
operacyjnych na lata 2007 — 2013. Srodki na te inicjatywe przeznaczylo sze$¢ wojewodztw, tj.
wielkopolskie, dolnoslaskie, 16dzkie, pomorskie, zachodniopomorskie oraz kujawsko -
pomorskie.

W pierwszych pigciu przypadkach funduszem powierniczym zarzadza Bank Gospodarstwa
Krajowego, za§ w przypadku wojewoddztwa kujawsko — pomorskiego jest to Kujawsko —
Pomorski Fundusz Pozyczkowy Sp. z 0.0. Glownym zadaniem menedzera funduszu jest wybor
w ramach odpowiednich konkurséw posrednikéw finansowych, monitorowanie realizacji
inicjatywy oraz raportowanie do Instytucji Zarzadzajacej oraz do Komisji Europejskie;.
Posrednik finansowy moze liczy¢ na poreczenie siggajace 80% wartosci portfela kredytow

udzielanych w ramach inicjatywy. Dla banku jest to znaczace ulatwienie
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1 uproszczenie formalnosci. Co istotne, przedsigbiorca nie musi ubiegac si¢ o porgczenie na
przyktad w funduszu porgczeniowym (przechodzac dwukrotnie ocen¢ zdolnosci kredytowej)
i nastepnic w banku, poniewaz wszelkie procedury zatatwiane sa bezposrednio w banku.®’

Dziatanie 8.1. Wspieranie dziatalnos$ci gospodarczej w dziedzinie gospodarki elektronicznej
z Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, skierowane bylo do mikro i matych
przedsiebiorstw. Dofinansowanie mogty otrzymac projekty majace na celu swiadczenie ustug
droga elektroniczna, w tym wytworzenie produktéw cyfrowych niezbg¢dnych do $wiadczenia
tych uslug. Wymaganym rezultatem kwalifikowanego do wsparcia projektu bylo wytworzenie,
swiadczenie 1 aktualizacja ustug cyfrowych.

Dziatanie 8.2. Wspieranie wdrazania elektronicznego biznesu typu B2B, Program
Operacyjny Innowacyjna Gospodarka. Dofinansowanie mogly otrzymac¢ przedsigbiorcy
prowadzacy przedsiewzigcia o charakterze zarowno technicznym, jak 1 organizacyjnym.
Musiaty one jednak realizowac procesy biznesowe w formie elektronicznej, obejmujac trzy lub
wiecej firm.

Srodki Unii Europejskiej pozwalaja zmniejszyé dystans w dostepie do zrodet finansowania
sektora mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw w poréwnaniu z duzymi firmami. Fundusze
UE maja charakterystyczne dla siebie cechy co wyr6znia je sposrod pozostatych zrédet
finansowania firm. Dokonujac ich oceny, nalezy zwroci¢ uwage na kilka z nich, tj.:

- $rodki unijne kierowane sg wytgcznie lub gtdéwnie do MSP,

- fundusze Unii Europejskiej sg nieodplatne,

- MSP zobowigzuje si¢ do wykorzystania wsparcia na $cisle wskazany cel, ktory okreslony jest
we wniosku o przyznanie dofinansowania,

- mikro, mate czy S$rednie przedsigbiorstwo zobligowane jest ponies¢ wklad wilasny na
sfinansowanie czegsci przedsiewziecia,

- przedsiebiorstwo najpierw musi zrealizowaé inwestycje ze srodkow wiasnych, po czym $rodki
UE sa wyptacane na zasadzie refundacji cz¢$ci poniesionych na inwestycje naktadow,

- obowigzek przestrzegania procedur przyznawania srodkdw unijnych.

Trzeba pamigtac, iz ze spelnieniem niektérych warunkéw w tym z zapewnieniem wkiladu
wlasnego, niektore przedsiebiorstwa maja wiele probleméw. Rzadko bowiem dysponuja one
wolnymi $rodkami w wystarczajacej wysokos$ci. Stad nasuwa si¢ wniosek, iz $rodki unijne

bardziej dostgpne sa dla $rednich firm niz dla mikro czy matych. Chodzi zwlaszcza o te

87 http://www.pi.gov.pl/Finanse/chapter_95778.asp
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przedsigbiorstwa, ktore ponosza znaczne naklady inwestycyjne, nakierowane na rozwoj
i ekspansje na rynku.
Dokonujgc oceny wojewodztwa wielkopolskiego, nalezy podkresli¢, iz jest to region
o silnych tradycjach gospodarnosci i przedsiebiorczo$ci, cechujacy si¢ duzymi potencjalami
gospodarczym i ludzkim. Mogg stanowi¢ one podstawe konkurencyjnego rozwoju oraz
wysokiej pozycji wérdd pozostatych regiondw w Polsce.
Regionalna Strategia Innowacji podkresla, ze Wielkopolska powinna:
1. Wykorzystywac tradycje oraz wspolczesny potencjat intelektualny i gospodarczy, dla
tworzenia innowacyjnych podstaw rozwoju,
2. Uznawa¢ innowacje za gldwny czynnik regionalnego wzrostu gospodarczo-
spotecznego,
3. Tworzy¢ srodowisko przyjazne innowacjom poprzez wspieranie:
- powstawania i rozwoju firm innowacyjnych,
- tworzenia nowoczesnych technologii w jednostkach sektora B+R i ich
komercjalizacji,
- powstania plaszczyzny wspolpracy sektora nauki 1 edukacji z gospodarka,
4. By¢ zdolna konkurowac z innymi regionami europejskimi.68
Dokument Strategia rozwoju wojewodztwa wielkopolskiego do 2020 roku zaklada
z kolei, ze Wielkopolska ma by¢ regionem zintegrowanym i konkurencyjnym. Nalezy jednak
podkresli¢, iz wojewddztwo jest bardzo zrdznicowane. Obok szybko 1 dynamicznie
rozwijajacych si¢ miast, zwlaszcza Poznania s3 gminy z utrudnionym dostepem do oswiaty
1 rynku pracy. Analiza SWOT w ramach strategii pozwala wyselekcjonowaé czynniki
wplywajace na rozwdj, ktoére powinny by¢ w wojewodztwie wielkopolskim wzmacniane
poprzez dlugofalowe 1 systematyczne dzialania. Zwraca si¢ uwage m.in. na rozw6j wewngtrznej
infrastruktury transportowej czy wieloplaszczyznowy rozwdj kapitatu intelektualnego poprzez
podniesienie  jakosci oraz zakresu ksztalcenia na kazdym poziomie edukacji.
W ramach Sektorowego Programu Operacyjnego Wzrost konkurencyjnosci przedsigbiorstw
warto$¢ projektow w wojewodztwie wielkopolskim w latach 2004-2006 wyniosta ponad 560
mln zt. Najwyzsza warto$¢ zrealizowanych w ramach tego programu projektow odnotowaty
wojewddztwo mazowieckie oraz wojewodztwo $laskie. Najnizsza taczng warto$cig
charakteryzowaly si¢ projekty zrealizowane w wojewodztwach opolskim, warminsko-

mazurskim oraz $wigtokrzyskim. Udzial procentowy w skali kraju pokazuje,

%8 Regionalna Strategia Innowacji, styczen 2004, Poznan, str. 4.
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iz wojewodztwo mazowieckie otrzymato ponad 20% unijnych srodkéw. Szczegodtowo sytuacje

te obrazuje tabela nr 50.

Tabela nr 50. Warto$¢ zrealizowanych projektow w ramach Sektorowego Programu

Operacyjnego Wzrost konkurencyjnosci przedsiebiorstw w latach 2004-2006

Wojewodztwo Wartos¢ projektow (w min zl) Udzial % w skali kraju
Dolnoslaskie 400 6,07
Kujawsko-pomorskie 404 6,14
Lubelskie 208 3,16
Lubuskie 212 3,22
L.odzkie 318 4,83
Matopolskie 459 6,97
Mazowieckie 1406 21,35
Opolskie 130 1,97
Podkarpackie 344 5,22
Podlaskie 181 2,75
Pomorskie 261 3,97
Slaskie 885 13,44
Swietokrzyskie 175 2,66
Warminsko-mazurskie 167 2,54
Wielkopolskie 562 8,54
Zachodniopomorskie 472 7,17
Lacznie 6584 100

Zrodlo: Opracowanie na podstawie Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2010, Raport koricowy z wdrazania
Sektorowego Programu Operacyjnego Wzrost Konkurencyjnosci Przedsigbiorstw lata 2004-2006, Warszawa,
str.55.

W latach 2007-2015 do wojewodztwa wielkopolskiego trafi 2 943,32 mln euro w ramach
dziatan objetych Strategia Rozwoju Kraju 2007-15. Wartos¢ dofinansowania unijnego,
obejmujaca srodki w ramach Narodowej Strategii Spojnosci oraz Programu Rozwoju Obszarow

Wiejskich, szacowana jest na 2 315,14 mln euro. Udziat $rodkow krajowych szacowany jest
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natomiast na kwote 628,18 mIn euro.”® Opisane dane przedstawia tabela
nr 51.

Tabela nr 51. Srodki Unii Europejskiej na inwestycje dla wojewédztwa wielkopolskiego
2007-2013

Srodki na inwestycje wspotfinansowane z funduszy unijnych dla wojewodztwa
wielkopolskiego w Strategii Rozwoju Kraju 2007-2015
) Fundusze unijne | Wklad krajowy ,
Program Operacyjny OGOLEM
(mlIn euro) (mln euro
Regionalny Program Operacyjny 1272,79 367,01 1 639,80
PO Kapitat Ludzki 515,04 90,89 605,93
LACZNIE 1 787,83 457,90 2 245,73
PROW 527,31 170,28 697,59
RAZEM 2 315,14 628,18 2 943,32

Zrodho: Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2013 Fundusze unijne dla wojewddztwa wielkopolskiego w latach
2007-2015, str. 1.

Dla porownania do wojewodztwa dolnoslaskiego w tych samych latach ma trafi¢ 2 408,14
miln euro w ramach dziatan obj¢tych Strategia Rozwoju Kraju 2007-2015. Wartosé¢
dofinansowania unijnego, obejmujaca srodki w ramach Narodowej Strategii Spojnosci oraz
Programu Rozwoju Obszarow Wiejskich, szacowana jest na 1 899,59 min euro. Natomiast
udziat srodkow krajowych kalkulowany jest na kwote 508,55 min euro. "

W latach 2007-2015 do wojewodztwa mazowieckiego trafi 3 957,24 mln euro w ramach dziatan
objetych Strategia Rozwoju Kraju 2007-2015. Wartos¢ dofinansowania unijnego, obejmujaca
srodki w ramach Narodowej Strategii Spdjnosci oraz Programu Rozwoju Obszarow Wiejskich,
szacowana jest na 3 278,70 mln euro. Udziat $rodkow krajowych kalkulowany jest na kwote
678,54 min euro.”* Nalezy przy tym podkresli¢, iz zainteresowanie funduszami unijnymi jest
w wojewodztwie wielkopolskim ogromne. Dotacje unijne sa bardzo istotne, zwlaszcza
w czasach kryzysu finansowego. Dzigki srodkom UE w Wielkopolsce udato si¢ m.in.

przeprowadzi¢ inwestycje W rozwdj wyzszych uczelni, zostaly wybudowane oraz

% Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2013 Fundusze unijne dla wojewodztwa wielkopolskiego w latach 2007-
2015, str. 1.
" Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2013, Fundusze unijne dla wojewddztwa dolnoslaskiego w latach 2007-
2015, str. 1.
™ Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2013, Fundusze unijne dla wojewddztwa mazowieckiego w latach 2007-
2015, str. 1.
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wyremontowane dziesiatki kilometrow drog, powstaly nowe mosty i wiadukty. Z kolei
wybudowane nowoczesne oczyszczalnie w znacznym stopniu polepsza standard zycia
mieszkancéw. To tylko kilka wymienionych przedsigwzig¢, dzigki ktorym wojewddztwo
wielkopolskie jest miejscem bardziej atrakcyjnym dla mieszkancow, inwestorow i turystow.
Podstawowym celem Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego na lata 2007—
2013 jest wzmocnienie potencjalu rozwojowego Wielkopolski na rzecz wzrostu
konkurencyjnosci i zatrudnienia. Cel ten ma by¢ osiagniety dzieki realizacji kilku celow
szczegolowych jak poprawa warunkow inwestowania, wzrost aktywnosci zawodowej
mieszkancoOw oraz wzrost udzialu wiedzy 1 innowacji w gospodarce regionu.72
Ministerstwo Rozwoju Regionalnego w 2009 roku dokonato oceny regionéw pod wzgledem
liczby zdobytych dotacji. Wojewodztwo wielkopolskie znalazto si¢ na trzecim miejscu, zaraz po
wojewoddztwach mazowieckim 1 lubelskim. Zdecydowanie najmniej inwestycji z udzialem
unijnych pienigdzy jest w wojewodztwach lubuskim i1 opolskim, zaledwie ponad dwa tysigce.

Ponizszy wykres przedstawia ranking wojewddztw wedhug liczby otrzymanych dotacji w roku

2009.
[ubuskie 2007
opolskie 2569

warmirisko-... ‘IJ J 4063
padkarpackie H—' 4754
éwietokrzyskie | & J 4453
dolnoslaskie 4487
zachodniopom... 4812
slgskie 4824
matopolskie { J 5553

podkarpackie —5654

kujawsko-... { ) 5777
pomorskie
todzkie
wielkopolskie
lubelskie

mazowieckie

Wykres nr 23. Ranking wojewodztw wedlug liczby otrzymanych dotacji w roku 2009

Zrédto: Ministerstwo Rozwoju Regionalnego, 2009 r.

"2 http://dotacje.naszemiasto.pl/zwiekszyc-wielkopolski-potencjal-konkurencyjnosci,
artykul.html?material_id=4e69d744fbaedd2015000000
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Warto zwroci¢ uwage, ze Wielkopolska byla jednym z czterech polskich regionéw, ktore
w okresie 2007-2013 wdrazaty jednoczesnie dwie unijne inicjatywy JERMIE i JESSICA.
Wielkopolska jest bowiem liderem we wdrazaniu pozyczek na inwestycje. Przedsigbiorcy
podpisali ponad 3,5 tys. uméw na poreczenia i pozyczki za aczng kwote ponad 443 min zi,
z czego blisko 342 min zt pochodzi z JEREMIE. Do konca 2015 r. takie wsparcie uzyska

7 tys. firm, a na ten cel zostato przeznaczonych az 501 min zt."”

Wielkopolska jako pierwsza
W Polsce przekazata pieniadze bezposrednio przedsigbiorcom, ktérzy moga pozyczaé pienigdze
m. in. nazakup nieruchomos$ci, maszyn iurzadzeh oraz kredyty obrotowe.
Co wigcej to wlasnie w wojewddztwie wielkopolskim udato si¢ wypracowac bardzo efektywna
dzwigni¢ finansowa. Tylko do konca pierwszego kwartatu 2012 roku pozyczki i porgczenia
z JEREMIE o wartosci 130 mln zt wygenerowaly 250 min zt  dodatkowych
srodkow. W efekcie firmy otrzymaty 380 min zt na swa dziatalnos¢.”

Wielkopolska byla pierwszym regionem Unii Europejskiej, ktory rozpoczat realizacje
inicjatywy JESSICA. Dzieki niej mozliwe bylo wykorzystanie czesci $rodkdéw unijnych
z funduszy strukturalnych w postaci zwrotnych inwestycji na projekty dotyczace trwalego
rozwoju obszaréw miejskich. Ponizszy wykres przedstawia kwoty przyznanych Srodkow

w ramach inicjatywy dla czterech regionow. Wielkopolska wyrasta na region najszybciej

korzystajacy z tej inicjatywy.

zachodnio-
pomorskie

57

pomorskie

60
slgskie

66

wielkopolskie

Wykres 24. Kwoty przyznanych S$rodkéw w ramach inicjatywy Jessica
Zrédto: Rzeczpospolita. Najwiecej dla Wielkopolski.

® Wywiad z Panem Marszatkiem wojewodztwa wielkopolskiego - Markiem Wozniakiem na

www.portalsamorzadowy.pl, 2011 r.
™ Wywiad z Panem dyrektorem Departamentu Wdrazania Programu Regionalnego W Urzedzie Marszatkowskim
Wojewodztwa Wielkopolskiego- Radostawem Krawczykowskim na http://www.ekonomia.rp.pl, 2012 r.
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Unia Europejska w ramach prowadzonej przez siebie polityki spojnosci udostepnita Polsce
ogromne $rodki na modernizacj¢ gospodarki oraz rozwdj kapitatu ludzkiego. Nalezy podkresli¢,
iz na rozwoj wszystkich przedsigbiorstw z Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka
przewidziano tacznie ze srodkéw unijnych i krajowych prawie 70% budzetu. Lacznie w catym
PO IG zawarto ponad 18 tys. uméw, z tego ponad 84% wykonywali przedsi¢gbiorcy. Najwicksza
ilos¢ przedsiewziec zrealizowaly firmy prowadzace dzialalno$¢ na terenie czterech wojewoddztw
tj. matopolskiego, mazowieckiego, $laskiego oraz wielkopolskiego. Niewielka ilo$¢ projektow
Unii  Europejskiej  zostata  zrealizowana ~w  wojewddztwach  $wietokrzyskim,
zachodniopomorskim czy podlaskim. Tabela nr 52 przedstawia liczbe oraz warto$¢ zawartych
uméw w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka w roku 2013, z ktérego
przedsi¢biorstwa stanowig najwiekszy odsetek beneficjentéw zardowno pod wzglgdem ilosci jak

1 wartos$ci zawartych umow.

Tabela nr 52. Liczba i warto$¢ zawartych uméw w ramach Programu Operacyjnego

Innowacyjna Gospodarka w roku 2013 w podziale na wojewodztwa

Liczba zawartych umow Wartos¢ zawartych umow
(w mld z1)
Wojewodztwo - -
ogolem przedsiebiorstwami ogotem przedsi¢biorstwami

Dolnoslaskie 1231 950 6,9 6,5
Kujawsko-pomorskie 848 648 2,6 2,4
Lubelskie 684 471 2,1 1,6
Lubuskie 478 378 1,8 1,8
L.odzkie 858 794 4,4 3,9
Malopolskie 1851 1679 6,9 5,6
Mazowieckie 3612 3245 12,2 8,4
Opolskie 368 350 1,8 1,7
Podkarpackie 1197 1132 4,7 4,6
Podlaskie 325 290 1,7 1,6
Pomorskie 1196 1007 3,3 2,8
Slaskie 1589 1 466 7,5 7,1
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Liczba zawartych umow Wartos¢ zawartych umow
(w mld z})
Wojewodztwo
z z
ogotem ) ogotem
przedsiebiorstwami przedsiebiorstwami

Swietokrzyskie 408 369 1,3 1,0
Warminsko-mazurskie 261 212 0,8 0,6
Wielkopolskie 2422 2 098 6,1 51
Zachodniopomorskie 576 360 2,1 1,8

Zrédto: Opracowanie na podstawie whasnych obliczen z Krajowego Systemu Informatycznego, System

Informatyczny Monitoringu i Kontroli 07-13 (KSI, SIMIK 07-13).

Wysoko§¢ budzetow regionalnych programow operacyjnych zaprezentowana zostata
w tabeli nr 53. Na wszystkie programy przewidziano okoto 25 mld euro, w tym prawie 27% na
priorytet skierowany przede wszystkim do sektora przedsigbiorstw. Najwigcej Srodkow
przeznaczonych dla firm otrzymalo wojewddztwo opolskie prawie 49%, zaraz po nim
wojewddztwo zachodniopomorskie ponad 32%. Wielkopolska otrzymata prawie 27% $rodkow.
Najmniejszg pule pienigdzy przekazano przedsigbiorstwom z wojewodztwa dolnoslaskiego 19%

oraz wojewodztwa matopolskiego nieco ponad 20%.

Tabela nr 53. Wysokos¢ budzetéow regionalnych programéw operacyjnych

przeznaczonych dla przedsi¢biorstw w mln euro i w %

Wojewédztwo Srodki przeznaczone dla Sl O
przedsi¢biorstw (z ogétu RPO)
Dolnoslaskie 356,5 19,0%
Kujawsko-pomorskie 376,0 29,0%
Lubelskie 502,3 30,0%
Lubuskie 191,2 29,2%
L.odzkie 441,3 33,0%
Malopolskie 385,2 20,5%
Mazowieckie 926,1 30,1%
Opolskie 373,9 48,9%
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T Srodki przeznaczone dla Udgial w %
przedsi¢biorstw (z ogolu RPO)
Podkarpackie 428,3 27,2%
Podlaskie 226,2 25,1%
Pomorskie 299,8 21,5%
Slaskie 540,4 22,8%
Swietokrzyskie 273,3 24,9%
Warminsko-mazurskie 4499 27,0%
Wielkopolskie 562,2 26,9%
Zachodniopomorskie 454,8 32,1%

Zrodto: Opracowanie na podstawie wiasnych obliczen z dokumentu Uszczegotowienie Regionalnych Programow

Operacyjnych we wszystkich wojewodztwach.

W kazdym z szesnastu regionalnych programow operacyjnych znajdujg si¢ priorytety
1 dziatania skierowane do sektora przedsiebiorstw. Wystepuja jednak dos$¢ znaczace rdznice
w konstrukcji poszczegoInych programéw. W kazdym z nich wystepuje jednak jeden gtowny
priorytet, w ktorym beneficjentami sg przede wszystkim przedsigbiorcy, jest to zazwyczaj
priorytet I. W wojewddztwie lubuskim i matopolskim giownym priorytetem skierowanym do
firm jest priorytet II, w 16dzkim priorytet III, w kujawsko-pomorskim priorytet V.

Najwazniejszym priorytetem Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego
skierowanego do MSP byt priorytet I Konkurencyjno$¢ przedsiebiorstw, ktorego realizacja
miata doprowadzi¢ do podwyzszenia konkurencyjnosci regionalnej gospodarki przy
wykorzystaniu istniejacego potencjatu. Priorytet realizowany byt poprzez dziatania prowadzace
do wzmocnienia innowacyjno$ci MSP, powigzan kooperacyjnych oraz wspdlpracy z nauka.
W ramach tego priorytetu wypracowano instytucjonalne, finansowe i ustugowe instrumenty
wsparcia firm. Waznym polem interwencji priorytetu byla takze infrastruktura terenow
inwestycyjnych. Najwiecej srodkow Unii Europejskiej przeznaczono na dziatanie 1.2. dotyczace
wsparcia rozwoju mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw. Tabela nr 54 przedstawia wysoko$¢
budzetu w ramach priorytetu | Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego

skierowanego do przedsigbiorstw w latach 2007-2013.
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Tabela nr 54. Wysoko$¢ budzetu I priorytetu WRPO skierowanego do przedsi¢biorstw

w latach 2007-2013 (w mIn euro)

Dyialanic Wsparcie Wsparcie Udzial
unijne krajowe wiasny

1.1. Rozwoj mikroprzedsigbiorstw 10, 694 2,234 8,387
1.2. Wsparcie rozwoju MSP 175,257 9,200 137,457
1.3. Rozwdj systemu finansowych 90,000 30,000 -
instrumentow wsparcia przedsigbiorczosci
1.4. Wsparcie przedsigwzie¢ powigzanych z 46,866 12,553 11,027
Regionalna Strategia Innowacji
1.5. Promocja regionalnej gospodarki 3,015 0,030 -
1.6. Rozwoj sieci 1 kooperacji 4,020 - 0,709
1.7. Przygotowanie terenoOw inwestycyjnych 13,516 7,278 -

Zrodio: Opracowanie wiasne na podstawie Zarzad Wojewodztwa Wielkopolskiego, 2013 r. Szczegdlowy opis
priorytetow Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego na lata 2007-2013, Zarzad Wojewodztwa
Wielkopolskiego, Poznan.

Najwigce] umow w ramach priorytetu I Konkurencyjno$¢ przedsigbiorstw podpisano
w ramach dzialania 1.2. Wsparcie rozwoju MSP. Udziat w tacznej wartosci dofinansowania
w ramach tego dzialania wyniost prawie 60%. Na drugim miejscu pod wzgledem liczby
podpisanych umoéw znalazto si¢ dzialanie 1.1. Rozw6j mikroprzedsigbiorstw. Jednak biorac pod
uwage udzial w lacznej wartosci dofinansowania, miejsce drugie nalezy do dzialania 1.3.
Rozw¢j systemu finansowych instrumentow wsparcia przedsigbiorczosci z wynikiem ponad
19%, pomimo podpisania w ramach tego dziatania tylko jednej umowy. Najmniejszy udzial
w lacznej wartosci dofinansowania otrzymatly dziatania 1.5. Promocja regionalnej gospodarki
oraz dziatanie 1.6. Rozwdj sieci 1 kooperacji. Szczegdlowe informacje zawarte zostaly

w tabeli nr 55.
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Tabela nr 55. Liczba i warto$¢ projektow w ramach I priorytetu WRPO skierowanego do
przedsiebiorstw w latach 2007-2013

Podpisane umowy Dofinansowanie
. . Udzial w Wartos¢ — Srodki Udzial
Dzialanie
Liczba | lacznej liczbie UE i $Srodki lacznej
umow krajowe (w min zl) | wartosci
1.1. Rozwoj
253 19,3% 72,3 2,8%
mikroprzedsigbiorstw
1.2. Wsparcie rozwoju
996 75,9% 1557,2 59,7%
MSP
1.3. Rozwoj systemu
finansowych
1 0,08% 501,3 19,2%
instrumentow wsparcia
przedsiebiorczosci
1.4. Wsparcie
przedsigwziec
powigzanych z 28 2,1% 379,4 14,5%
Regionalna Strategig
Innowacji
1.5. Promocja regionalnej
) 1 0,08% 12,3 0,5%
gospodarki
1.6. Rozwoj sieci i
3 19 1,5% 13,9 0,5%
kooperaciji
1.7. Przygotowanie
14 1,1% 72,4 2,8%
terenow inwestycyjnych
Lacznie 1312 100% 2 608,8 100%

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie KSI (SIMIK 07-13) z obliczeniami wlasnymi.

Ciekawych informacji dostarcza analiza liczby i1 warto$ci zawartych uméw z MSP
w miastach o najwigkszej liczbie firm prywatnych poszczegdlnych wojewddztw w ramach
Regionalnych Programéw Operacyjnych. Najwigksza liczba przedsigbiorstw prywatnych
tj. ponad 371 tysigcy, znajdowala si¢ w roku 2013 w Warszawie, nastgpnie w Krakowie,

Wroctawiu 1 Poznaniu. Najmniej przedsigbiorstw odnotowaty miasta Gorzow Wielkopolski
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z liczbg nieco ponad 18 tysiecy, Opole oraz Olsztyn powyzej 20 tysiecy firm. Liderem

w zakresie liczby zawartych uméw bylo w roku 2013 miasto Lublin, osiagajac wynik 747

zawartych uméw. Zaraz po nim L6dz z liczbg 705 uméw. W Poznaniu zawarto 303 umowy

w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego. Najwieksze dofinansowanie

srodkami unijnymi oraz krajowymi otrzymaty miasta Lublin ponad 815 milionéw ztotych, £.6dz

prawie 770 milionéw zlotych oraz Szczecin ponad 503 milionéw ztotych. Gorzow Wielkopolski

otrzymatl najmniejsza pule srodkdéw nieco ponad 79 tysigcy ztotych. Zaraz po nim znalazly si¢

miasta Bydgoszcz oraz Gdansk. Szczegdlowe informacje przedstawiono w tabeli nr 56.

Tabela nr 56. Liczba i warto$¢ zawartych uméw z MSP w miastach poszczegolnych

wojewodztw w ramach RPO - stan na grudzien 2013 r.

_ i Liczba Wartosé
) Numer | Liczba firm ) _
Miasto - Wojewodztwo ) zawartych dofinansowania
priorytetu | prywatnych
umow (w min zb)
Wroclaw
I 108 349 142 339,3
- Dolnoslaskie
Bydgoszcz
] ) \Y/ 43 430 157 199,4
- Kujawsko-pomorskie
Lublin
] I 43 334 747 815,8
- Lubelskie
Gorzéw Wielkopolski
) I 18 015 56 79,3
- Lubuskie
Lodz
I 90 769 705 767,9
- Lodzkie
Krakow
I 124 501 440 550,5
- Matopolskie
Warszawa
o I 371476 206 393,2
- Mazowieckie
Opole
) I 20 426 168 275,8
- Opolskie
Rzeszow
- Podkarpackie I 23703 153 266,7
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Biatystok
) | 33085 279 332,4
- Podlaskie
Gdansk
) I 69 819 220 257.8
- Pomorskie
Katowice
, I 45 073 266 326,7
- Slaskie
Kielce
, | 28 837 162 3941
- Swigtokrzyskie
Olsztyn
I 22 712 254 482,7
- Warminsko-mazurskie
Poznan
) ) I 105 083 302 360,5
- Wielkopolskie
Szczecin
) ) I 67 292 452 503,3
- Zachodniopomorskie

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych GUS, KSI (SIMIK 07-13) z obliczeniami wtasnymi.

W ponizszej tabeli zaprezentowano natomiast procentowy udziat liczby firm prywatnych,
udziat zawartych uméw z MSP w miastach poszczegdlnych wojewodztw wraz z procentowa
warto$cig dofinansowania w ramach RPO — stan na grudzien 2013 r. Wida¢ wyraznie,
iz powyzej sredniej krajowej w ramach liczby zawartych uméw (biorgc pod uwage miasta
o najwickszym udziale firm prywatnych) znalazt si¢ Lublin, £6dz, Szczecin, Krakow czy
Poznan, nieco ponizej Biatystok, Katowice 1 Olsztyn. Najmniejszy udziat liczby zawartych
uméw  wykazaty Gorzéw, Wroctaw, Rzeszow 1 Kielce. Powyzej krajowej wartosci
dofinansowania na pierwszym miejscu pojawilo si¢ miasto Lublin, na ostatnim Gorzow.
Wysokie wartosci dofinansowania przewyzszajace $rednig krajowa odnotowaly takze todz,

Krakéw, Szczecin oraz Olsztyn.
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Tabela nr 57. Procentowy udzial firm prywatnych, procentowy udzial zawartych umow

wojewodztw w ramach RPO wraz z procentowa wartoscia dofinansowania — stan na

grudzien 2013 r.

Miasto - Wojewodztwo

% udzial liczby
firm prywatnych

% udzial liczby

zawartych uméw

% wartos¢

dofinansowania

(w mln z})
Wroclaw
8,9% 3,0% 5,3%
- Dolnoslaskie
Bydgoszcz
] ) 3,6% 3,3% 3,1%
- Kujawsko-pomorskie
Lublin
) 3,5% 15,9% 12,9%
- Lubelskie
Gorzow Wielkopolski
) 1,5% 1,2% 1,2%
- Lubuskie
Lodz
7,6% 15,0% 12,1%
- Lodzkie
Krakow
10,2% 9,3% 8,8%
- Matopolskie
Warszawa
o 30,5% 4,4% 6,2%
- Mazowieckie
Opole
] 1,7% 3,6% 4,3%
- Opolskie
Rzeszow
) 1,9% 3,2% 4,2%
- Podkarpackie
Bialystok
) 2,7% 5,9% 5,2%
- Podlaskie
Gdansk
) 5,7% 4,7% 4,1%
- Pomorskie
Katowice
, 3,8% 5,6% 5,1%
- Slaskie
Kielce
- Swietokrzyskie 2,4% 3,4% 6,3%
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Olsztyn
) 1,9% 5,4% 7,6%
- Warminsko-mazurskie
Poznan
] ) 8,6% 6,4% 57%
- Wielkopolskie
Szczecin
) ) 5,5% 9,7% 7,9%
- Zachodniopomorskie
Lacznie 100% 100% 100%

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie danych GUS, KSI (SIMIK 07-13) z obliczeniami wiasnymi.

Postepujacy proces globalizacji stawia nowe wyzwania przed wszystkimi regionami.
Fundusze unijne s3 zar6wno konkretnym wyrazem solidarnosci, jak i jedng
z najwazniejszych sil napgdowych ozywienia gospodarczego 1 konwergencji. Wraz
z wspolfinansowaniem zapewnianym przez panstwa czlonkowskie, fundusze UE stanowig
bardzo istotng czgs¢ inwestycji publicznych w Europie — w szeregu panstw czlonkowskich jest
to ponad polowa wszystkich inwestycji publicznych. W czasach, gdy konieczne jest
przeprowadzenie konsolidacji fiskalnej, fundusze unijne przyczyniajg si¢ zatem w znacznej
mierze do przysztego dobrobytu Europy oraz do osiggnigcia wspolnych celow okreslonych
w strategii Europa 2020. Polska jest najwickszym beneficjentem polityki spdjnosci sposrod
nowych krajow UE, stad podlega szczegdlnie uwaznej obserwacji. Wielkopolska dzigki
mozliwosci korzystania ze srodkow pochodzacych z Unii Europejskiej realizuje wiele zadan,
ktore shizg poprawie jakoSci zycia i  przyczyniaja si¢ do rozwoju intelektualnego jej
mieszkancéw. Wojewodztwo wielkopolskie ma wplyw na realizowany ksztalt europejskiej
polityki spojnosci i jej roli w pespektywie 2014-2020. Mozna przypuszczad,
ze w przypadku braku tych $rodkéw, znaczna cze$¢ projektow nie bylaby zrealizowana,
a niektore z nich bylyby podjete o wiele poznie;j.

Nalezy podkresli¢, iz fundusze Unii Europejskiej przynosza korzysci nie tylko samym
beneficjentom czyli mikro, matym 1 $rednim przedsigbiorstwom. Pozytywne efekty
makroekonomiczne w postaci zwigkszenia skali wymiany handlowej obnizaja w znacznym
stopniu realne koszty ponoszone przez kraje bedace platnikami netto. Dzigki strukturze
dodatkowego importu, fundusze unijne przyczyniaja si¢ do rozwoju i modernizacji panstw

cztonkowskich.
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Rozdzial 3.

WPLYW FUNDUSZY UNII EUROPEJSKIEJ POPRZEZ MIKRO, MALE
I SREDNIE PRZEDSIEBIORSTWA NA GOSPODARKE WOJEWODZTWA
WIELKOPOLSKIEGO NA PODSTAWIE PROWADZONYCH BADAN

3.1. Metoda badania mikro, malych i S$rednich przedsiebiorstw wojewodztwa

wielkopolskiego

Istnieje duze zroznicowanie w zakresie definiowania mikro, matych i $rednich
przedsigbiorstw zard6wno w krajach Unii Europejskiej jak 1 w panstwach poza UE.
W pracy przedstawiony zostat podziat instrumentow wspierania MSP, a za kryterium podzialu
zaproponowano rodzaj udzielanej pomocy tj. finansowg i niefinansowg. Przeprowadzono ocene
instrumentow wspierania firm stosowanych w wybranych krajach Unii Europejskich.
Okres$lono, ktore z nich mozna 1 nalezy zastosowa¢ w celu trwalego rozwoju wielkopolskich
mikro, matych i $rednich przedsi¢biorstw.

Ze wzgledu na fakt, iz materialy zrodlowe nie zawieraly pelnych informacji odnoszacych si¢ do
cech zaréwno jakosciowych jak 1 iloSciowych charakteryzujacych rozwdj badanych
przedsi¢biorstw, przeprowadzone zostaly wiasne badania ankietowe. Badania byly prowadzone
z wykorzystaniem wielu metod badawczych, gwarantujacych najpeiniejsza charakterystyke
wpltywu funduszy Unii Europejskiej poprzez mikro, mate i S$rednie przedsigbiorstwa na
gospodarke wojewodztwa wielkopolskiego w latach 2007-2013. Kwestionariusz ankietowy
sktada si¢ z 25 pytan wraz z informacjami o respondencie. Wigkszo$¢ pytan ma charakter
zamkniety, w kilku przypadkach pytan zastosowano takze wariant otwarty, pozwalajacy dopisac
wlasng odpowiedz. Pierwsza cze$¢ kwestionariusza dotyczy charakterystyki przedsigbiorstwa
bioragcego udzialt w badaniu. Druga cz¢$¢ zawierata informacje o doswiadczeniu badanych firm
w ubieganiu si¢ o fundusze unijne. Byly to pytania o rodzaj programow, z ktorych firma
uzyskata wsparcie w okresie przedakcesyjnym, jak rowniez w ramach I perspektywy finansowej
2004-2006. Pojawily si¢ pytania dotyczace przedmiotu inwestycji, ktéra zostata
wspotinansowana ze §rodkéw Unii Europejskiej, a dokladnie rodzaju inwestycji, sposobu jej
finansowania oraz celu przedsigwzigcia inwestycyjnego. Czes$¢ trzecia dotyczyla informacji
zwigzanych z rezultatami przeprowadzonej inwestycji w kategoriach iloSciowych
1 jakosciowych. Ta cze$¢ ankiety dostarczyta wiedzy na temat zmiany wielkosci zatrudnienia,

osigganych przychodow, zmiany kosztow jednostkowych, cen oferowanych produktéw i ustug
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oraz liczby nowo pozyskanych kontrahentéw. Ankiete koncza pytania dotyczace ponownego
korzystania przez mikro, mate i $rednie przedsigbiorstwa z pomocy unijne;j.

Istotnym bylo okre$lenie czy otrzymana pomoc miala charakter dodatkowy, czy byta

niezbedna do uzyskania rzeczywistych efektow gospodarczych. By¢ moze bez niej mikro, mate
i srednie przedsiebiorstwa i tak zrealizowataby swoje przedsiewzigcia.
Badaniami zostato objetych 105 przedsiebiorstw z uwzglednieniem wielko$ci przedsigbiorstwa
(mikroprzedsigbiorstwa, mate i $rednie przedsiebiorstwa). Dobor podmiotéw do proby
badawczej mial charakter celowy a badaniu podlegaty firmy, ktore zrealizowaly inwestycje
wspoétfinansowane z Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego w ramach
dziatania 1.1. Rozwd6j mikroprzedsiebiorstw; 1.2. Wsparcie rozwoju MSP, jak rowniez z dwoch
dziatan z Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, tj. 8.1 Wspieranie dziatalnosci
gospodarczej w dziedzinie gospodarki elektronicznej oraz dziatania 8.2. Wspieranie wdrazania
elektronicznego biznesu typu B2B.

Niniejsze opracowanie powstalo na podstawie informacji uzyskanych w badaniu
statystycznym przeprowadzonym na grupie 105 firm wojewoddztwa wielkopolskiego, ktore
otrzymaty dofinansowanie z wyzej wymienionych programéw w ramach II perspektywy
finansowej 2007-2013. Firmy uczestniczagce w badaniu zostaly podzielone na grupy wedlug

nastepujacych kryteriow:

Tabela nr 58. Kryterium — Program

Program Liczba firm %
WRPO S57 54,3%
POIG 48 45,7%
Razem 105 100%

Tabela nr 59. Kryterium — Dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Dzialanie Liczba firm %
1.1 31 29,5%
1.2 26 24,8%
8.1 23 21,9%
8.2 25 23,8%
Razem 105 100%
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Tabela nr 60. Kryterium — Wielko$¢ firmy

Firma Liczba firm %
mikro 50 47,6%
mala 40 38,1%
Srednia 15 14,3%
Razem 105 100%

Tabela nr 61. Kryterium — Rynek

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Rynek Liczba firm %
lokalny 8 7,6%
regionalny 15 14,3%
ogolnokrajowy 54 51,4%
miedzynarodowy 28 26,7%
Razem 105 100%

Tabela nr 62. Kryterium — Branza

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Branza Liczba firm %
rolnictwo 7 6,7%
produkcja 25 23,8%
handel 10 9,5%
ushugi 56 53,3%
pozostata dziatalnos¢ 7 6,7%
Razem 105 100%

Tabela nr 63. Kryterium — Lokalizacja

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Lokalizacja Liczba firm %
wies$ 22 21,0%
miasto < 20 16 15,2%
miasto 20-50 9 8,6%
miasto 50-80 7 6,7%
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Lokalizacja Liczba firm %
miasto 80-100 11 10,5%
miasto 100-500 11 10,5%
miasto >500 29 27,6%
Razem 105 100%

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Zebrane w badaniu statystycznym informacje analizowane byly w nastepujacych blokach
tematycznych:
- charakterystyka firmy biorgcej udziat w badaniu,
- korzystanie z funduszy unijnych,
- rezultaty przeprowadzonej inwestycji w kategoriach ilo§ciowych i jakosciowych,
- wnioski.
Narzedzia analizy statystycznej
Do przeprowadzenia analizy statystycznej wynikow wykorzystano pakiet statystyczny STATI-
STICA.PL ver. 10 oraz program EXCEL 2010 wchodzacy w sklad pakietu MICROSOFT
OFFICE.
Metody analizy statystycznej
W trakcie dokonanej analizy statystycznej wynikOw wykorzystano nastepujgce narzg¢dzia
statystyczne:
- Badanie zgodnosci z rozktadem normalnym
Cechy statystyczne podlegajace badaniu zostaly zweryfikowane testem Kolmogorowa -
Smirnowa pod katem zgodnos$ci z rozkladem normalnym, co bylo warunkiem zastosowania
w analizie statystycznej testOw parametrycznych.
- Elementy statystyki opisowej
Dla analizowanych cech statystycznych w zalezno$ci od skali pomiarowej w jakiej byta ona
wyrazana, obliczano warto$¢ nastepujacych parametrow:
- dla cech wyrazonych w skali ilosciowej, m.in.: $rednia arytmetyczna, odchylenie

standardowe, wariancja.

- dla cech wyrazonych w skali jakosciowej: wskaznik struktury (procent).
- Porownania wartosci srednich
W celu analizowania wartosci $rednich badanej cechy statystycznej (dla wartosci cechy,
ktoérej wyniki wyrazone s3 w skalach ilosciowych) pomigdzy grupami wykorzystano

nastgpujace testy statystyczne:
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- test istotno$ci roznic dla dwoch wartosci $rednich (test t-Studenta dla zmiennych nie-

potaczonych, model dla duzych prob),

- test istotnosci roznic dla wielu $rednich - test analizy wariancji (ANOVA),

- w przypadku stwierdzenia w teScie ANOVA istotnych réznic pomiedzy badanymi
srednimi, w celu zbadania gdzie one wystgpuja, przeprowadzano test wielokrotnych porow-
nan $rednich (test post-hoc) Tukey’a.

- Porownania wskaznikow struktury (procentow)

W celu analizowania wskaznikéw struktury (procentow) badanej cechy statystycznej (dla
wartosci cechy, ktorej wyniki wyrazone sg w skalach jako$ciowych) pomigdzy grupami wyko-
rzystano nastepujace testy statystyczne:

- test istotnosci roznic dla dwoch wskaznikow struktury,

- test istotnos$ci dla wielu wskaznikow struktury.

- Zaleznosci pomiedzy wariantami cech statystycznych
W celu stwierdzenia zaleznos$ci pomig¢dzy cechami wyrazonymi w skali nominalnej, stosowano
test niezaleznosci y° (chi-kwadrat). W przypadku stwierdzenia zalezno$ci pomigdzy cechami,
okreslano sile tej zaleznosci. W tym celu wykorzystano skorygowany wspotczynnik C-
Pearsona.”
- wielko$¢ wyznaczonego wspolczynnika zaleznosci pomiedzy badanymi cechami nalezy

ocenia¢ nastepujaco:

0,0<C<0,2 brak zaleznosci,

0,2<C<0,4 zaleznosc¢ staba,

0,4 <C<0,7 zaleznosc¢ srednia,

0,7<C<0,9 zaleznos¢ silna,

0,9<C<1,0 zaleznos¢ bardzo silna.
W przypadku wystepowania statystycznie istotnej roznicy pomiedzy wartosciami badanej cechy
podawano warto$¢ p-value. Poniewaz testy statystyczne przeprowadzane byly na poziomie
istotnosci (poziom prawdopodobienstwa popeienia biedu) 0,05 - istotno$¢ statystyczna

wystepuje, gdy warto$é p-value jest mniejsza od 0,05."

" Stanisz A., 2006, Przystepny kurs statystyki z zastosowaniem STATISTICA PL na przyktadach z medycyny - tom
1 - Statystyki podstawowe, StatSoft Polska, Krakow, str. 52-88.

"® Chrominska M, Roeske-Stomka I., Szuman A., 2004, Metody statystyki opisowej, Wydawnictwo Akademii
Ekonomicznej w Poznaniu, Poznan, str. 19-20.
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3.2. Charakterystyka ankietowanych mikro, malych i S$rednich przedsigbiorstw

z wojewodztwa wielkopolskiego oraz ich wplyw na gospodarke

Badanie empiryczne zostato przeprowadzone na przelomie kwietnia i maja 2015 r. na terenie
wojewodztwa wielkopolskiego. Zaproszenia do udziatu w badaniu ankietowym zostaly wystane
do 650 mikro, matych i $rednich przedsi¢biorstw, ktore w perspektywie finansowej 2007-2013
otrzymaty wsparcie finansowe w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu
Operacyjnego oraz Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka. Wsrod przedsigbiorstw,
ktore wziely udzial w badaniu dominowaty firmy mikro, stanowigc 50%. Odsetek firm matych
w calej probie wyniost 40%, za$ $rednich 15%. Ponizsza tabela prezentuje rozklad kategorii

wielkos$ci badanych przedsigbiorstw.

Tabela nr 64. Podmioty wedlug wielkosci — liczba pracujacych

mikro mala Srednia
Wielkos¢ firmy
ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
mikro (do 9) 50 100,0%
mata (od 10 do 49) 40 100,0%
srednia (od 50 do 249) 15 100,0%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Mikroprzedsigbiorstwa, ktore wzigty udziat w badaniu zlokalizowane s3 gléwnie na
Obszarach miast (78%). Wsrod nich najwigksza grupe (36%) stanowig firmy z najwigkszych
miast - powyzej 500 tys. mieszkancoOw. Drugg pod wzgledem liczebnosci grupe (14%) stanowia
firmy z miast zamieszkatych przez mniej niz 20 tys. osob. Na terenach wiejskich siedzibe firmy
posiadato 22% badanych podmiotéw. Male przedsigbiorstwa zlokalizowane sg takze gldwnie na
obszarach miast (87,5%). Wsrdéd nich najwigksza grupe (ponad 22%) stanowia firmy
z najwiekszych miast - powyzej 500 tys. mieszkancoOw. Niemal 18% podmiotow
zlokalizowanych jest w miastach zamieszkatych przez maksymalnie 20 tys. 0so6b. Na terenach
wiejskich siedzibe firmy posiada 12,5% badanych podmiotéw. Srednie firmy, ktore wziety
udziat w badaniu zlokalizowane sa w 40% na terenach wiejskich. Informacje te przedstawia

tabela nr 65.
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Tabela nr 65. Lokalizacja przedsiebiorstw a podmioty wedlug wielkoSci

L okalizacja firmy mikro mala Srednia

ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
wies 11 22,0% 5 12,5% 6 40,0%
miasto < 20 7 14,0% 7 17,5% 2 13,3%
miasto 20-50 2 4,0% 5 12,5% 2 13,3%
miasto 50-80 2 4,0% 3 7,5% 2 13,3%
miasto 80-100 6 12,0% 5 12,5% 0 0,0%
miasto 100-500 4 8,0% 6 15,0% 1 6,7%
miasto >500 18 36,0% 9 22,5% 2 13,3%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Wsrod przedsigbiorstw mikro najwieksza grupe (56%) stanowity osoby fizyczne prowadzace
dziatalno$¢ gospodarczg. Kolejne kategorie pod wzgledem czestosci wystepowania wsrod
mikroprzedsiebiorstw to spoiki z ograniczong odpowiedzialnoscig oraz spoiki akcyjne (po 16%).
Najwicksza grupe wsrod przedsiebiorstw matych stanowity spotki
z ograniczong odpowiedzialnoscig (42,5%) oraz osoby fizyczne prowadzace dziatalnos¢
gospodarcza (32,5%). Wsrod matych przedsigbiorstw w badanym okresie dominowaty takze
spotki z ograniczong odpowiedzialno$cig (ponad 53%) oraz spotki jawne (prawe 27%).

Informacje zawarto w tabeli nr 66 oraz na wykresie nr 25.

Tabela nr 66. Forma prawna firmy a podmioty wedlug wielkosci

: mikro mala Srednia
Forma prawna firmy
ilosé % ilos¢ % ilos¢ %

sp. akcyjna 0 0,0% 1 2,5% 0 0,0%
Sp. z 0.0. 8 16,0% 17 42,5% 8 53,3%
sp. cywilna 4 8,0% 2 5,0% 0 0,0%
sp. jawna 8 16,0% 3 7,5% 4 26,7%
sp. komandytowa 1 2,0% 3 7,5% 1 6,7%
dzial. gosp. osoby

) ) 28 56,0% 13 32,5% 2 13,3%
fizycznej
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: mikro mala Srednia
Forma prawna firmy
ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
inna 1 2,0% 1 2,5% 0 0,0%
Razem 50 40 15
Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
Forma prawna firmy
60,0%
50,0%
40,0% -
®m mikro
30,0% - =
e m mata
A
20,0% - srednia
10,0% - —
0,0% 1 T
sp. Z 0.0. dzial. gosp. osoby fizycznej

Wykres nr 25. Forma prawna firmy a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm Srednich statystycznie istotnie najwiecej firm posiada forme¢ prawng sp. z o.o.
(p=0,0032), wsérod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm ma forme prawng
w postaci dzialalnosci gospodarczej osoby fizycznej (p=0,0032). Istnieje Srednia statystyczna
zalezno$¢ pomiedzy formg prawng a wielkoscig firmy (p=0,0401, C(kor)=0,476).

W dalszym etapie badania analizowano wptyw funduszy Unii Europejskiej w zalezno$ci od
rodzaju dziatalnos$ci firmy, ktéra wsparcie otrzymata. Wsréd mikroprzedsigbiorstw, ktore
znalazty si¢ w badanej probie najliczniej reprezentowany byt sektor ustugowy (72%) badane;j
proby. Na kolejnym miejscu znalazty si¢ rolnictwo (10%) i produkcja (8%). Wsrod
respondentéw z przedsigbiorstw matych najliczniej reprezentowana branza byly takze ushugi
(ponad 47%), a zaraz po nich produkcja (22,5%) i handel (ponad 17%). Wsréd $rednich
przedsigbiorstw najliczniej reprezentowany byt sektor produkcja (80%). Reasumujac, nalezy
stwierdzi¢, iz rodzaj aktywnosci sektora MSP mial duze znaczenie dla profilu dzialalnosci,
z ktorg wigzatl si¢ realizowany projekt. Tabela nr 67 oraz wykres nr 26 zawieraja powyzsze

informacje.
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Tabela nr 67. Branza firmy a podmioty wedlug wielkoS$ci

mikro mala $rednia
Branza
ilosé % ilosé % ilosé %

rolnictwo 5 10,0% 2 5,0% 0 0,0%
produkcja 4 8,0% 9 22,5% 12 80,0%
handel 2 4,0% 7 17,5% 1 6,7%
ustugi 36 72,0% 19 47,5% 1 6,7%
pozostala dziatalnos¢ 3 6,0% 3 7,5% 1 6,7%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Branza

90,0%
80,0%
70,0%
60,0%
50,0%
40,0%
30,0%

20,0% -
10,0% - S
0,0% -

produkcja ustugi

m mikro

m mata

80,0%

srednia

Wykres nr 26. Branza firmy a podmioty wedlug wielkoS$ci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wisrdd firm $rednich statystycznie istotnie najwiecej firm jest z branzy produkcja (p<0,0001),
z kolei wérod firm mikro z branzy ustugi (p<0,0001). Istnieje Srednia statystyczna zalezno$¢
pomigdzy branzg a wielko$cig firmy (p<0,0001, C(kor)=0,621).

Najczesciej wskazywana przez firmy mikro forma opodatkowania okazata si¢ ksigga
przychodéw 1 rozchodow (64%). Na kolejnym pod wzgledem czgstotliwosci deklarowania
miejscu znalazta si¢ petna ksiggowos$¢ (28%). W dalszej kolejnosci wskazywano na karte
podatkowa (6% wskazan). Najrzadziej wskazywang forma opodatkowania byl podatek
dochodowy od os6b prawnych - CIT (2%). Wsérod matych przedsiebiorstw najczescie]
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wskazywang forma opodatkowania byla petna ksiggowos¢ (82,5%). Na drugim miejscu znalazia
si¢ ksiega przychodow i rozchodow z wynikiem prawie 13%. W dalszej kolejnosci wskazano na
podatek CIT (5%). Najczesciej wskazywang przez $rednie firmy forma opodatkowania byta
natomiast pelna ksiggowos¢ (80%), na drugim miejscu pojawit si¢ podatek dochodowy od 0sob
prawnych (20%). Dane te prezentuje tabela nr 68 oraz wykres nr 27.

Tabela nr 68. Forma opodatkowania a podmioty wedlug wielkosci

- mikro mala Srednia
Forma opodatkowania firmy
ilosé % ilosé % ilosé %

karta podatkowa 3 6,0% 0 0,0% 0 0,0%
ksiega przychodow i rozchodow | 32 64,0% 5 12,5% 0 0,0%
CIT 1 2,0% 2 5,0% 3 20,0%
petna ksiegowosé 14 28,0% 33 82,5% 12 80,0%
Razem 50 40 15

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Forma opodatkowania

90,0%
80,0%
70,0%
60,0% -
50,0% -
40,0% -
30,0% -
20,0% - °
10,0% - p;
0,0% -

m mikro

m mata

srednia

0,0%

ksiega przychodow i pefna ksiegowosc
rozchodow

Wykres nr 27. Forma opodatkowania a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm wystagpito z formg opodatkowania
w postaci ksiggi przychodow i rozchodoéw (p<0,0001), wsroéd firm matych dominowata pelna
ksiegowos$¢ (p<0,0001). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy forma opodatkowania

a wielkoscig firmy (p<0,0001, C(kor)=0,658).
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Najczesciej wskazywanymi przez przedstawicieli badanych mikroprzedsiebiorstw rynkami,
na ktorych dziataja ich firmy okazaly sie rynek ogdlnokrajowy (56% wskazan) oraz rynek
regionalny (teren wojewodztwa — 24%). Rynki lokalne wskazato 14% badanych. Nieco rzadziej
wskazywano na rynek migdzynarodowy (6%) wskazan. Wsrdd przedsiebiorstw matych
dominowat takze rynek ogdlnokrajowy (50%) wskazan. Az 40% respondentow matych firm
dziala na rynkach miedzynarodowych, 7,7% regionalnie, a 2,5% lokalnie. Srednie
przedsigbiorstwa natomiast dzialaja glownie na rynkach miedzynarodowych (60% wskazan)
oraz na rynku ogolnokrajowym (40%). W tabeli nr 69 oraz na wykresie nr 28 zawarto powyzsze

informacje.

Tabela nr 69. Rynki, na ktérych dzialajgq przedsi¢biorstwa biorace udzial w badaniu

mikro mala Srednia
Rynek
ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %

lokalne - gminy 7 14,0% 1 2,5% 0 0,0%
regionalne - wojewodztwo 12 24,0% 3 7,5% 0 0,0%
rynek ogolnokrajowy 28 56,0% 20 50,0% 6 40,0%
rynek miedzynarodowy 3 6,0% 16 40,0% 9 60,0%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Rynek

70,0%

60,0% —

50,0% —

40,0% -

m mikro
30,0%

m mata

60,0%

20,0% — srednia

10,0%

0,0% -
lokalne - gminy regionalne - rynek
wojewodztwo miedzynarodowy

Wykres nr 28. Rynki, na ktorych dzialaja przedsi¢biorstwa biorace udzial w badaniu

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wsrod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm dziatalo na rynkach lokalnych - gminy
(p=0,0166) oraz regionalnym - wojewodztwo (p=0,0032). Z kolei wsrdéd firm s$rednich
statystycznie istotnie najwigcej firm dziatatlo na rynku miedzynarodowym (p<0,0001). Istnieje
srednia statystyczna zalezno$¢ pomigdzy rynkiem a wielkoscia firmy (p<0,0001).

By inwestycja mogta zosta¢ zrealizowana, potrzebne s3 odpowiednie zasoby finansowe.
Analiza zebranych danych zaprezentowana w tabeli nr 70 pokazata, ze najczesciej wybieranym
zrédtem inwestycji wrod mikroprzedsigbiorstw biorgcych udziat w badaniu sg fundusze Unii
Europejskiej (38% respondentow). Na drugim miejscu z wynikiem 36% znalazly si¢ $srodki
wilasne, a zaraz po nich kredyt bankowy (20%). Inaczej sytuacja wyglada w odniesieniu do
matych firm, w ktorych najczestszym Zrodlem finansowania okazaty si¢ srodki wiasne (potowa
ankietowanych) oraz kredyt bankowy (20%). Finansowanie w ramach funduszy unijnych wsrod
tej grupy przedsiebiorstw zajeto trzecie miejsce (17,5% respondentow). Warto zwroci¢ uwage
na finansowanie MSP w postaci leasingu (12,5% ankietowanych). Najczgsciej wybieranym
zrodlem inwestycji wsrdd firm $rednich byt kredyt bankowy (prawie 47%). Przedsiebiorstwa te
korzystaty takze ze $rodkow wiasnych (prawie 27% respondentdow), a na trzecim miejscu
znalazto si¢ finansowanie w ramach funduszy Unii Europejskiej oraz leasingu (13,3%). Tylko
jedno mikroprzedsi¢biorstwo skorzystato w badanych okresie z faktoringu oraz pozyczki, czego

nie odnotowano w matych i §rednich firmach.

Tabela nr 70. Finansowanie zakupow inwestycyjnych a podmioty wedlug wielkoS$ci

Finansowanie zakupow mikro mala Srednia

inwestycyjnych ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
srodki wiasne 18 36,0% 20 50,0% 4 26,7%
kredyt bankowy 10 20,0% 8 20,0% 7 46,7%
leasing 1 2,0% 5 12,5% 2 13,3%
wsparcie unijne 19 38,0% 7 17,5% 2 13,3%
faktoring 1 2,0% 0 0,0% 0 0,0%
pozyczki z funduszy pozyczkowych 1 2,0% 0 0,0% 0 0,0%
Razem 50 40 15

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Finansowanie zakupow inwestycyjnych
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Wykres nr 29. Finansowanie zakupow inwestycyjnych a podmioty wedlug wielkosci

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm sfinansowato zakupy inwestycyjne ze
wsparcia unijnego (p=0,0231).

Na pytanie zadane firmom mikro jaki jest ich stosunek wobec integracji Polski z Unig
Europejska 98% respondentow odpowiedziato, ze pozytywny. Tylko 2% uznato, Ze ich stosunek
do integracji jest negatywny. Mniej pozytywnych odpowiedzi w tym zakresie uzyskano od
matych przedsigbiorstw (ponad 92%), 2 firmy nie mialy w tym zakresie zdania, a 2,5% uznalo,
7ze ma negatywny stosunek do integracji. Wszystkie badane $rednie firmy okreslity swoj

stosunek do integracji Polski z UE jako pozytywny.

Tabela nr 71. Stosunek integracji Polski z Unia Europejska a podmioty wedlug wielkosci

Stosunek do integracji mikro mala Srednia
Polski z Unia Europejska ilos¢ % ilosé % ilos¢ %
pozytywny 49 98,0% 37 92,5% 15 100,0%
negatywny 1 2,0% 1 2,5% 0 0,0%
nie mam zdania 0 0,0% 2 5,0% 0 0,0%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Ponizsza tabela oraz wykres przedstawiaja udzial przedsiebiorstw korzystajacych
z funduszy Unii Europejskiej w ramach perspektywy finansowej 2004-2006. 66% firm mikro

nie korzystalo z finansowania w ramach I perspektywy finansowej. Najwigcej badanych
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podmiotéw otrzymato $rodki w ramach programu PHARE (14%). Male przedsiebiorstwa
w 55% skorzystaty z funduszy w latach 2004-2006, takze dominowat tu program PHARE.
Inaczej sytuacja wyglada wsrdéd firm Srednich, w ktéorych co trzecie przedsigbiorstwo
skorzystalo z finansowania w ramach SPO-WKP 2.3. Sektor mikro, matych i $rednich
przedsigbiorstw siggat po fundusze stanowigce bezposrednie wsparcie na tak zwane inwestycje
twarde na zasadzie refundowania czeéci poniesionych kosztow. Swiadczy  to
o duzym zapotrzebowaniu tych firm w $rodki finansowe na powickszenie ich wyposazenia
w roézne aktywa trwate. Nalezy réwniez stwierdzi¢, ze doswiadczenie przedsigbiorstw
w ubieganiu si¢ o fundusze Unii Europejskiej decyduje o dalszym korzystaniu z tych srodkow,
wplywajac przy tym na wigksza skuteczno$¢ w aplikowaniu o $rodki na realizacje planow

inwestycyjnych.

Tabela nr 72. WczesSniejsze korzystanie z funduszy unijnych a podmioty wedlug wielkosci

Weczesniejsze wsparcie firmy mikro mata srednia
ilos¢ % ilosé % ilosé¢ %
PHARE 7 14,0% 7 17,5% 4 26,7%
SPO-WKP 2.2.1 2 4,0% 6 15,0% 1 6,7%
SPO-WKP 2.3 5 10,0% 6 15,0% 5 33,3%
ZPORR 3.4 1 2,0% 0 0,0% 0 0,0%
inny program 2 4,0% 3 7,5% 1 6,7%
firma nie korzystala ze wsparcia 33 66,0% 18 45,0% 4 26,7%
Razem 50 40 15

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Wykres nr 30. Wczesniejsze korzystanie z funduszy unijnych a podmioty wedlug wielkos$ci

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm nie skorzystalo z wczesniejszego
wsparcia unijnego (p=0,0088).

Tabela nr 73 oraz wykres nr 31 okre$laja dzialania na ktore mikro, mate i $rednie
przedsi¢biorstwa otrzymaly wsparcie unijne. Rodzaje inwestycji podejmowane przez
przedsigbiorstwa objete badaniem byly zréznicowane. Majac na uwadze, ze podmioty
gospodarcze podejmuja inwestycje w wielu réznych obszarach, umozliwiono zaznaczenie
wiecej niz jednej odpowiedzi, a takze pozostawiono mozliwo$§¢ dopisania wlasnej odpowiedzi.
Najczescie] pojawiajacymi si¢ odpowiedziami wsrod firm mikro byt zakup maszyn i urzadzen
(56%) oraz wdrozenie rozwigzan innowacyjnych (52%). Co czwarte
z nich utworzylo nowe miejsca pracy. Male przedsigbiorstwa w ponad 67% wdrozyty dzigki
finansowaniu unijnemu rozwigzania innowacyjne, a w 30% technologie produktéw
innowacyjnych. Male firmy najczg¢sciej dokonywaly zakupu maszyn i urzadzen (prawie 87%),
a 40% z nich utworzylo nowe miejsca pracy, skorzystalo z wushlug doradczych

1 szkoleniowych oraz wdrozylo technologie produktéw innowacyjnych.

Tabela nr 73. Dzialania na jakie otrzymano wsparcie unijne a podmioty wedlug wielkoSci

Dzialania na jakie otrzymano mikro mala Srednia
pomoc z funduszy unijnych ilosé % ilos¢ % ilos¢ %
utworzenie nowych miejsc pracy 10 20,0% 3 7,5% 6 40,0%
zakup maszyn i urzadzen 28 56,0% 11 27,5% 13 86,7%
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Dzialania na jakie otrzymano mikro mala Srednia

pomoc z funduszy unijnych ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
zakup budynku / budowli 4 8,0% 1 2,5% 4 26,7%

korzystanie z ustug doradczych,
10 20,0% 5 12,5% 5 33,3%

szkoleniowych

wdrozenie rozwigzan innowacyjnych 26 52,0% 27 67,5% 6 40,0%

wdrazania technologii produktow
8 16,0% 12 30,0% 6 40,0%

innowacyjnych
utworzenie mikroprzedsigbiorstwa 1 2,0% 2 5,0% 0 0,0%
inne 1 2,0% 2 5,0% 0 0,0%

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Dziatania na jakie otrzymano pomoc
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Wykres nr 31. Dzialanie na jakie otrzymano wsparcie unijne a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrdd firm $rednich statystycznie istotnie najwigcej firm otrzymato pomoc na:
- utworzenie nowych miejsc pracy (p=0,0225),

- zakup maszyn i urzadzen (p<0,0001),

- zakup budynku /budowli (p=0,0379).

Tabela nr 74 oraz ponizszy wykres przedstawiaja wykaz dzialan w ramach Wielkopolskiego
Regionalnego Programu Operacyjnego oraz Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka,
z ktorych badane firmy skorzystaly. W ramach dziatania 1.1. Rozw6j mikroprzedsigbiorstw
62% badanych firm otrzymato wsparcie finansowe.

Z dziatania 1.2. Wsparcie rozwoju MSP skorzystato w badanym okresie najwigcej firm $rednich
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(ponad  93%). Srodki na dziatanie 8.1. Wspieranie dziatalnosci  gospodarczej
w dziedzinie gospodarki elektronicznej, skierowane zostaly w wickszej mierze do matych
przedsiebiorstw (40%). Z dzialania 8.2. Wspieranie wdrazania elektronicznego biznesu typu
B2B skorzystaly zaré6wno mikro firmy (14,0%), male podmioty (ponad 42%) oraz

przedsiebiorstwa $rednie (prawie 7%).

Tabela nr 74. Dzialania z ktorych otrzymano wsparcie unijne a podmioty wedlug wielkosci

Program/dzialanie, z ktérego mikro mala Srednia

pochodzilo wsparcie ilos¢ % ilosé¢ % ilos¢ %
1.1 31 62,0% 0 0,0% 0 0,0%
1.2 5 10,0% 7 17,5% 14 93,3%
8.1 7 14,0% 16 40,0% 0 0,0%
8.2 7 14,0% 17 42,5% 1 6,7%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Dziatanie, z ktorego pochodzito wsparcie
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Wykres nr 32. Dzialania z ktérych otrzymano wsparcie unijne a podmioty wedlug

wielkosSci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wisrdd firm mikro statystycznie istotnie najwiecej firm skorzystalo z dziatania 1.1 (p<0,0001),
wsrod firm $rednich z dziatania 1.2 (p<0,0001), a wérdd firm matych z dziatania 8.1 (p=0,0001)
oraz 8.2 (p=0,0003). Istnieje silna statystyczna zalezno$¢ pomiedzy dzialaniem a wielkoS$cia

firmy (p<0,0001, C(kor)=0,803).
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Badane podmioty byly proszone o wskazanie efektow, jakie wystgpity w ich firmach
w zwiazku z otrzymanym wsparciem. Kazde badane przedsigbiorstwo moglo zaznaczy¢ wigcej
niz jedng odpowiedz. Zdecydowanie najczgsciej firmy mikro wymieniaty utworzenie nowego
miejsca pracy (68%) oraz poprawienie swojej konkurencyjnosci (68%). Firmy te dzigki
finansowaniu unijnemu wdrozyly innowacje (48%) oraz uzyskaly wzrost przychoddéw ze
sprzedazy (44%). Male przedsigbiorstwa najczg$ciej wymienialy poprawienie swojej
konkurencyjnosci (70%) oraz wdrozenie innowacji (70%). Fundusze Unii Europejskiej
przyczynity si¢ takze do utworzenia nowych miejsc pracy (ponad 52%) oraz pomogtly firmom
zwigkszy¢ ich zdolnosci produkcyjne. Podmioty $rednie najczgsciej wskazywaly na utworzenie
nowych miejsc pracy (100%), wdrozenie innowacji (prawie 87%) oraz poprawienie swojej

konkurencyjnosci (80%).

Tabela nr 75. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji a podmioty wedlug wielkoSci

Co firma zyskala korzystajac ze mikro mala srednia
wsparcia ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
utworzylo nowe miejsca pracy 34 68,0% 21 52,5% 15 100,0%

uzyskato wzrost przychodow ze
sprzedazy

poprawito swoja konkurencyjnos¢ 34 68,0% 28 70,0% 12 80,0%

22 44,0% 14 35,0% 10 66,7%

zwiekszyto zdoInosci produkcyjne 16 32,0% 15 37,5% 9 60,0%

stalo si¢ bardziej znane na rynku 15 30,0% 12 30,0% 6 40,0%

podniosto jako$¢ oferowanych 19 38,0% 14 35,0% 9 60,0%

produktow i ustug
wdrozylo innowacje 24 48,0% 28 70,0% 13 86,7%
inne 1 2,0% 2 5,0% 0 0,0%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Wykres nr 33. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm $rednich statystycznie istotnie najwiecej jest firm, ktore utworzyly nowe miejsca
pracy (p=0,0003) oraz wdrozyty innowacje (p=0,0037).

Bioragc pod uwage zmiany w zatrudnieniu wsréd badanych firm, zauwazono, ze w kazdym
roku realizacji projektu unijnego liczba pracownikéw wzrastata. Sredni przyrost zatrudnienia
liczony w stosunku do roku bazowego wyniost wsrod firm mikro 3 pracownikow w 111 roku od
otrzymanego unijnego wsparcia. Sredni przyrost ponad 5 pracownikéw uzyskaty
przedsigbiorstwa mate, a $rednio ponad 23 pracownikdéw firmy srednie w ostatnim badanym
roku. Nalezy przy tym zaznaczy¢, ze powigkszenie zatrudnienia nastgpowac bedzie po kilku
latach od realizacji projektu, a wigc po etapie rozruchu inwestycji 1 wejscia w etap ekspansji.

Szczegoty przedstawiono w tabeli nr 76 oraz na wykresie nr 34.

Tabela nr 76. Wzrost zatrudnienia a podmioty wedlug wielkos$ci

Wozrost zatrudnienia wynikajacy mikro mala Srednia
z realizacji projektu w kolejnych
Srednia| SD |Srednia| SD |Srednia| SD
latach

rok przed 1,00 2,06 0,98 3,14 0,20 0,77
rok bazowy 1,40 1,82 2,13 3,81 6,20 7,65
rok | 2,20 1,70 2,73 3,24 13,40 | 16,14
rok Il 2,53 2,10 4,18 4,84 16,86 | 26,08
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Wzrost zatrudnienia wynikajacy mikro mala Srednia

z realizacji projektu w kolejnych
latach $rednia| SD |Srednia| SD |S$rednia| SD
atac

rok 111 3,00 2,28 5,44 6,17 23,43 | 34,04

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wykres nr 34. Wzrost zatrudnienia a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia w roku bazowym pomig¢dzy
wielkosciami firmy (p=0,0003). Roznice te wystepuja pomigdzy dziataniami:

mikro — $rednia (p=0,0003), mata — $rednia (p=0,0024).

Statystycznie istotnie roznice wystepuja takze we wzroscie zatrudnienia w roku I pomiedzy
wielko$ciami firmy (p<0,0001). Rdznice te wystepuja pomiedzy dziataniami: mikro — $rednia
(p=0,0001), mata — $rednia (p=0,0001).

We wzroécie zatrudnienia zaobserwowaé mozna istotne rdéznice w roku II pomiedzy
wielko$ciami firmy (p=0,0001). Rdznice te wystepuja pomiedzy dziataniami: mikro — $rednia
(p=0,0001), mata — $rednia (p=0,0005).

Wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia w roku III pomigdzy
wielko$ciami firmy (p<0,0001). Rdéznice te wystepuja pomiedzy dzialaniami: mikro — $rednia
(p=0,0002), mata — $rednia (p=0,0002).

Statystycznie istotne rdznice wystepuja rowniez we wzroscie zatrudnienia w firmach mikro

(p<0,0001). Rdznice te wystepuja pomiedzy okresami:
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Rok przed — rok | (p=0,0232),

Rok przed —rok I1 (p=0,0017),

Rok przed — rok 111 (p<0,0001),

Rok bazowy — rok 11 (p=0,0448),

Rok bazowy — rok 111 (p=0,0009).

W firmach matych wystepuja statystycznie istotne roznice we wzroscie zatrudnienia
(p=0,0001). Réznice te wystepuja pomiedzy okresami:

Rok przed — rok 11 (p=0,0100),

Rok przed — rok 111 (p=0,0001),

Rok bazowy — rok 111 (p=0,0070),

Rok I —rok 111 (p=0,0467).

W firmach $rednich wystepuja statystycznie istotne roéznice we wzroscie zatrudnienia
w (p=0,0297). Rdznice te wystgpuja pomiedzy okresami:

Rok przed — rok 111 (p=0,0255).

Istotnym wyznacznikiem rozwoju przedsigbiorstw sg obroty firmy. Dlatego kolejnym
poruszonym w badaniu tematem byl osiggany przez MSP przychod brutto w roku 2013.
Mikroprzedsigbiorstwa osiggaty swoje przychody brutto w roku 2013 w 28% w przedziale 300
001 - 1 000000 =zt Male przedsigbiorstwa przekroczyly przychéd 1 000000 =zt
az w 65%. Natomiast firmy S$rednie osiagnety przychdd brutto powyzej 1 000 000 zt

az w ponad 73%. Informacje te zostaly zawarte w tabeli nr 77 oraz na wykresie nr 35.

Tabela nr 77. Przychéd brutto w roku 2013 a podmioty wedlug wielkoS$ci

Przychod brutto w roku mikro mala Srednia
2013 ilos¢ % ilosé % ilos¢ %

<40 000 1 2,0% 1 2,5% 0 0,0%
40 001 - 100 000 6 12,0% 2 5,0% 0 0,0%
100 001 - 300 000 13 26,0% 3 7,5% 0 0,0%
300 001 - 1 000 000 14 28,0% 5 12,5% 1 6,7%
> 1 000 000 13 26,0% 26 65,0% 11 73,3%
odmowa odpowiedzi 3 6,0% 3 7,5% 3 20,0%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Wykres nr 35. Przychéd brutto w roku 2013 a podmioty wedlug wielkosci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm mikro statystycznie istotnie najwigcej firm wystepowalo z przychodem brutto
w 2013 r. 100-300 tys. (p=0,0012) oraz 300-1000 tys. (p=0,0398), wsrod firm S$rednich
z przychodem brutto w 2013 r. >1000000 (p<0,0001). Istnieje $rednia statystyczna zaleznos¢
pomiedzy przychodem brutto w 2013 r. a wielkoscig firmy (p=0,0024, C(kor)=0,525).
Zaprezentowane wyniki badan §wiadczg o pozytywnym wplywie funduszy Unii Europejskiej na
obroty firm, ktore skorzystaly ze wsparcia unijnego. Wigksze przyrosty w kolejnych latach po
zakonczeniu inwestycji mogag by¢ przyczyng wystepujacych opdznien zwigzanych

z rozruchem dokonywanych inwestycji.

Koszt jednostkowy okresla przecigtnag wartos¢ kosztu przypadajaca na jednostke produkcji.
Decyduje wigc o uzyskaniu optymalnej wielko$ci produkeji 1 konkurencyjnosci
przedsiebiorstwa. W zwigzku z powyzszym uwzgledniono w badaniu takze ten parametr.
W firmach mikro koszty jednostkowe produkcji lub $wiadczenia danej ushugi obnizyly sie
w 72% badanych przedsigbiorstw. W przypadku 26% z nich koszty pozostaly bez zmian,
a w ramach 2% firm zwigkszyty si¢. W przypadku ponad potowy badanych firm matych, koszty
jednostkowe pozostaly bez zmian, w przypadku 45% obnizyty sie, a u 2,5% firm zwiekszyty.
Najwiecej firm $rednich z badanych przedsiebiorstw obnizylo swoje koszty jednostkowe (ponad
73%), 20% z nich pozostalo bez zmian, a ponad 6% zwigkszylo swoje koszty. Mozna zatem

wysnu¢ wniosek, ze realizacja inwestycji dofinansowanej przez fundusze Unii Europejskiej ma
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pozytywne przelozenie na koszty jednostkowe produkcji. Istotny jest rowniez fakt, iz cecha ta
dotyczy zaré6wno mikro, matych jak i $rednich przedsiebiorstw. Tabela nr 78 oraz ponizszy

wykres zawieraja te dane.

Tabela nr 78. Koszty jednostkowe a podmioty wedlug wielkoSci

Koszty jednostkowe produkcji mikro mala Srednia
lub Swiadczenia ushugi ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
obnizyly sie 36 | 720% | 18 | 450% | 11 | 73,3%
zwickszyly si¢ 1 2,0% 1 2,5% 1 6,7%
pozostaly bez zmian 13 26,0% 21 52,5% 3 20,0%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wykres nr 36. Koszty jednostkowe a podmioty wedlug wielkos$ci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrdd firm $rednich statystycznie istotnie najwigcej jest firm, w ktorych koszty jednostkowe
obnizyly si¢ (p=0,0136), a wsrdd firm matych najwigcej jest podmiotow, w ktorych koszty
jednostkowe pozostaly bez zmian (p=0,0074).

Ponizsza tabela zawiera informacje na temat cen oferowanych produktow lub swiadczonych
ustug w badanych przedsiebiorstwach. Wsréd wigkszosci firm mikro, matych oraz $rednich
ceny oferowanych produktéw lub $wiadczonych ustug pozostaly bez zmian.

W mikroprzedsigbiorstwach ceny obnizyly si¢ u 18% badanych, a wzrosty u 10%.
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W przypadku firm matych ceny obnizyty si¢ u ponad 22% respondentoéw, wzrosty podobnie jak
w firmach mikro o 10%. U najwigkszej liczby przedsigbiorstw $rednich ceny zostaly obnizone
(ponad 33%), a tylko u 6,7% wzrosly. Nalezy zatem stwierdzié, iz cena nie jest czynnikiem, za
pomoca ktérego firmy daza do uzyskania przewagi konkurencyjnej,

co z kolei moze by¢ konsekwencja silnej konkurencji w tym sektorze.

Tabela nr 79. Ceny oferowanych produktéw a podmioty wedlug wielkoSci

Ceny oferowanych produktéw mikro mala $rednia
lub Swiadczonych ustug ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
obnizyly si¢ 9 18,0% 9 22,5% 5 33,3%
zwickszyly si¢ 5 10,0% 4 10,0% 1 6,7%
pozostaty bez zmian 36 72,0% 27 67,5% 9 60,0%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

W ponizszej tabeli oraz na wykresie nr 37, zawarto informacje na temat wptywu funduszy
Unii Europejskiej na wytworzenie nowego, ulepszonego produktu lub ushugi przez sektor MSP.
Wsréd firm mikro najwigcej firm wytworzylo nowe ustugi (62%), a 22% z nich wprowadzilo
nowy produkt. W przypadku matych przedsiebiorstw nowe ushugi wprowadzito 45% badanych,
a ulepszone produkty ponad 42%. Najwiece] ulepszonych produktow pojawilo si¢ w firmach

srednich ponad 73%, a ponad 13% z nich wprowadzilo nowe ustugi.

Tabela nr 80. Nowy produkt lub usluga a podmioty wedlug wielkosci

mikro mala Srednia
Nowy produkt lub ustuga
ilo§¢ % ilo§¢ % ilo§¢ %
produkt 11 22,0% 17 42.5% 11 73,3%
ustuga 31 62,0% 18 45,0% 2 13,3%
brak nowego produktu/ ustugi 8 16,0% 5 12,5% 2 13,3%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie wlasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wykres nr 37. Nowy produkt lub ustuga a podmioty wedlug wielko$ci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wsrod firm $rednich statystycznie istotnie najwigce] wprowadzono nowych produktow
(p=0,0004), wsrod firm mikro wprowadzono nowe ushigi (p=0,0009). Istnieje $rednia
statystyczna zalezno$¢ pomiedzy wprowadzeniem nowego produktu lub ushugi a wielkoscig
firmy (p=0,0054, C(kor)=0,429).

Mozliwosci sprzedazy produktow lub $wiadczonych ustug decyduja o rozwoju jak
I pozycji rynkowej danego przedsiebiorstwa. Firmy zwiekszajg bowiem swoj obszar zbytu,
osiggajac na rynku pewniejsza pozycje. Dlatego w dalszym etapie badania przypatrzono si¢
zmianie we  wzroscie liczby  kontrahentow  wsrod  badanych  przedsiebiorstw,
co przedstawiono w tabeli nr 81. 92% firm mikro odnotowato wzrost liczby kontrahentow
dzigki skorzystaniu z finansowania w postaci funduszy Unii Europejskiej. W przypadku firm
malych ponad 82% wykazalo wzrost. Prawie 87% przedsigbiorstw $rednich zyskato nowych
kontrahentow. Mozna zatem stwierdzi¢, ze bez wzgledu na rozmiar firmy odsetek podmiotow,

w ktorych nastapit wzrost liczby kontrahentéw by podobny.

Tabela nr 81. Wzrost liczby kontrahentow a podmioty wedlug wielkosci

Wozrost liczby mikro mala srednia

kontrahentéow ilos¢ % ilosé % ilos¢ %
tak 46 92,0% 33 82,5% 13 86,7%
nie 3 6,0% 1 2,5% 1 6,7%
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Wozrost liczby mikro mala srednia

kontrahentow ilos¢ % ilos¢ % ilosé %
brak zwigzku 1 2,0% 6 15,0% 1 6,7%
Razem 50 40 15

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W tabeli nr 82 oraz na wykresie nr 38, zawarto informacje na temat wdrozonej
innowacyjnosci w badanych przedsigbiorstwach. Najwigcej firm matych ponad 93% wdrozylo
w swoich przedsigbiorstwach innowacyjnos¢. Na drugim miejscu znalazly si¢ firmy $rednie

ponad 93%, a w firmach mikro wprowadzono innowacyjnos¢ u 78% badanych przedsiebiorstw.

Tabela nr 82. Innowacyjnos$¢ a podmioty wedlug wielkosci

mikro mala Srednia
Wdrozona innowacyjnos¢
ilos¢ % ilos¢ % ilosé¢ %
tak 39 78,0% 38 95,0% 14 93,3%
nie 5) 10,0% 1 2,5% 1 6,7%
brak zwigzku 6 12,0% 1 2,5% 0 0,0%
Razem 50 40 15
Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wykres nr 38. Innowacyjnos¢ a podmioty wedlug wielkoSci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Wsréd firm matych statystycznie istotnie najwigcej firm wdrozylo innowacyjnos$¢ (p=0,0215),
a wérod firm mikro u statystycznie istotnie najwigkszej liczby firm stwierdzono brak zwigzku
(p=0,0403).

Mozliwo$¢ sprzedazy przez dane mikro, mate czy S$rednie przedsigbiorstwo swoich
produktéw i ushug za granica, na dobrze rozwinigtym rynku do jakich zalicza si¢ rynki Unii
Europejskiej, $wiadczy o jej wysokiej konkurencyjnosci. Rozwdj wspolpracy firm
z zagranicg moze si¢ rowniez przyczyni¢ do wzrostu inwestycji zagranicznych, dzigki ktorym
do wojewodztwa wielkopolskiego trafi coraz wigcej innowacyjnych rozwigzan i nowych
technologii. Dane zawarte w ponizszej tabeli oraz na wykresie zawieraja informacje na temat
wptywu funduszy unijnych na dziatalnos¢ eksportowa badanych w tym okresie firm. Najwigce;j
bo prawie 47% przedsigbiorstw $rednich rozpoczeto swoja dziatalnos¢ eksportowa. Na drugim

miejscu znalazty si¢ firmy mate (40% badanych), na ostatnim przedsigbiorstwa mikro (30%).

Tabela nr 83. Dzialalno$¢ eksportowa a podmioty wedlug wielkosci

Rozpoczeta dzialalnosé mikro mala $rednia
eksportowa ilos$¢ % ilos¢ % ilos¢ %
tak 15 30,0% 16 40,0% 7 46,7%
nie 32 64,0% 16 40,0% 5 33,3%
brak zwiazku 3 6,0% 8 20,0% 3 20,0%
Razem 50 40 15

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.
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Wykres nr 39. Dzialalno$¢ eksportowa a podmioty wedlug wielkoSci

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.

145



Wsrod przedsiebiorstw mikro statystycznie istotnie najwigcej firm nie rozpoczgto dziatalnosci
eksportowej (p=0,0205).

Na pytanie czy inwestycja zostalaby zrealizowana bez skorzystania z unijnego wsparcia,
wigkszos¢ badanych firm odpowiedziato nie (70%). Ponad 22% z nich nie potrafito udzieli¢
jednoznacznej odpowiedzi, a 7,5% i tak inwestycje by zrealizowato. Mozna zatem stwierdzi¢, iz
nieotrzymanie wsparcia unijnego uniemozliwia przedsigbiorstwom zrealizowanie planowanych
inwestycji w zakresie rzeczowym i czasowym. Jest to dowdd na to, ze pomoc finansowa UE
odgrywa w procesie podejmowania dziatan inwestycyjnych w sektorze MSP znaczacg rolg.

Wyniki badania zostaly zawarte w tabeli nr 84 1 na wykresie nr 40.

Tabela nr 84. Realizacja inwestycji bez pomocy UE a podmioty wedlug wielkos$ci

Inwestycja zostalaby mikro mala Srednia
zrealizowana bez pomocy
z UE ilosé % ilos¢ % ilos¢ %
tak 1 2,0% 3 7,5% 3 20,0%
nie 41 82,0% 28 70,0% 8 53,3%
trudno powiedzieé 8 16,0% 9 22,5% 4 26,7%
Razem 50 40 15

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Badane mikro, male i $rednie przedsiebiorstwa zostaly proszone o informacje na temat
proponowanych zmian w systemie wsparcia unijnego. Wsréd firm $rednich statystycznie
istotnie najwigcej podmiotdéw zaproponowato zmiany w systemie wsparcia w zakresie:

- prowadzenia szkolen w zakresie funduszy UE (p=0,0160),

- zwigkszenia ilo$¢ konkursow (p=0,00840,

-zwickszenia wsparcia doradczego w ramach  punktow konsultacyjno-informacyjnych.
(p=0,0006). Wsrod firm $rednich statystycznie istotnie najwigcej firm zaproponowalo zmiany
W systemie wsparcia:

- prowadzi¢ szkolenia w zakresie funduszy UE (p=0,0160),

- zwigkszy¢ 1lo$¢ konkursow (p=0,00840,

-zwickszy¢ wsparcie doradcze punktoéw konsultacyjni-informacyjnych (p=0,0006).

Powyzsze informacje zostaty zawarte na wykresie nr 40.
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Zmiany w systemie wsparcia
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Wykres nr 40. Zmiany w systemie wsparcia a podmioty wedlug wielkoSci

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

3.3. Analiza wplywu funduszy Unii Europejskiej poprzez mikro, male i Srednie

przedsi¢biorstwa na gospodarke wojewoédztwa wielkopolskiego w latach 2007-2013

Bioragc pod uwage rynek, na jakim funkcjonuja mikro, mate i $rednie przedsiebiorstwa,
przedstawione zostaly rezultaty przeprowadzonej inwestycji w kategoriach ilosciowych

1 jakosciowych. Dane zawarto w ponizszych tabelach i na wykresach.

Firmy dziatajace rynku lokalnym miaty $redni przyrost przychodu w wysokosci 16% po roku
realizacji projektu. Przyrost przychodu przedsigbiorstw dziatajacych na rynku regionalnym
z kazdym rokiem wzrastal, osiggajac w III roku po otrzymanym wsparciu prawie 35%.
Na rynku ogdlnokrajowym $redni przyrost wahat si¢ od ponad 7% w I roku do ponad 21%
w III roku. Najwiekszy $redni przyrost przychodu odnotowaly firmy funkcjonujace na rynku

miedzynarodowym w III roku od otrzymanego wsparcia unijnego.
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Tabela nr 85. Zmiany wysokosci przychodu a rynek

Procentowa
2 3
zmiana > 5 S
2 = oy S
wysokosci = < 5 ‘gf
7 o=
przychodu w 2 4 é _E’
. o0 o=
wyniku S =
realizacji
. srednia| SD |(Srednia| SD |Srednia| SD |$rednia| SD
projektu
| rok 16,00 | 15,97 | 24,86 | 33,30 | 7,38 8,11 | 11,26 | 19,24
Il rok 13,13 | 7,53 | 25,38 | 38,65 | 17,00 | 29,05 | 30,41 | 75,94
I11 rok 1463 | 8,35 | 34,08 | 51,03 | 21,38 | 29,57 | 50,67 | 141,76

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wystepuja statystycznie istotnie rdéznice w wysokosci przychodu w I roku pomiedzy rynkami
(p=0,0141). Roznice te wystepuja pomiedzy rynkami regionalny — ogoélnokrajowy (p=0,0083).
Na rynku ogoélnokrajowym wystepuja statystycznie istotne réznice w wysokosci przychodu

(p=0,0181). Rdznice te wystepuja pomiedzy okresami I rok — Il rok (p=0,0140). Powyzsze

informacje zawarte zostaty na wykresie nr 41.
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Wykres nr 41. Zmiany wysokoSci przychodu a rynek

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Sredni przyrost zatrudnienia liczony w stosunku do roku bazowego wynidst wérod firm
dziatajacych na rynkach lokalnych $rednio ponad 1,5 pracownika. W roku III odnotowano
sredni wzrost do ponad 2,5 pracownikoéw. Jeszcze lepiej sytuacja wygladata biorgc pod uwage
przedsigbiorstwa dzialajace na rynkach regionalnych. Sredni przyrost zatrudnienia wyniost w III
roku ponad 4 pracownikéw. Podobny przyrost zatrudnienia odnotowat sektor MSP prowadzacy
swoje firmy na rynku ogolnokrajowym. O $rednim przyroscie zatrudnienia o prawie 14
pracownikOw mozemy mowi¢ natomiast w przedsigbiorstwach prowadzacych swoja dzialalno$¢

na arenie mi¢dzynarodowej. Powyzsze informacje zawarte zostaty w tabeli nr 86.

Tabela nr 86. Zatrudnienie a rynek

Wzrost .
— g‘ 3
zatrudnienia > 2 ]
> c 2, =
o S T © 2
wynikajacy z = = £ s
X o o
q o [a) 2
realizacji = o = IS
0 =
projektu w e £
kolejnych
latach §rednia| SD |[Srednia| SD |Srednia| SD |S§rednia| SD
rok przed 1,00 2,83 1,00 2,36 1,17 2,83 0,21 1,13
rok bazowy 1,63 2,62 1,47 2,45 1,78 2,85 4,18 6,46
rok | 1,63 0,74 1,93 1,44 3,11 3,27 7,50 13,13
rok I 2,29 1,38 3,23 2,52 3,68 3,94 9,68 19,77
rok 111 2,57 1,72 4,23 4,32 4,22 4,45 13,96 | 25,92

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia w roku I pomiedzy rynkami
(p=0,0296). Rdznice te wystepuja pomiedzy rynkami:

lokalny — miedzynarodowy (p=0,0459),

regionalny — miedzynarodowy (p=0,0208),

ogolnokrajowy — migdzynarodowy (p=0,0107).

W roku III wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia pomi¢dzy rynkami
(p=0,0267). Roéznice te wystgpuja pomigdzy rynkami ogdlnokrajowy — migdzynarodowy

(p=0,0252). Wystepuja takze statystycznie istotne rdznice we wzroscie zatrudnienia na rynku
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regionalnym (p=0,0175). Rdznice te wystepuja pomigdzy okresami rok przed — rok Il
(p=0,0227). Na rynku ogolnokrajowym wystepuja statystycznie istotne roéznice we wzroscie
zatrudnienia (p<0,0001). Réznice te wystgpuja pomiedzy okresami:

rok przed —rok 1 (p=0,0320),

rok przed —rok Il (p=0,0024),

rok przed —rok 111 (p=0,0001),

rok bazowy — rok Il (p=0,0448),

rok bazowy — rok 111 (p=0,0035).

Wystepuja takze statystycznie istotne roznice we wzroscie zatrudnienia na rynku
miedzynarodowym (p=0,0205). Réznice te wystepuja natomiast pomiedzy okresami rok przed —

rok III (p=0,0113). Szczegdlowych informacji na ten temat dostarcza ponizszy wykres.

Wozrost zatrudnienia

rok przed rok bazowy rok | rok Il rok 11l

Hlokalny Hregionalny ogdlonokrajowy H miedzynarodowy

Wykres nr 42. Zatrudnienie a rynek

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Koszty jednostkowe badanych przedsigbiorstw obnizyly si¢ najbardziej wsrod firm
dziatajacych na rynkach regionalnych (ponad 73%) oraz na rynku ogdlnokrajowym (63%).
O ich zwigkszeniu w najwigkszej mierze mozemy mowi¢ w przypadku MSP dzialajacych na
rynkach regionalnych (prawie 7%) oraz rynkach mig¢dzynarodowych (3,6%). Koszty
jednostkowe pozostaty w 50% bez zmian u podmiotéw funkcjonujacych na rynkach lokalnych.

Dane te zostaly zaprezentowane w ponizszej tabeli.
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Tabela nr 87. Koszty jednostkowe a rynek

<
>
- z 3
> c 2 S
c © s =
Koszty = c = s
< 2 S =
A o (=)
jednostkowe 8 E}) ?;
produkcji lub e g
Swiadczenia
ustugi ilos¢ % ilos¢ % ilosé % ilosé %
obnizyty si¢ 4 50,0% 11 73,3% 34 63,0% 16 57,1%
zwickszyly si¢ 0 0,0% 1 6,7% 1 1,9% 1 3,6%
pozostaly bez
) 4 50,0% 3 20,0% 19 35,2% 11 39,3%
zmian
Razem 8 15 54 28

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Najwiecej cen oferowanych produktow lub $§wiadczonych uslug obnizanych bylo wsrod
przedsi¢biorstw dzialajagcych na rynku ogdlnokrajowym (prawie 28%). Co trzecia firma
dziatajagca na rynku regionalnym dokonywala podwyzek cen swoich produktéw 1 ustug.
Najmniejsza ilo$¢ podmiotow zwigkszyla ceny na rynku ogoélnokrajowym (prawie 2%).
W 75% ceny oferowanych produktéw czy $wiadczonych ushug pozostaly be zmian na rynkach

lokalnych 1 mig¢dzynarodowych, a tylko w 46,7% na rynkach regionalnych. Informacje

przedstawia tabela nr 88.
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Tabela nr 88. Ceny produktéw, ustug a rynek

Ceny - E g _§
oferowanych é g % E
produktéw lub = =2 £ 3
s ~b°!) "3.
swiadczonych ) =
ustug
ilos¢ % ilosé % ilosé % ilosé %
obnizyty si¢ 1 12,5% 3 20,0% 15 27,8% 4 14,3%
zwiekszylty si¢ 1 12,5% 5 33,3% 1 1,9% 3 10,7%
pozostaly bez
) 6 75,0% 7 46,7% 38 70,4% 21 75,0%
zmian
Razem 8 15 54 28

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Na rynku regionalnym statystycznie istotnie najwigcej funkcjonuje firm, w ktorych ceny
produktéw lub ustug zwigkszyty si¢ (p=0,0142). Istnieje $rednia statystyczna zalezno§¢ miedzy
zmianami cen a rynkiem (p=0,0160, C(kor)=0,428). Na wykresie nr 43 zawarto te informacje.

Ceny produktow lub ustug
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Wykres nr 43. Ceny produktow, ustug a rynek

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

152



Tabela nr 89 zawiera informacje na temat wprowadzonych nowych produktow i ustug na
poszczeg6lnych rynkach, na ktérych dzialaja badane przedsigbiorstwa. Dzigki otrzymanemu
unijnemu  wsparciu, najwigcej nowych produktow MSP  wprowadzily na rynku
miedzynarodowym (ponad 46%) oraz na rynku ogo6lnokrajowym (prawie 39%). Z kolei na
rynku regionalnym, wprowadzonych =zostalo najwigcej nowych ustug (ponad 73%).
Co czwarta firma dziatajaca na rynku miedzynarodowym nie wprowadzila ani nowego produktu
ani nowej ustugi. Warto zwréci¢ uwage, iz taka sytuacja nie miata miejsca w odniesieniu do

MSP dzialajacych na rynku lokalnym, gdyz kazda firma wprowadzita nowy produkt lub ustuge.

Tabela nr 89. Nowy produkt, ustuga a rynek

<
<
> : £
> = o— S
= < 5 =
Nowy produkt g & = £
°2 2 = N
lub ustuga = ‘S =8
° g
ilos¢ % ilos¢ % ilosé % ilosé¢ %
produkt 3 37,5% 2 13,3% 21 38,9% 13 46,4%
ushuga 5 62,5% 11 73,3% 27 50,0% 8 28,6%
brak nowego
0 0,0% 2 13,3% 6 11,1% 7 25,0%
produktu/ ushugi
Razem 8 15 54 28

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Na rynku regionalnym statystycznie istotnie najwiecej wystepuje firm, w ktorych wprowadzono

nowg ustuge (p=0,0187). Dane te zawarto na ponizszym wykresie.
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Nowy produkt lub ustuga
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Wykres nr 44. Nowy produkt, ustuga a rynek

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Na rynku ogdlnokrajowym statystycznie istotnie najwigcej jest firm, w ktérych wdrozono
innowacyjnos$¢ (p=0,0099). Na rynku lokalnym natomiast statystycznie istotnie najwigcej

wystepuje firm, w ktorych stwierdzono brak zwigzku (p=0,0038). Dane obrazuje wykres nr 45.

Wdrozona innowacyjnosc
100,0%
80,0%
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40,0% -
20,0% - ?E o~ X
- fe=] [{=]
o "
0,0% - I .
tak brak zwigzku
M |lokalny m®regionalny ® ogdlonokrajowy M miedzynarodowy

Wykres nr 45. Innowacyjnos¢ a rynek

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.

Na rynku miedzynarodowym statystycznie istotnie najwiecej wystepuje firm, w ktorych
rozpoczeto dziatalno$¢ eksportowa (p=0,0174). Z kolei na rynku regionalnym, statystycznie
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istotnie najwigcej jest firm, w ktorych nie rozpoczeto dziatalnosci eksportowej (p=0,0008).

Informacje zwarto na wykresie nr 46.

Dziatalnos¢ eksportowa
100,0%
80,0%
60,0%
40,0%
20,0% 55
0,0% -
tak nie
M |lokalny m®regionalny ® ogdlonokrajowy M miedzynarodowy

Wykres nr 46. Dzialalno$¢ eksportowa a rynek

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Na rynku regionalnym statystycznie istotnie najwigcej wystepuje firm, ktore skorzystalyby raz

jeszcze ze wsparcia unijnego (p=0,0496). Wykres nr 47 przedstawia te informacje.

Ponowne wsparcie unijne

120,0%

100,0%

80,0%

60,0% -
40,0% -

20,0% -

0,0% -

tak

M |lokalny m®regionalny ® ogdlonokrajowy M miedzynarodowy

Wykres nr 47. Ponowne wsparcie unijne a rynek

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w kategoriach ilosciowych i jakosciowych zostaly
zaprezentowane w ponizszych tabelach w ramach programéw, dziatan, rynkow oraz branzy,
w jakich badane firmy dzialaja. Badane podmioty mogly dokona¢ wyboru wigcej niz jednej
odpowiedzi.

Ponad 80% przedsi¢biorstw bioragcych udziat w badaniu dzigki Wielkopolskiemu
Regionalnemu Programowi Operacyjnemu utworzylo nowe miejsca pracy. Wigkszos¢ firm
poprawito swoja konkurencyjno$¢ (77,2%) oraz wdrozylo innowacje (ponad 54%).
W ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka najwigksza liczba firm wdrozyta
innowacje  (prawie = 71%) oraz  poprawita swoja  konkurencyjnos¢  (62,5%).
50% badanych podmiotéw utworzylo nowe miejsca pracy, a ponad 37% uzyskalo wzrost
przychodéw ze sprzedazy. Zaréwno w ramach programu WRPO jak i POIG badane firmy
zwiekszyly zdolnosci produkcyjne, podniosty jakos¢ oferowanych produktow 1 ustug oraz staty
si¢ bardziej znane na rynku. Wsr6d odpowiedzi inne przedsigbiorstwa wymienity zakup sprzgtu

komputerowego i oprogramowania B2B. Tabela nr 90 przedstawia opisane powyzej informacje.

Tabela nr 90. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w ramach programow unijnych

: : WRPO POIG
Co firma zyskala korzystajac ze wsparcia T 7 o 7
utworzylo nowe miejsca pracy 46 80,7% 24 50,0%
uzyskato wzrost przychodow ze sprzedazy 28 49,1% 18 37,5%
poprawito swoja konkurencyjnos¢ 44 77,2% 30 62,5%
zwiekszylo zdoInosci produkcyjne 27 47,4% 13 27,1%
stalo si¢ bardziej znane na rynku 18 31,6% 15 31,3%
podniosto jako$¢ oferowanych produktow i ustug 27 47,4% 15 31,3%
wdrozylto innowacje 31 54,4% 34 70,8%
inne 1 1,8% 2 4,2%

Zrodho: Opracowanie wlasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

Ciekawych wnioskéw dostarcza analiza rezultatow przeprowadzonych inwestycji, biorgc pod
uwage poszczegdlne dziatania. Najwigcej nowych miejsc pracy powstalo wsrod
przedsigbiorstw, ktére otrzymaly wsparcie w ramach dzialania 1.2. (prawie 85%). 61,5%
badanych firm uzyskato wzrost przychoddéw ze sprzedazy takze w ramach dziatania 1.2. Swoja
konkurencyjno$¢ poprawilo najwigecej podmiotow otrzymujacych wsparcie  unijne
w ramach dziatania 1.1. (77,4%). Ponad 65% badanych przedsi¢biorstw, ktore otrzymaly
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dofinansowanie w ramach dzialania 1.2. zwigkszylo zdolnosci produkcyjne. Najwiecej firm
stalo si¢ bardziej znane na rynku dzigki dziataniu 8.1. (56,5%). Jako$¢ oferowanych produktow
i ushug podniosto prawie 54% firm dzigki finansowaniu z dziatania 1.2. Az prawie 83%
przedsiebiorstw wdrozylo innowacje w ramach dziatania 8.1. Szczegély zostaly zawarte

W ponizszej tabeli.

Tabela nr 91. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w ramach dzialan poszczegolnych

programow unijnych

Co firma
1.1 1.2 8.1 8.2

zyskala

korzystajac ze
) ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %
wsparcia

utworzylo nowe
o 24 77,4% 22 84,6% 12 52,2% 12 48,0%
miejsca pracy

uzyskalo wzrost
przychodow ze 12 38,7% 16 61,5% 8 34,8% 10 40,0%

sprzedazy

poprawito swoja
24 77,4% 20 76,9% 12 52,2% 18 72,0%
konkurencyjnos¢

zwiekszyto
zdolnosci 10 32,3% 17 65,4% 6 26,1% 7 28,0%
produkcyjne

stalo si¢ bardziej
9 29,0% 9 34,6% 13 56,5% 2 8,0%
znane na rynku

podniosto jakos¢

oferowanych
13 41,9% 14 53,8% 6 26,1% 9 36,0%

produktow i

ushig

wdrozylo

) ) 12 38,7% 19 73,1% 19 82,6% 15 60,0%
Innowacje

inne 1 3,2% 0 0,0% 1 4,3% 1 4,0%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Najwiecej firm dziatajacych na rynku miedzynarodowym utworzylo nowe miejsca pracy
dzigki skorzystaniu z funduszy Unii Europejskiej (ponad 82%). Przedsigbiorstwa prowadzace
swoja dziatalno$¢ na rynku lokalnym najczesciej uzyskiwaty wzrost przychodoéw ze sprzedazy
(50%). Ponad 73% podmiotow dzialajacych na rynku regionalnym poprawilo swoja
konkurencyjno$¢. Prawie 40% badanych przedsigbiorstw funkcjonujacych na rynku
miedzynarodowym zwigkszylo swoje zdolnosci produkcyjne. Najbardziej znane na rynku staty
si¢ firmy dziatajace na rynku lokalnym (50%), a ponad 46% przedsigbiorstw funkcjonujacych
na rynku regionalnym, podniosto jako$¢ oferowanych produktow i ustug. Najwigcej firm
prowadzacych dziatalno$¢ na rynku migdzynarodowym wdrozyto innowacje (64,8%). Dane

przedstawiono w tabeli nr 92.

Tabela nr 92. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w ramach rynkow

Co firma
zyskala
korzystajac ze

lokalny
regionalny
ogolnokrajowy
miedzynarodowy

wsparcia

ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %

utworzylo nowe
o 5 62,5% 9 60,0% 33 61,1% 23 82,1%
miejsca pracy

uzyskato wzrost
przychodow ze 4 50,0% 8 53,3% 21 38,9% 13 46,4%

sprzedazy

poprawilo swoja
5 62,5% 11 73,3% 38 70,4% 20 71,4%
konkurencyjno$é¢

zwigkszylo
zdolnosci 3 37,5% 5 33,3% 21 38,9% 11 39,3%
produkcyjne

stato sie¢ bardzie]
4 50,0% 6 40,0% 15 27,8% 8 28,6%
znane na rynku

podniosto jakos¢
2 25,0% 7 46,7% 20 37,0% 13 46,4%
oferowanych
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Co firma
zyskala
korzystajac ze

lokalny
regionalny
ogoélnokrajowy
mi¢dzynarodowy

wsparcia

ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %

produktoéw i

ushig

wdrozylo

] ) 3 37,5% 7 46,7% 35 64,8% 20 71,4%
innowacije

inne 0 0,0% 0 0,0% 3 5,6% 0 0,0%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Ponizej przeprowadzono analize, w ktorej okreslono co mikro, mate 1 $rednie
przedsigbiorstwa zyskaty korzystajac ze wsparcia unijnego w odniesieniu do branzy ich
dziatalnos$ci. Nalezy stwierdzi¢, iz firmy z branzy produkcja utworzyly najwigcej nowych miejsc
pracy (84%) oraz najbardziej poprawily swoja konkurencyjnos¢ (rowniez 84%). Podmioty
z branzy wushigi uzyskaly najwigkszy wzrost przychodow ze sprzedazy (50%).
W przypadku produkcji 60% badanych firm zwigkszylo swoje zdolnosci produkcyjne.
Wszystkie badane przedsigbiorstwa prowadzace inng dziatalno$¢ gospodarcza, staly si¢ bardziej
znane na rynku oraz w prawie 86% wdrozylo innowacje. Jako$¢ oferowanych produktéw i ustug

podniosto najwiecej MSP z branzy rolnictwo (ponad 71%).

Tabela nr 93. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w ramach branzy

Co firma : )
rolnictwo produkcja handel ushugi
zyskala
korzystajac ze
wsparcia ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ % ilos¢ %

utworzylo nowe
5 71,4% 21 84,0% 5 50,0% 36 64,3%

miejsca pracy
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Co firma

rolnictwo produkcja handel ushugi
zyskala
korzystajac ze
wsparcia ilosé % ilos¢ % ilosé % ilosé %

uzyskato wzrost
przychodéw ze 1 14,3% 12 48,0% 4 40,0% 28 50,0%

sprzedazy

poprawilo swoja 4 57,1% 21 84,0% 7 70,0% 40 71,4%
konkurencyjnos¢

zwigkszylo

zdolnosci 3 42,9% 15 60,0% 2 20,0% 19 33,9%

produkcyjne

stalo si¢ bardziej
3 42,9% 7 28,0% 1 10,0% 15 26,8%
znane na rynku

podniosto jakos¢

oferowanych
5 71,4% 11 44,0% 1 10,0% 22 39,3%
produktéw i

ushig

wdrozyto

) ) 1 14,3% 17 68,0% 8 80,0% 29 51,8%
Innowacje

inne 1 14,3% 0 0,0% 1 10,0% 1 1,8%

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Podsumowujac, w perspektywie finansowej 2007-2013 wpltyw funduszy Unii Europejskiej
na rozwdj gospodarczy wojewodztwa wielkopolskiego byt pozytywny. Cho¢ nalezy mie¢ na
uwadze, iz oddziatywanie funduszy unijnych w pierwszych latach po akcesji bylo niewielkie.
Poprzez stymulowanie popytu inwestycyjnego fundusze unijne oddzialywaly na wzrost
dochodéw do dyspozycji 1 popyt konsumpceyjny, co z kolei doprowadzito do wzrostu PKB.
Obok czynnikéw popytowych zaczely w dluzszej perspektywie ujawniaé sie takze efekty
podazowe jak chociazby poprawa jakos$ci kapitatu ludzkiego czy rozbudowa i modernizacja
infrastruktury technicznej wielkopolskich przedsigebiorstw. To z kolei doprowadzito do wzrostu

produktywnos$ci  pracy. Nalezy takze podkresli¢, iz  inwestycje  finansowane
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z funduszy Unii Europejskiej przyczynily si¢ do zmian sektorowej struktury gospodarki,
wyrazajacych si¢ zwlaszcza wzrostem udzialu sektora przemystu i budownictwa w warto$ci
dodanej brutto. Wojewddztwo wielkopolskie dzieki wsparciu unijnemu przybliza si¢ do
przecietnego poziomu rozwoju notowanego w regionach Unii Europejskiej. Przyrost kapitatu
ludzkiego czy postep technologiczny, bedace nastgpstwem dynamicznego wzrostu
gospodarczego wplywaja na wzrost wydajnosci pracy. Wykorzystanie funduszy unijnych
pomaga Wszystkim polskim regionom w tym Wielkopolsce, zblizy¢ si¢ do przecigtnego
poziomu rozwoju UE-27, prowadzac do stopniowego zmniejszania dystansu w poziomie
rozwoju gospodarczego. To dzigki Srodkom 2z Unii Europejskiej mozemy mowic
0 czesclowym powstrzymywaniu procesu roznicowania regiondOw. Duzg bowiem rolg poza
wielko$cig przyznawanych poszczegdlnym regionom $rodkéw, odgrywaja wewnetrzne ich
potencjaty.

Polska w momencie wejscia do Unii Europejskiej charakteryzowala si¢ najnizszym
wskaznikiem zatrudnienia. W II perspektywie finansowej odnotowata jednak najwigkszy obok
Niemiec wzrost tego wskaznika, co jest efektem realizacji inwestycji wspotfinansowanych
z funduszy unijnych. Mowa tu bowiem o tworzeniu nowych miejsc pracy, poprawie kwalifikacji
pracownikow i ich lepszej adaptacji do zmieniajgcych si¢ warunkow na rynku pracy. Pozytywny
wplyw funduszy Unii Europejskiej jest rowniez widoczny w zmniejszaniu stopy bezrobocia.
Poprawa sytuacji w zakresie popytu na sile roboczg ogranicza szereg negatywnych
konsekwencji zwigzanych z dlugookresowym bezrobociem badZz biernoscig zawodows. To
z kolei prowadzi do poprawy nastrojow spolecznych w wojewddztwie wielkopolskim
1 zwigksza jego atrakcyjnos¢ inwestycyjng. Fundusze unijne miaty i majg niezwykle istotny
wkiad w poprawe sytuacji na wielkopolskim rynku pracy. Pozytywne efekty funduszy mozemy
odnalez¢ rowniez w stabilizowaniu nastrojow na rynkach finansowych, zwigzanych chociazby
z wycofywaniem si¢ kapitatu zagranicznego z Polski czy nagla deprecjacja zlotego. Wzrost
popytu konsumpcyjnego i inwestycyjnego pobudza wzrost importu, podczas gdy po stronie
eksportu efekty poprawy konkurencyjnosci gospodarki moga by¢ niwelowane przez nastepstwa

aprecjacji ztotego.
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3.4. Perspektywa finansowa 2014-2020 jako nowy system wspierania mikro, malych

i Srednich przedsi¢biorstw

Srodki finansowe z funduszy Unii Europejskiej dla przedsiebiorstw zostaly takze
przewidziane w perspektywie finansowej 2014-2020. Perspektywa finansowa przewiduje
wsparcie z programoéw, ktore po raz pierwszy zostaly uporzadkowane wedlug celow
tematycznych, a nastepnie priorytetow. Wérod programow w nowej perspektywie znalazty sie:
- Program Operacyjny Infrastruktura i Srodowisko,

- Program Operacyjny Inteligentny Rozwoj,

- Program Operacyjny Wiedza Edukacja Rozwoj,

- Program Polska Cyfrowa,

- Program Pomoc Techniczna,

- program Europejskiej Wspolpracy Terytorialnej 1 Europejskiego Instrumentu Sgsiedztwa
i Partnerstwa,

- Program Operacyjny Polska Wschodnia,

- oraz programy regionalne. Informacje na temat podziatu srodkéw unijnych dla poszczegolnych

programow w III perspektywie finansowej przedstawia ponizszy wykres.

2,00 _2,17 _0,17

H Program Cyfrowa Polska L1 Program Pomoc Techniczna
i Program Infrastruktura i Srodowisko i Program Inteligentny Rozwdj
L Program Wiedza, Edykacja, Rozwoj M Program Polska Wchodnia

Wykres nr 48. Podzial funduszy Unii Europejskiej 2014-2020 na Programy Krajowe

(w mid euro)

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie: www.mir.gov.pl.
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Najwazniejszym dokumentem okreslajacym kierunki interwencji funduszy Unii Europejskiej
w Il perspektywie finansowej jest dokument Umowa partnerstwa - programowanie
perspektywy finansowej 2014-2020. Obejmuje on rodzaje inwestycji, na ktoére bedzie mozna
uzyska¢ wsparcie, uklad programéw operacyjnych oraz zarys systemu finansowania. \Wsparcie
dla przedsigbiorstw w ramach tej perspektywy finansowej pochodzi gtownie z nastepujacych
zrodet Programu Operacyjnego Inteligentny Rozwdj, Programu Polska Wschodnia oraz
programoéw regionalnych. Pierwszy z programow ma wspiera¢ badania naukowe 1 ich
powigzania z przedsigbiorstwami, rozwdj nowych, innowacyjnych technologii oraz dzialania na
rzecz podnoszenia konkurencyjnosci przede wszystkich podmiotow z sektora MSP. Program
sktada si¢ z trzech glownych osi priorytetowych, w tym osi priorytetowej I Wsparcie
prowadzenia prac B+R przez przedsigbiorstwa oraz konsorcja naukowo-przemystowe, osi
priorytetowej 11 Wsparcie innowacji w przedsiebiorstwach oraz osi priorytetowej I11 Wsparcie
otoczenia 1 potencjalu innowacyjnych przedsigbiorstw. Dzigki inwestycjom podjetym w latach
2007-2013 poprawie ulegly warunki infrastrukturalne w zakresie prowadzenia prac badawczo-
rozwojowych. Jednoczesnie dotychczas obserwowane trendy i procesy wskazuja, ze wcigz
duzym wyzwaniem jest silniejsze powigzanie sektora nauki z gospodarkg. Dlatego tez duzy
nacisk w tej perspektywie kladziony jest na wspolprace w ramach konsorcjow naukowych,
jednostek naukowych i firm. Chodzi o realizacje celow strategii Europa 2020 czyli inteligentny
1 zrownowazony wzrost sprzyjajacy wiaczeniu spolecznemu. Przewiduje si¢ na realizacje
programu okolo 8,6 mld euro.”” Program Operacyjny Polska Wschodnia 2014-2020 to
kontynuacja pomocy dla najstabiej rozwinietych regionéw Polski, a wsparciem zostang objete
wojewoOdztwa lubelskie, podlaskie, podkarpackie, $wietokrzyskie oraz warminsko-mazurskie.
Glownymi beneficjentami tego programu poza przedsigbiorcami beda osrodki innowacji oraz
jednostki samorzadu terytorialnego. Pojawig si¢ cztery obszary, na ktorych beda
skoncentrowane dziatania, sg to obszary innowacji i B+R, konkurencyjnosci przedsigbiorstw
glownie w obszarze internacjonalizacji, poprawy efektywnosci uktadéw transportowych miast
wojewddzkich oraz zwigkszenia spdjnosci wewngtrznej catego
makroregionu. Budzet programu wyniesie okoto 2,1 mld euro.”
Regionalne programy operacyjne stanowi¢ beda kontynuacje poprzedniej perspektywy fin
ansowej. Co wazne, w latach 2014-2020 wysoko$¢ pomocy ma by¢ uzalezniona od tego czy
dany region jest mniej rozwinigty, znajduje si¢ w fazie przejsciowej czy jest bardziej rozwiniety.

Szczegodty na ten temat obrazuje ponizsza tabela nr 94.

7 Program Operacyjny Inteligentny Rozwdj 2014-2020, 2014, Warszawa, str. 31-32.
"8 Projekt Programu Operacyjnego Polska Wschodnia 2014-2020, 2013,Warszawa, str. 56.
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Tabela nr 94. Wysokos¢ udzielanej pomocy w latach 2014-2020

Region mniej Region w fazie Region bardziej
Charakterystyka
rozwiniety przejsciowej rozwiniety
PKB na mieszkanca <75% 75%-90% >90%
Maksymalny poziom
_ do 85% do 60% do 50%
wspotfinansowania

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie Urzad Publikacji Unii Europejskiej, 2011 r., Polityka spojnosci 2014-
2020, str. 5-6.

Celem glownym Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego 2014+ jest
poprawa konkurencyjnosci 1 spdjnosci wojewddztwa. Wielkopolska na podstawie Umowy
Partnerstwa otrzyma na realizacjc WRPO 2014+ 2 447,9 min EUR, w tym 1 765,2 min EUR
z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego i 682,7 min EUR z Europejskiego Funduszu
Spolecznego.” W  ramach jednej osi priorytetowej o0 nazwie Innowacyjna
1 konkurencyjna gospodarka potagczone zostaly dwa cele tematyczne, ktore prezentuje ponizsza

tabela.

Tabela nr 95. Cele oraz kwota wsparcia | Osi Priorytetowej Wielkopolskiego Regionalnego

Programu Operacyjnego

Wsparcie Cele szczegolowe
OS priorytetowa unijne (EUR) / Cel tematyczny priorytetow
Fundusz inwestycyjnych
I. Innowacyjna i 25200 000/ 1. Wzmacnianie Wzmocnienie wspolpracy
konkurencyjna EFRR badan naukowych, | nauki z gospodarka.
gospodarka 50 300 000 / rozwoju Wzrost potencjatu
EFRR technologicznego i | innowacyjnego
innowacji. przedsigbiorstw.
88 300 000/ 3.Wzmocnienie Wzrost
EFRR konkurencyjnos$ci przedsigbiorczosci.
17 100 000/ MSP, sektora Wzrost
EFRR rolnego w umi¢dzynarodowienia
odniesieniu do gospodarki.

7 Zarzad Wojewodztwa Wielkopolskiego, 2014, Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny 2014-2015, 2014,

WRPO 2014+, Poznan, str. 32.
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Wsparcie Cele szczegolowe
Of$ priorytetowa unijne (EUR) / Cel tematyczny priorytetow
Fundusz inwestycyjnych
300 000 000/ EFRROW oraz Wzrost potencjalu
EFRR sektora gospodarki.
17 900 000 / rybolowstwa i Rozwdj ushug dla
EFRR akwakultury przedsigbiorstw.
(w odniesieniu do
EFMR).

Zrodto: Zarzad Wojewddztwa Wielkopolskiego, 2014, Wielkopolski Regionalny Program Operacyjny 2014-2015,
2014, WRPO 2014+, Poznan, str. 32.

Przyczyna polaczenia obu tych celow jest bardzo Sciste powigzanie miedzy wsparciem badan
naukowych, rozwoju technologii i innowacji a wzrostem konkurencyjnosci sektora mikro,
matych 1 $rednich przedsiebiorstw. Dalszy rozwdj gospodarki wojewodztwa wielkopolskiego
jest bowiem w pierwszej kolejnosci uzalezniony od umiejetnego wsparcia sektora B+R oraz
innowacji. Tworzenie oraz wdrazanie innowacji stanowi nadrzedny priorytet polityki spdjnosci
Unii Europejskiej. By moéwi¢ o konkurencyjnosci wielkopolskiej gospodarki niezbgdne sa
inwestycje w podmioty, polegajace na wsparciu dziatalno$ci B+R przedsiebiorstw, w tym na
wdrozeniu wilasnych lub zakupionych wynikéw badan naukowych czy technologii. Waznym
elementem jest takze unowoczesniania oferty produktow i uslug, pozwalajace na stopniowag
poprawe innowacyjnosci oraz wsparcie w postaci sieci kooperacji w formie klastréw oraz ustug
instytucji otoczenia biznesu.

Komisja Europejska w rozporzadzeniach unijnych wskazata w jedenastu ogolnych punktach
obszary, na ktore bedzie mozna przeznaczy¢ fundusze unijne. Dwa z tych celow dotycza
inwestycji mikro, matych 1 $rednich przedsigbiorstw w badania i innowacje oraz podnoszenia
konkurencyjno$ci. Przewidziano tutaj prawie 16 mld euro. W III perspektywie finansowej
nacisk kladziony jest na budowanie konkurencyjnej, polskiej gospodarki gldéwnie poprzez
innowacje, ktore maja powstawa¢ dzigki wspotpracy przedsiebiorcéw i naukowcow. Proponuje
sig, aby w perspektywie finansowej 2014-2020 oprocz finansowania
z wykorzystaniem dotacji, wsparcie dla firm i innych podmiotow bylo dostarczane przez
zwrotne instrumenty finansowe, w tym te, ktore byly juz wykorzystywane w okresie 2007—
2013. Instrumenty te beda mogly by¢ stosowane w odniesieniu do wszystkich rodzajow

inwestycji 1 beneficjentdw, co stanowi poszerzenie mozliwosci ich wykorzystania. Nie moze to
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jednak oznacza¢ catkowitej rezygnacji z dotacji, ktére sa niezbedne do finansowania wielu
typow projektéw. Na Polske w ramach polityki spojnosci przypada ogdtem 82,5 mld euro
w latach 2014-2020, co czyni ja zdecydowanie najwigkszym beneficjentem tej polityki
w calej UE.®°

Nalezy podkresli¢é, iz ogoét wyzej wymienionych propozycji wspierania MSP w nowe;j
perspektywie finansowej pozwoli wzmocni¢ ich potencjat finansowy. Efektywne wykorzystanie
uwarunkowan finansowych moze pobudzi¢ rezerwy wzrostu, jakie tkwia w mikro matych
1 $rednich przedsigbiorstwach, co z kolei doprowadzi do wzmocnienia ich konkurencyjnosci.
Nalezy pamigtaé, iz programowanie wsparcia na lata 2014-2020 oraz dostosowanie obecnego
systemu implementacyjnego do nowych wymogéw stanowi powazne wyzwanie tak dla
administracji centralnej, jak i1 dla poziomu regionalnego. Polska przyjmujac strategie Europa
2020 nie tylko zgodzila si¢ z wyznaczonymi w niej celami i priorytetami rozwojowymi Unii, ale
rowniez przyjela na siebie konkretne zobowigzania. W nowym okresie programowania
zdecydowanie wigkszy nacisk polozony zostanie na zintegrowane interwencje ukierunkowane
terytorialnie. Chodzi bowiem o lepsze wykorzystanie ukrytych lub niewlasciwie
wykorzystywanych zasobow oraz specjalizacji terytoriow w regionach
0 réoznym poziomie rozwoju. W systemie programowania i wdrazania 2014-2020 nalezy
wykorzysta¢ te elementy i mechanizmy systeméw 2004-2006 oraz 2007-2013, ktére okazaty si¢
skuteczne i efektywne, unika¢ za$ nalezy tych, ktére nie przynosity wyraznej wartosci dodane;j.
Ocena okresu programowania 2007-2013 powinna sta¢ si¢ istotnym warunkiem wdrazania
dziatan w obecnej perspektywie finansowej w odniesieniu do instrumentow czy jej
efektywnosci. Powinna Stanowi¢ istotny element przy podejmowaniu decyzji o zakresie

interwencji w poszczegbdlnych celach tematycznych oraz sposobie jej realizacji.

3.5. Wnioski z przeprowadzonej oceny badan

Whioski z przeprowadzonych badan dotyczy¢é beda porownan miedzy programami,
z ktérych badane firmy skorzystaly wraz z dokonaniem podsumowania w ramach
poszczegolnych dzialan. Wskazano na statystycznie wystgpujace zaleznosci pomigdzy

poszczegolnymi badanymi cechami a danym programem unijnym, dzialaniem oraz branza.

8 Ministerstwo Infrastruktury i Rozwoju, 2014, Polska w UE. Bilans dziesieciolecia, \Warszawa, Str. 2.
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3.5.1. Wnioski z badan przeprowadzonych na podstawie kryterium: program unijny

W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym, statystycznie istotnie wigcej byto
firm mikro niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka (p=0,0003).
W programie POIG statystycznie istotnie wigcej wystepowalo przedsiebiorstw matych niz
w programie WRPO (p<0,0001). Z kolei w programie WRPO statystycznie istotnie wigcej byto
firm $rednich niz w programie POIG (p=0,0005). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢
pomiedzy wielkoscig firmy a programem unijnym (p<0,0001, C(kor)=0,672). Dane te

zobrazowane zostaly na wykresie nr 49.

Wielkosc¢ firmy
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Wykres nr 49. Wielkos$¢ firmy a program unijny

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W przypadku badania wpltywu istniejacej formy prawnej badanych przedsigbiorstw
a rodzajow programow, z ktorych MSP skorzystaly mamy do czynienia z brakiem statystycznej
zalezno$ci. W Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka statystycznie istotnie wigcej
jest sp. z 0.0. niz w Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym (p=0,0190). Z kolei
w programie WRPO statystycznie istotnie jest wiecej osob fizycznych prowadzacych
dzialalno$¢ gospodarcza niz w programie POIG (p=0,0121). Wykres nr 50 przedstawia

zestawienie form prawnych firm z programami Unii Europejskiej.
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Forma prawna firmy
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Wykres nr 50. Forma prawna a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka statystycznie istotnie wigcej firm
wystepowato z branzy handel niz w Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym.
(p=0,0016) oraz wigcej firm z branzy pozostata dziatalno$¢ niz w programie WRPO (p=0,0139).
Istnieje Srednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy branzg a programem unijnym (p=0,0036,

C(kor)=0,449). Ponizszy wykres zestawia te dane.
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Wykres nr 51. Branza a programy unijne

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Wykres nr 52 przedstawia zestawienie form opodatkowania firm z programami Unii
Europejskiej. W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnie
wigcej istnieje firm z ksiega przychodéw i rozchodoéw niz w Programie  Operacyjnym
Innowacyjna Gospodarka (p=0,0006), jednak w programie POIG statystycznie istotnie wiecej
firm prowadzi dziatalno$¢ z pelng ksiggowoscig niz w programie WRPO (p=0,0002). Istnieje
$rednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy formg opodatkowania firmy a programem unijnym

(p=0,0019, C(kor)=0,449).

Forma opodatkowania firmy
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Wykres nr 52. Forma opodatkowania a programy unijne

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W  Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnie wigcej
wystepuje firm z przychodem brutto 100-300 tys. niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna
Gospodarka. (p=0,0093) Z kolei w programie POIG statystycznie istotnie wigcej jest firm
z przychodem brutto >1000000 niz w programie WRPO (p=0,0025).

Istnieje Srednia statystyczna zalezno$§¢ pomigdzy przychodem brutto a programem unijnym
(p=0,0107, C(kor)=0,433). Wykres nr 53 obrazuje zestawienie przychodow brutto firm

w roku 2013 z programami Unii Europejskie;.
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Przychdéd brutto w 2013 r.
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Wykres nr 53. Przychéd brutto a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnic wigcej jest
firm korzystajacych ze wsparcia w ramach I perspektywy finansowej z programu SPO-WKP
2.3. niz w programie POIG (p=0,0093). Ponizszy wykres przedstawia t¢ zaleznosc.

Wczesniejsze wsparcie firmy
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Wykres nr 54. Wcze$niejsze wsparcie a programy unijne

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.

Wykres nr 55 zestawia dzialania na jakie badane firmy otrzymaly wsparcie unijne.

W ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego statystycznie istotnie wigcej
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wystepuje firm, ktére otrzymalo pomoc na tworzenie nowych miejsc pracy niz
w Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka (p<0,0001) oraz na zakup maszyn
1 urzadzen niz w programie POIG (p<0,0001). Co wiecej, w programie WRPO statystycznie
istotnie wiecej jest firm, ktore otrzymato pomoc na zakup budynku/budowli niz w programie
POIG (p=0,0147). Natomiast w programie POIG statystycznie istotnie wigcej wystepuje firm,
ktore otrzymalo pomoc na wdrazanie rozwigzan innowacyjnych niz w programie WPRO

(p<0,0001).

Dziatania na jakie otrzymano pomoc
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Wykres nr 55. Dzialania na jakie otrzymano pomoc a programy unijne

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
W ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka statystycznie istotnie wigce]

wystepuje firm korzystajagcych ze Srodkow wilasnych niz z  kredytu (p=0,0143).

Na ponizszym wykresie przedstawiono te informacje.
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Sposob inwestowania
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Wykres nr 56. Sposob inwestowania a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnie wigcej jest
firm, ktore utworzyly nowe miejsca pracy niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna
Gospodarka (p=0,0004) oraz zwigkszyly zdolnosci produkcyjne (p=0,0165). Co wiecej
W programie tym, statystycznie istotnie wigcej wystepuje firm, ktore podniosto jako$é
oferowanych produktéw 1 ustug niz w programie POIG (p=0,0465). Jednak w programie POIG
statystycznie  istotnie  wigcej jest podmiotow, ktoére wdrozyly innowacje niz

w programie WPRO (p<0,0001). Dane przedstawia wykres nr 57.

Korzysci ze wsparcia
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Wykres nr 57. Korzys$ci ze wsparcia a programy unijne

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.
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Na wykresie nr 58 przedstawiono zalezno$ci migdzy wzrostem zatrudnienia a badanymi
programami Unii Europejskiej. W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym
statystycznie istotnie jest wiecej firm, w ktorych nastgpit wzrost zatrudnienia w roku bazowym
niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka (p=0,0092). Z kolei
w programie WRPO, statystycznie istotnie wigcej wystepuje firm, w ktorych nastgpit wzrost
zatrudnienia w roku I niz w programie POIG (p=0,0419). Wystepuja statystycznie istotne
réznice we wzroscie zatrudnienia w programie WPRO (p=0,0085). Rdznice te wystepuja
pomiedzy okresami rok przed — rok 111 (p=0,0053).

Wystepuja takze statystycznie istotne rdéznice we wzroscie zatrudnienia w programie POIG
(p<0,0001). Réznice te wystepuja pomiedzy okresami:

rok przed —rok 11 (p=0,0028),

rok przed —rok 111 (p<0,0001),

rok bazowy — rok Il (p=0,0268),

rok bazowy — rok 111 (p=0,0002).

Wzrost zatrudnienia
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Wykres nr 58. Wzrost zatrudnienia a programy unijne

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnie wigcej jest
podmiotéw, w ktorych obnizyty si¢ koszty jednostkowe niz w Programie Operacyjnym
Innowacyjna Gospodarka (p=0,0034). Z kolei w programie POIG, statystycznie istotnie wigcej
dziata firm, w ktorych koszty jednostkowe pozostaty bez zmian niz w programie WRPO
(p=0,0018). Istnieje slaba statystyczna zalezno$¢ pomiedzy kosztami jednostkowymi,
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a programem unijnym (p=0,0416, C(kor)=0,358). Na wykresie nr 59 zaprezentowano

te dane.

Koszty jednostkowe
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Wykres nr 59. Koszty jednostkowe a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wykres nr 60 obrazuje jaki wplyw na ceny miato skorzystanie z pomocy unijnej.
W programie POIG statystycznie istotnie wigcej jest firm, w ktorych ceny pozostaly bez zmian

niz w programie WRPO (p=0,0423).

Ceny
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Wykres nr 60. Ceny a programy unijne

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Dokonujagc poréwnania wprowadzenia nowych produktow czy uslug w badanych
przedsi¢biorstwach nalezy stwierdzi¢, iz w Wielkopolskim Regionalnym Programie
Operacyjnym statystycznie istotnie jest wigcej firm, w ktorych pojawit si¢ nowy produkt lub
ushiga niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna Gospodarka (p=0,0091). Ponizszy wykres
obrazuje te dane.

Nowy produkt lub ustuga
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Wykres nr 61. Nowy produkt, ustuga a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Biorac pod uwage za kryterium wdrozona innowacyjnos$¢, w Programie Operacyjnym
Innowacyjna Gospodarka statystycznie istotnie wigcej jest firm, w ktéorych wprowadzono
innowacyjno$¢ niz w Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym (p=0,0475).
Z kolei w programie WPRO jest statystycznie istotnie wigcej firm, w ktdrych nie wdrozono

innowacyjnosci niz w programie POIG (p=0,0420). Dane przedstawia wykres nr 62.
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Wdrozona innowacyjnosc
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Wykres nr 62. Innowacyjno$¢ a programy unijne

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

3.5.2. Whioski z badan przeprowadzonych na podstawie kryterium: dzialanie w ramach

programéw unijnych

Z dzialania 1.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm mikro (p<0,0001),
Z dziatania 8.1 najwiecej firm matych (p=0,0003), natomiast w ramach dziatania 8.2 najwi¢cej
firm $rednich (p<0,0001). Istnieje silna statystyczna zalezno$¢ pomiedzy wielkoscig firmy

a dziataniem (p<0,0001, C(kor)=0,803). Informacje te zostaly przedstawione na wykresie nr 63.

Wielkosc¢ firmy
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Wykres nr 63. Wielko$¢ firmy a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.
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7 dziatania 1.2 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm z branzy produkcja
(p<0,0001), z dziatania 8.2 z branzy handel (p=0,0002), w ramach dziatania 1.1 z branzy ushugi
(p=0,0045), a z dziatania 8.1 z branzy inna dziatalno$¢ (p=0,0147). Istnieje silna statystyczna
zalezno$¢ pomigdzy branzg a dzialaniem (p<0,0001, C(kor)=0,726). Informacje przedstawia

onizszy wykres.
y Wy
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Wykres nr 64. Branza a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 1.2 skorzystalo statystycznie istotnie najwig¢cej firm dziatajacych na rynku
migdzynarodowym (p=0,0038). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy rynkiem
a dziataniem (p=0,0151, C(kor)=0,467). Informacje na temat relacji dziatanie — rynek prezentuje

wykres nr 65.
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Wykres nr 65. Rynek a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 1.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm z forma opodatkowania
w ramach ksiegi przychodéow i rozchodéow (p<0,0001), natomiast z dziatania 8.2
z forma opodatkowania petna ksiegowos¢ (p<0,0001). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$é

pomiedzy formg opodatkowania a dziataniem (p=0,0007, C(kor)=0,535). Dane zawarte zostaly

na wykresie nr 66.
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Wykres nr 66. Forma opodatkowania a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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Biorgc pod uwage relacj¢ dziatanie — przychod, z dziatania 1.1 skorzystalo statystycznie
istotnie najwigcej firm w 2013 r. z przychodem brutto wynoszacym 100-300 tys. (p<0,0001).
Z dziatania 8.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm z przychodem brutto >1000000
(p=0,0001). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy przychodem brutto w 2013 r.
a dziataniem (p=0,0003, C(kor)=0,596). Informacje przedstawia ponizszy wykres.
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Wykres nr 67. Przychéd brutto a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 8.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm, ktore wczesniej skorzystaly
ze wsparcia w ramach SPO-WKP 2.2.1 (p=0,0184). Z dziatania 1.2 skorzystalo statystycznie
istotnie najwigcej firm, ktore wczesniej skorzystaly ze wsparcia SPO-WKP 2.3 (p=0,0064).
Istnieje  $rednia  statystyczna  zaleznos¢ pomigdzy  wczesniejszy ~ wsparciem

a dziataniem (p=0,0068, C(kor)=0,542). Na wykresie nr 68 zobrazowano te wielkosci.
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Wykres nr 68. Wczesniejsze wsparcie a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Statystycznie istotnie najwiecej firm skorzystalo z dziatania 1.2., w ramach ktorego
otrzymaty pomoc na zakup maszyn i urzgdzen (p<0,0001). Z dziatania 8.1 skorzystato natomiast
statystycznie istotnie najwigcej podmiotéw, ktore otrzymaly pomoc na wdrozenie rozwigzan

innowacyjnych (p=0,0002). Istnicje $rednia statystyczna zalezno$¢ pomigdzy przeznaczeniem

pomocy a dziataniem (p=0,0005, C(kor)=0,487). Dane zawarto na ponizszym wykresie.
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Wykres nr 69. Dzialania na jakie otrzymano wsparcie a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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W dzialaniu 8.2 statystycznie istotnie wystgpuje wigcej srodkow wilasnych niz kredytow
w sposobie finansowania (p=0,0369). Wystepuja statystycznie istotne rdéznice w wartosciach
$rednich $rodkoéw wiasnych pomigdzy dziataniami (p=0,0412). Réznice te wystepuja pomiedzy
dziataniami 1.1 — 1.2 (p=0,0159) oraz 1.1 — 8.2 (p=0,0189).
Wystepuja takze statystycznie istotne réznice w wartosciach $rednich kredytéw pomiedzy
dziataniami (p=0,0300). Roznice te wystepuja pomigdzy dziataniami 1.1 — 1.2 (p=0,0189).

Informacje przedstawiono na wykresie nr 70.

Sposob finansowania

60,00

50,00

40,00 m11

30,00 - m1.2

ms8.1
20,00 -

w382
10,00 —

0,00 -
srodki wtasne kredyt

Wykres nr 70. Sposob finansowania a dzialanie

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Korzysci ze wsparcia
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Wykres nr 71. Korzysci ze wsparcia a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych
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Z dzialania 1.2 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm, ktére utworzyly nowe
miejsca pracy (p=0,0054) oraz zwickszyty zdolnosci produkcyjne (p=0,0058).
Z dziatania 8.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm, ktére staty sie bardziej znane na
rynku (p=0,0016) oraz wdrozyly innowacje (p=0,0054). Wystepuja statystycznie istotnie roznice
we wzroscie zatrudnienia w roku bazowym pomigdzy dziataniami (p<0,0001). Réznice te
wystepuja pomiedzy dziataniami:
1.1-1.2 (p=0,0002),
8.1-1.2 (p=0,0004),
8.2-1.2 (p=0,0016).
Wystepuja takze statystycznie istotnie rdéznice we wzroscie zatrudnienia w roku I pomiedzy
dziataniami (p=0,0008). Réznice te wystepuja pomiedzy dziataniami:
1.1-1.2 (p=0,0011),
8.1-1.2 (p=0,0105),
8.2 -1.2 (p=0,0124).
W roku II wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia pomigdzy
dziataniami (p=0,0140). Roznice te wystepujg pomi¢dzy dziataniami 1.1 — 1.2 (p=0,0127).
W roku III natomiast wystepuja statystycznie istotnie roznice we wzroscie zatrudnienia
pomiedzy dzialaniami (p=0,0082). Roznice te wystepuja pomiedzy dzialaniami 1.1 — 1.2
(p=0,0077) oraz 8.2 — 1.2 (p=0,0368).
Wystepuja takze statystycznie istotne roznice we wzroscie zatrudnienia w dzialaniu 1.1
(p<0,0001). Réznice te wystepuja pomigdzy okresami:
rok przed —rok | (p=0,0003),
rok przed —rok Il (p<0,0001),
rok przed — rok 111 (p<0,0001),
rok bazowy — rok Il (p=0,0005),
rok bazowy — rok 111 (p<0,0001),
rok I —rok Il (p=0,0056).
W dzialaniu 1.2 wystepuja statystycznie istotne roznice we wzroscie zatrudnienia (p=0,0343).
Roznice te wystepuja pomiedzy okresami rok przed — rok I11 (p=0,0201).
W dziataniu 8.1. wystepuja statystycznie istotne roznice we wzroscie zatrudnienia (p<0,0001).
Roznice te wystepuja pomiedzy okresami:
rok przed —rok 11 (p=0,0021),
rok przed —rok 111 (p=0,0001),
rok bazowy — rok 11 (p=0,0240),
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rok bazowy — rok I11 (p=0,0009).

Powyzsze dane zaprezentowano na wykresie nr 72.

rok przed

Wozrost zatrudnienia
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Wykres nr 72. Wzrost zatrudnienia a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Biorgc pod uwage relacje dziatanie-koszty jednostkowe, z dziatania 1.1 skorzystalo
statystycznie istotnie najwiecej firm, w ktorych obnizyty si¢ koszty jednostkowe (p=0,0003),
a zZ dziatania 8.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm, w ktérych koszty jednostkowe
pozostaly bez zmian (p=0,0011). Istnicje $rednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy kosztami

jednostkowymi a dziataniem (p=0,0038, C(kor)=0,468). Dane zobrazowano na ponizszym

wykresie.
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Wykres nr 73. Koszty jednostkowe a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.
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Z dziatania 1.2 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm, w ktérych wprowadzono
nowy produkt (p<0,0001). Z dziatania 1.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm,
w ktorych wprowadzono nowa ushige (p=0,0003), natomiast z dzialania 8.2, najwigcej
podmiotéw, W ktorych nie wprowadzono nowego produktu/ustugi (p=0,0129). Istnieje $rednia
statystyczna zalezno$¢ pomiedzy nowym produktem, ushuga a dziataniem (p<0,0001,
C(kor)=0,603). Wykres nr 74 przedstawia te dane.

Nowy produkt lub ustuga
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Wykres nr 74. Nowy produkt, ustuga a dzialanie

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 8.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm, w ktéorych wdrozono
innowacyjnos¢ (p=0,0006). Istnieje Srednia statystyczna zalezno$¢ pomiedzy wdrozeniem
innowacyjno$ci  a dziataniem (p=0,0156, C(kor)=0,428). Ponizszy wykres obrazuje te

informacje.
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Wykres nr 75. Wdrozona innowacyjnos$¢ a dzialanie

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 1.1 skorzystalo statystycznie istotnie najwiecej firm, w ktérych nie rozpoczeto

dziatalnosci eksportowej (p=0,0360). Na wykresie nr 76 przedstawiono te dane.

Dziatalnos¢ eksportowa
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Wykres nr 76. dzialalnos¢ eksportowa a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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3.5.3. Whioski z badan przeprowadzonych na podstawie kryterium: branza

W branzy rolnictwo statystycznie istotnie najwiecej funkcjonuje firm mikro (p<0,0001),
natomiast w branzy produkcja najwigcej firm $rednich (p<<0,0001). Istnieje $rednia statystyczna
zalezno$§¢ miedzy wielkos$cig firmy a branza (p<0,0001, C(kor)=0,621). Zaleznosci te

zaprezentowani na ponizszym wykresie.

Wielkos¢ firmy
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Wykres nr 77. Wielkos¢ firmy a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W branzy rolnictwo statystycznie istotnie najwigcej wystepuje firm o lokalizacji wies$
(p=0,0005), natomiast w branzy handel najwigcej o lokalizacji miasto>500 (p=0,0415). Istnieje
$rednia statystyczna zalezno$¢ miedzy lokalizacja firmy a branza (p=0,0252, C(kor)=0,574).

Wykres nr 78 obrazuje te informacje.
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Lokalizacja firmy
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Wykres nr 78. Lokalizacja firmy a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Statystycznie istotnie najwiecej firm funkcjonuje w branzy rolnictwo z formg opodatkowania
w postaci ksiggi przychodow i rozchodow (p<0,0001). Z kolei pelna ksiegowos¢ (p=0,0415)
dominuje w handlu. Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ miedzy formg opodatkowania

a branzg (p=0,0091, C(kor)=0,510). Zaleznosci te zaprezentowano na wykresie nr 79.

Forma opodatkowania
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Wykres nr 79. Forma opodatkowania a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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W branzy inna dzialalno$¢ statystycznie istotnie najwigcej firm istnieje z przychodem brutto
w 2013 r. w przedziale 40-100 tys. (p=0,0268), natomiast w branzy produkcja z przychodem
brutto w 2013 r. >1000000 (p=0,0415). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ migdzy
przychodem brutto w 2013 r. a branza (p=0,0037, C(kor)=0,586). Relacje te przedstawia

ponizszy wykres.
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Wykres nr 80. Przychéd brutto a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Statystycznie istotnie najwigcej firm finansuje zakupy inwestycyjne z kredytu bankowego
(p=0,0119) w branzy rolnictwo. Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ miedzy finansowaniem
zakupow inwestycyjnych a branzg (p=0,0282, C(kor)=0,545). Finansowanie zakupdéw a branza

zobrazowano na ponizszym wykresie.
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Finansowanie zakupow inwestycyjnych
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Wykres nr 81. Finansowanie zakupéw a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Statystycznie istotnie najmniej podmiotéw z pozytywnym stosunkiem do integracji z Unig

Europejska (p=0,0396) dziata w branzy ustugi. Ponizszy wykres prezentuje te dane.
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Wykres nr 82. Stosunek do integracji z UE a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W branzy inna dzialalno$¢ statystycznie istotnie najwiecej jest firm, ktére wczesniej

korzystaty ze wsparcia SPO-WKP 2.2.1 (p=0,0261). Z kolei w branzy rolnictwo statystycznie
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istotnie najwigcej funkcjonuje przedsigbiorstw, ktore wczesniej nie korzystaly ze wsparcia

unijnego (p=0,0136). Wykres nr 83 przedstawia te informacje.
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Wykres nr 83. Wczesniejsze wsparcie a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Pomoc na zakup maszyn i urzadzen (p<0,0001) statystycznie istotnie najwiecej firm zyskato
w ramach branzy produkcja. Natomiast pomoc na wdrozenie rozwigzan innowacyjnych
(p=0,0188) oraz na wdrazanie technologii produktow innowacyjnych (p=0,0295), statystycznie

istotnie najwigcej firm otrzymato ja prowadzac inng dziatalno$¢.
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Wykres nr 84. Dzialania na jakie otrzymano pomoc a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.
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W branzy produkcja statystycznie istotnie najwigcej funkcjonuje podmiotow, ktore
otrzymaty pomoc na zakup maszyn i urzadzen (p<0,0001), a w branzy inna dziatalno$¢ na
wdrozenie rozwigzan innowacyjnych (p=0,0188) oraz na wdrazanie technologii produktow
innowacyjnych (p=0,0295). W branzy rolnictwo statystycznie istotnie najwiecej firm, ktore
otrzymaly wsparcie z dziatania 1.1 (p<0,0001). Biorgc pod uwage dziatanie 1.2 (p<0,0001)
statystycznie istotnie najwiecej przedsigbiortsw otrzymato wsparcie w branzy produkcja.
W branzy inna dziatalnos$¢ statystycznie istotnie najwiecej firm zyskalo wsparcie z dziatania 8.1
(p<0,0001), natomiast w handlu wsparcie z dziatania 8.2 (p<0,0001). Istnieje silna statystyczna
zalezno$¢ migdzy dzialaniem a branza (p<0,0001, C(kor)=0,726). Relacje dziatanie, z ktorego

pochodzi wsparcie a branza prezentuje wykres nr 85.
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Wykres nr 85. Dzialanie z ktérego pochodzi wsparcie a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W branzy produkcja statystycznie istotnie najwigcej funkcjonuje firm, ktére zwieckszyty
zdolnos$ci produkcyjne (p=0,0361), natomiast w branzy inna dziatalno$¢ statystycznie istotnie
najwigcej dziala podmiotow, ktore staty si¢ bardziej znane na rynku (p<0,0001) oraz wdrozyty
innowacje (p=0,0028). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ migdzy zyskami ze wsparcia

a branza (p<0,0001, C(kor)=0,530). Ponizszy wykres prezentuje te informacje.

191
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Wykres nr 86. Zysk a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Wystepuja takze statystycznie istotne roznice w wysokosci przychodu w branzy rolnictwo
(p=0,0028). Rdznice te wystepujg pomiedzy okresami: I rok — Il rok (p=0,0020). Relacje

przychod a branza przedstawia wykres nr 87.
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Wykres nr 87. Zmiana wysokosci przychodu a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.

We wzro$cie zatrudnienia w roku bazowym pomigdzy branzami (p=0,0013) wystepuja

statystycznie istotnie roznice. Istniejg one pomiedzy branzami produkcja — ustugi (p=0,0011).

192



W roku I pomigdzy branzami wystepuja statystycznie istotnie ro6znice we wzroscie zatrudnienia
w (p=0,0037). Réznice te wystepuja pomigdzy branzami produkcja — ushigi (p=0,0018). W roku
I pomigdzy branzami (p=0,0362) wystgpuja statystycznie istotnie rdznice we wzroscie
zatrudnienia pomiedzy produkcja a ushugami (p=0,0216). Statystycznie istotnie roznice
wystepuja takze we wzroscie zatrudnienia w roku III pomigdzy branzami (p=0,0469) produkcja
—ustugi (p=0,0330). Wystepuja rowniez statystycznie istotne réznice we wzroscie zatrudnienia
w branzy rolnictwo (p=0,0002), ktore istnialy pomiedzy okresami:

rok przed —rok I (p=0,0142),

rok przed —rok 11 (p=0,0013),

rok przed —rok 111 (p=0,0006),

rok bazowy — rok 111 (p=0,0302).

Z kolei branzy produkcja (p=0,0490) wystepuja statystycznie istotne roznice we wzroscie
zatrudnienia pomiedzy okresami rok przed — rok 11 (p=0,0411).

W branzy ushigi (p<0,0001) wystepuja takze statystycznie istotne rdznice we wzroscie
zatrudnienia pomig¢dzy okresami:

rok przed —rok 11 (p=0,0072),

rok przed —rok 111 (p<0,0001),

rok bazowy — rok 111 (p=0,0004),

rok I —rok Il (p=0,0291).

Z kolei w branzy inna dziatalno$¢ (p=0,0020) wystepuja statystycznie istotne rdznice we
wzroscie zatrudnienia pomi¢dzy okresami:

rok przed —rok 111 (p=0,0020),

rok bazowy — rok III (p=0,0060). Ponizszy wykres zawiera te informacje.
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Wykres nr 88. Zatrudnienie a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W branzy handel statystycznie istotnie najwigcej jest firm, w ktorych ceny produktow lub
ushug pozostaly bez zmian (p=0,0314). Istnieje Srednia statystyczna zalezno$¢ migdzy cenami
produktéw lub ustug a branza (p=0,0413, C(kor)=0,426). Na wykresie nr 89 zaprezentowano te

zaleznosci.

Ceny produktow lub ustug
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Wykres nr 89. Ceny produktéow, ustug a branza

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.
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W branzy produkcja statystycznie istotnie najwiecej funkcjonuje podmiotéw, w ktorych
wprowadzono nowy produkt (p<0,0001), a w branzy rolnictwo i inna dziatalno$¢, w ktérych
wprowadzono nowa ustuge (p<0,0001). Istnieje $rednia statystyczna zalezno$¢ miedzy
wprowadzeniem nowego produktu lub ustugi a branza (p=0,0001, C(kor)=0,563). Ponizszy
wykres przedstawia te dane.

Nowy produkt lub ustuga
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Wykres nr 90. Nowy produkt, ustuga a branza

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Analiza teoretyczna wsparta badaniami empirycznymi w obszarze wojewddztwa
wielkopolskiego potwierdza wczesniej wysunieta hipotezg. Fundusze Unii Europejskiej
oddzialujac na mikro, mate 1 $rednie przedsigbiorstwa ustabilizowaly cykl koniunkturalny
a tym samym gospodarke wojewddztwa wielkopolskiego w II okresie programowania 2007-
2013. Fundusze Unii Europejskiej wywieraja bowiem korzystny wptyw na rozwdj gospodarczy
wojewodztwa wielkopolskiego. Bezposrednie wsparcie mikro, matych
1 Srednich przedsigbiorstw $rodkami finansowymi wynikajacymi z realizacji projektow,
przyczynilo si¢ do poprawy ich wynikdw finansowych. Rozwdj przedsigbiorstw wskutek
wsparcia z funduszy unijnych zwigksza dochody podatkowe samorzadow. Budzety lokalne
poprzez udzial w podatku dochodowym ptaconym przez nowo zatrudnionych pracownikéw,
najbardziej s3 w stanie te zmiany odczu¢. Kolejnym, pozytywnym przykltadem jest wzrost
podatku od nieruchomos$ci wraz z rozbudowa wspartych MSP czy udzial
w podatku dochodowym od przedsiebiorstw. Dzieki powstaniu nowych miejsc pracy bezrobotni

trafiajg na rynek pracy, zmniejszajac w ten sposob koszty opieki spoteczne;.
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W pracy zostala potwierdzona takze druga hipoteza, obszary przeznaczania srodkow
w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego oraz Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka miaty nieréwnomierny wptyw na poszczeg6lne rynki
lokalne w wojewddztwie wielkopolskim w latach 2007-2013. Fundusze unijne zapoczatkowaty
proces rozwigzywania problemow rozwoju regionalnego, ktéry powinien by¢ kontynuowany.
Konieczna jest jednak intensyfikacja srodkéw prowadzacych do unowocze$nienia jej potencjatu
W procesie gospodarki opartej na wiedzy. Nalezy rowniez stworzy¢ warunki, Ktore umozliwia
finansowe wsparcie wspolpracy mikro, matych i $rednich firm z nauka.

Nalezy pamigta¢ o interwencji panstwa w kwestie zwigzane z wykorzystywaniem $rodkow
Unii Europejskiej. Istotnym wydaje si¢ uwzglednienie w nowej perspektywie finansowej 2014-
2020 waloréw czy przewag danego regionu, w tym wojewodztwa wielkopolskiego, a nie
skupianie si¢ na wyrownywaniu réznic. Na podstawie przeprowadzonej analizy zréznicowania
regionalnego wykorzystania funduszy unijnych mozna dokona¢ stwierdzenia, iz w |l
perspektywie finansowej nie udato si¢ do konca przezwyciezy¢ zjawisk w zakresie poziomu
absorpcji $rodkdéw MSP z regiondw o najwyzszym poziomie urbanizacji. Co oznacza, ze
w regionach o nizszym poziomie rozwoju, wystepuje sytuacja utrwalania, a nawet poglebiania
dotychczasowych dysproporcji rozwoju. W wojewddztwie wielkopolskim zdecydowanym
liderem pod wzgledem udzialu w ogolnej liczbie oraz wartosci zawartych umow w ramach

WRPO oraz POIG jest miasto Poznan 1 powiat poznanski.
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Rozdzial 4.

KONCEPCJA METODYKI SYSTEMU WSPIERANIA MIKRO, MALYCH
I SREDNICH PRZEDSIEBIORSTW ORAZ JEGO PROPOZYCJA DLA
WOJEWODZTWA WIELKOPOLSKIEGO.

4.1. Zalozenia ogélne wspierania mikro, malych i §rednich przedsi¢biorstw z funduszy Unii

Europejskiej a ich wplyw na gospodarke.

Podejmujac problem stworzenia systemu wspierania mikro, malych 1 S$rednich
przedsigbiorstw okreslono jego skladniki oraz zadania. Nalezalo jednak uwzglednic¢
rekomendacje, ktore pojawity si¢ juz w literaturze przedmiotu. Obowigzujacy system
administracyjny, ktéry zajmuje si¢ rozdysponowywaniem funduszy Unii Europejskiej powinien
koncentrowac si¢ przede wszystkim na jakosciowych aspektach wydatkowania tych $rodkow
oraz w sposob elastyczny dostosowywaé si¢ do zmieniajgcych sie warunkéw rynkowych.
O. Lissowski zaleca by wzig¢ pod uwage indywidualne podejscie do technik
1 instrumentdw wspierania uzaleznionych od cyklu zycia przedsigbiorstw, regionalnej
charakterystyki gospodarki i zalozonych priorytetow rozwoju.®* Polityka makroekonomiczna
wedlug D. Smallbone powinna uwzgledniaé wilasciwy poziom stop procentowych oraz
odpowiedni system podatkowy. Prawo gospodarcze powinno by¢ zréznicowane i uzaleznione
od rozmiaréw firmy. Autor ten zwrdcit takze uwage na potrzeb¢ rozwijania osrodkow
wspierania biznesu oraz kreowania przedsicbiorczych postaw w  spoleczefistwie.®
B. Piasecki zwrocit z kolei uwage na potrzebe laczenia polityki wspierania mikro, matych
1 $rednich przedsiebiorstw z selektywnym wyborem form pomocy i instytucji, ktore ja realizuja.
Nalezy przy tym pamieta¢, ze wsparcie to ma przyczyni¢ si¢ do rozwoju spoleczno-
gospodarczego sektora MSP, nie znieksztatcajac dziatalno$ci podmiotéw gospodarczych. Proces
ten powinien si¢ rozpocza¢ od analizy i oceny potrzeb firm oraz czynnikéw, ktore je
determinuja.®

Waznym jest by dokona¢ takze analizy zalecen dotyczacych wspierania przedsigbiorstw

biorgc pod uwage wyniki badan empirycznych. Pierwszym przyktadem jest wydany przez

81 Lissowski O., 1988, Instrumenty finansowe wspierania malych i Srednich przedsiebiorstw w Unii Europejskiej
i w Polsce: wybrane zagadnienia, wydawnictwo Politechniki Poznanskiej, Poznan, str. 220-221.

8 Smallbone D., 1999, The role of government In SME development In transition economies, International Small
Business Journal, nr 14/4, str. 64-65.

8 Piasecki B, 1997, Przedsiebiorczosé i mata firma, Wydawnictwo Uniwersytetu Lodzkiego, £6dz, str. 204-207.
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Instytut Badan Strukturalnych dokument Wplyw funduszy unijnych na gospodarke Polski
w latach 2004-2020. Wedtug raportu podniesienie poziomu i tempa wzrostu PKB wynikac
bedzie przede wszystkim z akumulacji kapitatu publicznego i prywatnego, a co za tym idzie
wzrostu produktywnoéci pracy.®* Autorzy publikacji zwracaja uwage na fakt, iz wzrost produktu
i zatrudnienia oraz spadek bezrobocia nie bedg jedynymi pozytywnymi efektami funduszy Unii
Europejskiej. Szereg pozytywnych zjawisk w postaci lepszej jakosci infrastruktury publiczne;j
(sportowej, komunalnej, kulturalnej, edukacyjnej) mimo, ze nie przetozy si¢ w istotny sposob na
zmienne makroekonomiczne to wplynie na jako$¢ zycia mieszkancow Polski.®

Na zlecenie Ministerstwa Rozwoju Regionalnego powstat w roku 2010 raport na temat
Wplywu funduszy europejskich na gospodarke polskich regionéw 1 konwergencje z krajami UE.
Na podstawie przeprowadzonej analizy stwierdzono, Ze poziom innowacyjnosci gospodarki
obok infrastruktury  technicznej jest podstawowym  czynnikiem  decydujagcym
o mozliwosci osiggniecia i utrzymania wysokiej dynamiki rozwoju spoteczno-gospodarczego.
Stopa zatrudnienia w Polsce, mimo wzrostu liczby pracujacych oraz niskiego bezrobocia, nalezy
do  najnizszych w Unii Europejskiej. Wynika  to przede  wszystkim
z niewykorzystywania zasobow pracy glownie najstarszych (+50) 1 najmlodszych
(ponizej 25 roku zycia) uczestnikow rynku pracy. Wedtug autorow dokumentu potrzebne sa
zatem dziatania na rzecz podnoszenia jakosci §wiadczonych ustug i lepszego ukierunkowania
interwencji. Wskazano na istotng cze$¢ zagrozen i stabych stron polskiej gospodarki wynikajaca
z niskiego poziomu inicjatyw i postaw proinnowacyjnych, zaréwno po stronie przedsi¢biorcow,
jak 1 po stronie §wiata nauki. Brak wystarczajaco intensywnej wspotpracy miedzy podmiotami
naukowymi i gospodarczymi rodzi konsekwencje w postaci niskich nakladow na B+R
(zwlaszcza po stronie sektora prywatnego) oraz niskiego poziomu innowacyjnosci polskich
przedsigbiorstw. Tworzenie przez firmy oraz jednostki naukowe
i osrodki innowacji powigzan kooperacyjnych, zwlaszcza klastrow ma ogromne znaczenie dla
innowacyjnos$ci 1 konkurencyjnosci gospodarki, a instrumenty i programy wspierajace takie
powiazania sg istotnym elementem polityki innowacyjnej panstwa. W raporcie podkres§lono, ze
gldwnym problemem w procesie realizacji w ramach NSRO systemowych form gospodarczych
o charakterze klastrowym jest brak spojnej strategii budowania klastrow 0 znaczeniu
regionalnym i ponadregionalnym oraz brak skutecznej koordynacji dzialan réznych instytucji

wspierajacych klastry na poziomie regionalnym i centralnym. Wskazano takze, ze zasadnicza

8 Bukowski M., Pelle D., Saj W.M., 2008, Wplyw funduszy Unii Europejskiej na gospodarke Polski w latach 2004~
2020, Instytut Badan Strukturalnych, Warszawa, str. 23-24.
& http://www.ewaluacja.gov.pl/Wyniki/Documents/I11_raport_roczny 2010_EUI3 raport_|_IBS_7022013.pdf
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bariera dla rozwoju form wspdlpracy sieciowej jest niska sktonno$¢ polskich przedsigbiorstw do
wspolpracy.®

Ciekawych wnioskow dostarcza analiza Wptywu funduszy Unii Europejskiej na kryteria
z Maastricht, w tym wplyw na poziom kursu walutowego. W okresie, gdy do gospodarki
naptywaja fundusze unijne ich oddzialywanie powoduje umocnienie zlotego, rosngce wraz ze
zwigkszeniem skali nowych $rodkdw. Aprecjacja osigga szczytowy moment w czasie, gdy
nastepuje kumulacja naptywu srodkdéw z Unii Europejskiej do gospodarki. W koncowej czgsci
mamy do czynienia z trwatymi efektami naptywu §rodkéw w postaci wyzszej konsumpcji oraz
inwestycji, a takze transferami z sektora rzagdowego do budzetu unijnego
z tytutlu naleznych skladek. Autorzy dokumentu podkreslaja, ze po zamknigciu naplywu
funduszy na ksztatt gospodarki wigkszy wplyw zaczynaja mie¢ zmiany struktury podazowej,
ktére sa rozlozone pomiedzy sektory znacznie bardziej rOwnomiernie niz wczesniejszy
dodatkowy popyt. W efekcie zaczyna rosng¢ rola sekcji ustugowych i ograniczeniu ulega
znaczenie przemys%u.87

W celu zaproponowania systemu wspierania mikro, matych 1 $rednich przedsiebiorstw
w wojewodztwie wielkopolskim, dokonano takze oceny wynikoéw przeprowadzonego badania
wsréd wielkopolskich MSP. Najwigcej badanych firm wskazalo na potrzebe uproszczenia
formularzy wnioskow o dofinansowanie zarowno w ramach Wielkopolskiego Regionalnego
Programu Operacyjnego jaki i Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.
Przedsigbiorstwa  stwierdzily takze, 1z nalezy zmniejszy¢ liczbe  dokumentéw
1 zalacznikow (prawie 74% firm z WRPO oraz ponad 54% z POIG) oraz skroci¢ czas
oczekiwania na wyniki (prawie 51% firm z WRPO oraz ponad 39% z POIG). Wsrod kolejnych
zmian MSP wymienily potrzebe wydluzenia czasu przygotowania projektu, zwigkszenia
dostepu do informacji czy zwigckszenia wsparcia doradczego punktow konsultacyjno-
informacyjnych.  Dane, o  ktorych  mowa  powyzej  zostaly  przedstawione

w tabeli nr 96.

8 Raport 2010, 2010, Wplyw funduszy europejskich na gospodarke polskich regionéw i konwergencje z krajami
UE, Warszawa, str. 139-142.

87 Kaczor T., Soszynski K., 2011, Analiza konsekwencji naplywu srodkéw UE na sytuacje makroekonomiczng,
poziom kursu walutowego i perspektywy wypetnienia kryteriow konwergencji, Ministerstwo Rozwoju
Regionalnego, Warszawa, str. 63.
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Tabela nr 96. Zmiany w systemie a program

Co nalezaloby zmieni¢ w systemie wsparcia WRPO POIG
unijnego ilos¢ % ilos¢ %

uprosci¢ formularze wniosku o dofinansowanie 49 86,0% 29 60,4%
zmniejszy¢ liczb¢ dokumentow i zatgcznikow 42 73, 7% 26 54,2%
wydhuizy¢ czas przygotowania projektu 16 28,1% 15 31,3%
zwigkszy¢ dostep do informacji 14 24,6% 17 35,4%
ulepszy¢ przekaz informacji w mediach 8 14,0% 5 10,4%
prowadzi¢ szkolenia w zakresie funduszy UE 11 19,3% 4 8,3%
zwigkszy¢ ilo§¢ konkursow 24 42,1% 10 20,8%
skroci¢ czas oczekiwania na wyniki 29 50,9% 19 39,6%
zwigkszy¢ wsparcie doradcze punktow

11 19,3% 3 6,3%
konsultacyjno-informacyjnych
inne 14 24,6% 22 45,8%

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie wynikoéw badan empirycznych.

W Wielkopolskim Regionalnym Programie Operacyjnym statystycznie istotnic wigcej jest

firm, ktére wnioskuja o:

- uproszczenie formularzy wniosku (p=0,0014),

- zmniejszenie liczby dokumentow 1 zatacznikow (p=0,0185),

- zwigkszenie ilosci konkursow (p=0,0102) niz w Programie Operacyjnym Innowacyjna
Gospodarka. Z kolei w programie POIG statystycznie istotnie wiecej jest firm, ktore wnioskuja
0 inne zmiany w systemie wsparcia unijnego niz w programie WPRO (p=0,0111). Wsro6d zmian
inne pojawily si¢ migdzy innymi sugestie zmian dotyczace zwigkszenia ilo$ci programow dla
firm mikro, przeprowadzania szkolen dostosowanych do potrzeb MSP czy zwigkszenia

przejrzystosci informacji dotyczacej konkursow. Powyzsze informacje zawarte zostaly na

wykresie nr 91.
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Co nalezatoby zmienic
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Wykres nr 91. Zmiany w systemie a program

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

Z dziatania 1.2 skorzystalo statystycznie istotnie najwigcej firm, ktore proponuja:
- uproszenie formularzy wniosku (p=0,0072),
- prowadzenie szkolen w zakresie funduszy z UE (p=0,0287),
- skrocenie czasu oczekiwania na wyniki (p=0,0197),
- zwigkszenie wsparcia doradczego punktow konsultacyjno-informacyjnych (p=0,0149).
Z dziatania 8.1 wsparcie uzyskalo statystycznie istotnie najwiecej firm, ktére proponuja inne

zmiany w systemie (p=0,0050). Obrazuje to ponizszy wykres.

Zmiany w systemie
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Wykres nr 92. Zmiany w systemie a dzialanie

Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie wynikéw badan empirycznych.

201



W miescie w przedziale 50-80 tys. mieszkancoéw statystycznie istotnie najwiecej dziata firm,
ktére proponuja zwigkszenie ilosci konkurséw (p=0,0408). Z kolei w miescie ponizej 20 tys.
mieszkancéw statystycznie istotnie funkcjonuje najwigcej podmiotow, ktore proponuja

skrocenie czasu oczekiwania na wyniki (p=0,0283). Wykres nr 93 przedstawia powyzsze

wyniki.
Zmiany w systemie
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Wykres nr 93. Zmiany w systemie a lokalizacja

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie wynikow badan empirycznych.

W pracy okreSlona zostala szczegblowa metodyka wyboru systemu wspierania
przedsigbiorstw w wojewodztwie wielkopolskim oraz podjeta proba okreslenia przewidywanych
skutkow tak zaproponowanego systemu wspierania MSP.

Z analizy wynikow badan empirycznych oraz doswiadczenia wynikajacego z obstugi
merytoryczno-technicznej projektow Unii  Europejskiej, pochodza ponizsze zalecenia

przedstawione w tabeli nr 97.

Tabela nr 97. Zalecenia wynikajace z wynikéw badan empirycznych

Lp. Zalecenie Charakterystyka

1. | Dostosowanie systemu wspierania | Uwzglgdnienie specyficznych warunkow, w
MSP do wielko$ci przedsigbiorstwa | jakich funkcjonuja mikro, mate 1 S$rednie
oraz branzy przedsiebiorstwa w danym regionie czy kraju.
w ktorej dziata. Nalezy zatem dokona¢ analizy aktualnego

stanu tego sektora, wzig¢ pod uwage bariery w
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Lp. Zalecenie Charakterystyka
ich funkcjonowaniu oraz przyjrze¢ si¢ roli jakie
te podmioty pelnig w gospodarce.

2. | System wspierania powinien Wazne jest by¢ wzigé pod uwage faktyczne
zorientowany by¢ na jej odbiorcéOw, | potrzeby przedsigbiorstw by mowi¢ o
a wiec mikro, male efektywnym
i $rednie przedsiebiorstwa. i skutecznym wspieraniu. Obecnie w duzej

mierze polski system skupia si¢ na tworzeniu
1 usprawnianiu instytucji, ktore udzielajg
wsparcia  przedsigbiorstwom. Nie zawsze
wyznaczane cele pokrywaja si¢ z faktycznymi
potrzebami firm
w wojewodztwie wielkopolskim.

3. | System wspierania MSP powinien | Zréznicowany poziom rozwoju w ukladzie
by¢ opracowywany z regionalnym wymaga stosowania
uwzglednieniem zroznicowania zroznicowanej polityki  wsparcia w  tym
regionow. rowniez w zakresie przedsigbiorczosci.

4. | Wspieranie powinno by¢ udzielane | Chodzi o  réwnoczesne  wykorzystanie
kompleksowo z koordynacjg wszystkich rodzajéw wsparcia, w tym przede
dziatan organizacji, ktore udzielaja | wszystkim szkolen, doradztwa oraz wsparcia
pomocy mikro, matym i §rednim finansowego. Pozwoli to na uzyskanie efektu
przedsi¢biorstwom. synergii.

5. | Nalezy dokonywa¢ oceny systemu | Mowa tu o badaniu m.in.  wzrostu
wspierania  MSP  pod  katem | gospodarczego, zmian strukturalnych w
skutkéw ekonomicznych. gospodarce, aktywno$ci inwestycyjnej czy

rynku pracy.

6. | Zaleca si¢ dokona¢ zwigkszenia To z kolei daje im szans¢ na
funduszy kapitalu podwyzszonego | wyspecjalizowanie  si¢ w  okre$lonych
ryzyka co oznacza wigcej kapitatu | dziedzinach, takich jak technologie
dla poszczegdlnych informatyczne czy biotechnologia, dzigki
przedsiebiorstw. czemu MSP moga wuzyskaé przewage

konkurencyjng na rynkach §wiatowych.
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biznesu polega w szczegdlnosci na
doradztwie i szkoleniach, pomocy

dla nowo powstalych firm czy

Lp. Zalecenie Charakterystyka

7. | Nalezy dokona¢ szczegoltowe;j W szczegbdlnosci chodzi o zapewnienie
analizy barier w wykorzystaniu spojnosci  regulacji  krajowych z zasadami
instrumentow inzynierii finansowej | wdrazania tych instrumentow.
oraz okresli¢ dziatania niezbedne
dla wyeliminowania tych barier.

8. | Wymagane jest wypracowanie Informacje zamieszczane w lokalnej telewizji,
metod fatwiejszego dostepu do prasie czy na stronach internetowych powinny
informacji dla mikro, matych 1 by¢ przejrzyste i1 zrozumiale dla potencjalnych
srednich przedsigbiorstw na beneficjentow.
poziomie lokalnym i regionalnym.

9. | Nalezy stworzy¢ jedna, krajowa Promowanie funduszy UE poprzez dobre
baze internetowa na temat zrodet praktyki  przedsi¢biorstw, ktore wsparcie
finansowania MSP otrzymaly. Przyczyni si¢ to do wzrostu
w oparciu o dobre praktyki. swiadomosci MSP oraz zwigkszy potrzebe

skorzystania przez inne firmy ze S$rodkow
unijnych.

10. | Banki jak i inne instytucje Prowadzenie kampanii promocyjnych.
finansowe powinny w sposob
efektywny przekazywaé
informacje na temat alternatywnych
instrumentow finansowych.

11. | Zaleca si¢ by wprowadzic¢ Nalezy przede wszystkim dokona¢
obowigzkowe zasady ujednolicenia zasad sprawozdawczosci, by moc
sprawozdawczosci dla instytucji je porébwnywac.
zarzadzajacych (dziatajacych przy
tym w sposob efektywny)
poszczegolnymi regionalnymi
programami operacyjnymi.

12. | Dziatalno$¢ instytucji otoczenia Konieczna  jest biezaca ocena  ushig

Swiadczonych przez te instytucje i udzielenie
odpowiedzi na pytanie czy odpowiadaja one

biezacym potrzebom przedsigbiorstw sektora
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Lp. Zalecenie Charakterystyka

pomocy w transferze MSP.
I komercjalizacji nowych

technologii. *

13. | Waznym elementem ubiegania si¢ | Powinno si¢ zatem rozpozna¢ czynniki, ktore

0 $rodki UE jest motywacja decydowaty o checi starania si¢ przez MSP
przedsiebiorstw 0 pomoc unijng, by moéc méwié¢ o efektywnym
w aplikowaniu o nie wraz z ich wykorzystaniu.

okresleniem czynnikow, ktore maja

wplyw na podjecie decyz;ji.
14. | Nalezy dokona¢ szczegolowej Mowa tu przede wszystkim o przygotowaniu
identyfikacji trudnosci 1 dokumentacji  poprawnej pod wzgledem

problemow, jakie napotkaty firmy | formalnym, a co si¢ z tym wiaze wielosci
w trakcie catego procesu realizacji | dokumentdéw i potrzebnego na to czasu. Wazne
projektu. jest przyjrzenie si¢ problemowi korzystania z

pomocy firm zewnetrznych przy pisaniu

wniosku.
15. | Zdecydowane skrocenie czasu Zbyt dhugi czas oczekiwania oraz zbyt sztywne
oczekiwania na decyzj¢ czy MSP warunki, nie s3 bowiem adekwatne do
otrzyma $rodki unijne. zmieniajgcej si¢ sytuacji gospodarczej i przez

to przedsiebiorcom trudniej jest dobrze

zaplanowac¢ inwestycje.

16. | Sprawozdawczos¢  dla  mikro, | Dane potrzebne do okreslenia wskaznikow
matych i $rednich przedsigbiorstw | monitorowania poszczegdlnych projektow w
korzystajacych z funduszy UE jest | duzej mierze okreslane s przez
zbyt szczegbdlowa. przedsigbiorstwa. Cze§¢ pracy powinny

wykonywac zatem urzedy.

17. | Zaleca si¢ dokona¢ uproszczenia Wazne jest wiec by na samym poczatku
formularza aplikacyjnego wlaczy¢
pierwszego etapu, by osoby w opiniowanie eksperta czy grupe ekspertow,
sprawdzajace wniosek nie ktérzy dokonaja oceny realizacji pomystu.

8 Rozporzadzenie Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 20 maja 2009 r. w sprawie udzielania pomocy na
wzmacnianie potencjatu instytucji otoczenia biznesu w ramach regionalnych programoéw operacyjnych, Dz. U. nr
85, poz. 719.
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Lp. Zalecenie Charakterystyka
analizowaly zlozonego wniosku Kolejny krok to przekazanie dokumentu do
jedynie pod katem formalnym, lecz | urzednika, dopiero potem MSP sklada
najwazniejszym kryterium wymagane dokumenty wraz
powinien by¢ sam pomyst z zalgcznikami. Chodzi takze o uniknigcie
przedsigbiorcy na rozw6j wlasnej korzystania z pomocy firm zewngtrznych przy
firmy. pisaniu wniosku.

18. | Zaleca si¢ dokona¢ uproszczenia Upraszczanie dotyczy¢ ma przede wszystkim
systemu wdrazania funduszy Unii | procedur konkursowych, systemu realizacji
Europejskie;. i rozliczania projektoéw. Waznym elementem

jest takze dostosowanie Wymogow
biurokratycznych do wysokosci wsparcia jak
rowniez wielkoSci przedsigbiorstwa (mikro,
mate, $rednie).

19. | Nalezy niwelowac¢ stabosci Chodzi  przede  wszystkim o  lepsze
obowigzujacego systemu dostosowywanie  do  zmieniajacych  si¢
administracyjnego, ktory zajmuje warunkow rynkowych, braku koncentracji na
si¢ rozdysponowywaniem §rodkoéw | iloSciowych aspektach wydatkowania srodkéw
unijnych. czy  wykreowanie  strategicznej  wizji

rozwojowej.

20. | Interwencja panstwa w polityke Nalezy wzig¢ pod uwage dos$¢ spore roznice
regionalng z wykorzystaniem W rozwoju poszczegdlnych regionow.
funduszy Unii Europejskiej musi
by¢ bardziej skuteczna.

Zrédto: Opracowanie wiasne.

Mikro, mate 1 $rednie przedsigbiorstwa w sposob aktywny biorg udziat w tworzeniu struktury
gospodarczej kraju. Sektor MSP w pordwnaniu z duzymi firmami posiada zdolno$¢ szybkiego
reagowania na zmiany, ktore zachodza na rynku. Wsparcie przedsigbiorstw przektada si¢ na cale
wojewoOdztwo poprzez wzrost inwestycji, wzrost zatrudnienia, a tym samym spadek bezrobocia.
Dazenie do efektywnego wykorzystania funduszy Unii Europejskiej wymaga -ciaglego
upraszczania systemu dotyczacego ich wdrazania. Chodzi przede wszystkim o system realizacji
1 rozliczania poszczegélnych projektow, jak rowniez procedury konkursowe. Dobrym

rozwigzaniem, ktore warto byloby wprowadzi¢ w Zycie jest dostosowanie do wielkosci firmy
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oraz wysokosci wsparcia wymogow biurokratycznych. Uniknie si¢ w ten sposob sytuacji,
w ktorej] na przyktad firma mikro musi wypemi¢ podobny wniosek, ktory sktada duze

przedsiebiorstwo, chcac uzyskaé unijne wsparcie.

4.2. Metodyka wspierania mikro, malych i $rednich przedsiebiorstw z funduszy unijnych

Wyboru odpowiednich instrumentéw zaréwno finansowych 1 niefinansowych dokonano
W oparciu o:
1. Zgodnos$¢ instrumentdOw wspierania z potrzebami MSP biorgc pod uwage:
- wielko$¢ przedsigbiorstwa (mikro, mate, srednie),
- etapy rozwoju przedsiebiorstwa (start up, rozwoj, ekspansja, dojrzatosc),
- okreslony obszar (wojewodztwo wielkopolskie).
2. Sklasyfikowanie inwestycji w kategorii ilosciowa 1 jako$ciowa.
By moéc przedstawi¢ proponowang metodyke systemu wspierania MSP w wojewddztwie
wielkopolskim, zaprezentowano najpierw najwazniejsze wnioski z badania wraz
Z proponowanymi rekomendacjami oraz ich sposobem wdrozenia. Dane te zawarte zostaly

w tabeli nr 98.

Tabela nr 98. Whnioski z badania wraz z rekomendacjami

Proponowany sposob
Lp. Whiosek z badania Proponowana rekomendacja wdrozenia
rekomendacji

1. Silne zréznicowanie Zastosowanie selektywnej Wsparcie
subregionow polityki wsparcia przedsiebiorczo$ci ze
wojewodztwa przedsigbiorczosci. Promocja | srodkow publicznych.
wielkopolskiego pod postaw przedsigbiorczych w
wzgledem rozwoju calym wojewddztwie
gospodarczego. wielkopolskim.

2. Rozproszenie potencjatu Rozw¢j inicjatyw Zwigkszenie srodkow
wielu branz w klastrowych o zasiegu na wzmacnianie
wojewodztwie regionalnym. konkurencyjnosci i
wielkopolskim. innowacyjnosci
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Lp.

Whiosek z badania

Proponowana rekomendacja

Proponowany sposob
wdrozenia

rekomendac;ji

wiodacych klastrow
regionalnych oraz
wsparcie tworzenia

nowych inicjatyw.

Stosunkowo niski
wskaznik nakladow na
B+R w wojewddztwie

wielkopolskim.

Kluczowym staje si¢
wspieranie sektora MSP w
zakresie poprawy dostepu do
srodkow finansowych na

dziatalnos$¢ innowacyjna.

Rozwijanie oferty
produktowej funduszy
pozyczkowych 1
poreczeniowych, wraz
ze zwigkszeniem ich
potencjatu
finansowego.
Dodatkowo, rozwdj
instytucji, ktore
finansuja
przedsigwzigcia
wysokiego ryzyka w
odniesieniu do
najbardziej
innowacyjnych

projektow.

Wdrazanie przede
wszystkim innowacji
produktowych i
procesowych w
wojewddztwie

wielkopolskim.

Bardziej racjonalne
inwestowanie w innowacje
produktowe i procesowe, co
przyczyni si¢ do
optymalizacji procesow w
celu poprawy efektywnosci
biznesowej. Uswiadomienie
MSP potrzeby wdrazania
takze innowacji

organizacyjnych i

Okreslenie dziatan
promujacych
innowacje
organizacyjne i
marketingowe wsrod
wielkopolskich MSP
w postaci doradztwa,
stazy czy dobrych
praktyk.
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Proponowany sposob

Lp. Whniosek z badania Proponowana rekomendacja wdrozenia
rekomendacji
marketingowych.

5. Brak kooperacji miedzy Pokonanie barier kosztowych, | Opracowywanie i
firmami w wojewodztwie | organizacyjnych poprzez wdrazanie nowych
wielkopolskim. nawigzanie wspotpracy produktow,

pomiegdzy firmami. rozwigzan, budowanie
wspolnych sieci
handlowych czy
ushugowych,
prowadzenie
wspolnych dziatan
marketingowych, a
wszystko w celu
maksymalizacji
efektow.

6. Brak uksztattowanych Stworzenie platformy Wspieranie
relacji MSP z duzymi, wspolpracy MSP z wielkimi | sieciowania lokalnych
miedzynarodowymi koncernami. przedsiebiorstw z
koncernami. tworzeniem inicjatyw

klastrowych, co
przyczyni si¢ do
wzmochienia pozycji
MSP. Kolejny krok to
uwzglednienie zakresu
wspoOlpracy inwestora
zagranicznego
chcacego
zlokalizowa¢ swoj
biznes na terenie
wojewodztwa

wielkopolskiego.
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Proponowany sposob

terytorialnego dziatania
MSP w wojewodztwie

wielkopolskim.

dziatalnosci poza rynek
lokalny na wojewodztwo,
docelowo kraj — w przypadku

firm mikro.

Lp. Whiosek z badania Proponowana rekomendacja wdrozenia
rekomendac;ji

7. Brak znajomosci przez Bardziej skuteczne i Przygotowanie a
wielkopolskich MSP efektywne rozpoznawanie potem wdrozenie
oferty i kierunkow potrzeb MSP z koncepcja nowych strategii
rozwoju dziatalnosci poprawy ukierunkowania dziatan z
parkow technologicznych. | oferty parkoéw uwzglednieniem

technologicznych skutkow tak

dostosowang do potrzeb zaproponowanych

wielkopolskich firm. strategii na firmy
bezposrednio
ulokowane w parkach
oraz MSP w catym
wojewodztwie
wielkopolskim.

8. Nastawienie na Przeznaczenie srodkow Kierowanie wsparcia
wspolprace uczelni finansowych ma wspotprace | finansowego nie tylko
wyzszych gtownie z nauki z biznesem. do szkot wyzszych,
firmami duzymi z ale takze do sektora
pomini¢ciem sektora MSP. MSP. Celem jest

obustronna motywacja
do podjecia
wspoOtpracy na linii
nauka — biznes. Aw
efekcie na przyktad
komercjalizacja ich
wynalazkow.

9. Zbyt waski zasieg Rozszerzenie zasiggu Mate i $rednie firmy

rozwazenie
rozszerzenia
dziatalno$ci na caly

kraj oraz rynki
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Proponowany sposob

Lp. Whniosek z badania Proponowana rekomendacja wdrozenia
rekomendacji
zagraniczne.

10. | Maty udzial w rynku Nalezy dokona¢ zmian zasad | Proponuje si¢
przedsigbiorstw funkcjonowania i zwigkszenie stopnia
wysokoinnowacyjnych. finansowania instytucji komercjalizacji badan,
Niska sktonnos¢ badawczych oraz zmiany wprowadzenie
wielkopolskich MSP do otoczenia regulacyjnego firm | efektywnych
podejmowania ryzyka innowacyjnych. mechanizmoéw
zZwigzanego z wspierania
dziatalnoscig innowacyjna. innowacyjnosci

poprzez chociazby
zmiany regulacji
prawno-podatkowych.

11. Brak wsparcia Uzaleznienie formy wsparcia | W fazie badawczo-
bezzwrotnego od fazy projektu, cho¢ w rozwojowej proponuje
skierowanego na wysoce | przypadku wysoce si¢ wsparcie
innowacyjne projekty innowacyjnych projektow bezzwrotne, a w fazie
przed faza komercjalizacji. | wsparcie powinno by¢ wdrozeniowej

bezzwrotne. wsparcie zwrotne.

12. | Brak $wiadomosci Przeprowadzi¢ intensywne Efektywne wsparcie
rosngcej sily internetu dziatania promujgce sit¢ wielkopolskich MSP
wsrod wielkopolskich internetu jako no$nika biorac pod uwage
MSP. reklamy oraz narzedzia doswiadczenia w

promocji. ramach POIG 8.1.
oraz 8.2.
13. | Niedostateczny udziat Wspieranie MSP w zakresie | Przygotowanie a

wielkopolskich MSP w

eksporcie.

ich ekspansji na rynki

zagraniczne.

potem wdrozenie

strategii wsparcia
internacjonalizacji
sektora MSP w

wojewodztwie
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Lp.

Whiosek z badania

Proponowana rekomendacja

Proponowany sposob
wdrozenia

rekomendac;ji

wielkopolskim, ktorej
celem ma by¢
ulatwienie kontaktow
MSP z eksporterami.
Przygotowanie baz
podmiotow
zainteresowanych
wspolpracg z firmami
wraz z ich

udostgpnieniem.

14.

Spore bariery i utrudnienia

wielkopolskich MSP w

mozliwosciach otrzymania

wsparcia z Unii

Europejskiej.

Podejmowanie dziatan
prowadzacych do zmian w
prawie, ktoére poprawia
warunki uzyskiwania

wsparcia unijnego.

Stworzenie wykazu
barier i utrudnien w
otrzymywaniu
unijnego wsparcia dla
wielkopolskich firm
oraz
odbiurokratyzowanie
procedur zwigzanych
z finansowaniem MSP
ze Ssrodkow UE.

15.

Brak systemu
monitorowania sytuacji
MSP, ktore otrzymaty
wsparcie z funduszy

unijnych.

Wsparcie przysztych
beneficjentow chcacych
otrzymac¢ wsparcie finansowe
w postaci funduszy unijnych.
Wdrozenie systemu
monitorowania kondycji MSP
po otrzymaniu

dofinansowania z UE.

Powstaty system
stanowi¢ bedzie
rodzaj good practice
dla przysztych
beneficjentow
poszczegbdlnych
programow unijnych
oraz samych
instytucji, ktore

posrednicza przy
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Lp.

Whiosek z badania

Proponowana rekomendacja

Proponowany sposob
wdrozenia

rekomendacji

przekazywaniu
funduszy. Stworzenie
bazy wiedzy o MSP w
formie przegladarki z
podaniem danych pod
katem wielkos$ci
firmy, regionu,
branzy, programu, by
moéce dokonywad
samodzielnych
zestawien na potrzeby
przedsigbiorcOw oraz

innych instytucji.

16.

Brak efektywnego
monitorowania
osiggnietych przez MSP

wskaznikow.

Poza przeprowadzang
sprawozdawczos$cig
obowigzkowa, warto
wprowadzi¢ badania

beneficjentow projektow,

ktore zostaty zakonczone.

Dzigki badaniom
mozna uzyskac
dodatkowe informacje
o chociazby efektach
rzeczowych, jakie
dzieki konkretnemu
projektowi dane MSP

otrzymalo.

17.

Zbyt szczegotowa
sprawozdawczo$¢
spoczywajaca na MSP po
otrzymaniu §rodkow

unijnych.

Podzial pracy miedzy

firmami a urzedami.

Dane potrzebne do
okres$lenia
wskaznikow
monitorowania
poszczegbdlnych
projektow powinny
by¢ okreslane przez
urzedy, instytucje

przekazujace Srodki
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Proponowany sposob

Lp. Whiosek z badania Proponowana rekomendacja wdrozenia
rekomendac;ji
unijne.
18. Brak specjalistycznych Instytucje odpowiedzialne za | Instytucje te oferuja

szkolen w zakresie
sporzadzania konkretnego

whniosku.

wdrazanie poszczegdlnych
programow w sposob
efektywny udzielaja pomocy,
porad przysztym
beneficjentom.

doradztwo w zakresie
mozliwosci
pozyskania srodkow
unijnych,
przeprowadzaja
potrzebne instruktaze
i szkolenia
dostosowane do
poszczegolnego

programu, dziatania.

Zrodto: Opracowanie wilasne.

Ponizszy

rysunek prezentuje

propozycje wspierania mikro, matych 1 $rednich

przedsigbiorstw w wojewddztwie wielkopolskim.

Innowacje

Nowe technologie

Sieci wspOlpracy 1 partnerstwa, klastry

Uslugi dla dziatajacych MSP

Inicjowanie i powstawania nowych MSP

Rysunek nr 4. Propozycja wspierania MSP w wojewoédztwie wielkopolskim

Zrédto: Opracowanie wlasne.
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Baze ponizszego diagramu stanowig ustugi na rzecz nowo tworzonych firm w postaci
doradztwa w zakresie zakladania organizacji, finansowego wsparcia tworzenia nowych
przedsiewzie¢, ktore oferowane sa 0sobom podejmujacym dziatalnos¢ gospodarczg i mtodym
firmom bez historii kredytowej. Dodatkowo proponowana jest szeroka pomoc doradcza,
techniczna i lokalowa dla nowo powstalych przedsiebiorstw w pierwszym okresie dzialania
w inkubatorach przedsigbiorczosci i centrach technologicznych. Bardzo waznym elementem jest
takze tworzenie nowych firm w otoczeniu instytucji naukowych i szkot wyzszych, zaktadanych
przez studentow, absolwentow czy pracownikéw naukowych w preinkubatorach i akademickich
inkubatorach przedsigbiorczosci.

Nastepny poziom piramidy tworzg ushigi dla dziatajacych mikro, matych i $rednich firm
w postaci wsparcia doradczego w zakresie podatkow, sprzedazy, planowania, jako$ci oraz
eksportu. Powyzszy cel realizowany powinien by¢ przez:

- udzielanie dotacji dla sektora MSP i instytucji dzialajacych na rzecz rozwoju firm oraz
pozyczek na innowacje,

- ulatwianie przedsigbiorcom dostepu do wiedzy, informacji gospodarczej, opracowan
i analiz,

- organizowanie przedsiewzig¢ informacyjnych i promocyjnych.

Celem dziatan jest powigzanie ich z regionem poprzez stymulowanie dtugoterminowych
relacji kontraktowych z lokalnymi firmami. Najwyzszy poziom to dziatania nakierowane na
tworzenie warunkow dla transferu nowych rozwigzan technologicznych do gospodarki
i realizacje przedsiewzig¢ innowacyjnych oraz sieci wspolpracy i partnerstwa réznych
podmiotéw dziatajgcych na rzecz dynamizacji rozwoju gospodarki. Znajduje sie tutaj rowniez
pomoc w transferze i komercjalizacji nowych technologii w ramach centréw transferu
technologii czy tworzenie klastrow oraz animacji innowacyjnego srodowiska poprzez faczenie
na okre$lonym, zagospodarowanym terenie ustug biznesowych i roznych form pomocy firmom
w ramach parkéw technologicznych. Wsparcie ma dotyczy¢ takze pomocy MSP w zakresie ich
wyjScia na rynki zagraniczne. Chodzi bowiem o spdjna koncepcj¢ taczenia w strukturze
regionalnej wsparcia przedsigbiorczo$ci i wsparcia dziatajacych firm.

Dla wigkszosci przedsigbiorstw innowacyjno$¢ oznacza inwestycje w nowy sprzet Czy
infrastrukture. Znaczenie prowadzenia prac badawczo - rozwojowych dostrzegaja tylko
nieliczne mikro, mate i $rednie przedsigbiorstwa. To z kolei powoduje, ze innowacje
produktowe maja znikomy udzial w prowadzonej dziatalnos$ci gospodarczej. Firmy przeznaczaja
niewielkie $rodki na badania i rozwoj, poniewaz w prowadzonej przez siebie dziatalnosci

koncentruja si¢ w duzej mierze na sytuacji biezacej. Wsrodd przedsigbiorcéw brakuje czesto
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motywacji do  ponoszenia  ryzyka = zwigzanego z  transferem  technologii
I Innowacyjnos$cig. Zbyt niskie jest takze zainteresowanie MSP kooperacyjnymi formami
dziatania gospodarczego. Z drugiej strony, przedsigbiorcom brakuje czesto wiedzy
0 zasadach funkcjonowania innowacyjnego przedsiebiorstwa czy zarzadzaniu strategicznym, co
prowadzi do postaw budowania przewagi konkurencyjnej w oparciu o niskie koszty pracy.
Zatem w kontek$cie popytowym, jak i podazowym brak jest skutecznych rozwigzan
w zakresie kompleksowych mechanizméw dziatalno$ci innowacyjnej.

Na postawie zaprezentowanej powyzej propozycji wspierania mikro, matych i $rednich
przedsiebiorstw w wojewodztwie wielkopolskim, w tabeli nr 99 zaproponowano metodyke

systemu wspierania sektora MSP w Wielkopolsce.
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Tabela nr 99. Metodyka systemu wspierania mikro, malych i $rednich przedsi¢biorstw z funduszy Unii Europejskiej w wojewddztwie

wielkopolskim

Instrumenty
Inwestycje finansowe niefinansowe
Faza Wielkos¢ ulatwiajace dostep do ulatwiajace dostep do
rozwoju firmy kategoria kategoria kapitalu | kapitalu kapitalu kapitalu ?ﬁ(r:]rc])r\;\?a:g%”i rynkéw miedzy-
ilosciowa jakoSciowa wlasnego | obcego rzeczowego ludzkiego | . I narodowych
informacji
satrudnienie | "OWe (_jotacje na kredyty, | inkubatory szkolenia
produkty/ustugi | inwestycje, | pozyczki, | przedsi¢biorczosci | doradztwo
. venture gwarancje -
start up mikro . -
nowi kontrahenci cap!tal,
business
angels
zatrudnienie, | nowe dotacje na | kredyty, | inkubatory szkolenia | sieci Umiedzynarodowienie
obroty firmy, | produkty/ustugi, | innowacje | pozyczki, | przedsiebiorczo$ci, | doradztwo | wspolpracy,
koszt nowi gwarancje | parki naukowo- klastry,
jednostkowy, | kontrahenci, technologiczne centra
— mikro, zmiana cen | rozwdj eksportu, projektowe,
mata konkurencyjnos¢, Zywe
innowacyjnos¢ laboratoria,
asystenci
ds.
innowacji
zatrudnienie, | nowe dotacje na | kredyty, | inkubatory szkolenia | sieci Umigdzynarodowienie
obroty firmy, | produkty/ustugi, | innowacje | pozyczki, | przedsigbiorczosci, | doradztwo | wspotpracy,
koszt nowi gwarancje | parki naukowo- klastry,
.| mala, . . .
ekspansja | , . jednostkowy, | kontrahenci, technologiczne centra
srednia . - .
zmiana cen | rozwoj eksportu, projektowe,
konkurencyjnos¢, Zywe
innowacyjnos¢ laboratoria,
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Instrumenty

Inwestycje finansowe niefinansowe
Faza Wielkos¢ ulatwiajace dostep do ulatwiajace dostep do
rozwoju firmy kategoria kategoria kapitalu | kapitalu kapitalu kapitalu ?ﬁ?}?\:\gg%l: rynkow miedzy-
ilosciowa jakoSciowa wlasnego | obcego rzeczowego ludzkiego | . I narodowych
informacji
asystenci
ds.
innowacji
zatrudnienie, | nowe dotacje na | kredyty, | inkubatory szkolenia | sieci Umigdzynarodowienie
obroty firmy, | produkty/ustugi, | innowacje | pozyczki, | przedsiebiorczo$ci, | doradztwo | wspolpracy,
koszt nowi gwarancje | parki naukowo- klastry,
jednostkowy, | kontrahenci, technologiczne centra
zmiana cen | rozwdj eksportu, projektowe,
dojrzatos¢ | srednia konkurencyjnos¢, Zywe
innowacyjnos$¢ laboratoria,
asystenci
ds.
innowacji

Zrodto: Opracowanie whasne.
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W zwiazku z kryzysem gospodarczym, a takze konieczno$cig podjecia dziatan korygujacych
nadmierny deficyt budzetowy, zmniejsza si¢ ilo$¢ srodkdw dostepnych na wspotfinansowanie,
zarObwno na poziomie krajowym, jak i na poziomie samorzadu terytorialnego. Dlatego
Zaproponowany system wspierania umozliwi skuteczng pomoc mikro, malym 1 $rednim
przedsiebiorstwom z wojewodztwa wielkopolskiego, tagodzac przy tym istniejace bariery, ktore

utrudniajg im funkcjonowanie i rozwoj.

4.3. Analiza SWOT sektora mikro, malych i $rednich przedsiebiorstw w wojewédztwie

wielkopolskim

Przy pomocy analizy SWOT okreslono potrzeby mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw
w wojewodztwie wielkopolskim. Nazwa metody jest akronimem angielskich stow strengths
(mocne strony), weaknesses (stabe strony), opportunities (szanse potencjalne lub zaistniale
w otoczeniu), threats (zagrozenia prawdopodobne lub istniejagce w otoczeniu). Metoda ta
okreslana jest jako algorytm procesu analizy strategicznej, ktory jest propozycija systematyczne;j
1 wszechstronnej oceny zewnetrznych i wewnetrznych czynnikow okreslajacych kondycje
biezacg 1 potencjal rozwojowy przedsi@biorstwa.89

Wojewoddztwo  wielkopolskie  lezy w  zachodniej cze¢sci  Polski,  sgsiadujac
z wojewodztwami  zachodniopomorskim, pomorskim, kujawsko-pomorskim, 16dzkim,
opolskim, dolno$lgskim oraz lubuskim. Powierzchnia regionu wynosi 29 826,51 km? (drugie
miejsce w kraju po wojewddztwie mazowieckim) co stanowi 9,53% obszaru Polski. Gestos¢
zaludnienia jest nizsza od $redniej dla Polski 1 wynosi 114,15 osoby na kilometr kwadratowy.
Srednia gesto$é zaludnienia w Wielkopolsce jest podobna do $redniej dla krajow Unii
Europejskiej (117,5 os./ km?). W tabeli nr 100 zaprezentowana zostala analiza SWOT
wojewddztwa wielkopolskiego ze wskazaniem silnych i stabych stron wraz z szansami oraz

zagrozeniami.

% Gierszewska G., Romanowska M., 1999, Analiza strategiczna przedsigbiorstwa, PWE, Warszawa, str.206.
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Tabela nr 100. Analiza SWOT wojewoédztwa wielkopolskiego

Silne strony

Stabe strony

1. Duzy potencjat i wysoka aktywno§¢ MSP.

1. Niski poziom wzrostu PKB.

2. Wieksza liczba zarejestrowanych

aktywnych MSP niz $rednia krajowa.

2. Dysproporcje rozwoju gospodarczego na
terenic wojewodztwa oraz dysproporcje
efektywnosci gospodarki wewnatrz

wojewodztwa.

3. Duzy potencjat naukowo-badawczy.

3. Niski stopien powigzania nauki

z gospodarka.

4. Duze zaangazowanie kapitalu

zagranicznego.

5. Istnienie firm wokoét ktorych mozna

budowac sie¢ kooperacji.

6. Wysoka aktywnos$¢ przedsigbiorstw

w korzystaniu ze $srodkéw unijnych.

Szanse

Zagrozenia

1. Integracja europejska zwiekszajaca popyt

na towary 1 ustugi.

1. Niewtasciwe wykorzystanie srodkow
unijnych lub tez brak catkowitego ich

wykorzystania.

2. Wzrost wartosci srodkow unijnych

w latach 2014-2020.

2. Ostabienie tempa wzrostu PKB

w wojewodztwie.

3. Wspoipraca pomigdzy MSP w postaci

klastréw, sieci wspdtpracy.

3. Pojawienie si¢ nowych konkurentow

z innych krajow Unii Europejskiej.

4. Wspdltpraca firm z instytucjami naukowo-

badawczymi.

5. Wypromowanie produktow regionalnych.

6. Inwestycje zewngtrzne.

Zrbdto: Opracowanie whasne.

Silne strony wojewddztwa wielkopolskiego to niewatpliwie duzy potencjat 1 wysoka
aktywno$¢ mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw. W roku 2013 najwiecej zarejestrowanych

podmiotow znajdowalo si¢ w wojewodztwach mazowieckim, §laskim oraz wielkopolskim.
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Dynamika zmian byla w tych wojewddztwach najczgsciej wyzsza niz $rednia dla calej Polski.
Duzy potencjal naukowo-badawczy opiera si¢ w duzej mierze na stosunkowo licznych
jednostkach naukowych i naukowo - badawczych, wysokiej jakosci kadrze naukowo -
badawczej, w szczegdlnosci jej wiedzy 1 do§wiadczeniu oraz posiadanej infrastrukturze. Nalezy
jednak W tym miejscu wskazac na staba strong wojewodztwa
w zakresie niewystarczajacej wspotpracy sfery B+R z gospodarkg oraz niekorzystng strukture
badan z dominujaca rolg badan podstawowych. Silng strong wojewddztwa wielkopolskiego jest
zaliczenie go do grupy trzech regiondw o najwyzszej atrakcyjnosci inwestowania
w kraju. Przesadzity o tym takie czynniki, jak dostepnos¢ komunikacyjna, otoczenie biznesu czy
poziom rozwoju przemyshu. Znaczace zaangazowanie kapitalu zagranicznego wsrod inwestycji
ulokowanych ~ w  wojewddztwie to cecha  charakterystyczna ~ wojewodztwa.
W Poznaniu 1 subregionie poznanskim zlokalizowanych jest ponad 80% podmiotow
z kapitatem zagranicznym. W branzowej strukturze dominujg sektory spozywczy, chemiczny
i farmaceutyczny, jak rowniez $§rodkoéw transportu oraz maszyn i urzadzen. Kapital niemiecki
dominuje wsrdd inwestycji zagranicznych, cho¢ duzy jest takze udziat kapitatow brytyjskiego,
amerykanskiego czy holenderskiego.

Stabe strony wojewddztwa wielkopolskiego to do$¢ niski poziom wzrostu PKB.
Dysproporcje rozwoju gospodarczego na terenie wojewddztwa oraz dysproporcje efektywnosci
gospodarki wewnatrz wojewddztwa to stabe strony Wielkopolski. Poza gospodarng srodkowa
czgscig wojewodztwa, pozostale subregiony znacznie od niej odbiegaja, a ranga tego problemu
ro$nie wobec wzrostu tych zroznicowan. Poza Poznaniem
1 powiatem poznanskim wyrdzniaja si¢ jeszcze dwa miasta, bedace gldwnymi osrodkami
miejskimi regionu, tj. Leszno i Kalisz.

Wisrdd szans dla Wielkopolski nalezy wskaza¢ na integracje europejska zwigkszajaca popyt
na towary 1 ustugi. Wielkopolska nalezy do wojewodztw, ktore otrzymaja najwigcej unijnych
pienigdzy na realizacje regionalnego programu operacyjnego WRPO 2014+, pod warunkiem
spelnienia wszystkich Wymogow formalnych 1 przedstawienia  projektow
0 odpowiednio wysokim poziomie merytorycznym. Na program ten przypadnie Iacznie
2 4479 miIn euro. Jedynie wojewodztwo S$laskie i malopolskie otrzymaja wiekszg kwote
érodkow z Unii Europejskiej. *° Tworzenie klastrow i sieci wspolpracy to bardzo efektywna
i skuteczna forma wspierania rozwoju mikro, matych i srednich przedsigbiorstw. Inicjatywy te

sg jednak zbyt mato rozpowszechnione. Istnieje w zwigzku z tym potrzeba szerszego wspierania

% htp://www.umww.pl/wielkopolska-otrzyma-z-wiecej-pieniedzy-z-ue-na-wrpo-na-lata-2014-2020.
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tych dzialan. Na wprowadzenie odpowiednich technologii na rynek pozwala wspdlpraca
pomigdzy instytucjami naukowo-badawczymi, a samymi firmami.
W  Wielkopolsce istnieje duzy potencjal naukowo-badawczy, trzeba jednak pobudzié
wspolprace rowniez z wykorzystaniem $rodkow Unii Europejskiej. Stanowi to bowiem szanse
rozwoju zaréwno dla wielkopolskich mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw jak
i osrodkow naukowo-badawczych. Wielkopolska jest postrzegana w Polsce korzystnie,
rozpoznawalne s3 jej mocne strony w postaci wielkopolskiej jakosci, gospodarnosci,
przedsigbiorczosci czy tradycji targowych.”* Z kolei rozpoznawalno$¢ za granica jest duzo
stabsza, cho¢ przedmiotem zainteresowania ze strony konsumentow w innych krajach UE moga
sta¢ si¢ produkty regionalne z Wielkopolski. Wdrazanie wysokich standardow jako$ci zywnosci,
przyczynia si¢ do promocji produktow zywnosciowych na arenie migdzynarodowe;j. Produkty te
charakteryzuja si¢ tradycyjnymi metodami wytwarzania, zapewniajac jednocze$nie ich wysoka,
niezmienng jakos¢.

Wsrod zagrozen nalezy wskaza¢ na nastepujace kwestie. Po pierwsze niewlasciwe
wykorzystanie srodkow unijnych przez MSP. Problemy tego rodzaju pojawily si¢ w ramach
I okresu programowania gtdéwnie przy dotacjach na doradztwo. Przedsigbiorstwa nie wykazaty
zbyt duzego zainteresowania by z tej pomocy unijnej skorzysta¢. Spowolnienie wzrostu
gospodarczego oznacza ograniczenie rozwoju firm, a pojawiajacy si¢ kryzys gospodarczy
w Stanach Zjednoczonych czy krajach Europy Zachodniej ma przeciez znaczacy wplyw takze
na Polske. W zwiagzku z czym, nalezy bra¢ pod uwage mozliwy spadek popytu na produkty
1 ustugi. Z drugiej strony, naruszenie lub niewypehlienie warunkOw umowy oznacza
konieczno$¢ zwrotu otrzymanych $rodkéw, co w konsekwencji moze doprowadzi¢ do
ograniczenia skutecznosci udzielonego wsparcia. Po trzecie, nalezy pamigtaé, iz zagraniczne
firmy moga swobodnie prowadzi¢ dziatalno$¢ gospodarcza w Polsce, co oznacza wzrost
konkurencji rynkowej. Ta sytuacja moze doprowadzi¢ do likwidacji czy upadku niektorych
MSP, jak rowniez moga zosta¢ zwigkszone bariery wejscia na rynek dla nowych miko, matych
1 $rednich przedsiebiorstw.

Podsumowujac nalezy stwierdzi¢, iz mozliwe szanse wojewddztwa wielkopolskiego
przewazaja nad potencjalnymi zagrozeniami. Zauwazalna jest takze przewaga silnych stron nad
stabymi. By sytuacja wojewodztwa wielkopolskiego byta jednak lepsza, nalezy skupi¢ si¢ na
wykorzystaniu w sposob efektywny i skuteczny istniejacych szans przy jednoczesnym

zmniejszaniu stabych stron.

%1 Urzad Marszatkowski Wojewodztwa Wielkopolskiego, 2010, Strategia Promocji Gospodarczej Wojewédztwa
Wielkopolskiego na lata 2011-2020, Poznan, str. 13-14.
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4.4. Proponowany system wspierania mikro, malych i S$rednich przedsi¢biorstw

w wojewodztwie wielkopolskim

Podstawowym  zalozeniem proponowanego Systemu wspierania  przedsiebiorstw
w wojewodztwie wielkopolskim jest zwiekszenie przejrzystosci zarzadzania srodkami unijnymi
oraz wyeliminowanie znacznej czes$ci bledow systemu w ramach perspektywy finansowej 2007-
2013.  Ponizej  zaprezentowano  najwazniejsze =~ wnioski z  badania  wraz

z proponowanymi rekomendacjami.

@ Instrumenty FINANSOWE ﬂ

Kapitaty wlasne ‘

‘ Venture Capital ‘

‘ Business Angels ‘

‘ Dotacje ‘

Kapitaty obce ‘

Kredytu / Pozyczki / Gwarancje

Start up Rozwoj Ekspansja Dojrzatos¢

ETAP ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTWA

Rysunek nr 5. Proponowane instrumenty finansowe

Zrodto: Opracowanie whasne.
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@ Instrumenty NIEFINANSOWE ﬂ

‘ Umiedzynarodowienie ‘

‘ Parki naukowo-technologiczne ‘

Inkubatory przedsigbiorczosci

‘ Centra projektowe, zywe laboratoria, asystenci ds. innowacji ‘

‘ Klastry ‘

‘ Siect wspolpracy

‘ Doradztwo

‘ Szkolenia

Start up Rozwoj Ekspansja Dojrzatos¢

ETAP ROZWOJU PRZEDSIEBIORSTWA
Rysunek nr 6. Proponowane instrumenty niefinansowe

Zrodto: Opracowanie wilasne.

Instrumenty utatwiajace gtdéwnie polskim mikro, matym i $rednim przedsigbiorstwom dostep
do kapitatu wtasnego w postaci dotacji zostaty zaproponowane w tabeli nr 101.
System dotacji, z jakich moga korzysta¢ MSP jest w Wielkopolsce do$¢ rozbudowany
i dziata w sposob efektywny. Propozycja, ktorg warto wprowadzi¢ jest dofinansowanie kosztow
zatrudnienia specjalistow z danej dziedziny, co stanowi¢ bedzie istotng pomoc
w rozwijaniu dziatalnos$ci firm. Dotychczasowe wsparcie dotyczy gldéwnie osdb bezrobotnych,
bez wzgledu na posiadane przez nich kwalifikacje. Kolejnym rozwigzaniem, ktére warto byloby
wdrozy¢ w wojewodztwie wielkopolskim s3g dotacje na rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej
funkcjonujace w Austrii. Polegaja one na wsparciu firm, ktore gromadza oszczednosci w celu
uruchomienia wlasnej dziatalno$ci wraz z rozbudowanym systemem ushug doradczych.
Irlandzki system dotacji na reklame, przeprowadzanie analiz czy wyjazdy na targi to propozycja
majaca na celu rozwoj eksportu. Podobny system funkcjonuje takze w Wielkiej Brytanii czy na
Litwie z dodatkowymi ustugami doradczymi w zakresie planowania, zarzadzania czy

marketingu dla przedsigbiorstw, ktore rozpoczynaja dziatalno$¢ gospodarcza. Z kolei brytyjski
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system dotacji na inwestycje to propozycja dla Wielkopolski w zakresie zwigkszenia
produktywnos$ci oraz wzrostu zatrudnienia na obszarach charakteryzujacych si¢ dlugotrwatym

bezrobociem.
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Tabela nr 101.

Proponowane instrumenty finansowe ulatwiajace dostep do kapitalu wlasnego — dotacje

Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju

przedsi¢biorstwa

Dotacje

Polska

Francja

mikro

start up

Dotacje na inwestycje dla mikroprzedsigbiorstw-
przedsigbiorstwa zlokalizowane na obszarach wiejskich mogty
ubiegac si¢ o dotacje/zwrot 50% kosztow inwestycji do 600 tys.
zt. Inwestycje dotyczyly m.in. zakupu maszyn 1 urzadzen, prac
budowlano-montazowych, czy remontu pomieszczen. Projekty

musiaty wigzac¢ si¢ ze wzrostem zatrudnienia i obrotow firmy.

Dotacje dla transferu technologii oraz prac
naukowo-badawczych oraz zwrot 50%
poniesionych kosztow wdrozenia

innowacji.

mikro, mala

rozwoj

mala,

srednia

ekspansja

srednia

dojrzatos¢

Dotacje na dzialania majgce na celu wdrozenie innowacyjnych
technologii do przedsi¢biorstw, niestosowanych na $wiecie dtuzej
niz 5 lat oraz zakup niezbednych maszyn i urzgdzen do jej

uzytkowania.

Dotacje na badania i rozwoj technologii - wsparcie projektow
badawczych i rozwijajacych technologig, obejmujacy badania
przemystowe i prace rozwojowe prowadzone przez

przedsigbiorcow do momentu stworzenia prototypu.

Dotacje na wdrozenie wynalazku — celem jest dofinansowanie

pierwszego wdrozenia wynalazku, poprzez zakup maszyn

Dofinansowanie kosztow zatrudnienia

specjalistow.

226




Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju

przedsi¢biorstwa

Dotacje

Polska

Francja

1 urzadzen, wyposazenie zaktadu czy jego budowe.

Dotacje na udziat w targach - dofinansowanie dziatan
promocyjnych w tym udziatu w misjach 1 targach
miedzynarodowych poprzez na przyktad wynajecie powierzchni

wystawienniczej.

Zrodto: Opracowanie wilasne.
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Tabela nr 102 to propozycja dla wojewddztwa wielkopolskiego w zakresie wspierania
dostepu do kapitalu wlasnego w postaci venture capital, ktore skierowane sg gtdownie do mikro,
matych i $rednich przedsigbiorstw z sektora zaawansowanych technologii. Obejmuja one
réwniez firmy z innych branz, musza one jednak prowadzi¢ innowacyjng dziatalnos¢
o duzym potencjale rozwoju. Fundusze venture capital najczesciej stuza finansowaniu
innowacyjnych przedsigbiorstw 1 sg $ciSle zwigzane 2z innowacjami produktowymi,
produkcyjnymi czy rynkowymi. Finansowanie dotyczy wprowadzenia na rynek innowacji, ktora
ma zapewni¢ sukces przedsigbiorstwu. Celem inwestowania venture capital jest zysk
wynikajacy z wartosci firmy, a nie z samej dzialalno$ci produkcyjnej badz ustugowej. Fundusze
seed capital definiowane sg jako inwestycje w podmioty znajdujace si¢ w bardzo wczesnym
stadium rozwoju lub w start-upy. To inwestycje polegajace na zakupie udzialdow czy akcji
spotek nienotowanych na gietdzie, stuzace osiggania zysku poprzez przyrost wartosci kapitatu.
Inwestor jednak wiacza sie zarzadzanie przedsiebiorstwem bedacym przedmiotem inwestycji.
Business angel (aniol biznesu) okre§lany jest mianem prywatnego inwestora wspierajacego
wybrane pomysty biznesowe, glownie w poczatkowej fazie ich dzialalno$ci. Angazuje on nie
tylko $rodki finansowe, ale rowniez swoja wiedze, kontakty i doswiadczenie biznesowe.”
W Unii Europejskiej zostat powotany Program Ramowy na rzecz Konkurencyjno$ci 1 Innowacji
2007-2013, przeznaczajacy dotacje majace na celu pobudzi¢ fundusze seed capital, venture
capital do inwestycji w MSP.

Dobry przykladem dla wojewodztwa wielkopolskiego jest niemieckie rozwigzanie venture
capital, polegajace na inwestowaniu na wczesnym etapie rozwoju w przedsiewzigcia
internetowe. Z kolei w przypadku aniotow biznesu, ktore skierowane sg do firm ze wszystkich
branz, proponowanym rozwigzaniem jest model finskiego partnerstwa publiczno-prywatnego.
Ze wzgledu na utrudniony dostep do finansowania, wynikajacy z wysokiego ryzyka zwigzanego
z innowacyjnymi przedsiewzieciami, przyktad polskiej sieci anioldéw biznesu stanowi bardzo
dobre rozwigzanie. Promowany jest bowiem rozw6j innowacyjnych przedsiewzi¢¢ poprzez ich
aktywne wsparcie na wczesnym etapie rozwoju, a w efekcie wprowadzane sa na rynek produkty
1 ushugi, charakteryzujace si¢ unikalnos$cia w danej branzy. Wyzej wymienione przyktady
pomoga pobudzi¢ rozwoj rynku kapitalowego w Wielkopolsce, a takze pozwolg na skorzystanie

z kapitalu finansowego, ale 1 doswiadczen funduszy prywatnych.

%2 http://www.evca.eu/about-private-equity/private-equity-explained.
% http://www.Iba.pl/dla-aniolow-biznesu/podstawowe-informacije.
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Tabela nr 102. Proponowane instrumenty finansowe ulatwiajace dostep do kapitalu wlasnego — venture capital, business angels

Wielkos¢ Etapy rozwoju Venture capital, business angels
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Wiochy Finlandia
Regionalna Sie¢ Inwestorow Kapitalowych | Point Nine Capital Partnerstwo 360 Capital One -
RESIK jest to pierwsza sie¢ aniotow w Berlinie — publiczno-prywatne | inwestuje, gldwnie we
biznesu w Matopolsce i jedna z pierwszych inwestuje polegajace na Wioszech i Francji
sieci tego typu dziatajacych w Polsce. Sie¢ wylacznie w wspoifinansowaniu | w innowacyjne firmy,
RESIK jest sposobem na skuteczne przedsigwzigcia inwestycji przez ktore znajduja si¢ w
kojarzenie przedsigbiorcow, glownie z internetowe na fundusz publiczny fazie zalgzkowej lub
Matopolski, poszukujacych zrodet wczesnym etapie wraz z aniotami startu. Najczesciej
finansowania dla rozwoju swoich rozwoju w biznesu. chodzi o
innowacyjnych pomystow i projektow obszarach takich przedsi¢biorstwa, ktore
mikro start up

biznesowych, oraz inwestorow prywatnych,
gotowych do zainwestowania swoich

funduszy w interesujace przedsigwziecia z

szansg na sukces rynkowy.
AMBER - Sie¢ Aniotéw Biznesu w Polsce
Potnocno-Zachodniej- celem jest
zwigkszenie liczby inwestycji aniotow
biznesu w innowacyjne polskie

przedsiewzigcia oraz koordynowanie

jak
oprogramowanie
czy rozwigzania

mobilne.

dziatajg w sektorach
automatyka, ustugi

finansowe, jak rOwniez

ICT.
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Wielkos¢ Etapy rozwoju Venture capital, business angels

firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Wiochy Finlandia

przeptywu projektéw innowacyjnych do

zainteresowanych inwestorow.

mikro, mata rozwoj - - - -
mafa, )
' ekspansja - - - -
Srednia
Srednia dojrzatosé - - - -

Zrodto: Opracowanie whasne.
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W tabeli nr 103 przedstawiono natomiast propozycje kredytow, pozyczek i gwarancji czyli
instrumentdw finansowych, ktéore umozliwiaja mikro, matym i $rednim przedsigbiorstwom
dostep do kapitalu obcego. Proponuje si¢ zostawi¢ dotychczas istniejace w wojewodztwie
wielkopolskim instrumenty wspierania w postaci funduszy pozyczkowych, jak réwniez kredytu
technologicznego. Proponowane rozwigzania stosowane s3 z powodzeniem mig¢dzy innymi
w Niemczech. Waznym instrumentem wspierania sg roOwniez gwarancje dla przedsigbiorstw.
Warto takze podkresli¢ znaczenie inicjatywy JEREMIE, ktorej celem jest poprawa dostgpu do
finansowania dla mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw,
w szczegOlnosci poprzez zapewnianie kapitalu wysokiego ryzyka, kredytow, gwarancji,
mikrokredytow oraz innych form innowacyjnego finansowania. Proponuje si¢ uzupelnienie
oferty wspierania sektora MSP o rozwigzania niemieckie dotyczace finansowania eksportu dobr
inwestycyjnych do krajow rozwijajacych sie.

Ciekawe rozwigzanie dla wojewddztwa wielkopolskiego proponuje szwajcarski Zerknie
Meta-Ventures z Krajowym Funduszem Kapitalowym S.A. Fundusz inwestuje
w ppodmioty innowacyjne i prowadzace dziatalno$¢ badawczo-rozwojowa ze szczegdlnym
naciskiem na branze jak chociazby internet, telekomunikacja, technologie ochrona zdrowia,
urzadzenia medyczne czy biotechnologia. Koncentruje swoja dziatalno$¢ zar6wno na projektach
we wczesnych fazach rozwoju czyli start-upy jak i bedace w fazie ekspansji.
W Irlandii  natomiast funkcjonuje  Fountain  Healthcare  Partners inwestujacy
w przedsiebiorstwa bedace we wczesnych etapach rozwoju, dzialajace w sektorach farmacja,
przyrzady medyczne, jak roOwniez biotechnologia. Z kolei finski fundusz Inventure inwestuje
w innowacyjne firmy technologiczne, ktére dzialajg w takich sektorach jak elektronika,
produkcja przemystowa czy oprogramowanie.

Dobra praktyka moze sta¢ si¢ dla Wielkopolski propozycja mikrofinansowania kreatywnych
innowacji w ushugach. Celem dziatajacej w Holandii Fundacji Cultuur-Ondernemen jest
uzupetnianie brakow finansowania, ktére czesto uniemozliwiajg artystom, jak rowniez
kreatywnym mikro i matym przedsigbiorstwom z dowolnych kreatywnych podsektorow
uzyskanie dostgpu do finansowania prywatnego. Chodzi takze o umozliwienie wspoOlpracy

z przedsigbiorstwami z innych branz, aby poprawi¢ $wiadczone ushugi.
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Tabela nr 103. Proponowane instrumenty finansowe ulatwiajace dostep do kapitalu obcego — kredyty, pozyczki, gwarancje

Wielkos¢ Etapy rozwoju Kredyty, pozyczki, gwarancje
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Holandia
Pierwszy biznes — Wsparcie w starcie 11 Program StartGeld - Finansowanie
to preferencyjny program pozyczkowy inwestycji 1 srodkdw obrotowych na
prowadzony w wojewodztwach mazowieckim tworzone/zakladane
1 t6dzkim, uruchomiony przez Ministerstwo przedsigbiorstwo, finansowanie
Pracy i Polityki Spotecznej oraz Bank przeje¢ lub czynnego udziatu
Gospodarstwa Krajowego, a skierowany do w firmach.
0s0b bezrobotnych, studentoéw ostatniego Pomoc przystuguje réwniez wtedy,
roku oraz absolwentéw szkoét srednich gdy dziatalno$¢ gospodarcza ma by¢
i wyzszych, a takze przedsiebiorcoOw wykonywana jako poboczna praca
mikro start up -

chcacych stworzy¢ miejsca pracy dla osob

bezrobotnych.

Kredyt technologiczny z gwarancjg Banku
Gospodarstwa Krajowego - ma zabezpieczac
60 procent kredytu, co oznacza, ze banki
biorg na siebie 40 procent ryzyka zwigzanego
z ewentualnym niesptaceniem udzielonego

kredytu. Wigksze szanse na uzyskanie

zarobkowa.
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Wielkos¢ Etapy rozwoju Kredyty, pozyczki, gwarancje
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Holandia
kredytu maja mikro przedsigbiorstwa lub
firmy z krotka historig kredytowa.
mikro, mate rozwoj . o Program wspierania MSP - KfW - Gwarancje kredytowe dla
Kredyt technologiczny na realizacje _ _ _ o
mate, ) ) . ) ) oferuje dlugoterminowe pozyczki przedsigbiorstw, ktore
ekspansja inwestycji technologicznych, majacych na
Srednie ' ' ' . z korzystnym statym powstaty w branzach
celu zakup 1 wdrozenie nowej technologii lub ] .
oprocentowaniem na wszystkie zaawansowanych
wdrozenie wiasnej nowej technologii o . .
' o R rodzaje inwestycji o charakterze technologii.
stosowanej na §wiecie nie dtuzej niz piec lat
o o _ gospodarczym.
oraz uruchomienie na jej podstawie
wytwarzania nowych lub znaczaco
KMU-Fonds -
ulepszonych towardw, proceséw lub ustug.
dlugoterminowe finansowanie
‘ inwestycji i zwigzanych z nimi
Srednie dojrzatos¢ Pozyczki oferowane przez Fundusze

Pozyczkowe przeznaczone na wspieranie

przedsi¢biorczosci oraz

finansowanie

inwestycji przez mikro, mate i $rednie

przedsigbiorstwa.

srodkdw obrotowych oraz
finansowanie przedsiebiorstw
rzemie$lniczych. Pozyczki maja
charakter konsorcjalny (sa
wspolfinansowane przez bank

obstugujacy firme).
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Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju
przedsiebiorstwa

Kredyty, pozyczki, gwarancje

Polska

Niemcy

Holandia

Program wspierajacy finansowanie
imwestycji 1 srodki
obrotowe — ma na celu stworzenie
warunkow 1 zapewnienie
dlugotrwalego 1
konkurencyjnego funkcjonowania
przedsigbiorstwa przez rozszerzenie
bazy
kapitatowej, w szczegdlnosci
podwyzszenie kapitatu wlasnego

przedsiebiorstwa.

Program finansowania eksportu -
finansowanie eksportu dobr
inwestycyjnych do krajow

rozwijajacych sig.

Zrédto: Opracowanie wlasne.
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W ramach projektu JOSEFIN z Programu Regionu Morza Baltyckiego, mikro, mate
i $rednie firmy mogtly otrzymaé poreczenie kredytu lub pozyczki na cele inwestycyjne wraz
z coachingiem. Musiaty jednak wykaza¢ zainteresowanie utworzeniem filii zagranicznej
Sswojego przedsigbiorstwa w jednym z krajoéw objetych projektem to jest (Estonia, Litwa, Lotwa,
Niemcy, Norwegia, Szwecja oraz Polska) lub wspdlpraca z zagranicznym przedsigbiorca
w zakresie tworzenia i rozwijania innowacyjnych projektow, ustug
i technologii. Projekt ten zakladal udzielanie gwarancji dla MSP na migdzynarodowe
przedsigwziecia o charakterze innowacyjnym. Ciekawe rozwigzanie przedstawia takze belgijska
Fonds de Participation, majagca w swojej ofercie kredyty dla mikroprzedsigbiorstw
i firm z sektora MSP. Chodzi szczegdlnie o te pomioty, ktore nie sg w stanie pozyskac kredytow
komercyjnych w ramach systemu bankowego. Wspierane sg takze osoby, ktore pracujg na
wlasny rachunek, podmioty, ktére wykonujg wolne zawody, jak rowniez osoby bezrobotne
chcace rozpocza¢ wiasng dziatalnos¢ gospodarcza.

Instrumenty, ktére ulatwiaja dostep do kapitatu rzeczowego w postaci inkubatorow zostaty
przedstawione w tabeli nr 104. Istotnym jest by pre-inkubatory powstawaly rowniez poza
Poznaniem. Dobrym przyktadem, z ktorego warto czerpa¢ rozwigzania jest inkubator przy
Uniwersytecie w Liineburgu, bedacy tacznikiem miedzy $wiatem nauki i biznesu, pomagajacy
wytwarza¢ zaawansowane technologicznie produkty. Z kolei, hiszpanski inkubator pomaga
2000 przedsiebiorstw rocznie, a w ostatnich latach nowe przedsigbiorstwa utworzyly blisko 900
nowych miejsc pracy. Przykltadem podobnie funkcjonujacego do polskiego inkubatora jest
czeski inkubator biznesowy Politechniki Ostrawskiej oraz regionalny osrodek transferu
technologii. Inkubator $wiadczy ustugi doradcze i techniczne dla nowopowstatych podmiotow.
Politechnika Ostrawska uczestniczy natomiast w projektach badawczo-rozwojowych
prowadzonych we wspdlpracy z partnerami z sektora prywatnego i instytutami badawczymi.
Migdzynarodowa sie¢ inkubatoréw biznesu IBI-NET to forum dzielenia si¢ wiedza
1 technologiami migdzy partnerami z Ltotwy, Polski, Bialorusi, Szwecji, Niemiec
i Norwegii.** Warto skorzysta¢ z do$wiadczenia wypracowanego w trakcie powstawania tego
projektu. W Holandii powstat interesujacy model inkubatora zwanego Idea Centre. Obok
dostepnych bardzo podstawowych ustug, probuje si¢ proponowal te, ktdre zwigzane sa
z internacjonalizacja lokatoréw inkubatora oraz dostgpem do kapitalu inwestycyjnego. Poza
glownymi ustugami stymulujacymi przedsigbiorczos¢, inkubator wspiera kapitalowo lokatorow

oraz buduje miedzynarodowe sieci wspOtpracy.

% http://www.elblag.eu/ibi-net/index.html
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Tabela nr 104. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do kapitalu rzeczowego — inkubatory przedsiebiorczosci

Wielkos¢ Etapy rozwoju Inkubatory przedsi¢biorczos$ci
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Hiszpania Wilochy
Inkubator
BarcelonaActiva -
Pre-inkubator bio-technologiczny wspiera mtode firmy
w Krakowie to przede wszystkim w fazie rozruchu, ktére | Inkubator SIPRO
zaplecze biurowe oraz pozostaja pod jego ma charakter
wyposazenie niezbedne do opickg maksymalnie inkubatora
rozpoczecia dziatalnosci dla przez trzy i1 pot roku. nastawionego na
mikro start up nowopowstatych firm, - Zapewnia firmom dobry | inkubacje¢ firm,
zaktadanych zarowno przez start, organizujac wywodzacych si¢
pracownikow, jak i studentow wydarzenia po$wiecone | z pobliskiego
Uniwersytetu. Miejsce znajda inwestycjom, wspierajagc | Uniwersytetu
przedsigbiorstwa z kazdej rozw0j dzialalno$ci poza | w Ferrarze.
dziedziny nauki. granicami kraju i
prowadzac misje
techniczne.
Akademickie Inkubatory Inkubator przedsigebiorczosci
mikro, mata rozwoj Przedsigbiorczosci — Krakow - przy Uniwersytecie w

pozwalaja mtodym

Liineburgu - poprzez Scisly
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Wielkos¢ Etapy rozwoju Inkubatory przedsi¢biorczos$ci
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Hiszpania Wilochy
przedsiebiorcom uproscic wspoOtprace z wytworcami
procedure wcielenia pomystu i naukowcami, pomaga
biznesowego w zycie, przedsiebiorstwom
udostepniajgc osobowos¢ prawna, I badaczom w wymianie
dajac mozliwos¢ wystawiania wiedzy i wytwarzaniu
faktur, doradztwo prawne. zaawansowanych
Tarnowski Inkubator technologicznie produktow,
Przedsigbiorczosci — celem jest a w rezultacie utatwia
zapewnienie przedsi¢biorstwom | uzyskiwanie konkurencyjnej
szerokiej gamy ushug w zakresie | pozycji na Swiatowym rynku,
prowadzenia i rozwijania pomagajgc opracowywac
dziatalnos$ci gospodarczej oraz nowe rozwigzania
pomoc i wspieranie problemoéw przemystowych.
nowopowstatych jak rowniez
miodych przedsigbiorstw
w pierwszym, trudnym okresie ich
istnienia.
mata, ) Migdzynarodowa sie¢
ekspansja - - -
srednia inkubatoréw biznesu IBI-NET.
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Wielkos¢ Etapy rozwoju

firmy przedsiebiorstwa

Inkubatory przedsiebiorczosci

Polska

Niemcy

Hiszpania

Wilochy

Srednia dojrzatos¢

Pobudzenie potencjatu partneréw
w celu rozwigzywania wspolnych
problemoéw w zakresie rozwoju
innowacyjnych jak
1 proeksportowych matych
i $rednich firm jest glowng ideg
projektu. Chodzi gtéwnie
0 zwickszanie skutecznos$ci
dziatania inkubatoréw biznesu, co
ma si¢ przyczyni¢ do rozwoju
przedsigbiorczosci

w Regionie Morza Battyckiego.

Zrodto: Opracowanie whasne.
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W portugalskim inkubatorze Taguspark przedsi¢biorstwa majg do dyspozycji kilka rodzajow
powierzchni od inkubatora pomystow dla firm rozpoczynajacych po hotel dla firm wraz
z modutami technologicznymi, ktére s3 kombinacja powierzchni biurowej i warsztatu
technologicznego potozonego w odrebnym budynku. Austriacki inkubator Fazat jest elementem
realizacji regionalnej strategii rozwoju, a jego dziatalnos¢ koncentruje si¢ na wspieraniu
przedsiebiorstw w tych branzach, w ktorych istniejg klastry. Wojewodztwo wielkopolskie
powinny skorzysta¢ z doswiadczen funkcjonujacego w Estonii Tallinskiego Inkubatora
Kreatywnosci, ktoérego misjg jest zapewnianie ustug dla nowo powstatych firm
z sektora kreatywnego. Tworzone sg bowiem mechanizmy wspoipracy MSP przy jednoczesnym
wsparciu ich rozwoju i eksportu. Dla wielkopolskich firm, bardzo dobra praktyka w zakresie
finansowania przedsiewzieé technologicznych jest system stosowany
w inkubatorach technologicznych w Izraelu. Aby projekt mogt by¢ realizowany w ramach
inkubatora technologicznego musi by¢ projektem badawczo-rozwojowym o charakterze
innowacji technologicznej, ktorego celem jest opracowanie produktu przeznaczonego na
eksport.

Wsrod propozycji instrumentow utatwiajacych dostep wielkopolskim MSP do kapitatu
rzeczowego obok inkubatorow przedsigbiorczosci, pojawiajg si¢ takze parki naukowo-
technologiczne. Ciekawym przyktadem parku naukowo-technologicznego, na ktéorym
wojewodztwo wielkopolskie moze si¢ wzorowac jest finska grupa Technopolis. Gldwnym jej
zadaniem poza komercyjnym wynajmem powierzchni, jest wspieranie powstawania firm
z sektora B+R oraz pomoc w ich internacjonalizacji. Przedsigbiorstwa otrzymuja szkolenia
i roznorodne ustugi od konsultacji az do ustlug zwigzanych z inwestycjami kapitalowymi.
Z kolei Campus Otaniemi uznawany jest wsrdéd krajow nordyckich za czolowe centrum
naukowo-technologicznej dziatalno$ci, wyposazony w nowoczesne zaplecze w dziedzinie
informacyjno-komunikacyjnej, od sieci mig¢dzynarodowych klastrow po $wiatowej klasy
organizacje badawczo-rozwojowe. W tabeli nr 105 przedstawiono propozycje instrumentow
niefinansowych, ktére ufatwiaja dostep do kapitatlu rzeczowego w postaci parkdw naukowo-

technologicznych.
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Tabela nr 105. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do kapitalu rzeczowego — parki naukowo-technologiczne

Wielkos¢ Etapy rozwoju Parki naukowo-technologiczne
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Hiszpania
mikro start up - Technologie Zentrum Aachen - -
mikro, mata r0Zwoj Pomorski Park Naukowo- w pierwszym roku, inkubowanej | Park Technologiczny w Madrycie
mata, ) Technologiczny w Gdyni. firmie przyznawana jest ok. 40% | - dziatalno$¢ skierowana jest do
Srednia ckspansja Misjg Parku stat si¢ rozwoj znizka w bazowej stawce przedsigbiorstw, ktore transferuja
gospodarki opartej na wiedzy czynszu. W kolejnych latach pomysty, powstajace w trakcie
poprzez tworzenie efektywnych stawka czynszu jest zwigkszana | procesu badawczego do praktyki
powigzan 0 10% stawki bazowe;. gospodarczej. Na terenie Parku
pomiedzy naukg i1 biznesem oraz W pigtym znajdujg si¢ laboratoria B+R dla
stymulowanie innowacyjnej roku wysokos$¢ czynszu osigga firm, inkubatory oraz fundusz
przedsiebiorczo$ci w otwartym 100% stawki bazowej, a w kapitalu wysokiego ryzyka.
srodowisku partnerskiej kolejnym roku 110%. Stanowi to
srednia dojrzatos¢

wspoOtpracy.

zachete dla firmy do opuszczenia
inkubatora i przeniesienia si¢ do

innej lokalizaciji.

Park naukowo-technologiczny
w Adlershof — wspiera

nowoczesne technologie. Jest

Park Technologiczny w Asturii,
oferuje ustugi dodatkowe
w postaci bezplatnego doradztwa
dla przedsigbiorstw z zakresu
wykorzystania technologii
informacyjno-komunikacyjnych.

Bardzo istotnym elementem
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Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju

przedsi¢biorstwa

Parki naukowo-technologiczne

Polska

Niemcy

Hiszpania

rodzajem zintegrowanego miasta
nauki, gospodarki 1 mediow, w
ktorym zlokalizowanych jest
ponad 990 firm zatrudniajacych
blisko 16 tys. pracownikow.

dziatalno$ci parku jest jego
promocja za granicg wraz
z pomocg we wchodzeniu na rynki

zagraniczne firm z parku.

Zrodto: Opracowanie wilasne.
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W tabeli nr 106 zaprezentowane zostaly instrumenty ulatwiajagce dostep do kapitatu
ludzkiego w postaci szkolen. Bardzo dobra praktyka moze okaza¢ si¢ dla Wielkopolski
wprowadzenie szkolen, warsztatow dla MSP, ktore zwigkszaja skuteczno$¢ dziatan na rzecz
utrzymania restarterOw na rynku pracy w odpowiedzi na zdiagnozowane problemy dotyczace
przezywalnosci firm. Warto skorzysta¢ takze ze wzoru niemieckiego, ktéry oferuje pakiet
szkolen dostosowanych do potrzeb danej firmy, a przeprowadzany jest przez lokalnych
ekspertow. Kolejnym proponowanym instrumentem dla wojewddztwa wielkopolskiego sa
szkolenia dla os6b pracujacych w rolnictwie czy turystyce, na wzor greckiego programu.
Dziatajaca w calej Unii Europejskiej oraz lzraelu i Australii Platforma IMP’rove, stanowi
bardzo dobry przyktad na wspieranie wielkopolskich MSP w ulepszaniu ich wewnetrznych
procesow zarzadzania innowacjami. Podejscie realizowane w ramach tego narzedzia laczy
w sobie kompleksowg platforme internetowg przeznaczong do celow samooceny i e-learningu
z indywidualnym procesem konsultacji bezposredniej. Przedsigbiorstwa, ktére korzystaja
z platformy internetowej, poddaja swoje wyniki w zakresie zarzadzania innowacjami
kompleksowej analizie poréwnawczej. Ponadto moga oceni¢ wyniki swojej dziatalnosci

w stosunku do wynikéw podobnych przedsigbiorstw.
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Tabela nr 106. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do kapitalu ludzkiego — szkolenia

Wielkos¢ Etapy rozwoju Szkolenia
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Hiszpania Grecja
Fundusz Mikropozyczkowy Berlinskie Internetowy portal ALTEREGO:
KLON - wsparcie w postaci Business Welcome szkoleniowy Alternatywne formy
bezptatnych specjalistycznych | Package — wspiera wejscie | dotyczacy BHP dla szkoleh zawodowych
szkolen z zakresu zaktadania na rynek nowych pracownikow z w regionach rolniczych -
i prowadzenia dziatalnosci przedsiebiorstw. Pakiet trudnym dostepem do zaklada wypracowanie
gospodarczej, a takze z ushug obejmuje 3 miesigce szkolenia modelu szkolen
doradcow oraz mentorow. $wiadczonych ustug ustawicznego - ustawicznych dla os6b
Projekt - Re:Start. migkkich w postaci Projekt zajmuje si¢ pracujacych w rolnictwie
mikro start up Celem jest zwickszenie szkolen przeprowadzanych | potrzebg harmonizacji | ekologicznym i turystyce.
skutecznosci dziatan na rzecz | przez lokalnych ekspertow, szkolen BHP
utrzymania restarterow na rynku poprzez w Europie.
pracy oraz wzrost liczby nowych informacje na temat Przewiduje
zatozonych przez nich firm regionalnego rynku czy opracowanie portalu
poprzez m.in. przeprowadzanie pomoc prawna. poswieconego
szkolen oraz testow w zakresie szkoleniom BHP,
zastosowania instrumentu. szczegolnie
szkoleniom
mikro, mate rozwoj - EMOP: Wyposazanie zaspokajajacym

243




Wielkos$é Etapy rozwoju Szkolenia
firmy przedsiebiorstwa Polska Niemcy Hiszpania Grecja
male, ) pracownikow potrzeby
ekspansja - o ' .

srednie W umiejetnosci pracownikow.

zarzgdzania swoim
procesem outplacement.

Tradycyjny proces

Srednie dojrzatos¢ -

outplacement obejmujacy
dziatania doradcze

i szkoleniowe.

Zrodto: Opracowanie wilasne.
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Ponizsza tabela przedstawia proponowane instrumenty niefinansowe z zakresu doradztwa.
Ciekawg dobra praktyka moze by¢ dla wojewodztwa wielkopolskiego niemiecki program Coach
and Connect, ktory koncentruje si¢ w znacznej mierze na przedsigbiorstwach z branzy ICT.
Mikro, mate i $rednie przedsigbiorstwa uczestniczgce w programie otrzymujg indywidualnie
dostosowane porady w zakresie planowania operacyjnego, jak rowniez biorg udziat
w spotkaniach z cztonkami kadry zarzadzajacej z sektora ICT, ktoérych zadaniem jest doradzanie
i udzielanie wytycznych w  zakresie  dostepnych  instrumentéw  finansowych.
Z kolei funkcjonujgca w Niemczech Fabryka Uslug powigzana z Instytutem Uktadow
Scalonych, $wiadczy na rzecz partnerow i klientow ciagle ustugi doradcze od opracowywania
nowych koncepcji ustug az po ich komercjalizacje, co stanowi unikalne polgczenie wiedzy na
temat najnowoczesniejszych innowacji w zakresie technologii oraz na temat rynkéw, proceséow
i dynamiki sieci. Dodatkowo nalezy wprowadzi¢ doradztwo w zakresie pomocy mikro, matym
1 $rednim przedsigbiorstwom w tworzeniu mi¢dzynarodowego biznes planu. Proponowane
rozwigzania stosowane sg z powodzeniem miedzy innymi we Wtoszech, Hiszpanii czy Wielkiej
Brytanii. Ciekawym rozwigzaniem dla Wielkopolski jest finska inicjatywa o nazwie Personal
Business Advisor, bedgca zestawem ustug §wiadczonych firmom w celu analizy biznesu czy tez
silnych, stabych stron 1 mozliwych potrzeb w przysztosci. Korzystanie z ustug doradcy ma
wzmocni¢ skuteczno$¢ pierwszych miesigcy dziatalnos$ci przedsigbiorcy w nowym $rodowisku
biznesowym, jak rowniez ma wspoméc MSP w identyfikacji tak zwanych krytycznych

momentow podczas planowania dziatalnosci.
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Tabela nr 107. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do kapitalu ludzkiego — doradztwo

Wielkos¢ Etapy rozwoju Doradztwo
firmy przedsiebiorstwa Polska Wilochy Niemcy Wielka Brytania Hiszpania
mikro start up Coaching — nowa metoda | 13P S.c.p.a. - Projekt JOSEFIN — International Coaching Towards
mikro, mata rozwoj wsparcia integracji Mentoring element coachingu - Business Global Markets — sa to
mala, ) spotecznej 1 zawodowej Services — pelne wsparcie Development ushugi §wiadczone na
$rednia ekspansja — celem jest ustugi w innowacji tools — ustugi rzecz przedsigbiorstw
wypracowanie doradcow, I internacjonalizacji. $wiadczone na w celu wejscia na rynki
innowacyjnej metody | ktoérzy pomagaja rzecz miedzynarodowe.
opartej na coachingu w lepszym Coach and Connect - | przedsigbiorcow Beneficjenci uzyskuja
wspierania 0sob zrozumieniu program doradztwa sektora niezb¢dne narzedzia,
zagrozonych prowadzenia | tworzenia sieci technologicznego ktore utatwig im
wykluczeniem biznesu, rynku powigzan, ktory w celu wejécia na osiggniecie tego celu
spotecznym. oraz znalezienia | ma przygotowywac rynki m.in. uzyskuja pomoc w
srednia dojrzatos¢ ] ) )
kolejnych MSP do wzrostu oraz | migdzynarodowe. tworzeniu
Krajowy System Ushug - klientow i umozliwia¢ im Pomoc dla firm miedzynarodowego
oferowanie ushug inwestorow. znalezienie w wejsciu na biznes planu.
doradczych o charakterze Profile publicznych lub nowo tworzace

proinnowacyjnym,
w tym m.in.

przeprowadzenie audytu

mentorow, jak
i firm znajduja

si¢ w specjalne;j

prywatnych Zrodet
finansowania w

nastgpnej fazie ich

si¢ rynki.
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Wielkos$é Etapy rozwoju Doradztwo
firmy przedsiebiorstwa Polska Wilochy Niemcy Wielka Brytania Hiszpania
technologicznego, bazie danych. rozwoju.

diagnoza potrzeb
biznesowych klienta
oraz wsparcie doradcze
w zakresie rozwoju

firmy.

Zrodto: Opracowanie wilasne.
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W nowoczesnej gospodarce o sukcesie decyduje wiedza, dzigki ktorej mozna tworzyc
innowacyjne produkty. Przedsigbiorcy chcacy wdraza¢ nowoczesne technologie musza sprostac
wymaganiom zarzadzania transferem technologii, bez wzgledu na wielkosé firmy.” Tworzenie
sieci  wspOlpracy przez o$rodki innowacji z  administracja  publiczng  jest
w Wielkopolsce koniecznoscig. Wspodlpraca ta lezy w interesie samych osrodkow, pozwala im
na lepsze zaspokojenie potrzeb przedsigbiorcow i naukowcow poprzez dostep do wiedzy
i zasobow partnerow. Moze utatwi¢ zbudowanie pozytywnego wizerunku wobec klientow
1 administracji publicznej, dzigki spdjnemu przekazowi 1 polaczonym silom rdéznych
podmiotow. W wojewddztwie wielkopolskim ciggle mamy do czynienia z barierami
mentalnymi, w tym brakiem zaufania do partnerow, nieche¢cig do dzielenia si¢ wiedzg czy
obawg przed wzmocnieniem konkurencji. Dodatkowo, programy finansowania publicznego nie
promujg wspolnych inicjatyw osrodkow innowacji ani nie pozwalaja na dlugoterminowe
finansowanie dziatalnosci sieci. Wiele ciekawych inicjatyw zaprzestato dzialalnosci z powodu
braku mozliwosci finansowania czy poparcia politycznego w regionach, z ktoérych pochodzity.
Proponowane  rozwigzania  stosowane s3 z  powodzeniem  miedzy  innymi

w Hiszpanii i Szwecji, co prezentuje tabela nr 108.

% http://dotacje.naszemiasto.pl/zwiekszyc-wielkopolski-potencial-
konkurencyjnosci,artykul.html?material_id=4e69d744fbaedd2015000000
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Tabela nr 108. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do technologii, innowacji i informacji — sieci wspélpracy

Wielkos$é Etapy rozwoju Sieci wspélpracy
firmy przedsiebiorstwa Polska Hiszpania Szwecja
mikro start up - - -
mikro, mata rozwoj Sie¢ wspotpracy CEPRIN - pomiedzy Regionalna Sie¢ Agentow Sie¢ ustug dla MSP - Industriell
mala, ) przedsigbiorstwami energetycznymi, Innowacji — celem jest Dynamik - rozwigzywanie
Srednia ekspansja produkcyjnymi, instytucjami samorzagdowymi zwigkszenie dostepnosci probleméw MSP, pozyskiwanie
oraz odbiorcami indywidualnymi. ustug proinnowacyjnych klientow dla cztonkoéw
Prowadzenie badan I wsparcia badawczego dla sieci. Konsultanci sieci —
naukowych w zakresie innowacji MSP w peryferyjnych pracownicy uczestniczacych
W energetyce, a nastepnie ich wdrozenie. lokalizacjach regionu instytucji inicjujg kontakt
Celem jest transfer wiedzy, dobrych praktyk, poprzez taczenie z przedsi¢biorstwami, oferujac
kreowanie dziatan innowacyjnych. z infrastrukturg wsparcia im audyt i rozpoznanie ich
jednostkami badawczymi, potrzeb
srednia dojrzatos¢ ) ) ] ) . o ] ]
Sie¢ wspolpracy w zakresie rozwoju programami wsparcia. w zakresie innowacyjnosci,
szerokopasmowych technik— celem byto szans rozwoju oraz technologii.
upowszechnienie dostgpu do internetu przez MADRI+D - sie¢ badan,
transfer specjalistycznej wiedzy i promowanie rozwoju i innowacji
nowoczesnych rozwigzan technicznych w tym | regionu Madrytu. Efektem
zakresie. Projekt byt skierowany do firm bylto utworzenie sieci
z branzy teleinformatycznej, dostawcow ustug zajmujacej si¢ promocja
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Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju

przedsi¢biorstwa

Sieci wspolpracy

Polska

Hiszpania

Szwecja

internetowych, jak i jednostek samorzadu

terytorialnego.

Sie¢ doradcoéw innowacji MSP
w wojewodztwie warminsko-mazurskim —
celem jest promocja innowacyjnosci MSP na
poziomie lokalnym 1 wspolpracy

z jednostkami naukowymi.

technologii i innowac;ji.
Cztonkowie sieci sg zaro6wno
dostawcami ustug dla sieci,
jak i odbiorcami.
Porozumienia 0 wspolpracy
z siecig podpisato rowniez
ponad 2000 innowacyjnych

firm.

Zrédto: Opracowanie wilasne.
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W tabeli nr 109 przedstawiono proponowane instrumenty niefinansowe, ktore utatwiaja
dostep do technologii, innowacji i informacji za posrednictwem klastréw. Nalezy zaznaczyc,
iz duze firmy sa najwigckszym dostawca nowoczesnych technologii na $wiecie, posiadajace
wlasne zaplecze badawczo-rozwojowe. Z drugiej jednak strony to male i $rednie
przedsigbiorstwa sg pomystodawcami wdrozen najbardziej innowacyjnych technologii,
wykazujac przy tym duza elastyczno$¢ w zakresie dopasowania innowacji do specyficznych
potrzeb rynku. Dzigki wspomnianym powyzej sieciom wspotpracy oraz klastrom wykorzystuja
najnowsze technologie bez milionowych inwestycji.

W proponowanym systemie wspierania MSP nalezatloby pomédc w rozwoju dziatalnosci
dotychczas funkcjonujgcym wielkopolskim klastrom. Dobrym, polskim rozwigzaniem moze by¢
stworzenie w Wielkopolsce platformy wymiany wiedzy i informacji pomigdzy $srodowiskami
nauki, przemystu oraz organizacjami samorzgdowymi, na wzOr krakowskiego klastra.
Przyktadem, ktory w wojewddztwie wielkopolskim warto byloby réwniez wprowadzi¢ jest
grecki klaster o nazwie Hamac. Jego celem jest promowanie ogdlnej wiedzy na temat istoty
innowacji w dziedzinie ustug komorkowych wsrdd galezi przemyshu, a takze wsrod ogdhu
spoteczenstwa, w mediach 1 odpowiednich instytucjach sektora publicznego. Proponuje si¢
takze stworzyC stalg platforme kooperacji pomiedzy wielkopolskimi sektorem MSP, a duzymi
przedsi¢biorstwami, na wzor jednego z francuskich klastrow. Chodzi przede wszystkim
o wypracowanie wspdlnych projektow badawczych, by wprowadzi¢ pozniej na rynek nowe,
innowacyjne  produkty 1  rozwigzania  technologiczne. = PowyzZsze  propozycje

W Sposob szczegdlowy zaprezentowano w tabeli nr 109.
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Tabela nr 109. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do technologii, innowacji i informacji — klastry

Wielkos$é Etapy rozwoju Klastry
firmy przedsiebiorstwa Polska Francja Niemcy Grecja
mikro start up - - - -
mikro, mata r0Zwoj Klaster LifeScience Klaster Mov’eo - Stata | Klaster Kumas - Klaster Hamac - jest

mata, ) Krakow — budowanie platforma kooperacji Promowanie rozwoju niekomercyjng

$rednia ekspansja zdolnosci kooperacji pomiedzy duzymi | wspolpracy organizacja klastrowa,
w ramach sieci graczami na rynku srodowisk naukowych | sktadajaca si¢ z
wspolpracy bio - motoryzacyjnym i biznesowych, zaawansowanych
regionéw Europy. a lokalnymi m.in. poprzez edukacje | technologicznie

przedsigbiorstwami i badania. przedsiebiorstw, ktore

Klaster Czystej Energii | sektora MSP. prowadzg dziatalnos¢
Krakow - Zrzesza Kluczowym polem tej Klaster BioValley - w zakresie
uczelnie wyzsze, wspolpracy sg Dzigki klastrowi opracowywania

srednia dojrzatos¢

jednostki naukowe,
przedsigbiorstwa
panstwowe 1 prywatne
oraz Urzedy
Marszatkowskie.
Glownym jego celem

jest tworzenie platformy

innowacje, projekty
badawcze i rozwojowe,
ktorych celem jest
wprowadzanie na rynek
nowych, innowacyjnych
produktow i rozwigzan

technologicznych lub

powstato wiele nowych
centrow naukowych

w dziedzinie
biotechnologii, start-
upow, region posiada
spora ilo§¢ praw

patentowych.

aplikacji mobilnych,
innowacyjnych ushug
komunikacyjnych,

a takze opracowywania
tresci 1 aplikacji

w zakresie marketingu

mobilnego.
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Wielkos$¢

firmy

Etapy rozwoju

przedsi¢biorstwa

Klastry

Polska

Francja

Niemcy

Grecja

wymiany wiedzy

1 informacji pomiedzy
srodowiskami nauki,
przemystu oraz
organizacjami
samorzgdowymi.
Podkarpacki Klaster
Badawczo- Rozwojowy
Technologii
Informatycznych
»lechnology R&D” —
celem jest wzmocnienie
potencjatu
innowacyjnego

i dynamiki
przedsigbiorstw branzy
informatycznej,
teleinformatycznej

1 elektronicznej dzigki

znaczace udoskonalanie

Juz istniejacych.

Klaster Cosmetic Valley
— skupia blisko 600 firm
obstugujacych
poszczegbdlne etapy
produkcji, od badan
naukowych i
laboratoriow
poczawszy, konczac na

gotowych wyrobach.

3. Klaster Tenerrdis —
ma na celu zwickszenie
konkurencyjnosci
sektora

przemystu nowych

technologii

Klaster Biomastec -
Wyspecjalizowany
klaser, ukierunkowany
na bioenergie,
biotechnologig.
Glownym jego celem
jest wspotpraca migdzy
nauka, a biznesem, by
skutecznie
opracowywac i wdrazaé

nowe technologie.
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Wielkos¢ Etapy rozwoju

firmy przedsiebiorstwa

Klastry

Polska

Francja

Niemcy

Grecja

wzajemnej wspOotpracy
oraz szybki i efektywny
transfer wiedzy oraz
technologii poprzez
wspotdziatanie

1 kooperacje

z jednostkami

badawczo-naukowymi.

energetycznych poprzez
innowacje.

Stymuluje wspotprace
migdzy
przedsi¢biorstwami,
osrodkami
badawczymi

i podmiotami
instytucjonalnymi dla
rozwijania

tworczych projektow
i dziatan oraz miejsc

pracy.

Zrodto: Opracowanie whasne.
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Mikro, malym 1 $rednim przedsigbiorstwom brakuje czg¢sto wewnetrznej wiedzy
specjalistycznej i zrozumienia, przy uwzglednieniu elementow kreatywnych, kulturowych
1 estetycznych w swoich produktach i ustugach. Moga one jednak zyska¢ na infrastrukturach
pochodzacych z zewnatrz, w tym miedzy innymi na centrach projektowych, ktore promuja
wkiad projektowania w sukces biznesowy 1 wigkszy postep spoleczny oraz przyczyniaja si¢ do
podnoszenia $wiadomo$ci na ten temat. Centra projektowe mogg wspolpracowac
z liderami branzy biznesowej, aby uwzglednia¢ myslenie projektowe w ich strategiach oraz
promowa¢ projektowanie jako sektor innowacyjny wsrod decydentdw na szczeblu lokalnym
I regionalnym. Dobrymi praktykami dla wojewodztwa wielkopolskiego moze by¢ w tym
zakresie szkockie Centrum Projektowania i Innowacji. Kolejnym instrumentem wspierajgcym
wielkopolskie MSP jest zywe laboratorium, bedgce wedtug Komisji Europejskiej otwartym,
innowacyjnym ekosystemem ukierunkowanym na uzytkownika i opartym na partnerstwie na osi
biznes — obywatel — administracja, ktore umozliwia podmiotom aktywne uczestnictwo
W procesie badafi, rozwoju i innowacji.?*® Przykladem takiego rozwiazania dla Wielkopolski
moze okaza¢ si¢ hiszpanski przyktad dziatalnosci laboratorium, ktoére koncentruje si¢ gtownie
na ulatwianiu rozwoju innowacji w sektorze zdrowia. Efektami pracy sa miedzy innymi
innowacyjne procesy zdrowotne, nowe sposoby docierania do obywateli, systemy wsparcia
w zakresie procesu podejmowania decyzji, a takze obszary szkolen 1 partnerstw zawodowych.

Mikro, matym i $rednim przedsi¢biorcom nadal brakuje jeszcze wiedzy specjalistycznej
w zakresie innowacji oraz zasobow. Przeszkody utrudniajgce rozwdj innowacji poteguje fakt, ze
wiele firm ma jedynie stabe powigzania z instytucjami szkolnictwa wyzszego i zatrudnia nizszg
niz przecigtnie liczbe pracownikéw posiadajacych stopien naukowy. Rozwigzaniem, ktore
spetniatloby swoja role w wojewddztwie wielkopolskim jest powolanie asystentow
ds. innowacji. Sa to pracownicy, ktorzy utatwiaja rozwdj innowacji poprzez wnoszenie wkladu
1 dokonywanie zmian w zakresie projektow w przedsiebiorstwach. Austriacki program Asystent
Innowacji w gléwnej mierze jest ukierunkowany na firmy, ktore zatrudniaja nizsze niz
przecietnie liczby absolwentow uniwersytetow. Projekty realizowane
w zakresie innowacji czegsto dotycza nowych strategii marketingowych czy wdrazania
nowatorskich systemow zarzadzania obstuga klienta. Podane powyzej przyklady zostaty

zaprezentowane w tabeli nr 110.

% http://ec.europa.eu/information_society/activities/livinglabs/docs/brochure_jan09_en.pdf.
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Tabela nr 110. Proponowane instrumenty niefinansowe ulatwiajace dostep do technologii, innowacji i informacji — centra projektowe, zywe

laboratoria, asystenci do spraw innowacji

Wielkosé Etapy rozwoju Centra projektowe, zywe laboratoria, asystenci ds. innowacji
firmy przedsiebiorstwa Hiszpania Szkocja Austria
mikro start up - - -
mikro, mata rozwoj Zywe Laboratorium Salud Centrum Projektowania Program Asystent Innowacji -
mata, ekspansia Andalusia — to otwarta sie¢ i Innowacji — celem jest celem jest zwigckszanie zdoInosci
Srednia innowacji, do ktorej nalezg zastosowanie kreatywnego innowacyjnych przedsiebiorstw,
organy administracyjne, i opartego na projektowaniu | giownie MSP, z wszystkich gatezi
uniwersytety, przedsigbiorstwa | podejscia w celu sprostania przemystu poprzez
z branzy ICT oraz wyzwaniom wspotfinansowanie zatrudnienia
uzytkownicy koficowi. Jego biznesowym asystenta innowacji.
celem jest ustanowienie z wykorzystaniem szeregu
Srednia dojrzatos¢ srodowiska testowego, unikalnych narzgdzi i technik
platform i zasobow dla projektowych
rozwoju innowacyjnych ukierunkowanych na MSP.
technologii, ushug 1 inicjatyw
w dziedzinie
zdrowia.

Zrédto: Opracowanie wlasne.
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Dla mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw granice panstwowe wcigz stanowig znaczaca
barier¢ rozwoju dzialalnos$ci. Jeszcze bardziej niepokojace jest to, Ze znaczna czg¢s¢ europejskich
firm wcigz nawet nie rozwaza umigdzynarodowienia. Waznym jest by poza podnoszeniem
swiadomosci sektora MSP na temat potrzeb umigdzynarodowienia, instytucje zardwno krajowe
jak 1 regionalne utatwiaty dostep do programoéw wsparcia oraz potrzebnych informacji. Nalezy
podkresli¢, iz aktywne umiedzynarodowienie dzialalno$ci wplywa pozytywnie na wyniki
gospodarcze oraz poprawia konkurencyjno$¢ przedsiebiorstw. Dlatego w pracy zawarte zostaly
przyktady wspierania umi¢dzynarodowienia sektora MSP w wybranych krajach. Stanowig one
form¢ dobrych praktyk do wykorzystania w wojewodztwie wielkopolskim. Proponowane

instrumenty wspierajace umi¢dzynarodowienie sektora MSP zostaty zawarte w ponizszej tabeli.
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Tabela nr 111. Proponowane instrumenty niefinansowe wspierajace rozwijanie dzialalnosci na rynkach miedzynarodowych — umiedzynarodowienie

MSP
Wielkosé Etapy rozwoju Umiedzynarodowienie MSP
) przedsi¢biorst
firmy wa Grecja Hiszpania Wilochy Wegry Finlandia Irlandia
mikro start up - - - - -
mata, y Sie¢ C.E.TE.DE PIPEnet Tworzenie KiVi - Program First flight -
$rednia ool - Osrodki w optymalny systemu rozpowszechnianie celem jest pomoc
$rednia ekspansja rozwoju sposob kontaktow w informacji klientom
innowacji dostosowuje | Program promocji o ustugach w zaspokojeniu ich
i technologii. technologie inkubacji - eksportu i instrumentach potrzeb zwigzanych
Celem jest informacyjno- | opiera si¢ na MSP - ma na stuzacych Z rozwojem
podnoszenie komunikacyjne | innowacyjnym celu umi¢dzynarodowieniu. dziatan
$wiadomosci, do MSP podejsciu do promowanie Projekt przedstawia miedzynarodowych.
przekazywanie | uczestniczgcych | potrzeb MSP tworzenia koncepcje i platforme Pomaga on kadrze
Srednia dojrzatos¢ . . o ) o o L o
informacji w projekcie. | i obejmuje caty sieci organizacji zarzadzajacej
oraz W ramach proces od kontaktow wydarzen, w ramach przedsigbiorstwem
organizacyjne | programu firmy | bezposredniego miedzy ktorych przekazywane opracowac proces
wsparcie otrzymujg plan | kontaktu z firmami, sg informacje planowania w
eksportu strategiczny | firmami, ktérych dotyczace ustug systematyczny oraz
towarow opracowany | poprzez ostatecznym I Instrumentow spojny
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Etapy rozwoju

Umiedzynarodowienie MSP

Wielkosé
) przedsiebiorst ) ) ) . ) .
firmy Grecja Hiszpania Wiochy Wegry Finlandia Irlandia
wa
i ustug. podczas spotkan | kampanie celem jest w zakresie sposob poprzez

prowadzonych | wyshichania, az wspieranie | umiedzynarodowienia. wprowadzenie do
przez jednostke | do zaoferowania rozwoju analizy szerokiego

doradcza. im wspdlnej eksportu. zakresu zagadnien.

analizy SWOT.

Zrodto: Opracowanie wlasne.
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Proponowane rozwigzania wspierania MSP w  zakresie umig¢dzynarodowienia
z powodzeniem stosowane sa migdzy innymi w Grecji, Hiszpanii czy we Wloszech.
W ramach greckiej inicjatywy w poszczeg6lnych osrodkach mozna budowa¢ lokalne czynniki
przewagi konkurencyjnej i czerpa¢ z nich korzysci, poprzez zachgcanie i pomoc firmom
w prowadzeniu dziatan eksportowych na rynkach migedzynarodowych. Strategia dziatalno$ci
miedzynarodowej promowana jest w Hiszpanii, dzigki programowi w ramach ktoérego
przedsiebiorstwa otrzymuja plan strategiczny dotyczacy nowoczesnych technologii, budzetu
oraz personelu. W wojewodztwie wielkopolskim proponuje si¢ takze uzupetnienie oferty
o program wspierajagcy podmioty, ktorych nie sta¢ na podejmowanie wyzwan zwigzanych
z umiedzynarodowieniem na przykladzie programu wioskiej inkubacji. Ushugi oferuja
mozliwos$¢ dzielenia si¢ ryzykiem 1 sukcesami, w szczegdlnosci majg one dziala¢ jak tak zwany
tymczasowy inkubator, ktory stuzy rozwojowi sprzedazy przedsiebiorstw na rynku docelowym.
Z kolei finski projekt bedacy dobrym przyktadem dla Wielkopolski, koordynowany jest
w ramach platformy internetowej, gdzie wymienione sg wszystkie najblizsze wydarzenia, po
czym publikowane sg ich programy i prezentacje. Drugg finskg propozycja jest dla
wojewodztwa wielkopolskiego program, ktory stuzy sprawdzeniu czy MSP sg przygotowane do
umig¢dzynarodowienia. Pomoc kierowana jest w sposéb zindywidualizowany do poszczegdlnych
przedsigbiorstw, a jej jako$¢ gwarantowana przez wyszkolonych licencjonowanych
konsultantow programu. Ciekawym programem funkcjonujagcym w catej Europie jest b2fair,
bedacy narzedziem wsparcia w dziedzinie wspdtpracy i1 kojarzenia przedsigbiorstw. Stwarza on
mozliwo$é sprawdzenia profilu danej firmy czy przygotowania spotkan biznesowych. Srodek
ten jest oparty na internetowej bazie danych i informacjach o organizowanych wydarzeniach.
Umozliwia on mikro, matym 1 $rednim przedsigbiorstwom promowac swoja dzialalnosé
w internecie, dodatkowo wyszukiwaé kontrahentow na migdzynarodowych targach handlowych
organizowanych w Europie. W Wielkopolsce dobrze byloby wprowadzi¢ tak zwany system
kontaktow w promocji eksportu. Na Wegrzech dziala program regularnego tworzenia sieci
kontaktéw migdzy MSP, ktérego celem jest promowanie wymiany i rozpowszechniania wiedzy
i praktyk gospodarczych, ktore prowadza do zmian w sposobie dzialania przedsigbiorstw,
a w konsekwencji tworza podstawg¢ do rozwoju eksportu na jednolity rynek
i rozszerzenia go na panstwa trzecie. Przydatng forma wspierania firm w rozwijaniu dziatalnosci
na rynkach mi¢dzynarodowych, moze okaza¢ si¢ dla wojewodztwa wielkopolskiego irlandzKi
program First flight. Celem tej inicjatywy jest pomoc przedsigbiorstwom poprzez oceng
I rozwoj kluczowych zdolnosci W zarzadzaniu ryzykiem, czasem i wydatkami w zwigzku

Z podejmowaniem dziatalnosci na skalg¢ migdzynarodowa.
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Dodatkowa propozycja wspierania MSP w wojewddztwie wielkopolskim dotyczy pomocy
przy przekazywaniu firmy. Udane przekazanie przedsigbiorstwa jest niezmiernie waznym
zagadnieniem nie tylko dla 0sob przekazujacych swoje firmy, ale rowniez dla ich pracownikow,
a takze Wielkopolski jako miejsca prowadzenia dziatalnosci gospodarczej. Opierajac si¢ na
niemieckich doswiadczeniach, proponuje si¢ wprowadzenie systemu moderatoréw promujgcych
przenoszenie wlasnosci, specjalizujacych si¢ w konkretnych sektorach. Celem takiego dziatania
jest podniesienie $wiadomos$ci na wezesniejszym etapie wsrod tych z przedsiebiorcoéw, ktorzy
bedg przekazywac firme. Doprowadzi to do cigglosci dziatania tych podmiotow i zabezpieczy
oferowane w nich miejsca pracy.

Niewatpliwie znaczenie poszczegdlnych zaproponowanych instrumentow wspierania rézni
si¢ w zalezno$ci od wielkos$ci przedsigbiorstwa, fazy jego rozwoju czy branzy, w ktorej firma
dziata. By stwierdzi¢ czy proponowana metodyka jest celowa i1 konieczna, nalezy przeprowadzi¢
w tym zakresie odpowiednie badania, potwierdzajagce skuteczno$¢ zaproponowanych
instrumentow wspierania dla MSP w wojewodztwie wielkopolskim. Na dzien dzisiejszy
w podrozdziale 4.5. pracy, przygotowany zostal wykaz skutkow ekonomicznych
zaproponowanego systemu wspierania mikro, matych i $rednich przedsi¢biorstw z funduszy

Unii Europejskiej w wojewodztwie wielkopolskim.

4.5. Okreslenie przewidywanych skutkow ekonomicznych zaproponowanego systemu
wspierania mikro, malych i Srednich przedsi¢biorstw z funduszy Unii Europejskiej

w wojewodztwie wielkopolskim

W ponizszej tabeli zaprezentowany zostal system wspierania sektora MSP z funduszy Unii
Europejskiej w wojewoddztwie wielkopolskim za pomoca matrycy logicznej. Jest to jedno
z gldwnych narzedzi wykorzystywanych podczas pozyskiwania $rodkéw unijnych  do
przygotowania i wykonania projektu przedsiewzigcia. Wykorzystuje si¢ ja w celu opisania,
uzasadnienia 1 sprecyzowania przewidywanych wynikéw projektu oraz pokazania istniejacych

zwiazkow logicznych miedzy nimi.®’

" Weiss E., 2011, Pozyskiwanie Srodkéw unijnych przez przedsiebiorstwa innowacyjne. Podejscie procesowe,
Wydawnictwo C.H. Beck, Warszawa, str. 68-71.
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Tabela nr 112. Opis systemu wspierania MSP w wojewédztwie wielkopolskim

Opis systemu

Wskazniki

Zrédia weryfikacji

Zalozenia i ryzyko

Cel ogblny

Rozwoj gospodarki
wojewodztwa

wielkopolskiego.

- efektywniejsze
wykorzystanie srodkow
pomocowych w postaci
funduszy UE,

- wzrost PKB,

- Zmniejszenie stopy

bezrobocia.

Po trzech latach od
wprowadzenia systemu
wspierania MSP - dane
statystyczne Instytucji

Zarzadzajace;.

Wdrozenie zaproponowanego
systemu wspierania MSP
z funduszy UE w kolejnej

perspektywie finansowej.

Cele szczegotowe

Ztagodzenie barier
utrudniajgcych dostep MSP
do finansowania inwestycji -
w tym funduszy Unii

Europejskie;.

- powstanie nowych firm,
- wzrost liczby miejsc pracy
stworzonych dzigki
otrzymanemu wsparciu
(oraz ich utrzymanie),

- powstanie nowych
produktéw/ushug,

- poszerzanie przez MSP
rynkow zbytu,

- wzrost konkurencyjnos$ci
1 innowacyjnosci MSP,

- wzrost udzialu firm w

Po trzech latach od
wprowadzenia systemu
wspierania MSP - dane
statystyczne Instytucji
Zarzadzajace;.

Realizacja wszystkich elementow
wypracowanej strategii rozwoju

wojewodztwa wielkopolskiego.
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Opis systemu

Wskazniki

Zrédla weryfikacji

Zalozenia i ryzyko

wytwarzaniu PKB i WDB.

Rezultaty

ZYagodzenie barier
organizacyjnych,
finansowych

i technologicznych
utrudniajgcych dostep MSP
do funduszy UE poprzez
wspieranie:

- podnoszenia kwalifikacji
przedsigbiorcow 1
pracownikow,

- wprowadzenia rozwigzan
innowacyjnych w zakresie
organizacji 1 zarzadzania
funduszami UE,

- promowanie
przedsigbiorczosci,

- dostepu do informacji na
temat aktualnych

mozliwos$ci finansowania

I. Kondycja finansowa
przedsigbiorstwa:

- wskaznik rentownosci
przedsiebiorstwa,

- plynnosci finansowe;,
- produktywnosci.

II. Zarzadzanie zasobami
ludzkimi:

- wskazniki struktury
zatrudnienia,

- koszty pracy,

- wydajnosc,

- wskazniki fluktuacji

pracownikow.

I11. Zarzadzanie strategiczne

i marketing:
- udziat w rynku,
- poziom konkurencyjnosci

sprzedazy,

Dane statystyczne
dostarczone przez instytucje
udzielajgce wsparcia

cyklicznie co roku.

- wypromowanie nowych,
innowacyjnych produktow
powstatych dzigki funduszom UE,
- wspdlpraca pomiedzy MSP w
postaci klastrow czy sieci
wspolpracy,

- inwestycje firm w B+R,
wdrozenie mechanizméw
zwigkszajacych aktywnos¢
badawczg 1 innowacyjng
przedsigbiorstw oraz transfer
wiedzy do gospodarki,

- internacjonalizacja

1 wspdtpraca MSP,

- rozw0j instytucji otoczenia
biznesu $wiadczacych ustugi
badawczo-rozwojowe

- wigksze wykorzystanie inzynierii

finansowej: pozyczki, gwarancje,

263




Opis systemu

Wskazniki

Zrédla weryfikacji

Zalozenia i ryzyko

MSP.

-wskazniki pozycji
ekonomicznej

i organizacyjnej MSP,

- stopien globalizacji

i integracji,

- zdolno$¢ rozwojowa.
IV. Technika wytwarzania:
- poziom technologii,

- poziom nowoczesnosci
produktéw, ushug,

- produktywnos¢.

venture capital,
- poprawa zarzadzania innowacjami

w wojewodztwie wielkopolskim.

Dziatania w
formie
proponowanych

mstrumentow

Instrumenty finansowe:

1. Dostep do kapitatu
wlasnego ze zrodet
wewnetrznych (dotacje na
rozpoczecie dziatalnosci
gospodarczej czy
innowacije).

2. Dostep do kapitatu

wiasnego ze zrodet

Liczba MSP korzystajacych
z wybranych instrumentow
wraz z wartoscig udzielonej

pomocy.

Dane statystyczne
dostarczone przez instytucje
udzielajace wsparcia

cyklicznie co pot roku.

- wykorzystanie srodkow unijnych
przez MSP zgodnie z
deklarowanym celem,

- zainteresowanie wsparciem ze
strony tych podmiotow,

- zrozumienie idei i celow wsparcia
z funduszy Unii Europejskiej przez
sektor MSP,

- system stosowan ia
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Opis systemu

Wskazniki

Zrédla weryfikacji

Zalozenia i ryzyko

zewngtrznych (fundusze
venture capital, business
angels).

3. Dostep do kapitatu
obcego (kredyty, pozyczki,
gwarancje,).

Instrumenty niefinansowe:
4. Dostep do kapitatu
rzeczowego (inkubatory
przedsigbiorczosci, parki
naukowo-technologiczne).
5. Dostep do kapitatu
ludzkiego (doradztwo,
szkolenia).

6. Dostep do technologii,
innowacji i informacji (sieci
wspolpracy, klastry, centra
projektowe, zywe
laboratoria, asystenci ds.

innowaciji).

preferencyjnych warunkow
powinien by¢ bardziej
zauwazalny W wojewodztwie
wielkopolskim,

- nalezy zastosowac bardziej
szczegotowe kryteria przy
rozdysponowywaniu unijnych

srodkow.
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Opis systemu

Wskazniki

Zrédla weryfikacji

Zalozenia i ryzyko

7. Rozwijanie dziatalnosci
MSP na rynkach
miedzynarodowych -

umie¢dzynarodowienie MSP.

Srodki i naktady

Srodki finansowe z perspektywy finansowej na lata 2014-2020 w postaci wsparcia dla przedsiebiorcow z trzech gléwnych zrodet

— Programu Inteligentny Rozw¢j, Programu Polska Wschodnia oraz programéw regionalnych.

Kapitat rzeczowy w postaci budynkow, laboratoridéw, budowli, sprzetu biurowego, urzadzen specjalistycznych.

Kapitat ludzki w postaci dotychczasowych pracownikow, ktdrzy udzielajg wsparcia mikro, matym i $rednim przedsigbiorstwom.

Zrédto: Opracowanie whasne.
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Podstawowa bariera rozwoju sektora MSP w wojewodztwie wielkopolskim jest niski
wskaznik zatrudnienia oraz niedostateczna mobilnos¢ zawodowa. Niedostosowanie struktury
podazy do popytu na prace jest powaznym mankamentem wielkopolskiego rynku pracy.
Wsparcie unijne w wojewddztwie wielkopolskim powinno by¢ kierowane na tworzenie nowych
miejsc  pracy, z naciskiem na wicksza niz dotychczas skalg elastycznych
i alternatywnych form zatrudnienia. Chodzi przede wszystkim o zwrdcenic uwagi na
niekorzystna sytuacj¢ na rynku pracy gtownie osob miodych, jak rowniez 0sob starszych oraz
niepetnosprawnych. Nalezy mowi¢ o efektywnej indywidualizacji pomocy dostosowanej do
potrzeb poszczegdInych grup docelowych. Wazne jest wspieranie programow na rzecz adaptacji
wielkopolskich pracownikow do zmian w otoczeniu gospodarczym. Nalezy zwroci¢ wieksza
uwagg na skuteczno$¢ szkolen specjalistycznych, majacych wartos¢ edukacyjng.

Szczegolnie wazne jest w wojewodztwie wielkopolskim wzmocnienie otoczenia biznesu
w tym rozwdj inkubatoréw przedsiebiorczosci oraz wsparcie dla rozwoju firm w postaci parkow
naukowo-technologicznych. Nalezy jednak podkresli¢, iz konieczne jest rozszerzenie i lepsze
dostosowanie do potrzeb przedsiebiorcow ustug $wiadczonych przez instytucje otoczenia
biznesu. Pomoc w postaci bezzwrotnych dotacji kierowana powinna by¢ do tych beneficjentow,
ktorzy maja utrudniony dostep do instrumentéw finansowych ze wzgledu na stopien rozwoju
firmy czy charakter lub miejsce jej dziatalnoSci. Nalezy mie¢ takze na uwadze wsparcie
bezzwrotne przeznaczane na wysoce innowacyjne projekty przed fazg komercjalizacji. Dzigki
funduszom Unii Europejskiej w niektorych przedsigbiorstwach mamy do czynienia z efektem
dzwigni. Dzigki otrzymanemu wsparciu kreowane sg dodatkowe inwestycje, ktore przekraczaja
warto$¢ wymaganego wktadu wlasnego.

W tabeli nr 113 zawarto szczegotowe informacje na temat wskaznikow, ktore sg narzedziami
pomiaru efektywnosci 1 skutecznos$ci realizacji zaproponowanego systemu wspierania MSP.
Odpowiadaja one bezposrednim efektom nastepujacym po skorzystaniu ze wsparcia oraz
dostarczaja informacji o zmianach, jakie nastagpity w wyniku wprowadzenia zaproponowanego
systemu wspierania sektora mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw. Uwaga skupiona zostata
przede wszystkim na bezposrednim wspieraniu inwestycji w MSP, oraz tworzeniu powiazan
kooperacyjnych, w tym klastrow. Waznym zagadnieniem jest takze wspieranie funduszy
zwrotnych  przeznaczonych dla  firm  wraz z  projektami  inwestycyjnymi

z zakresu prac badawczo-rozwojowych.
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Tabela nr 113. Mozliwe do zmierzenia wskazniki

Bezposrednie wsparcie inwestycji

w MSP

Tworzenie powigzan
kooperacyjnych pomiedzy

firmami w tym tworzenie klastréw

Wsparcie funduszy zwrotnych,
przeznaczonych dla

przedsi¢biorstw

Projekty inwestycyjne

przedsiebiorstw z zakresu B+R

Liczba utworzonych miejsc pracy.

Liczba inicjatyw wdrozonych przez

powiazania kooperacyjne.

Wartos¢ i liczba udzielonych
pozyczek w wyniku otrzymanego

wsparcia.

Liczba utworzonych miejsc pracy w
zakresie B+R.

Liczba nowych produktow lub
technologii wprowadzonych na
rynek w wyniku otrzymanego

wsparcia.

Liczba utworzonych miejsc pracy w

zakresie inicjatyw klastrowych.

Wartos$¢ i liczba udzielonych
porgczen w wyniku otrzymanego

wsparcia.

Liczba nowych ustug §wiadczonych
przez MSP

w wyniku wdrozenia badan.

Liczba nowych ustug §wiadczonych
przez beneficjenta w wyniku

realizacji projektu.

Liczba przedsigbiorstw wspartych
przez fundusze pozyczkowe i

doreczeniowe.

Liczba wprowadzonych na rynek
nowych produktow lub technologii
przez podmioty ktore otrzymaty
wsparcie

w wyniku wdrozenia badan.

Liczba MSP, ktore wdrozyty

rozwigzania innowacyjne.

Komercjalizacja badan naukowych
w tym liczba zgloszen patentowych
oraz wzorow przemystowych

w kraju w wyniku otrzymanego

wsparcia.
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Liczba laboratoriow utworzonych w
MSP, ktore

prowadzg badania B+R

lub wykorzystuja wyniki badan w

prowadzonej dziatalnosci.

Zrédto: Opracowanie wilasne.
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ZAKONCZENIE

W pracy przyjeto definicje mikro, matych i §rednich przedsigbiorstw opierajaca si¢ zar6wno
na kryteriach iloSciowych jak i jakosciowych. Przedstawiono znaczenie oraz role, jakie petnig
przedsiebiorstwa w gospodarce krajow Unii Europejskiej oraz dokonano oceny barier
funkcjonowania i rozwoju MSP. W krajach o gospodarce rynkowej znaczenie mikro, matych
srednich przedsiebiorstw ciagle rosnie, glownie z racji lagodzenia przez te podmioty
nierownowagi na rynku pracy czy wykorzystanie miejscowych czynnikéw produkcji. Biorac
pod uwage liczbe przedsiebiorstw, liczb¢ zatrudnionych oraz udziat MSP w wytwarzaniu
produktu krajowego brutto, przeprowadzono analiz¢ tego sektora w Polsce na tle sektora MSP
w  wybranych krajach UE. Powigzania struktury sektorowej ze zmiang zatrudnienia
|i wytwarzanej produkcji dodanej zarysowaly rdéznice miedzy badanymi, europejskimi krajami.
Decydujacym kryterium wobec innowacji technologicznych i rosngcego znaczenia kapitatu
ludzkiego jest produktywnos$¢ pracy, uzyskiwana w przedsigbiorstwach sektora MSP.

Na podstawie analizy literatury przedmiotu 1 badan empirycznych przedstawiono wilasng
systematyke instrumentoOw wspierania mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw. Jako kryterium
podzialu zaproponowano rodzaj udzielanej pomocy tj. finansowa i1 niefinansowa. Instrumenty
finansowe utatwiaja dostep do kapitalu wlasnego i1 obcego. W pracy uszczegdtowiono
informacje na temat dostgpu do kapitalu wiasnego w postaci dotacji, funduszy venture capital
oraz business angels. W ramach instrumentéw finansowych, ktore ulatwiajg dostep do kapitatu
obcego uwaga zostala skupiona na kredytach, pozyczkach oraz gwarancjach. Instrumenty
niefinansowe pomagajag natomiast w dostepie do zasobow rzeczowych, ludzkich oraz
technologii, innowacji 1 informacji. Dost¢p do kapitalu rzeczowego zaproponowano w pracy
w postaci inkubatoréw oraz parkow naukowo-technologicznych. Biorac pod uwage dostep do
kapitalu ludzkiego, scharakteryzowano doradztwo oraz szkolenia na danych etapach rozwoju
przedsigbiorstwa. Sieci wspolpracy, klastry, centra projektowe, zZywe laboratoria jak réwniez
asystenci do spraw informacji to propozycje instrumentow niefinansowych utatwiajacych dostep
do technologii, innowacji i informacji. Dodatkowo instrumenty te wspieraja rozwijanie
dziatalno$ci na rynkach migdzynarodowych.

W pracy dokonano oceny instrumentéw wspierania stosowanych w wybranych krajach Unii
Europejskiej, co pozwolito na wskazanie wielu skutecznych rozwigzan. Przeprowadzono oceng
wykorzystania instrumentéw finansowych na przyktadzie funduszy unijnych w Polsce w ramach

dwach perspektyw finansowych, tj. na lata 2004-2006 oraz 2007-2014.
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Zweryfikowano pozytywnie hipoteze o tym, ze fundusze Unii Europejskiej oddziatujac na
mikro, male i $rednie przedsigbiorstwa ustabilizowaly cykl koniunkturalny a tym samym
gospodarke wojewodztwa wielkopolskiego w latach 2007-2013. Przeprowadzone badania
potwierdzaja, ze badane MSP dzigki funduszom unijnym uzyskaly wzrost obrotow, obnizyty
jednostkowe koszty wytwarzania produktow i $wiadczonych ustug, a takze zwigkszyly
zatrudnienie w kolejnych latach po realizacji inwestycji. To z kolei doprowadzito do pobudzenia
ich konkurencyjnos$ci zar6wno w kraju, jak i na arenie mi¢dzynarodowej. Wsparcie Unii
Europejskiej przyczynitlo si¢ takze do wdrazania w wojewddztwie wielkopolskim
innowacyjnych rozwigzan oraz zaawansowanych technologii. Sklonilo przedsigbiorstwa do
wdrazania na rynek nowych, czgsto udoskonalonych produktow i ustug. Przeprowadzone
badania potwierdzaja, ze nieotrzymanie pomocy unijnej uniemozliwitoby wiekszosci badanym
firm, zrealizowanie planowanych inwestycji. Wsrod niewielkiej liczby podmiotow w tym
glownie firm S$rednich, fundusze unijne przyczynily si¢ takze do zainicjowania dziatan
eksportowych.

Dzigki Wielkopolskiemu Regionalnemu Programowi Operacyjnemu, w ramach badanych
MSP powstato w wojewddztwie wielkopolskim az 46 nowych miejsc pracy. Zostaty wdrozone
rozwigzania  innowacyjne  wraz z  technologiami  produktéw  innowacyjnych.
28 przedsigbiorstw uzyskalo wzrost przychodow ze sprzedazy, a 44 z nich zwigkszylo swoje
zdolno$ci produkcyjne. Ponad 77% badanych firm poprawitlo swoja konkurencyjnos¢,
a ponad 54% wdrozylo innowacje. Dodatkowo 18 przedsigbiorstw stato si¢ bardziej znane na
rynku. Biorgc pod uwage zyski firm, ktore skorzystaly ze wsparcia w ramach Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, nalezy wskazaé, iz zostaly utworzone 24 miejsca
pracy. Ponad 62% badanych firm poprawilo swoja konkurencyjnos¢, a 37,5% uzyskalo wzrost
przychodéw ze sprzedazy. 34 przedsigbiorstwa wdrozyly innowacje, a ponad 27% firm
zwickszylo swoje zdolnosci produkcyjne. Powyzsze informacje potwierdzaja, iz obszary
przeznaczania srodkow w ramach Wielkopolskiego Regionalnego Programu Operacyjnego oraz
Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka miaty nierdwnomierny wplyw na
poszczegodlne rynki lokalne w wojewoddztwie wielkopolskim w latach 2007-2013.

Warto podkresli¢, ze udzielane $rodki nie sg W stanie zastgpi¢ endogenicznych czynnikow
rozwoju, mimo ze powodujg istotne impulsy rozwojowe. Nalezy zatem kompleksowo tworzy¢
warunki, ktére dynamizowa¢ beda wlasne mozliwosci wzrostu. Kluczowym jest takze
ZWrocenie uwagi na czynniki sprzyjajace absorpcji srodkow, ktore sa w stanie przyciggnac

inwestorow zainteresowanych rozwijaniem dziatalnosci gospodarcze;j.
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W tym celu zaproponowano system wspierania mikro, matych i §rednich przedsiebiorstw wraz
Z okres$leniem jego skladnikow oraz funkcji i zadan. Zalecenia i rekomendacje pojawiajace si¢
w literaturze przedmiotu jak i w badaniach empirycznych zostaly uwzglednione. W pracy
przedstawiono szczegdétowo metodyke wspierania MSP z funduszy unijnych. Przeprowadzona
analiza sektora mikro, matych i $rednich przedsiebiorstw
w wojewddztwie wielkopolskim pozwolita dokona¢ stwierdzenia, iz najkorzystniejsza strategia
jego rozwoju jest wykorzystania istniejacych szans oraz zmniejszenie stabych stron.
Zaproponowano instrumenty skladajagce si¢ na system wspierania MSP z funduszy Unii
Europejskie;] w wojewodztwie wielkopolskim wraz z okresleniem przewidywanych skutkow
takiego rozwigzania.

Ponadto analizy sklonity autora do wysunig¢cia nastgpujacych konkluzji:
1. Poza srodkami wiasnymi, fundusze Unii Europejskiej stanowig obecnie najwazniejsze zrddio
finansowania projektow inwestycyjnych w sektorze mikro, matych i1 $rednich przedsigbiorstw.
Nalezy jednak zwrdci¢ uwage na ograniczong liczbe i warto$¢ tych projektow, ktore nie
gwarantujg szybkiego procesu zwigkszenia poziomu innowacyjnosci firm z Wielkopolski.
2. Unijne wsparcie finansowe wzbudza sporo kontrowersji, ktore stanowig przedmiot czasami
burzliwych dyskusji w kontekscie efektywnosci i jakosci dostepnej pomocy. Rozumienie idei
1 celow wsparcia z funduszy Unii Europejskiej przez sektor MSP nie do konca jest jasne oraz
nie zawsze odpowiada preferencjom i1 wizji tych podmiotow.
3. Wigkszo$¢ firm z sektora MSP nie nawigzata wspdtpracy z jednostkami naukowo-
badawczymi mimo mozliwosci skorzystania w tym zakresie ze wsparcia unijnego. Swiadczy¢ to
moze o niskiej swiadomosci wielkopolskich przedsigbiorstw na temat korzysci 1 wagi takiego
kierunku rozwoju firmy.
4. Wykorzystanie funduszy unijnych w Polsce sprzyja utrwaleniu efektu polaryzaciji.
Najbardziej dynamicznie rozwijaja si¢ wojewodztwa, w obrebie ktorych znajduja sie duze
osrodki miejskie stanowigce jednocze$nie znaczace centra rozwoju. Odpowiednio zdefiniowana
polityka funduszy unijnych w Polsce powinna stanowi¢ odpowiedZz na zwigkszajace sie
dysproporcje w rozwoju poszczegolnych regionow.
5. Waznym zagadnieniem dla polskiej gospodarki jest intensyfikowanie s$rodkow, ktore
prowadza do unowocze$nienia jej potencjatu w procesie budowy gospodarki opartej na wiedzy.
Istotnym jest takze stworzenie warunkow, ktore umozliwiajg finansowe wsparcie wspotpracy
nauki z przedsigbiorstwami.
6. Kwestig dyskusyjng jest to czy wsparcie unijne w postaci pomocy bezzwrotnej, powinno

trafia¢ do przedsigbiorstw, ktore maja stabilng pozycje rynkowa czy raczej do firm o stabe;j
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pozycji na rynku. Silniejsze podmioty moglyby same pozyskac $rodki, a w efekcie dosztoby do
szybszego ich rozwoju i budowania przewagi konkurencyjnej. Z kolei wsparcie dla stabszych
firm, spowodowac¢ moze zaburzenie wolnego rynku i ryzyko wigkszego odsetka niepowodzen
w realizacji projektow z funduszy Unii Europejskiej. Nalezy zatem zastosowaé bardziej
szczegOlowe kryteria przy rozdysponowywaniu unijnych srodkéw.

7. Najwicksza koncentracja powstawania nowych firm obserwowana jest glownie
w wiekszych miastach wojewoddztwa wielkopolskiego. W zdecydowanej wigkszosci obszary
koncentracji przedsigbiorstw stanowig swoiste bieguny rozwoju przedsiebiorczosci. Z kolei
w ramach obszarow z najmniejszg liczbg firm, mozemy mowi¢ o pewnym ich ,,niedorozwoju”.
8. System stosowania preferencyjnych warunkéw na przyklad premiowanie przedsigbiorstw,
ktore wdrazaly inwestycje na terenach o wyzszym niz $rednia dla Polski poziomie bezrobocia
przyniosty efekty. Cho¢ nalezy podkresli¢, ze proces ten powinien by¢ bardziej zauwazalny
takze w przypadku wojewodztwa wielkopolskiego.

Analizujac wptyw srodkow unijnych na poszczegolne sfery dziatalnosci sektora MSP, mozna

stwierdzi€, ze instrumenty wsparcia pozytywnie wptynely na podstawowe wielkosci finansowe
badanych firm, jak i aspekty jakosciowe ich dziatania. Zwigkszonym przychodom towarzyszyty
korzysci plynace z przeprowadzonego projektu w postaci mniejszych kosztéw jednostkowych
produkowanych wyrobow i $wiadczonych ushug. Fundusze Unii Europejskiej staly sie wigc
szansg dla polskiego sektora mikro, matych i $rednich przedsigbiorstw na zintensyfikowanie
jego rozwoju, przede wszystkim w aspekcie kreowania przewagi konkurencyjnej firm, co
przetozylo si¢ na rozwoéj gospodarki wojewodztwa wielkopolskiego. Przeprowadzone badania
pozwolity wyeksponowaé zakres oraz kierunki wykorzystania wsparcia unijnego
z uwzglednieniem poszczegoInych cech funkcjonowania sektora MSP.
Na podstawie dokonanych badan wykazano, ze glownymi podmiotami, ktore otrzymaty
wsparcie byty osoby fizyczne prowadzace dziatalno$¢ gospodarcza oraz spoiki z ograniczong
odpowiedzialnoscig. Na podkreslenie zastuguje takze wykazana silna aktywnos¢
przedsigbiorstw ustugowych w zakresie korzystania z funduszy UE, ktorej zasadnicza przyczyna
jest specyfika priorytetow bezposredniego wsparcia srodkoéw unijnych ukierunkowanego na
wzmachianie konkurencyjnosci firm poprzez inwestycje w innowacyjne technologie.

Konczac rozwazania, nalezy zwroci¢ uwage, ze kluczowa determinantg iloSciowych
i jakosciowych zmian w procesach rozwojowych zaréwno na szczeblu krajowym, jak
1 regionalnym sg inicjatywy podejmowane przez mikro, mate i Srednie przedsigbiorstwa.
To miliony podmiotow gospodarczych stanowig gldwng site napedowa gospodarki. Ponoszone

przez MSP naklady, podejmowane inwestycji i tworzone miejsca pracy, przyczyniaja si¢ do

273



zmniejszania bezrobocia, zwigkszania popytu, a zarazem rozwoju calego wojewddztwa
wielkopolskiego. Nalezy pamigtaé, ze kondycja przedsiebiorstw zalezy od wielu czynnikow
zarowno wewnetrznych jak 1 zewnetrznych, w tym otoczenia lokalnego, prawnego czy
instytucjonalnego. Duzy wplyw ma takze ksztaltowanie si¢ polityki co do preferencyjnych
zrodet finansowania w postaci chociazby pozyczek. Wsparciem dla tych podmiotéw sg takze

fundusze Unii Europejskiej stanowigce istotny bodziec rozwojowy.

274



STRESZCZENIE PRACY W JEZYKU ANGIELSKIM

There are several reasons of choosing the theme The impact of the European Union funds on
the economy of the Wielkopolska Region. The first thing to point out is the potential of the
segment of micro, small and medium-sized enterprises (SMEs), which is mainly due to the
position and role of this sector in the economy. The second issue justifying to select the topic is
the significant importance of instruments in the financial environment of the SMEs - including
European Union funds, that affect the financial condition of enterprises, and thus their
competitiveness. It should be also noted that there is the lack of analysis presenting the
achievements of the EU funds' impact on the economy of the Wielkopolska Region in the
second programming period in the context of the Wielkopolska Regional Operational
Programme and the Operational Programme Innovative Economy. Another motive for the given
topic is the experience in the field of technical and merit support of EU projects.

The main target of the doctoral thesis is to explore the impact of EU funds on the economy of
the Wielkopolska Region in the second financial perspective in theoretical terms and in the light
of empirical research.

The research tasks include the need to:

1. Determine the impact of EU funds on the economy of the Wielkopolska Region,
2. Assess the degree of utilization of European Union funds by enterprises,

3. Analyze the characteristics of selected instruments from financial environment for SMEs,
4. Explore the relationship between enterprises and EU funds in relation to their impact on the
economy.

5. Analyze and evaluate the SMEs attitudes towards the European Union funds.

The following hypotheses were formulated in the doctoral thesis:

1. The European Union funds acting on micro, small and medium-sized enterprises have
stabilized the business cycle and thus the economy of the Wielkopolska Region in the second
programming period.

2. The Wielkopolska Regional Operational Programme and the Operational Programme
Innovative Economy had an uneven impact on different local markets in Wielkopolska in 2007-
2013.
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The graphic of the studied problem:
The economy of the Wielkopolska Region 2007-2013

1
European Union Funds
! !
QUANTITATIVE factors QUALITATIVE factors
- employment - new products/ services
- the company’s turnover - new contractors
- unit cost - export
- change in prices - competitiveness, innovation

The doctoral thesis is comprised of four chapters. The first three chapters pursue another
learning goals, are positive. Chapter four has a normative approach.

In the first chapter the micro, small and medium-sized enterprises were presented in the
economies of some European Union countries. Their role, potential and functioning barriers
were defined. The factors that favor and do not favor the growth of companies were compared
and also outlined the potential and the need for innovation of the companies. In this chapter, also
analyzed the SME sector in relation to the number of people employed and participation in the
creation of gross domestic product (GDP). The chapter ends with comparative analysis of
enterprises in Poland and other European Union countries.

The second chapter is an evaluation of support of financial and non-financial instruments
for the micro, small and medium-sized enterprises in selected countries of the European Union.
The characterization of instruments of support on the basis of EU funds was carried out.
The various sources of financing for SMEs based on their availability were classified.
A comparison of the use of European Union funds in two financial perspectives in years 2004-
2006 and 2007-2013 was made. The last issue raised in this chapter is a critical assessment of
financial instruments to support SMEs in the Wielkopolska Region.

The study method of the enterprises in the Wielkopolska Region was showed
in the third chapter. In addition to the characteristics of SMEs which were surveyed, the
impact of EU funds by the company on the economy of the Wielkopolska Region in the second
financial perspective was analyzed. The allocation of the financial resources for Poland for years
2014-2020 was presented. In this chapter the learning goals were charged

to the situation to Wielkopolska and included in the conclusions of the earlier analysis.
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The fourth chapter presents the general assumptions in support of business
EU funds and their impact on the economy. A methodology to support SMEs from the European
Union funds was proposed and a SWOT analysis (strengths
and weaknesses, opportunities and threats) of the SME sector in Wielkopolska was carried out.
Using the results of this analysis, the support system of micro, small
and medium-sized enterprises from the European Union together with an indication of the

expected economic impact of such proposed system were presented.
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Roczne kwoty §rodkéw z Funduszy Strukturalnych w miln euro

Ranking wojewo6dztw wedtug liczby otrzymanych dotacji w roku 2009
Kwoty przyznanych srodkow w ramach inicjatywy Jessica

Forma prawna firmy a podmioty wedhig wielkosci

Branza firmy a podmioty wedlug wielkosci

Forma opodatkowania a podmioty wedtug wielkosci

Rynki, na ktorych dzialaja przedsiebiorstwa biorace udziat w badaniu
Finansowanie zakup6éw inwestycyjnych a podmioty wedlug wielkosci
Weczesniejsze korzystanie z funduszy unijnych a podmioty wedtug wielkosci
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Dzialalno$¢ eksportowa a podmioty wedlug wielkosci
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Zatrudnienie a rynek

Ceny produktow, ustug a rynek

Nowy produkt, ushuga a rynek

Innowacyjnosc¢ a rynek

Dziatalno$¢ eksportowa a rynek

Ponowne wsparcie unijne a rynek

Podziat funduszy Unii Europejskiej 2014-2020 na Programy Krajowe

(w mid euro)

Wielko$¢ firmy a program unijny
Forma prawna a programy unijne
Branza a programy unijne

Forma opodatkowania a programy unijne
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1. Ujecie graficzne badanego problemu 7
2. Pozycje wojewddztw z punktu widzenia wskaznikow  innowacyjnos$ci

,»ha wejsciu”, ,,na wyjsciu” oraz wskaznika ogdlnego 28
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mgr Magda Wojdyla-Bednarczyk Poznan, dnia 7 kwietnia 2015 r.
Katedra Polityki Gospodarczej i Samorzadowej

Wydziat Ekonomii

Uniwersytet Ekonomiczny w Poznaniu

c-mail: magda.wojdyla.bednarczyk @gmail.com

Szanowni Panstwo,

zwracam si¢ do Paristwa z uprzejma prosba o wzigeic udzialu w prowadzonych przeze mnie badaniach
na temat systemu wspierania mikro, matych i érednich przedsigbiorstw z funduszy Unii Europejskiej
W wojewodztwie wielkopolskim. O sile gospodarek $wiata decyduja nie tylko wielkie koncerny. co
mikro, male i $rednie przedsigbiorstwa, ktore wytwarzaja wigkszo$¢ produktu krajowego. Stanowia
one fundament stabilnego rozwoju Klasy sredniej w spoleczenstwic. Rozwdj i konkurencyjnos¢ MSP
decyduje o rozwoju i konkurencyjnogci gospodarczej poszezegdinych krajow oraz ich pozycji na
rynkach miedzynarodowych. Kilkunastoletni okres transformacji polskiej gospodarki pokazuje, iz
mikro, male i $rednie przedsicbiorstwa nie rozwijaja si¢ tak dynamicznic jak w innych krajach Unii
Europejskiej. Wystepujace bariery w tym glownie finansowe utrudniaja ich funkcjonowanic i rozwdj.

Celem mojej pracy jest opracowanie systemu wspierania mikro, malych i $rednich przedsigbiorstw z
funduszy unijnych w wojewodztwie wielkopolskim wraz z okresleniem przewidywanych skutkéw tak
zaproponowanego systemu.
Po zakonezeniu badania zobowiazuje si¢ udostepnié Pafistwu wyniki bez podawania danych badanych
przedsigbiorstw. Prosze o odpowiedZ w terminie dwéch tygodni od otrzymania niniejszej prosby.
Jezeli beda micli Panstwo jakiekolwiek pytania lub watpliwosci, prosze o kontakt.
Jednocze$nie z gory dzigkuje za wypetnicnie ankiety.
Z powazaniem,
¢
}(“?d o 100801%* @(dmcwvual(

mgr Magda Wojdyla-Bednarczyk

Opiekun naukowy
1

prof. dr hab. Kazimierz Pajak, prof. zw. UEP
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mgr Magda Wojdyta-Bednarczyk

Uniwersytet Ekonomiczny
Katedra Polityki Gospodarczej i Samorzadowe;j
Al Niepodleglosci 10, 60-967 Poznan

ANKIETA ,,Wplyw funduszy Unii Europejskiej na gospodarke wojewdédztwa
wielkopolskiego”.

I.  Charakterystyka przedsi¢biorstwa bioracego udzial w badaniu

1. Jaka jest liczba pracownikdw w firmie w przeliczeniu na etaty?
D mikro 0-9 pracownikow
D mate 10-49 pracownikow
D srednie od 50 do 249
D duze od 250 pracownikoéw

2.  Jaka jest lokalizacja / gtdéwna siedziba firmy?

na terenie wiejskim

w miescie do 20 tys. mieszkancow

w miescie od 20 tys. do 50 tys. mieszkancow
w miescie od 50 tys. do 80 tys. mieszkancow
w miescie od 80 tys. do 100 tys. mieszkancow

w miescie od 100 tys. do 500 tys. mieszkancéw

ooooOood

w miescie powyzej 500 tys. mieszkancéw

3. Jaka jest forma prawna firmy?

przedsigbiorstwo panstwowe

spotka akcyjna

Spolka z ograniczong odpowiedzialno$cia
spotka cywilna

spotka jawna

spotka komandytowa

dziatalno$¢ gospodarcza osoby fizyczne;j

Himininnininin

NNA, JAKA? ...
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W jakiej branzy dziata Panstwa firma?
rolnictwo

produkcja

handel

ustugi

OOO00

pozostata dzialalno$¢

Jaka jest forma opodatkowania w Panstwa firmie?
d ryczalt

d karta podatkowa

D zasady ogolne (ksigzka przychodow i rozchodow)
D CIT — podatek dochodowy od 0s6b prawnych

L

peha ksiggowos¢

Na jakim rynku funkcjonuje Panstwa firma?

D rynki lokalne (teren wlasnej gminy oraz gmin sgsiednich)
D rynki regionalne (teren wojewddztwa)

D rynek ogolnokrajowy

D rynek miedzynarodowy

Jaki byl przychod brutto firmy w roku 2013?
do 40 000 zt

40 0001 — 100 000 zt

10 0001 — 300 000 zt

300 001 — 1000 000 zt

powyzej 1000 000 zt

oooood

odmowa odpowiedzi

W jaki sposob najczesciej finansuja Panstwo zakupy inwestycyjne w swoim
przedsigbiorstwie?

srodki wlasne

kredyt bankowy

leasing

ooog

wsparcie unijne (programy unijne)
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ooog

faktoring
poreczenia z funduszy porgczeniowych
srodki z funduszy venture capital

pozyczki z funduszy pozyczkowych

9.  Jaki jest Panstwa stosunek do integracji Polski z Unig Europejska?

u
0
L

pozytywny
negatywny
nie mam zdania

Il.  Korzystanie z funduszy unijnych

10. Czy firma korzystata ze wczesniejszego wsparcia w ramach:

Funduszy przedakcesyjnych:

L
0

Sapard
Phare

I perspektywy finansowej 2004-2006:

0

0

N

SPO-WKP 2.2.1 (Sektorowy Program Operacyjny Wzrost
konkurencyjnosci przedsigbiorstw, ,,Wsparcie dla przedsiebiorstw
dokonujacych nowych inwestycji”

SPO-WKP 2.3 (Sektorowy Program Operacyjny Wzrost
konkurencyjnosci przedsigbiorstw, ,,Wzrost konkurencyjnosci matych i
srednich przedsigbiorstw poprzez inwestycje”

ZPORR 3.4. (Zintegrowany Program Operacyjny Rozwoju Regionalnego
,Mikroprzedsi¢biorstwa”

innego programu, prosz¢ podac NAZWE ...........cevvererineinineinaninnnnns

firma nie korzystala ze wcze$niejszego wsparcia
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11.

12.

13.

Z jakiego
wsparcie?

L
0

O

programu w ramach perspektywy finansowej 2007-2013 pochodzito

dziatanie 1.1 Rozwoj mikroprzedsigbiorstw, Wielkopolski Program
Regionalny;

dziatanie 1.2 Wsparcie rozwoju MSP, Wielkopolski Program Regionalny;
zwrotnej pomocy finansowej w formie kredytow, pozyczek iporgczen
z Inicjatywy JEREMIE;

dziatanie 8.1 Wspieranie dzialalnosci gospodarczej w dziedzinie
gospodarki  elektronicznej, = Program  Operacyjny  Innowacyjna
Gospodarka;

dzialanie 8.2. Wspieranie wdrazania elektronicznego biznesu typu B2B,
Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka

NNe,  JaKIe: o

Na jakie dziatania otrzymano pomoc z funduszy unijnych?

OooOoooog

utworzenie nowych miejsc pracy

zakup maszyn i urzadzen

zakup budynku / budowli

korzystanie z ustug doradczych, szkoleniowych
wdrozenie rozwigzan innowacyjnych

wdrazanie technologii produktéw innowacyjnych
utworzenie mikroprzedsigbiorstwa

inne, jakie? Prosze krotko scharakteryzowad: ...

W jaki sposob firma finansowala inwestycje? Prosze poda¢ udzial procentowy.

ooog

srodki wlasne, udziat procentowy: .....................
kredyt, udziat procentowy: .....................
leasing, udziat procentowy: .....................

inne, jakie? ..................... udzial procentowy: .....................
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14. Co przedsiebiorstwo zyskato korzystajac ze wsparcia?
utworzylo nowe miejsca pracy

uzyskato wzrost przychodow ze sprzedazy
poprawito swoja konkurencyjnos¢

zwigkszylo zdolnosci produkcyjne

stalo si¢ bardzie znane na rynku
lokalnym/regionalny/krajowym/mig¢dzynarodowym
podniosto jako$¢ oferowanych produktéw 1 ushug

wdrozylo innowacje

ooboooooo

inne, jakie? Prosze krotko scharakteryzowaé: ...l

I11. Rezultaty przeprowadzonej inwestycji w kategoriach ilosciowych i jakosciowych

15. Prosze poda¢ w liczbach wzrost zatrudnienia bezposrednio wynikajacy z realizacji
projektu w kolejnych latach:
stan na rok przed ubieganiem si¢ o srodki z funduszy unijnych
(w liczbachy:
stan na rok bazowy (w liczbach): ...l
rok pierwszy:
rok drugi:

rok trzeci: .

16. Prosz¢ podac procentowa zmiang wysokosci przychodow w wyniku realizacji
projektu:
rok pierwszy, procent:
rok drugi, procent:

rok trzeci, procent:

17. Czy w wyniku realizacji projektu zmienily si¢ koszty jednostkowe produkcji lub

Swiadczenia ushlugi ?

D obnizyly si¢
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18.

19.

20.

21.

22.

23.

D zwickszyly si¢
D pozostaty bez zmian

Czy w wyniku realizacji projektu zmienily si¢ ceny oferowanych produktéow lub
$wiadczonych ushug ?

D obnizyly si¢

D zwickszyly si¢

D pozostaty bez zmian

Czy w wyniku realizacji projektu wprowadzono nowy produkt lub ustuge ?
D produkt, liczba wprowadzonych produktow: ...
D ustuga, liczba wprowadzonych ustug: ...
D brak nowego produktu / ushugi

Czy w wyniku realizacji projektu nastapil wzrost liczby kontrahentow ?

D tak
d nie

D brak zwigzku projektu z liczbg kontrahentow

Czy w wyniku realizacji projektu zostata wdrozona innowacyjnos¢ ?

D tak
D nie

D brak zwigzku projektu z innowacyjnoscia

Czy w wyniku inwestycji firm rozpoczgta dzialalno$é eksportowa ?

d tak
D nie

D brak zwigzku inwestycji z dzialalno$cia eksportowa

Podsumowanie: Czy bez pomocy §rodkoéw z Unii Europejskiej Pafistwa inwestycja

zostataby zrealizowana ?

D tak
d nie

D trudno powiedzie¢
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IV. Ponowne korzystanie ze wsparcia unijnego

24. Co nalezaloby zmieni¢ w systemie wsparcia unijnego na terenie wojewodztwa
wielkopolskiego? Mozliwo$¢ wyboru wigcej niz jednej odpowiedzi.

wigkszy dostep do informacji

lepszy przekaz informacji za posrednictwem mediow

wigksza ilo§¢ konkursow w ciggu roku

wicksze wsparcie doradcze punktow konsultacyjno-informacyjnych

ooood

inne, jakie? Prosze krotko scharakteryzowacé: ...l

25. Czy Panska firma skorzystataby raz jeszcze ze wsparcia unijnego?

d tak
] nie

D trudno powiedzie¢
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